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« Mes freres, restez fideles a la terre, avec toute la
puissance de votre vertu | Que votre amour qui donne
et votre connaissance servent le sens de la terre | Je vous
en prie et vous en conjure.

Ne laissez pas votre vertu s'envoler des choses terrestres
et battre des ailes contre des murs éternels! Hélas ! Il y
eut toujours tant de vertu égarée !

Ramenez, comme moi, la vertu égarée sur la terre - oui,
ramenez-la vers le corps et vers la vie, afin qu'elle donne
un sens 2 la terre, un sens humain ! »

Friedrich Nietzsche, Ainsi parlait Zarathoustra
(De la vertu qui donne)



tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Avant-propos et remerciements

Cette these est I'aboutissement d’un long cheminenh&buté lors de ma premiére expérience
professionnelle au Secrétariat Général pour lesaifds Régionales de Champagne Ardenne.
Jeune ingénieur au service de I'Etat, responsalkele pblitiques européennes de développement
régional, je m’'étais pris de passion pour la cotien des inégalités entre territoires et le
développement des zones rurales. Grace a ma mutatioCemagref en mars 2001, jai pu
réaliser mon projet d’approfondir mes connaissanees les facteurs du développement des
zones périphériques.

Lorsque j'ai débuté ce travail de thése, j'étais@m® tout imprégné de discours emphatiques sur
le développement « par le bas», glorifiant la stasation durable des territoires, les
dynamiques partenariales locales ou encore lesasentégrés d’acteurs... Mais I'approche
microéconomique, avec sa rigueur et I'élégancedogide ses raisonnements, a fini par me
convaincre, par sa capacité a proposer une inteigtién cohérente d’'une part aussi importante
des phénoménes économiques.

J'admets avoir été un temps séduit par les appredidistes, illusionné par la perspective de
travailler & quelque chose de semblable a la thelynamique classique en économie. Mais
jéprouve désormais une certaine méfiance a I'égdes$ théories qui prétendent décrire le
comportement d’entités collectives sans cherchexpliciter comment ce comportement découle
des actions des individus qui les composent. Nan jgusois totalement convaincu que cette
démarche soit vouée a I'échec, encore que je subagigelle le soit. Mais surtout, en suivant
Karl Popper, il me semble que I'épanouissementataines de ces théories peut tendre a faire
oublier I'individu derriére le groupe, que cela pee la forme de la dictature du prolétariat, de
la promotion du communautarisme comme reméde &ufiisance de I'Etat, ou de la
folklorisation des campagnes. Qu'il s’agisse dess&s sociales, de territoires, ou de groupes
ethniques ou religieux, réifier une entité colleetiet lui attribuer des propriétés idéales
irréductibles aux individus qui la composent pebbuatir & vouloir défendre la préservation
desdites propriétés, au détriment de I'épanouisseiétres humains de chair et de sang.

Aussi, je souhaite que ce travail contribue a prawwr 'intérét pour la prise en compte du
social dans les raisonnements économiques, maieragat a prendre en compte les dérives
possibles des pensées a tendance communautatsfeeuyenin fine non seulement causer des
inefficacités économiques, mais surtout étre detetms de discrimination et d’exclusion.
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responsabilités. Il a tout particulierement contrédba I'étude économétrique. Je le remercie en
particulier d’avoir su me faire comprendre l'intérdes démarches ancrées dans I'économie de
marché, et surtout d’avoir veillé a canaliser mandance a vouloir trop embrasser et mal
étreindre dans mes spéculations intellectuelles.mi@e le lecteur le découvrira bien vite, il n'y
est pas totalement parvenu, et la faute m’en in@ertiierement.

Je remercie également la « garde rapprochée » daisuivi avec patience pendant ces trois
années de these, et en particulier Francis Aubearl Gaigné. J'ai également bénéficié des
conseils avisés de Jean-Louis Combes, Philippe d2atlhy Eric Giraud-Héraud, Antoine
Soubeyran et Jacques-Francois Thisse.

Je remercie en outre tous mes collégues du Cemagkf 'UMR Cesaer, qui m’'ont encouragé
et conseillé pendant les périodes d’hésitationeetidutes, et tout particulierement Olivier Aznar,
Christophe Déprés, Gilles Grolleau, Serge Hervidhilippe Jeanneaux, Etienne Josien,
Catherine Macombe, Naoufel Mzoughi, Virginie Pig@&t€phanie Truchet, et Dominique Vollet,
ainsi que Karine Cellard, Claire Guilbert, Sandrih@goutte, Cécile Millien et Cécile Moreau

pour leur aide technique et administrative. Enfagtte these n’aurait pu se réaliser aussi
rapidement sans le travail de qualité effectué e stagiaires qui ont enquété sur les six
terrains d’étude, Estelle Gallot, Sylvie LavigneMarjolaine Mondon.

Je voudrais également remercier les collégues angg'ai travaillé en Champagne-Ardenne,

ainsi que les représentants des « territoires »aumxr dont j'ai eu a suivre les projets. Mes
pensées vont tout particulierement aux regrettése Jeey, qui m’a accueilli dans la DRAF

Champagne-Ardenne qu'il dirigeait alors, et Ericddémont, préfet de région. Tous deux m’ont
donné le godt du service public et ont achevé de & moi un républicain convaincu.

Je suis également grandement redevable a mes supgea Chéalons-en-Champagne, qui m’ont
fait bénéficier de leur expérience, notamment Gékaarcy, Marc Michel et Michel Thénault.

Les travaux empiriques de cette thése ont été die ffimancés par le Ministére de I'Ecologie et
du Développement Durable, ainsi que par TlUMR CEBAENRA-ENESAD). Une partie des
données utilisées dans I'étude empirique a éténfeua titre gracieux par le Centre Quételet
(LASMAS). Les autres soutiens financiers et madscoiat été apportés par le Cemagref.
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« La Faculté n’entend donner aucune approbatiampiobation aux opinions émises dans les
mémoires. Ces opinions doivent étre considéréesnepropres a leurs auteurs »
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Le développement des zones périphériques n’en figt de poser probleme aux théoriciens

comme aux praticiens du développement. L'augmemtades disparités de niveau de vie entre

pays du monde ou entre régions d’'un méme pays,rédés politiques nombreuses affichant un

objectif de réduction des inégalités, constitua fois une énigme et une menace potentielle pour
I’équilibre social, voire parfois politique.

Les tentatives pour trouver des régularités (cayemee, loi de Kuznets...), ou d’édicter des
méthodes générales (planification, plans d’ajustérsteucturel...) en matiere de développement
se sont révélées dans lI'ensemble assez décevamtesuccess storieont en général été
inattendues, et les tentatives de les reproduiem@nt convaincantes, qu’il s’agisse des districts
industriels italiens ou des dragons asiatiques.

Certains modeles théoriques prédisent que mémeabeehce de différences de dotations
naturelles, une divergence entre régions ou nafiensermes de niveau de vie ou de niveau
d’activité) peut perdurer indéfiniment. Cependamte grande partie de la littérature récente sur
le développement insiste sur certains facteursigegidans la littérature économique, comme
'importance des institutions et des réseaux socidans la performance économique. Dans
certains pays en développement, les hypothésesubbdés en microéconomie concernant la
circulation de l'information ou le respect des catg sont tellement mises en défaut qu’'une
modification importante des raisonnements éconoesggemble incontournable. Dans les zones
rurales des pays développés, certains phénomegegersat également un réle important des
facteurs sociologiques ou institutionnels, notamimienmaintien dans certaines zones d’'une
industrie rurale forte ou les différences de cagacde valorisation de produits de terroir ou
touristiques entre régions.

Du c6été des praticiens du développement, le disceur les vertus du développement local
connait une popularité qui se maintient depuisé&uarrgence dans les années 1970. Ce discours
repose sur l'idée que des ressources latentegsesavaloriser dans les régions périphériques, et
que leur valorisation permettrait d’enclencher éweloppement. Il est bien difficile de faire la
part des choses entre le discours incantatoirgigg@iparfois avant tout a se persuader soi-méme,
et la réalité de ces ressources latentes, rareexghititées, mais qui incluraient notamment des
capacités d’'organisation, un esprit d’'entrepris@ypéél aux potentialités locales ou encore
I'existence de réseaux d’acteurs capables d’appdee idées et ressources nouvelles. Bien que
ce type de discours s’avere bien souvent tautolmgig ce qui impligue qu’il ne peut étre
démenti et expliqgue la pérennité de sa populariié a-tout de méme le mérite de poser la
question du réle de facteurs sociologiques dardeleloppement des zones périphériques. En
termes plus concrets — et plus adaptés a un tegirigoe — il repose sur l'idée que des
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différences de caractéristiques sociologiques eréigions pourraient induire des différences
significatives de dynamique de développement.

Au moins deux politiques importantes mises en cewneFrance parient plus ou moins
explicitement sur cette hypothése. Il s’agit, d'ymert, des trois générations de programmes
d’initiative communautaire (PIC) Leader, d’autrertpde la politique des « pays ». Depuis le
lancement du premier PIC Leader (Liaison Entre dkti de Développement de 'Economie
Rurale) en 1989, le principe de base est rest@&hmenDe petites régions rurales se dotent d’'une
structure de réflexion, un Groupe d’Action Local@AL), incluant élus locaux et acteurs de la
vie socio-économiques. Chaque GAL réalise un distinale son territoire et élabore une
stratégie de développement accompagnée d'une demdedinancements pour des projets
précis, aupres des financeurs publics, dont dedsfearopéens. Dans I'esprit des concepteurs du
programme, la demande de fonds européens, dontel@ppe est modeste, est surtout un
prétexte : c'est toute la procédure de réflexiodestconcertation qui y aboutit qui joue le plus
grand réle dans la mobilisation collective des giesr locales et sa focalisation vers un objectif
commun de développement (en pratique, il faut neatire que I'effet d’aubaine a été important,
les crédits Leader servant souvent a compensetligjibilité a d’autres programmes...). La
politique des pays est basée sur une idée similhiidée par la loi d’orientation pour
'aménagement et le développement du territoird @85, elle est reprise comme un axe majeur
de la loi d’orientation pour 'aménagement et levaléppement durable du territoire de 1999.
Elle est basée sur la reconnaissance d’ensemldes @yine cohérence géographique, culturelle,
économique ou sociale », qui formulent un projeticmn. Un pays peut aussi bien étre urbain
que rural. Toutefois, ce sont surtout les zonealesrqui sont visées dans l'esprit de la loi.
L’existence d’une cohérence territoriale est suppgsar les concepteurs de la loi étre un facteur
éminemment favorable a la mise en ceuvre d’'une goawee locale efficace, et favorable a une
dynamique de développement.

La question du role des facteurs sociologiques tamgveloppement économique des régions
périphériques présente donc d’'importants enjeux foik scientifiques (évaluer I'approche du
développement local) et pratiques (orienter lestipuks de développement local). Cette these
vise a y contribuer, tant sur le plan théoriqueemqmpirique, avec pour objet d’application les
zones rurales francaises.

La prise en compte de caractéristiques sociologiga@s I'analyse économique est typiquement
pronée par des courants considérés comme « héxé&vodoen économie. Prenant le contre-pied
de ces approches a vocation pluridisciplinairedésnarche choisie dans cette thése s’ancre
résolument dans I'analyse économique des interactile marché. En effet, le marché parfait
reste considéré comme le mode d’allocation le effisace des ressources, méme si les dotations
initiales peuvent générer des inégalités. C'esdtadiant les imperfections de marché que le réle
potentiel des facteurs sociologiques dans le dgpelment peut étre mis en évidence.

Outre le fait que les facteurs sociologiques peu@ee invoqués pour expliquer des différences
de performance économique, les zones périphérigaat un terrain de choix pour étudier
I'intérét de leur intégration dans l'analyse écompue. En effet, qu'il s’agisse des pays en
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développement ou des zones rurales des pays dpeslopes zones périphériques sont
généralement considérées comme possédant uneibtécethies solidarités plus fortes que dans
les régions développées ou les espaces urbairis.i@&t recue est a relativiser car, comme nous
le verrons dans la partie empirique, l'intensitélalesie sociale présente en réalité de grandes
variations entre pays et/ou entre régions périghés. Mais c’'est précisément cette variabilité
qui permet d’envisager un test du role des factsoeslogiques sur le développement.

L’ambition de cette thése est d’apporter une cbatidn a la compréhension du role des facteurs
sociologiques dans le développement des zoneshgéiqpes, a la fois par des considérations
théoriques et par une étude empirique. Etant dolanéamplexité du sujet, les réflexions de cette
thése se limiteront a trois thémes dont I'approfeseiment parait particulierement pertinent.

Le premier théme est le rble des relations sociéSrieures aux zones périphériques dans leur
développement. Alors que de nombreux débats enoéuendu développement concernent le
réble de [lintégration interrégionale et internatden des marchés, les réflexions sur le
développement local sont souvent concentrées surdectéristiques internes des régions. Or,
l'ouverture a l'extérieur peut étre un élément afisé pour activer une dynamique de
développement, et négliger son role peut étre teeieimportante.

Un deuxieme théme est celui du rble négatif deatiogls sociales. Alors que beaucoup de
raisonnements économiques négligent le rdle des feciaux, les travaux sur le développement
revendiquant une intégration d’aspects sociologicque parfois tendance a insister de maniere
excessive sur les vertus de la sociabilité et fiespmmunautaire. Or, si les liens sociaux
peuvent remédier a des imperfections du marchépalsvent également créer de nouvelles
imperfections, notamment en favorisant des compwtes de capture de rente.

Le troisieme théme est celui de 'importance déténogénéité des agents économiques dans la
compréhension des processus de développement. ueorgdiesprit collectif » est invoqué
comme un remede a la stagnation, la tentation @eaitgrande de considérer la région que I'on
étudie comme une entité organique dont les élénfeEgsgents économiques) partageraient des
intéréts communs. Or, non seulement il est évidertdes divergences d’'intéréts existent entre
différents agents, mais en outre omettre de coreida diversité des agents présents sur une
région peut aboutir a des conclusions fausseesunécanismes de développement.

La premiere partie de cette these décrit le cadrthadologique général utilisé pour traiter la
question du réle des facteurs sociologiques dadéveloppement économique. Dans un premier
chapitre, les principaux mécanismes expliquantotalisation des activités économiques sont
présentes, et I'intérét de lintroduction de phéeaes sociologiques est discuté. Les outils
disponibles dans le cadre d'une approche microéoane sont également présentés. Le
deuxieme chapitre décrit plusieurs programmes deerehe qui visent a prendre en compte des
phénomenes sociologiques dans I'étude du dévelogmieiocal. 1| montre notamment les limites
d’une approche insuffisamment ancrée dans I'étegentcanismes marchands.
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Le troisieme chapitre de la premiere partie mobilia notion decapital social comme fil
conducteur de I'élaboration de la grille de lectdes mécanismes étudiés dans cette thése. Le
capital social est défini comme un ensemble deotgses économiques disponibles pour les
individus a travers la structure sociale. A patércette définition, les mécanismes par lesquels le
capital social peut influer sur la performance @pigue au niveau d’une région sont discutés.
L’analyse théorique de ce chapitre montre que shafgtal social est par définition positif pour
I'individu (c’est une ressource), il n’en est pas méme au niveau agrége, ou le capital social
peut avoir des effets négatifs pour le développem@rpartir de la typologie de mécanismes
élaborée dans ce chapitre, deux formes principdiescapital social sont distinguées. La
premiéere, dénommd&monding consiste en des liens sociaux forts internesrégions. Du point

de vue économique, ces liens ont pour principalééutle stabiliser I'environnement des agents,
en fournissant des services tels qu’'une assurafgerielle ou une loyauté qui ne nécessite pas
le contréle d’institutions formelles. La deuxienmrhe de capital social, souvent négligée dans
les travaux sur le sujet, est dénomrhédging, et consiste en des liens dirigés vers I'extérgzur

la région. Lebridging a pour intérét d’amener un renouvellement dessiééelus généralement
des ressources nouvelles dans la région.

La deuxieme partie de la these présente plusiasasethéoriques visant a approfondir certains
phénomenes pertinents pour I'étude du développemégional. Les trois chapitres de cette
partie correspondent aux trois themes énuméréshpluts Le premier chapitre se concentre sur le
réle des liens sociaux extérieurs (i.e. dudging) dans le développement. Les différents
mécanismes d’action dbridging sont d’abord présentés. Ensuite, un modeéle d’éo@o
géographique étudie un mécanisme plus particiiesavoir la capacité des réseaux sociaux a
diffuser de l'information sur les produits des g périphériques dans les marchés des régions
avancées. Les résultats montrent que la défindimtridging doit inclure non seulement des
liens sociaux entre régions, mais aussi des caist@j@es internes aux régions. En outre, ils
montrent que l'histoire et les considérations dyigames peuvent avoir un réle important a jouer
dans l'efficacité dbridging. Le deuxiéme chapitre de la seconde partie tciteeffets négatifs
du capital social, qui concernent essentiellemarfefmeture due a umondingexcessif. Deux
modeles théoriques sont présentés dans ce chdpigtord, un modele d’économie industrielle
étudie l'arbitrage entre effets positifs et négatie la proximité entre firmes dans un district
industriel. Le principe est qu'une plus grande proté permet de faire des économies de colts
fixes (ou de maniére équivalente de diminuer laabdité de I'environnement), mais limite
I'ouverture aux idées extérieures. Ce modele metvistence une relation en « U inversé » entre
I'intensité d’encastrement social (ou lbending et la performance collective, et I'existence d’un
seuil au-dela duquel les effets négatifs lolbnding prédominent. Le deuxiéme modele du
deuxiéme chapitre, inspiré de la littérature serdéfets de voisinage, étudie la captation d’'une
rente par un commercant local, lorsque les consdeurs recherchent I'interaction sociale
gu’ils trouvent a fréquenter son commerce. Ce nedebntre que I'existence d’'une préférence
pour l'interaction sociale peut en effet permet&ranaintien d’une activité économique locale,
mais que cette caractéristique peut aboutir a térrnagiliser le tissu économique. Le troisieme
chapitre de la seconde partie est consacré a &atad’importance de I'hétérogénéité des agents
dans les considérations de développement régithmead. contient pas de modele formalisé, mais
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discute différents aspects de cette hétérogéntitprésence de différents types d’'agents et de
différents secteurs, la répartition spatiale destgy et les effets induits entre secteurs.

La troisieme partie de la these présente les gésude deux types de travaux empiriques conduits
sur I'espace rural francais. D’'une part, six étudesas menées afin d’examiner I'existence sur
le terrain des mécanismes d’action du capital sagilasi que la possibilité de mesure du capital
social par des indicateurs statistiques. D’autrg, pae étude économétrique testant I'impact du
capital social sur le dynamisme économique descespairaux francais. Ces deux approches,
monographique et statistique, se sont révélées léomeptaires pour saisir ce phénomene aussi
délicat a observer et a mesurer qu'est le capitgias Un premier chapitre justifie la
méthodologie choisie et présente les principaunltas de la littérature empirique sur le sujet. Il
en ressort un manque important dans la prise empteodubridging, ainsi que des difficultés
considérables a disposer d’indicateurs pertinemtsagital social. Dans le deuxieme chapitre, les
six études de cas sont présentées. Elles metterévidlence I'existence de plusieurs des
mécanismes par lesquels les caractéristiques egajaes influent sur la performance
economique. Cependant, elle montrent que le cagoi@hl a des effets assez différents selon les
secteurs, et que sa variabilité spatiale peutigipertante. C’'est pourquoi I'étude économétrique
du troisieme chapitre utilise un niveau spatialeas$in et tient compte de la structure
economique. Ses résultats suggerent un impacifpetsibbuste du capital social sous ses deux
formes principaledyondingetbridging.

Au final, les contributions théoriques et empirigue cette these convergent vers des résultats
cohérents. Toutes montrent l'intérét qu'il y a aitecompte des phénomenes sociologiques
lorsque les marchés présentent des imperfectiomseguinstitutions formelles traitent mal. Elles
montrent en outre I'importance de tenir le plusngr&ompte des relations sociales extérieures
aux régions périphériques dans I'analyse de leweldppement, ainsi que des effets négatifs des
relations sociales. Enfin, elles montrent qu’'il eétessaire de situer 'analyse au niveau le plus
proche des agents économiques, en tenant compta deersité de leurs caractéristiques
économiques.
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Cette premiere partie vise a justifier la grille afalyse théorique qui a été
retenue dans cette these pour I'analyse du rolefagsurs sociologiques dans le
développement régional. Le premier chapitre brassetableau synthétique de
I'analyse économique de la localisation des adwjtpour montrer I'intérét de
prendre en compte des facteurs non marchands, eicydger dans I'étude des
régions périphériques. Le deuxieme chapitre passeseue diverses approches
théoriques possible et argumente le choix d'une adéhe centrée sur les
mécanismes marchands. Enfin, le troisieme chapig#fie I'intérét de mobiliser
la notion de capital social, et présente la gritlanalyse théorique qui sert de fil
conducteur aux travaux des deux parties suivantes.
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Chapitre 1. L’'analyse microéconomique de la localaion des activités en zone
périphérique : quelle place pour les facteurs non mrchands ?

Ce premier chapitre présente un état de I'art dagaissances et des grandes questions relatives
a la localisation des activités en zone périphéridpa notion de zone périphérique sera a ce stade
définie de maniére tres générale, comme une zomesrb@n dotée en activités économiques et
en niveau de revenu, relativement a d’autres zquoakfiées de centrales ou développées. Apres
avoir rappelé les grandes forces économiques imflg la localisation (1.1), il montre la
pertinence de s’'intéresser aux aspects non marsttarg I'étude du développement des régions
périphériques (1.2). Enfin, il présente les difféseoutils disponibles pour analyser ces aspects
non marchands avec une formalisation microéconoen(jLB).

1.1 Bref panorama de I'approche économique de ladalisation des activités

Cette section brosse un tableau synthétique deslgsaapproches et modeles de base pour
expliquer la localisation des activités économiqus rappelle d’abord rapidement les modeles

classiques de I'économie spatiale et régionale X)}.Avant de détailler les avancées dues aux
travaux de la nouvelle économie géographique (L.E:in, quelgues éléments sont donnés sur
la relation entre espace géographique et relatioaisiles (1.2.3).

1.1.1 Les modéles et mécanismes de base

En termes formels, la modélisation de I'espace istmgn I'introduction I'un des deux éléments
suivants : la distance (le transport est coltetikhétérogénéité (il y a des ressources différente
en différents points de I'espace). Avant les effal® synthese réalisés par la nouvelle économie
géographique, les travaux en économie spatialétérdéveloppés dans des cadres trés divers :

- Le modele de Von Thinen (1826), ancétre de I'énua urbaine a la Alonso (1960). Il
explique la répartition spatiale d’activités (ou ménages) en fonction de I'arbitrage entre
colts d’accés au centre urbain exogéne (ou sdigggdes profits/salaires) et colts fonciers.

- Les modeles de localisation des firmes issus tdmgaux d’Alfred Weber (1909) : ils
expliquent la localisation d’activités par l'arlsitre entre colt de transport des matieres
premiéeres (dont la localisation est exogéene) etipnité des marchés (également exogenes).

- Le modele de Hotelling (1929) sur la différenciatspatiale compétitive.

- Les travaux sur la hiérarchie urbaine de Chiestdll933) et Losch (1940), qui introduisent
des économies d’échelle dans la production poulicergr I'existence de centres urbains de
tailles différentes.

- Le modele Hecksher-Ohlin-Samuelson (1933), modéleommerce international, qui vise a
expliquer la spécialisation des nations dans ldmmges en fonction de leur dotation en
facteurs. Il n'y a pas en général de colt de tramsians ce type de modele.
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Ces travaux permettent d’expliquer un grand nond®ephénomenes de localisation a divers
niveaux géographiques d’analyse. Cependant, ilssstent en général d’'introduire de maniére
exogene une hétérogénéité. De plus, ils ne pembgites de modéliser de maniere satisfaisante
la rétroaction positive entre offre et demande, @gti intuitivement évidente pour expliquer la
stabilité des configurations spatiales d’activitéle population. Ces difficultés sont traitéeslpar
nouvelle économie géographique.

1.1.2 Les apports de la nouvelle économie géograghe

L’origine de la nouvelle économie géographique mt@aux travaux de Krugman (1991). Son

modéle permet de formaliser de maniére simplettaaétion positive entre offre et demande, les
consommateurs recherchant la proximité des firmesneersement. Aucune hétérogénéité

exogene entre les difféerents points de I'espacstmiécessaire : la présence d’une rétroaction
positive garantit I'existence d’équilibres multiplavec une répartition asymétriqgue des activités
et de la population entre les régions.

En plus de son intérét académique, une des avaio@estantes du modele de Krugman est
gu'il fournit un résultat en apparence contre-ititumais largement corroboré par les faits : une
diminution des codlts de transport entre régionsititbé un accroissement de la polarisation. La
raison essentielle de ce résultat est que la bdissecolts de transport fait disparaitre I'effet
protecteur de I'espace contre la concurrence. e anécanisme qui n’est pas apparent dans le
modele de Krugman (1991) est que la baisse des atglittransport donne la priorité aux
économies d’agglomération sur les considérationsaeché local et de concurrence : puisqu’il
est moins colteux d’exporter, il est avantageuxseldocaliser la ou la production est la plus
efficace.

Dans le modele de Krugman (1991), la principaledai’agglomération est liée a la préférence
pour la variété des consommateurs, qui fait quedeesiers recherchent a s’implanter en un lieu
ou les biens proposés sont nombreux. Les travatériaurs ont incorporé d'autres forces
d’agglomération, et en particulier les relationsrticales entre producteurs de biens
intermédiaires et de biens finaux (Krugman et Vé&®mb1995). Un des objectifs de ce
programme de recherche est de donner corps autiantud’Alfred Marshall sur les effets
d’agglomération. Les effets d’agglomération s’ipt&tent comme la conséquence de rendements
croissants internes (indivisibilité ou codt fixe) externes. Ces derniers peuvent étre dus a des
rétroactions positives entre offre et demande, @assi a la possibilité de mettre en commun des
ressources (biens intermédiaires, biens publicsjues), ainsi qu'a des effets purement
technologiques (« atmosphére industrielle »), qut que la présence de nombreuses firmes et
d’'une main-d’ceuvre qualifiée favorise la diffuside connaissances et de savoir-faire, ainsi que
'innovation. La modélisation de ces trois types miécanismes est présentée en détail par
Duranton et Puga (2004) sous les intitulés redget¢imatching sharing etlearning

Du c6té des forces de dispersion, en plus de lsepoe d’'une demande fixe dans toutes les
régions (population immobile) et de I'effet de comence locale, certains modeles introduisent
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des codts de congestion, et/ou des colts liésaaggdort de produits liés au sol (« agricoles » ou
« traditionnels »).

Un des grands résultats théoriques de cette fiitera en ce qui concerne les régions
périphériques, est le caractere définitif de laapshtion, donc des inégalités spatiales. La
propriété du modéle de Krugman (1991) selon laguetle baisse des colts de transport favorise
la polarisation (et donc la diminution d’activité/gopulation des régions périphériques) se
retrouve dans la plupart des modéles théoriqués.semble donc avoir une bonne robustesse,
d’autant plus gu’elle caractérise non seulementriedeles de type Dixit-Stiglitz (qui est le cadre
utilisé par Krugman) mais se retrouve aussi avex fdemalismes différents, comme celui
développé par Ottaviano, Tabushi et Thisse (2082)les mécanismes économiques introduits
sont également légerement différents. Il est veaom observe souvent (notamment lorsque la
population est fixe géographiquement) un effet d¢ inversé » : lorsque le colt de transports
devient trés bas, on a une certaine convergence lestrégions. Malgré tout, cette convergence
n'est jamais compléte, et la région la plus dévedeple reste

Les modeles classiques combinés aux apports deueelle économie géographique donnent
donc une vue remarquablement complete des mécanidmdocalisation (Fujita et Thisse,
2002), qui peut se résumer tres schématiqguemdatrdaniere suivante :

- Il existe des différences purement exogenes datidos en facteurs (grandes plaines
alluviales, mines) et d'accessibilité (fleuves eturs embouchures). Ces dotations ont
historiguement déterminé la localisation d’actisitée production et de commerce.

- Les effets d’agglomération et la concurrence basé les dotations en facteurs ont favorisé
le développement de certains de ces lieux au dgttiches autres.

- Le mouvement séculaire d’intégration économigomtribue a figer la hiérarchie des centres
d’activité, tout en renforcant les plus grossesl@yggrations, dans la limite des co(ts de
congestion.

Une application importante de la nouvelle éconogéegraphique concerne les questions de
politique économique. En particulier, certains &aw visent a étudier si une intervention
publique sur la localisation des activités enti® rfégions serait ou non utile socialement. Les
résultats sont souvent tres sensibles aux hypahestarisation insuffisante ou excessive selon
les cas), ce qui incite & penser que la questiosodtien aux régions périphériques releve avant
tout de la décision politique. Avant de se focalse I'étude de zones périphériques, il convient
de faire quelques remarques sur le lien entreigatain et sociologie.

! Notons que comme I'hétérogénéité exogéne n’eshesssaire a I'apparition d’une hétérogénéitéalpatans les
équilibres, elle est en général exclue des modiésiques. Les équilibres vont donc par paires gygoes. Si une
région est mieux dotée que l'autre de fagon exaogdast en général elle qui deviendra la régiorettippée.

10
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1.1.3 Localisation et relation sociale : une assation « naturelle » ?

Dans cette sous-section, on s’interroge sur larsiiedes interprétations de la distance dans les
modeles économiques, qui seront utilisées dansuil@.sLa notion de distance peut étre
généralisée facilement a des aspects non géogtegshigans modifier le formalisme
mathématique. En effet, le colt de transport dassriodeles d’économie spatiale comprend en
réalité tous les obstacles a I'échange, y commss dbstacles culturels (langue, pratiques

commerciales) et institutionnels.

Distances géographique et sociale sont souventosepp étre étroitement liées. Les travaux
théoriques sur la ségrégation urbaine (cf. la ralaibttérature de Durlauf, 2004) montrent, sous

des hypothéses tres variées, la tendance des popslaimilaires socialement a se regrouper

dans I'espace. Inversement, la proximité geograghrgnd en général les échanges plus faciles,
donc I'établissement de relations privilégiées.

Comme nous le verrons dans la section 3 de cetobalgis économistes commencent depuis peu
a s’approprier les réseaux sociaux entre agentsoéuques, qui sont un outil privilégié de la
sociologie. Dés qu’ils comportent de nombreux agdes réseaux sont difficiles a concilier avec
les raisonnements microéconomiques (ou de théam® jeux) classiques. En revanche, la
localisation d’agents dans un « espace social wtdplque l'usage de graphes modélisant
explicitement des relations entre agents) est lmeguplus maniable, et a été utilisée par exemple
par Akerlof (1997). Le principe est de dire quatkinsité de relation entre deux agents est une
fonction décroissante de leur distance. Bien qute geprésentation limite les configurations
sociologiques possibles (a moins de se placer darnsspace qui a autant de dimensions que
d’agents (moins un) !), elle est cependant dégriche. C’est I'approche qui sera choisie dans le
chapitre 2 de la partie théorique.

Ainsi, I'étude de la répartition spatiale des atdiy économiques et I'introduction de relations
sociales dans les phénoménes économiques, biem mpori trés difféerents par nature,
connaissent néanmoins des rapprochements nafNoels.allons voir que c’est encore davantage
le cas dans les espaces périphériques.

1.2 Le cas des zones périphériques et des lacunes lnalyse limitée aux mécanismes
marchands

Cette section commence par rappeler les résuléatérgux des modeles classiques, concernant
les zones périphériques (1.2.1), avant de détajjlexlques caractéristiques spécifiques qui
orientent leur vocation économique possible (1.222in, l'intérét de I'étude des aspects non
marchands dans les zones périphériques est intretqustifié (1.2.3).

11
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1.2.1 Les zones périphériqgues comme €lément résitiue

La plupart des modeles d’économie spatiale ou nédgocomportent une portion de I'espace qui
peut étre considérée comme « périphérique ». @ette est soit exogene (la zone périphérique
du modele de Von Thiinen, la zone d’extraction dééares premiéres du modele de Weber), soit
endogene (les zones les plus basses de la higrardimine chez Christaller-Ldsch, la ou les
régions périphériqgues dans la nouvelle économieggrg@bique). Cette zone a un caractere
résiduel : ce n'est pas la que se passent lesshEsplus « intéressantes ».

Dans les modeles d’économie géographique, la palk&wn se traduit soit par une désertification
de la région périphérique (si la population est edbsoit par des inégalités de revenu réel (si la
population est immobile). La baisse des colts dasport tend en général a amplifier ces
inégalités, ou en tout cas a les pérenniser. Llitaff&saemble donc entendue: les zones
périphériques le resteront, et sont vouées a dlicessentiellement des activités peu sensibles
aux économies d’échelles ou intensives en matgresieres.

Cette prédiction est particulierement « désespéranpour les zones périphériques des pays
développés, tout comme pour les pays en dévelopger@ependant, elle reste basée sur des
modeles tres généraux, ou les dotations en facteuwrgenes sont symétriques et les biens de
consommation ont des caractéristiques égalemenétsgues. En particuler, si des ressources
spécifiques existent dans les zones périphériqaedéveloppement de certaines activités peut
étre envisagé. De fait, I'analyse des variatior&rgiloi récentes en France suggere I'existence
d’avantages spécifiques des zones rurales (Gaigale 2005).

1.2.2 Les spécificités des zones périphériques :eumalorisation parfois difficile

Une spécificité des zones périphériques qui peatidtportante est ldisponibilité en espace

qui peut permettre une accessibilité plus facile fancier. Cette caractéristique concerne
notamment le développement des zones périurbaimeduomoins peu éloignées des grands
centres d'activité. Dans les zones plus excentréastivité économique dans les zones
périphériques est souvent basée sur les ressmatgglles. L’enclenchement d’'un processus de
développement économique est alors pour le mogsaite. Trois types de ressources naturelles
peuvent étre distinguées : les ressources du sbules ressources agricoles et forestieres, et les
ressources touristiques (souvent désignées parieetd’« aménités »). Enfin, une ressource
evidente des zones périphériques est I'espacezares peuvent étre idéales pour implanter des
activités a nuisances environnementales fortes. @orih s’agit d’activités typiquement non
souhaitées par les habitants locaux, elles ne spasnconsidérées dans la suite.

Concernant legessources du sous-soll est vrai que les mines ont été la base duldppement

de nombreuses agglomérations. Cependant, la fomenution des colts de transport et le
caractére tres standardisé de cette industrieelimitjourd’hui la possibilité d'effets induits
importants. Dans les pays en développement, cesueE®s apparaissent souvent comme une
rente bénéficiant a une petite élite sans retompeésiives importantes pour I'économie.

12
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L’ agriculture, secteur classiquement considéré comme a faibasoénies d’échelle, est de plus
en plus concentrée grace aux gains de producipéténis par une mécanisation toujours plus
performante. Les produits agricoles sont collestéisdes surfaces de plus en plus grandes et
souvent rapidement exportées vers les marchésaxteimportants.

Les ressources touristiques tout comme les ressources du sous-sol, peuverihémrie étre
génératrices d’effets induits importants, maissefpeuvent aussi étre simplement I'objet d’'une
« prédation » de la part d’entrepreneurs extérieRes exemple, Matteudi (1997) compare la
station de ski de Beaufort-Aréches, pilotée paratdgsepreneurs et propriétaires locaux, et celle
de La Plagne, totalement contrdlée de I'extériguavec des retombées locales trés faibles. Par
ailleurs, la mise en valeur des ressources toguisti impliqgue souvent des probléemes importants
de coordination, du fait de la présence de forterealités. C'est notamment le cas de
I'entretien du paysage, qui est une composanteriapie de I'attrait d’'une région. Par ailleurs,
les ressources forestieresnotoirement sous-utilisées dans certaines régimmg;aises, font
I'objet de problémes de coordination du méme tyréyot, 1997).

Ainsi, pour une valorisation des ressources sppmf favorable a I'ensemble de I'économie
locale, I'élément humain est déterminant. Tout didh en termes deapital humain, les zones
périphériques peuvent présenter des spécificitéserehées par les entreprises. Ainsi, la forte
stabilité de l'industrie rurale s’interpréte commee conséquence d’'un bon appariement entre
firmes et salariés (Aubert, 1997). Il s'agit cepamtdd’'une propriété qui a tendance a s’éroder
avec le temps et est assez vulnérable a I'évoluteofienvironnement extérieur. Gaigné (2001),
distinguant dans un modele d’économie géographimaie-d’'ceuvre non qualifiée et qualifiée,
montre que I'industrie de la zone périphérique Eeumaintenir méme a bas codts de transport,
résultat cohérent avec I'idée de délocalisatiomsdies pays a bas codt du travail.

En revanche, pour développer des activités nows/elds capacités d’organisation pourront se
révéler un élément crucial, plus que les compéteteehniques spécifiques. Une organisation
efficace peut prévenir la prédation de ressourcesdes agents extérieurs et favoriser les
retombées locales, gérer les problemes de bienmuoamet ddree-riding, ou encore favoriser

le maintien de la main-d’ceuvre agricole et/ou leeligppement de nouveaux produits. Ces
caractéristiques organisationnelles relévent paauboup d’aspects non marchands. Or, les
zones périphériques pourraient précisément avoavantage en la matiere.

1.2.3 Les aspects non marchands, un élément potetiément crucial en zone
périphérique

Selon Jayet (1996), I'espace rural des pays dépékperait un type d’espace ou les interactions
sociales seraient plus importantes que dans leseszarbaines. Il présenterait une diversité
sociologique plus faible, mais des liens plus fdrtsnage des pays en développement est assez
similaire : celle de pays ou les solidarités sadtées fortes, du fait des habitudes et des
nécessités de travaill en commun en agriculture 'etntrdide pour faire face aux aléas
climatiques. Une ressource spécifique des zonephgtiques serait donc leur forte sociabilite,

13
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qui favoriserait des actions collectives utilesdgéveloppement économique. Il est donc tentant
de la considérer comme un « avantage comparajif’#,conviendrait d’'utiliser a bon escient.

L’exemple « mythique » du lien entre caractérisgtgusociologiques et développement
économique est fourni par les districts industridsla Troisieme Italie, étudiés dans les années
1980 par Brusco (1982) et Beccattini (1988) entrees. Il s’agit de systemes industriels situés
loin des grandes agglomérations, et qui ont émanggrtir d’'un artisanat rural traditionnel. S’ils
ont suscité tant d’enthousiasme, c’est qu'ils s@#tés trés performants alors méme que la
grande industrie du Nord de I'ltalie était en cri€, comme plusieurs auteurs I'ont remarqué
(Michelsons, 1989 ; Lazerson, 1993), la zone ou soncentrés la plupart des districts italiens
correspond a peu de choses prés a la partie diel'ttaractérisée par la présence d’un métayage
important, qui recouvre également la zone domiragdgforme familiale communautaire (Todd,
1990). Cette observation semble appuyer l'idée thmadement sociologique aux districts.

—

Les districts italiens Le métayage La famille communautaire

(source : Becattini, 1988) (source : Todd, 1990) (source : Todd, 1990)

D’autres exemples moins emblématiques de relationige caractéristiques socioculturelles et
développement ont été relevés, tel que 'impaagbrtiestantisme sur le succes du Land de Bade
Wirttemberg (Herrigel, 1993), ou encore la céleénede de Saxenian (1999) sur la Silicon
Valley. Pour autant, I'existence de corrélationkeseque celle décrite ci-dessus pour les districts
italiens n’éclaire guere les mécanismes qui poemtaielier ces caractéristiques socioculturelles
et l'apparition des districts ou d'autres dynamgude développement. D’ailleurs, les
nombreuses autres régions d’Europe caractériséesl'gssociation entre forme familiale
communautaire et métayage n'ont guére brillé par leapacité a produire des systémes
productifs du méme type. Il n’existe donc pas ée Iinécanique, ou tout au moins n’est-il pas

direct.

En outre, les zones périphériques sont de toutiegge inégales dans leur capacité a mobiliser
une action collective dans le sens d’'un développé®eonomique. Comme le montrera la revue
de littérature empirique de la troisieme partie,s dédifférences importantes d’attributs
sociologiques ont été relevées entre pays en wedeloppement.

Comme indigué en introduction, I'ambition de cedtiese est d’éclairer sur le plan de I'analyse
économique, tant au niveau théorique qu’empiriqeierdle que peuvent jouer les facteurs
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sociologiques, sur le développement des zonesh#rques. Avant de présenter les travaux qui
ont déja été réalisés sur ce sujet, ce premieritcbae clot par 'examen des possibilités de prise
en compte de phénomenes sociologiques dans ledenadé&roéconomiques. L'enjeu de cette
these sera alors de mobiliser ces outils en lesbr@mt avec les raisonnements sur la
localisation d’activités économiques présentés tlapsemiere section.

1.3 Microéconomie et interactions personnalisées

Cette section examine les outils qui peuvent étobilisés pour appréhender des relations
personnalisées (ou « sociales ») dans un modelaafisé. Elle présente tout d’abord un
historique des travaux microéconomiques prenantcempte des relations entre agents
economiques (1.3.1), avant de donner une liste gystematique d’outils utilisables (1.3.2).
Enfin, quelques programmes de recherche non bagéfapproche microéconomique sont
brievement discutés (1.3.3).

1.3.1 Bref historique

Bien que les modeles microéconomiques soient typigunt basés sur des agents prenant des
décisions rationnelles (basées sur l'intérét melténdividuel) et indépendants, de nombreux
travaux peuvent s’interpréter comme l'introductida relations sociales (ou tout du moins
personnalisées) dans I'analyse. Il est possibléane remonter ces réflexions a la théorie des
coalitions dans les années 1950. Cependant, larrdeol’engouement pour les réseaux sociaux
entre agents économiques est surtout remarquaalgiade la fin des années 1990.

Théorie des coalitions : années 1950

Des l'origine de la théorie des jeux, Von NeumannMergenstern Theory of Games and
Economic Behaviour 1944) distinguent jeux non coopératifs et coojiféraL’approche
coopérative suppose que les agents peuvent comoaured former des coalitions. Des lors, il
devient naturel de chercher a modéliser les corapumts collectifs dans la production et le
partage de ressources. Ce sont les travaux de L&hapley (1953), suivis par d'autres
contributions comme celle d’Aumann et de Myersan,ant fondé la théorie des coalitions.

Les modéles de théorie des coalitions reposentasdéfinition d’une valeur associée a chaque
partie d’'un ensemble d’agents. Cette valeur sprege comme la production totale du groupe
lorsque les agents se fédérent en « groupes dailtsawu coalitions. L'apport principal de
Shapley a consisté a définir une régle d’allocatiarvaleur de Shaplgyqui attribue a chaque
agent une fraction de la valeur totale du jeu,rlagpe étant de lui attribuer sa « contribution
marginale moyenne » a la valeur de la coalition.

La littérature sur la théorie des coalitions esfs tabstraite, mais possede de nombreuses

applications possibles, non seulement dans laagedg biens collectifs, mais aussi dans I'étude
des jeux de pouvoir dans les processus politigaegxemple. La critique principale adressée a
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cette théorie est l'absence de spécification ducgssus de formation des coalitions, et
I'insuffisance relative a la stabilité des coaliso(l'approche étant coopérative). Ce n’est que
récemment que ces travaux ont été remis a I'honmeais avec une approche non-coopérative,
ou les incitations individuelles sont pleinemens@s en compte (cf. infra sur les réseaux).

Expliciter les interactions entre agents : anné8gpuis années 1990

C’est dans les années 1970 qu’ont eu lieu les pmsntiavaux microéconomiques significatifs

visant a « rompre le voile du marché », a expliciee role des interactions entre agents
economiques dans la formation des grandeurs maitekakn I'absence de courbes d’offre ou de
demande, la détermination des prix se fait selamx deodalités possibles : le marchandage
(lorsque les agents se rencontrent deux a deukgmehére (lorsqu’un agent peut échanger avec
au moins deux autres agents). Les contributionsldvites sont celles de Diamond (1971),

Feldman (1973), et Follmer (1973). Elles visenteatisllement a examiner dans quelles
conditions on retrouve les résultats classiques awarchés atomistiques, en particulier la
propriété de Pareto-optimalité. L'article de Feldm@973) modélise une série d’échanges
bilatéraux, visant a retrouver un équilibre généeals « commissaire priseur ». Il n’a donc rien
de « sociologique », et n'a pas donné lieu a de&sutravaux qui pourraient étre utile dans le
cadre de ce travail de these.

La lignée de Diamond (1971) est basée sur des ieppamts aléatoires avec échange unique : les
agents quittent le marché des qu’ils ont réaliééhange. Des variantes incluent les contributions
de Butters (1977), ou d’autres plus récentes cormiéi (2000). Souvent, plusieurs essais
d’appariement sont possibles, et les décisionshdiége sont motivées par l'incertitude sur les
appariements futurs éventuels. Rubinstein et Wkilii$985) proposent une approche plus
complexe ou la procédure de marchandage est @gplidans le cadre d’un jeu stratégique. Cette
lignée est la source de la littérature sur lestifms du marché (qui empéche le marché de
s’équilibrer), et a donné lieu a de nombreusesiegpmns, notamment en économie du travalil,
pour expliquer le sous-emploi. Le modéle Diamonél8@) est I'un des premiers et des plus
connus. Il a été I'un des premiers a modéliseolessemploi par des problemes d’appariement.
Ces modeles, méme s’ils explicitent une interacpensonnalisée, ne peuvent étre considérés
comme prenant en compte une structure sociale.fiefy Einteraction est en général non (ou
peu) répétée, et 'appariement est aléatoire. Gpendes travaux plus récents présentent un
aspect davantage « sociologique », comme le maiel€alvo-Armengol (2001). Ce dernier
propose d’étudier I'échange bilatéral dans un cadre général, ou des relations entre agents
peuvent avoir une certaine stabilité.

Les travaux issus de Follmer (1973) sont plus psctfune approche en termes de réseaux
sociaux. lls imposent un cadre d’interaction stadaidre agents, donné de maniere exogene.
Follmer a montré qu’il peut ne pas exister d’éduéi de marché lorsque les interactions entre
agents sont trop fortes. L'intérét pour cette appeoa repris a partir des années 1990 jusqu’a
aujourd’hui. Blume (1993) approfondit ces travamgis avec une approche évolutionniste (les
choix des agents sont faits par stratégie adaptatimple). Durlauf (1997) généralise I'approche

de Follmer qu'il reformule a l'aide du cadre de ghysique statistigue. Un courant voisin
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concerne |'étude des interactions de voisinageeefapparition de ségrégation entre groupes
sociaux ou entre groupes de revenu (Durlauf, 2@Xxcker et Murphy, 2000).

Les réseaux : fin des années 1990

Les travaux cités plus haut modélisent les intevastde maniere simple (grille, ensemble de
voisinages). Une formulation plus générale consit@ermettre toutes les configurations
possibles en matiére de liens entre un ensembfgetsa. La littérature sur les réseaux est en
pleine expansion depuis les années 1990, et coatgpandement a rattraper le retard de la
théorie économique sur la prise en compte desaictiens sociales. L'origine de cette théorie
remonte essentiellement a la théorie des coalitiehpeut étre vue comme une tentative de
concilier approches coopérative et non coopérativihéorie des jeux.

Les problemes traités par la théorie des réseaudrrsmilent en général de la fagon suivante
(Jackson, 2003). Il existe un nombre fini d’agemjsi, peuvent se connecter par le biais d'un
réseau, lequel peut étre soit orienté, soit noenti (auquel cas l'existence d'un lien est
conditionné par l'accord des deux agents). A chagiseau est associée une valeur, qui
représente la production totale que permet ce wédggiquement, plus le groupe est grand et
ses membres connectés entre eux, plus la valegrastle a cause des économies d’échelle.
D’autre part, a chaque valeur est associée une #gllocation, qui définit la fagcon dont la
valeur totale est partagée entre les agents. La dgllocation peut étre fixéa priori (par
exemple égalitaire par composante, i.e. qui partagesultats entre tous les membres d’une
composante), ou résulter d’'un marchandage ou docegsus de marché explicite.

Ce courant de littérature est pour beaucoup faxalis le dilemme entre efficacité et stabilité des
réseaux, ce dilemme étant di a I'existence d’eatités. Les contributions fondatrices a cet
égard sont Jackson et Wolinski (1996) pour lestyggamon orientés, et Dutta et Jackson (2000)
pour les graphes orientés. Le processus de formdis graphes reste difficile a expliciter, et
beaucoup de travaux théoriques discutent des eliffés notions d’équilibre utilisables (voir la
revue de littérature de Jackson, 2003). Dans lafetas qui explicitent la formation des graphes,
le choix des agents consiste en général simpleenégfinir avec qui ils veulent étre connectés.
Les modalités de choix des agents (annonce singdtau séquentielle...) ont souvent une
grande importante sur le résultat (cf. par ex. ehaeet al 1993).

Parmi les recherches récentes, on trouve des atsultttéressants sur I'émergence d’agents
centraux, qui sont en mesure d’extraire un surpigsificatif par leur réle de « pont » entre les
autres agents (Goyal et Vega-Redondo, 2004). Gesux constituent de véritables avancées
dans I'étude des phénomenes non seulement écoresnigais aussi sociologiques. Certains
travaux s’écartent considérablement de la théocew jdux classique. Ainsi, loannides (1990)
propose un modeéle basé sur des réseaux aléattimm®ntre la possibilité de coexistence d’une
meéga-composante (le « marché ») et de composaepgtites. Cette approche est également
utilisée par Jackson et Rogers (2004) pour expligagaines propriétés des réseaux rencontrés
dans la realité.
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Malgré son intérét et son actualité, ce courantedberche sur les réseaux est d’une application
difficile a des problemes de développement régiatahe sera donc pas mobilisé dans cette
thése. On se contentera ici d’étudier I'impact deactéristiques sociologiques données sur la
performance économique, sans chercher a étudiéormaation et la stabilité des structures
sociales, lesquelles seront représentées de mahisrabstraite et plus simple.

1.3.2 Les principaux outils : vue synthétique

Cette sous-section résume les principaux outilsilisables pour incorporer des aspects sociaux
dans les modeles microéconomiques, en précisapdisseront mobilisés dans cette thése.

La théorie des jeuxfournit un cadre naturel pour étudier la format&irie maintien de normes
de coopération, lorsque l'intérét individuel immedést de ne pas coopérer. Il est bien connu que
c'est la répétition de [linteraction qui facilitea | coopération, mais certaines situations
d’information imparfaite le permettent aussi (Krepsl, 1982 ; Kreps et Wilson (1982a).

La modélisation ddélux d’information entre agents encastrés dans une structure sociale peut
étre facilement incorporée a un modéle microécogaaidans lequel I'information est
incomplete, bien que comme nous le verrons, iltex@acore peu de travaux en ce sens.

Il y a également la possibilité de poser widité avec composante socialec’est-a-dire qui
dépend de caractéristiques d’autres agents. Aksirlof (1997) introduit une préférence pour la
proximité d’autres agents, qui sont situés danegpace continu a une dimension. Une approche
similaire est employée par Schiff (1999) dans urd@® a deux régions. Akerlof et Kranton
(2000) élaborent une réflexion sur la notion d’ii&ndans un esprit similaire.

Il existe une littérature importante prenant en ptamun go(t pour la réciprocité dans les
préférences des agents, incluant donc une rechdiréqeité dans la définition de l'utilité, ainsi
que parfois des comportements de vengeance «tgratyRabin, 1993 ; Sethi et Somanathan,
2003). Levine (1998) modélise quant a lui I'altrags dans un esprit assez voisin. Le principe
consiste toujours a faire dépendre l'utilité desrag du gain (matériel) des autres joueurs. Ce
courant de recherche s’est développé en parakeddrdvaux d’économie expérimentale, qui ont
mis en évidence des paradoxes dans les jeux daypdfehr et Gachter, 2000).

Les modeles inspirés de la physique statistiqueutilité des agents est influencée par le choix
des autres agents (Durlauf, 1997) peuvent étrepirie®s comme une préférence pour la
sociabilité. C’est I'approche qui sera choisie dEnghapitre 2 de la partie théorique de cette
these.

Toutefois, il sera parfois nécessaire de procédemeamodélisation davantage de typleoite
noire » de I'effet des liens sociaux entre agents, @edire qui n’explicite pas directement les
interactions des agents entre eux. Ce sera notankenesis du deuxieme modéle du chapitre 2 de
la partie théorique de cette these.
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1.3.3 Travaux connexes non basés sur I'approche miéconomique

Cette sous-section cite pour mémoire d’autres tra¥armalisés, proches de la thématique de la
thése, mais néanmoins trop €loignés par leur ahjeteur méthode. Il y a d’abord certains
travaux macroéconomiques dans la lignée de Cooper et John (1988), qui fszaé des
problemes de coordination dus a des complémergalésquelles peuvent étre assimilées a des
effets sociaux. On trouve aussi par exemple lestrade Lordon (1996) sur la modélisation de
I'évolution des formes institutionnelles, et qui Etachent a la théorie de la régulation. Le
probleme des approches purement macroéconomigbéastonnu, a savoir gqu'’il s'agit souvent
de formulationsad hocde relations entre agrégats.

Le terme déconomie des réseaus’emploie surtout pour des travaux sur les retatientre
clients et fournisseurs dans un systeme de pramyctou apparaissent des effets de
complémentarité. Economides (1996) présente unelerede ces travaux. Une de leurs
applications concerne notamment les questions édjmtion verticale des firmes. D’autres
travaux plus récents étudient la formation de lanalede lorsque les consommateurs
s'influencent mutuellement dans leurs préférenpas éxemple Curien, 2003).

Comme les phénomenes sociologiques peuvent s’éartement des hypothéses de rationalité,
les agents étant trés imparfaitement informés, et par des considérations trés différentes de
I'intérét matériel, un recours a des approobesutionnistespeut étre envisagé. Cette approche
a l'avantage de concilier une approche formaliséec ades regles de décision variées. Par
exemple, les modeles d'imitation ont été fortemaéwveloppés pour expliquer I'apparition de

structures d’échange (cf. par ex. Orléan, 19988s @avaux doivent recourir largement a la
simulation numérique, d’'ou des difficultés de gatiéation (cf. par exemple Rouchier et al

(2001) sur I'émergence d'une réputation dans urtesys de don-contre don). Cependant,
Masanao Aoki (1994 ; 2002) a développé une apprachgirée de la physique statistique,

pouvant donner lieu a des solutions exactes.

Enfin, il faut citer quelques travaux formalisésus de lasociologieaméricaine. Harrison White
(2001) a proposé une approche des réseaux de figuesepose sur des raisonnements
diamétralement opposés a ceux des économistegsotndrchés sont représentés comme des
entités collectives. White fut I'un des premierthaoriser lI'idée a la base des trous structurels,
développée ensuite par Ronald Burt, et qui seraldppée au chapitre 3.

En conclusion, de nombreux outils économiques potentiellement disponibles pour étudier le

role de facteurs sociologiques dans la localisademactivités en zone périphérique. Alors que le
présent chapitre se focalise sur les outils écogoes mobilisables pour analyser les

phénomenes de localisation, le chapitre suivantrdeboau contraire les approches du

développement qui ne sont pas fondées sur les isét@smmarchands.
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Chapitre 2. Le développement local, alternative aux raisonnements
économiques ?

Ce chapitre fait le point sur I'intérét et les Iltes d’'une approche intégrée, combinant la prise en
compte de raisonnements économiques et sociolagjpue étudier le développement des zones
périphériques. Il commence par discuter les raiatientre économie et sociologie, les enjeux
scientifiques et pratiques qu’elles soulevent, elgues tentatives de rapprochement entre ces
deux disciplines (2.1). Il discute ensuite les idifftés qu’il y a a utiliser directement une
approche pluridisciplinaire inspirée de la phildsiepdu développement local dans le cadre d’'une
recherche scientifique (2.2). Enfin, il conclut dintérét de se fonder sur les mécanismes
économiques, donc d’étre enraciné dans la scietm@oéique, pour étudier le rbéle des facteurs
sociologiques dans le développement économiqué (2.3

2.1 Le plaidoyer pour une approche pluridisciplinare : vraie ou fausse bonne idée ?

Les approches pluridisciplinaires sont a la foidaamode et encouragées. Les difficultés
rencontrées dans les différentes disciplines des®es sociales invitent a franchir les frontieres
des disciplines pour acquérir de nouvelles persmect Dans cette section, les rapports
historiques entre économie et sociologie sont d@loappelés (2.1.1), avant de montrer I'intérét
actuel d'un rapprochement entre ces disciplined.Z2. Enfin, quelques programmes de
recherche en économie introduisant des phénomeniaiz sont discutés (2.1.3).

2.1.1. Sociologie et économie : des sceurs enneririesnciliables ?

La pensée économique a dans I'ensemble peu intégrélations sociales dans ses analyses.
Cela tient a plusieurs facteurs, a la fois histee® idéologiques et techniques. Les premiers
grands économistes du X\ATl®siécle pronent un libéralisme économique. Leuspers'inscrit
dans le courant des Lumieres, qui promeut le madieléndividu autonome, guidé par la raison,
par opposition au modele platonicien ou augustin@ams lequel chaque individu voit son
comportement dicté par un ordre social immuabldififispar des dogmes ou l'arbitraire du
pouvoir. Les relations privilégiées entre agentenémiques sont regardées avec méfiance.
Adam Smith note par exemple que les arrangemeits Brarchands aboutissent souvent a des
« conspirations contre le public ». En termes dim® économique moderne, les relations
sociales sont donc soit un moyen de capter une,rsait affaiblissent les incitations. C’est avec
des individus uniquement mus par leur intérét parebet sans liens privilégiés, que la richesse
des nations sera la plus grande. Réduire la peteséamith a cette seule assertion serait bien
évidemment négliger toute la subtilité et la prafeur de ses analy$e€’est néanmoins un des
messages principaux qui fut retenu de son ceuvre.

2 On oublie en particulier souvent de citefTégorie des Sentiments Moraax profit de s&ichesse des Nations
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L’avénement de la pensée marxienne remet les getagociales au centre des raisonnements
économiques. Cependant, il s’agit avant tout deoraier en termes de rapport de domination et
d’opposition entre classes aux intéréts diamétratgnopposés. La publication des grandes
ceuvres de Marx coincide en outre avec I'apparitiormarginalisme, qui deviendra le mode de
raisonnement privilégié en économie jusqu’a aujbwid Or, les méthodes de la microéconomie
sont tres difficiles a concilier avec l'introduatiale relations sociales. L’économie industrielle et
la théorie de I'agence étudient bien des phénomemesrtie assimilable a des relations sociales,
mais elles se focalisent sur une classe relativenestreinte de phénomeénes, et ne rendent pas
compte de la diversité des comportements réellemiesgrvés. En fait, on considére Vilfredo
Pareto comme le dernier grand théoricien de I'énbea avoir embrassé a la fois les aspects
économiques et sociologiques dans ses travaux \(teesociologique de Pareto est d’ailleurs
largement méconnue des économistes et inverseniamtioté des sociologues, Max Weber
propose les premiéres analyses sociologiques diidomement de I'économie, mais avec peu
d’écho dans la communauté des économistes.

L’exclusion quasiment totale des relations socialess I'étude des phénoménes économiques,
méme due a des raisons de « faisabilité technicuédait preuve d’une remarquable fécondité.

Malgré les railleries dont on a pu accabler le meussaire priseur walrassien », I'approche

microéconomique parvient a expliquer une quantitgressionnante de phénomenes non
seulement économiques, mais plus généralemenusogartout ou le comportement humain est

guidé par un quelconque sens de I'intérét.

Il est vrai que ce processus a abouti a une sépaiasiment étanche entre économie et autres
sciences sociales, qui peut choquer et qui a atémémage de I'économiste froid et calculateur
opposé au sociologue plus ancré dans la réalitaimemCette image, parfois teintée d’arriere-
pensées politiques, s’est doublée d’'une réputadmrséparation stricte entre les méthodes et
modes de raisonnement. Pour reprendre le mot desJBunesenberry, 'économie s’intéresserait
a la facon dont les individus font des choix, laislmgie a la fagcon par laquelle ils n’ont pas de
choix a faire. En outre, les deux disciplines oatgvoir tendance a se réserver des domaines
d’études propres : a 'économie le fonctionnemexst wharchés financiers, a la sociologie I'étude
de la vie ouvriére...

Naturellement, de nombreux chercheurs ont propesérapprochements, souvent d’'inspiration
marxienne, comme ceux de Karl Polanyi. On considependant que c’est avec le sociologue
Mark Granovetter que reprend de maniere signifieatintérét sur le r6le des relations sociales
dans les phénoménes économiques. Son travail secherche d’emploi et la force des liens
faibles (Granovetter, 1973) sert encore de baserohbreuses recherches actuelles. C’est a peu
pres de la méme époque que datent les premieeucdormalisés en économie sur le rble des
relations personnalisées sur la formation des gnansdmarchandes et la répartition du surplus
(cf. supra § 1.3.1). Dans son article sur l'imbtima des phénomenes économiques dans des
réseaux sociaux, Granovetter (1985) plaide pourapprochement des deux disciplines, mais
critigue vivement certaines voies comme I'économé-institutionnelle de Williamson. En
effet, 'approche de I'économie des codts de train@a néglige linsertion sociale des
transactions, et produit des dérives fonctionregigtf. infra § 2.3.2).
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Les interactions entre sociologie et économie Joen entendu dans les deux sens, mais
occasionnent souvent des réactions négatives gartades chercheurs de la discipline faisant
I'objet d’'une « intrusion ». A la suite notammergsdiravaux de Gary Becker, I'utilisation de
raisonnements économiques dans des domaines releahituellement de la sociologie (la
famille, I'éducation...) a parfois été durement regsigecomme une inacceptable «invasion de
territoire ». Parfois mal interprétés, ces travaamt considérés par certains comme le symptome
d'un dangereux «impérialisme économique ». Inveesd, les travaux sur le role de la
construction sociale dans le fonctionnement descinés; comme ceux de Harrison White
(2001), tres innovants mais formulés de facon eddinent « non-économiste », sont parfois
considérés avec dédain par les économistes. Dec@tin Hirschleifer (1985) affirme que
I’économie a vocation a englobierfine toutes les sciences sociales, dans la mesuredquiak-
totalité des relations entre étres humains peatadsimilée a des transferts de ressources, et ou
on ne peut dénier aux individus, sinon une ratitdatiu moins un sens de l'intérét personnel.
Nous allons voir qu’'un rapprochement constructifr&@m@conomie et sociologie est en tous cas
souhaitable, tant du point de vue du progrés dedaerche que des applications pratiques.

2.1.2 Un rapprochement nécessaire

Le rapprochement entre sociologie et économie neudé pas d’un simple souci de satisfaction
intellectuelle. 1l est aussi rendu important par éeolutions récentes de la vie économique. Cela
peut paraitre paradoxal au premier abord. LesioaEconomiques se font avec de plus en plus
de distance, de moins en moins d'implication sec{ahissiéres de supermarché, distributeurs,
achats en ligne...). Il pourrait sembler logique gu&nonymisation » croissante des relations
marchandes conduirait & une disparition pure epleinde l'intérét de la sociologie pour la
compréhension des phénomenes économiques. Maien'eéalité le phénomene inverse qui est
probable. De méme qu’existe en biologie le prinape « avantage au sexe le plus rare », la
forme d’interaction la plus rare pourrait étre daegains cas favorisée !

Deux phénomenes liés contribuent a rendre lesiorfatsociales stratégiques pour le succes
economigue : une segmentation toujours croissageadtivités et 'augmentation des problemes
d’'information asymétrique. Tout d’abord, la segna¢ioh des activités (ou division du travail)
aboutit a multiplier les possibilités d’externaditden effet, plus un processus est intégré, plus de
potentielles externalités (en général négativesjt soternalisées. Par exemple, la grande
entreprise paternaliste, trés ancrée localementoleligée de tenir compte des contraintes
sociales et environnementales de son milieu. Ar¢ise, pour des processus tres désintégrés
entre firmes différentes (ou méme intra-firme agéparation géographique), des externalités
importantes sont prévisibles a toutes les intesfardre étapes de production, et ce surtout s'il y
a délocalisation dans d’autres pays (comme le radatpolémique sur le « dumping » social et
environnemental des multinationales). Ces problédiesternalités peuvent étre résolus en
théorie par la réglementation, mais les rapportsas@ entre acteurs concernés peuvent avoir
une grande importance dans l'efficacité de la smhutnise en place.
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Par ailleurs, du fait de la spécialisation croi$samles problémes importants d’appariement
apparaissent. Cela amplifie I'usage de la cooptatmur les recrutements, le choix de
partenaires, etc. En effet, la cooptation permehiiix connaitre les compétences des nouveaux
arrivants et d'éviter des problémes d’opportunisméme si I'appariement n’est pas idéal

D’autre part, la facilité croissante d’obtentionndormations va de pair avec une augmentation
du nombre d’'informations a maitriser, tandis gq@id¢imentation du contenu technologique des
biens de consommation ou intermédiaires a pourepaittie la difficulté a évaluer leur qualité.
En conséquence, ceux qui par l'intermédiaire deatimis sociales peuvent accéder plus
facilement a ces informations sont de toute évidenantages.

La prise en considération d’aspects sociologiquess d’'analyse de la formation des résultats
économiques est rassemblée sous le label de d4@gpei@conomique ». Le terme de sociologie
économique comprend également deux autres champwestigation (Steiner, 1999):
I'investigation sociologique du champ économiqueleetréle du déploiement de la vision
economique sur la vie sociale. Mais c’est bienrkper aspect, le réle de la sociologie dans le
fonctionnement de I'économie, qui porte le plusgeix théoriques et appliqués.

La sociologie peut apporter une contribution imaote aux débats sur l'effet des politiques

économiques. En voici quelques exemples :

- La question du réle des minima sociaux sur lengdge. L'affirmation selon laquelle les
transferts en faveur des chdmeurs constitueraieatdésincitation a travailler releve d’'une
analyse simpliste du comportement des demandeerspibi. Des études sociologiques
montrent le réle du travail dans la formation dendéige de soi et dans l'intégration sociale.

- Le fonctionnement des marchés financiers. Laabdiié des cours sur les marchés financiers
montre que I'hypothése selon laquelle le prix teflgit la valeur intrinséque des entreprises
cotées est largement insuffisante. En I'absenadadtinations suffisantes sur les entreprises
et leurs perspectives de profit, le comportememnithtion ouherd behavioupeut explique
une bonne partie des fluctuations boursieres. Gepodement a une base sociologique,
analysée par exemple par Baker (1984) ou Bakeeei(1992).

- Lefficacité des politiques d’incitation aux amtis collectives. Plusieurs interventions
publiques visent a promouvoir des actions collestigntre firmes, en matiére de publicité, de
commercialisation, de gestion de services commtm<es politiques sont souvent mises en
ceuvre sans guere prendre en considération lenesoaiologique, et comme le montreront
les études de cas du chapitre I11.2, les résustats trés variables selon les régions.

Mais une remise en cause des plus importantesagprbche économique basée sur des agents
anonymes et indépendants vient des problémes dssegpadéveloppement. L'échec successif
des différents paradigmes (de maniére schématiqg@mnomie planifiée, substitution aux
importations puis libéralisme) a conduit certaiosriomistes a mettre fortement I'accent sur le
rle des relations sociales et des institutionsdardéveloppement. L'ouvrage de vulgarisation

% |l est dailleurs intéressant de constater que #boutit & une situation trés proche des sociéiditionnelles, avec
leurs guildes de métiers souvent constituées datéscsecretes et plus ou moins basées sur désnslelaniques !
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assez polémique de Stiglitz (2002) en est asseptsymatique : outre des développements
importants sur les problemes d’asymétrie d’infoioratqui sont la spécialité de son auteur, il
insiste particulierement sur l'importance de la é&sibn sociale dans l'efficacité des politiques
economiques. En paralléle, les méthodes de déwetopmt « par le bas »bdttom-up
apparentées a la philosophie du développement, localconnu une popularité grandissante
aupres des praticiens, ce qui s’est notammentitradu la mise en ceuvre de politiques dites
« territoriales ». 1l convient donc de discuter fesdements théoriques sur lesquels repose cette
approche du développement, focalisée sur des aspmaibculturels, et qui se veut alternative.

2.1.3 Le développement local comme rupture avec €¢énomie standard : une solution ?

Le terme « développement local » désigne a ladniprocessus et un ensemble de méthodes.
Comme processus, il s'agit du développement d'étgon (généralement petite et en déclin
agricole ou industriel) résultant de la mise eneuald’atouts spécifiques et en impliquant
fortement ses habitants. Il s’agit donc exactendenta démarche décrite a la sous-section 1.2.2,
reposant sur la capacité d’organisation localepf@eessus s’oppose au développement impulsé
de I'extérieur, dont les retombées locales sonpasges faibles. Deux connotations lui sont en
outre associées : I'idée de réussir a se difféeenuar rapport a des régions voisines ou similaires
(le développement sera donc basé sur des valonsatt non traditionnelles »), et l'idée de
complémentarité entre plusieurs secteurs (I'exglimib intensive d’'une ressource naturelle ne
releve pas du développement local). Vu comme urcgasus, le développement local est
pratiguement synonyme de développement endogene.

Vu comme ensemble de méthodes, « faire du dévetogptelocal » consiste a mobiliser les
ressources latentes pour aboirtifine a un développement local (au sens de processsggit

a la fois de déceler des ressources locales gpée#fi & valoriser (ressource naturelle,
culturelle...), et d’organiser cette mise en valenrdétectant et encourageant des porteurs de
projets et en les assistant par divers dispogigfsoutien. En termes économiques, il s’agit de
contourner plusieurs imperfections de marché : rtitades sur le potentiel de valorisation,
difficulté a gérer le risque (marchés de crédit’essurance inadaptés aux projets innovants),
existence de complémentarités, colts fixes de dagmimportants... Les politiques d’appui au
développement local vont donc financer des étudesaché, des sociétés de capital risque, de
I'animation collective, des infrastructures commsjretc.

Mais au-dela des besoins en matiére d’interventignlique, une idée forte de la « philosophie
du développement local » est que les « forces viviegales doivent faire preuve d’'une réelle
capacité a travailler ensemble dans un objectifroam (le développement de la région), et de
créer des synergies entre elles. Le « terrain soltioel » local a donc un role essentiel a jouer
dans la réussite des stratégies de développenmnir(e nous le verrons au chapitre II.1, il n'y a
d’ailleurs pas que les caractéristiques sociolaggdacales qui jouent).

Ces considérations ont été amplement théorisé¢amneent dans la littérature francophone, et
surtout a partir des années 1990. Plusieurs progesnae recherche ont intégré ces dimensions
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dans leurs analyses, en particulier les travauxesumilieux innovateurgMaillat et al 1991) ou
ceux de Jean-Claude Perrin (1991) sur I'organisatigionale.

De méme, le programme de recherche dit deohomie des proximitd¢8ellet et al 1993) se
rapproche de I'esprit des réflexions sur le dévedopent local. L’économie des proximités
s’intéresse implicitement a la fagcon dont les rete sociales dans leurs différents contextes,
interferent sur la valorisation du potentiel de eléppement. La classification en proximités
organisée, institutionnelle, et organisationnetierrespond en effet & grands traits a différents
contextes dans lesquels l'interaction sociale & :lieelations personnalisées, partage de normes,
valeurs ou connaissances, appartenance a une méagenisation. Dailleurs, des
développements récents de ce programme de rechietélgeent explicitement les processus de
marché et proposent des tests empiriques du réde tgfees de proximité sur l'activité
economique (cf. par exemple Massatdl, 2004).

La théorie de la régulatioprend également en compte les relations pers@é@eslientre agents
économiques, mais avec une approche tres holifee s& situe principalement a des échelles
spatiales élevées (nations) et sur des périodegudmn ce qui explique qu’elle ne sera pas
mobilisée ici. Notons cependant que quelques travé@cents ont proposé d’appliquer les outils
de la théorie de la régulation pour I'analyse dgsadiques locales (Benko et Lipietz, 1995 ; Du
Tertreet al, 1999 ; Gilly et Pecqueur, 2001).

2.2. Les difficultés du développement local en tamfu’approche de recherche

Si des visites dans d’autres disciplines peuvert@t exercice « rafraichissant », porteur d’idées
nouvelles, cela ne veut pas dire qu'il faille attptix effectuer des mélanges entre disciplines.
En effet, cela peun fine davantage brouiller la compréhension des phénosngne I'éclairer.
Cette section expose deux difficultés qui expliguerchoix d’ancrer cette these dans I'étude des
interactions de marché. D’abord, les difficultés ldemploi d’'une approche holiste (2.2.1),
ensuite, le lien contestable de certains travaéariues aux phénomenes réels (2.2.2).

2.2.1 Difficultés des approches holistes

Le développement local est naturellement assot@égaestion des interactions entre sociologie
et économie. Cependant, cette volonté dintégrajduridisciplinaire engendre un travers

important, qui est la pratique d’une posture trekste, qui tend a réifier les entités collectives
comme les « territoires ».

Rappelons gqu’une posture holiste consiste a fardl@snalyse sur des entités collectives, et a les
traiter comme si elles étaient dotées d’un compuoete propre. Le parangon de cette approche
est I'analyse marxienne des rapports entre classeiales. Un type de holisme plus modéré
consiste a considérer qu'étant donné qu’il est ssfide de relier par une théorie logiguement
fondée comportements individuels et phénomenesugxcil convient de rechercher directement
des régularités entre variables agrégées. C'eptiedont les macroéconomistes lorsqu’ils posent
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une fonction de consommation reliant la demandéaléo au revenu national, ou bien la
demande de monnaie au revenu et au taux d’'intérét.

La version extréme de la posture holiste, qui ciasa postuler le caractere irréductible aux
individus de propriétés agrégées, est aujourd’lssea discréditée en sciences soclaless
raisons sont multiples :

- Une démarche holiste repose sur des parametrast@asant des entités agrégeées qui n’ont
pas d’existence concréete, et donc ne sont pas atd@earde maniére directe. Il s’ensuit une
difficulté de validations empiriques, malgré desiitions parfois intéressantes.

- La grande majorité des avancees scientifiquampmtirtance en économie se rattache a la
tradition individualiste. Et cey compris lorsqu’elles concernent des effets au reau
agrégé: métaphore de la main invisibleee-riding, tragédie des biens communs, etc. Méme
des contributions non basées sur une approcheidodiiste deviennent plus claires et
convaincantes lorsqu’un « fondement microéconomigue été explicité. C'est le cas par
exemple des théories de la divergence inspiréddyddal. A contrarig la cause principale
de I'échec d'une pensée holiste comme le marxisésegde dans la méconnaissance des
incitations individuelles.

- Une posture individualiste permet souvent deid&de maniére satisfaisante les phénomenes
socioéconomiques, et il est donc inutile de s’emepr L'exemple le plus fameux concerne
les fonctions de consommation.

- L’individualisme méthodologique reconnait plugifament I'indétermination de lissue de
nombreux phénomeénes sociaux, tandis que la viobsté tend souvent au déterminisme.

Il faut bien en outre insister sur le fait que dlividualisme méthodologique n’exclut en aucune
facon que des caractéristiques globales (par exedgd normes sociales) puissent influencer les
comportements individuels.

Les travaux sur le développement local présentapttandance a adopter une vision holiste
« extréme », réifiant de maniére excessive lesri¢diges » et les régions. Mais comme la suite

de la thése s’attachera a le monter, il est trommauf dans des cas trés particuliers, de traiter
une région comme une entité organique cohérenteoufre, le caractére globalisant de ces

travaux limite en pratique la possibilité de testpdopositions théoriques.

2.2.2 Retour a la réalité difficile et généralisatin discutable

Une des plus grandes difficultés du « paradigme déVeloppement local et des programmes de
recherche associés est que I'hypothése d’un rgderit@nt du terrain socioculturel sur la réussite

“ 1l est intéressant de noter que nombre de sociel®gt d’ethnologues répugnent aujourd’hui & etildes concepts
holistes. Si la notion de groupe social garde uns,selle n’est plus guere considérée comme dédigmemnentité en
soi, mais simplement comme un outil commode pogrogper des individus ayant des caractéristiquesmames.
L'unité fondamentale d'analyse est I'individu et/laurelation. Il est symptomatique que le concefiatitit§ jadis
essentiel en sociologie et en anthropologie, s@té&sent considéré comme une notion fourre-toytr@mnpte a
produire des dérives essentialistes (Brubaker, 2@és termes plus concrets, focalisés sur I'imtliyicomme celui
d’identification lui sont préférés (Avanza et al, 2005). Plus mgmable encore, certains ethnologues évitent
aujourd’hui d’employer la notion d’ethnie (Laburtfietra et Warnier, 2003, p. 367).

26



tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Partie | - Le cadre méthodologique

des projets de développement est surtout étayégumques réussites emblématiques, et n’'a
guere fait I'objet d’'une procédure de validatiorst&ynatique (cf. le chapitre 1ll.1. pour des
précisions sur les travaux empiriques). Souvery, ttavaux de recherche se focalisent sur
quelques exemples, voire un exemple unique. Coy2@dl) fait I'effort de procéder a un
recensement de systemes productifs localisés ercéi@ensés approcher le modéle du district
italien), mais les critéres retenus aboutissepuanir une liste de systémes industriels sans grand
rapport avec les descriptions théoriques. Les aparonceptuels développés par les travaux
théoriques (par exemple par Courlet et Pecque@l)1faraissent donc inutilement complexes
par rapport au peu d’exemples concrets disponibles.

Face a cette difficulté, non seulement la validat@éventuelles prédictions théoriques est
impossible, mais surtout les applications en terdeepolitique économique sont drastiquement
limitées. La critique radicale de Amin (1993) ses théories de la spécialisation souple a la Piore
et Sabel (1984) peut sans difficulté s’étendre autxes programmes de recherche inspirés de la
philosophie du développement local. A c6té desqued exemples mythiques qui ont donné
naissance a la théorie, continue le développenenfidnes multinationales et la désintégration
des économies régionales! C'est statistiguemenphHénoméne le plus important, et non
I'’émergence d’économies régionales intégrées dymaasi: les régions périphériques restent
majoritairement encore et toujours dominées.

Pour analyser les possibilités réelles de mise wmex’'un processus de développement local en
zone périphérique, un ancrage dans l'étude phénesnéconomiques, avec les outils des
sciences économiques, s'avére donc nécessaire. tématives d'approche «intégrée »,
pluridisciplinaire, présentent le risque de péchatant par leur superficialité d’analyse des
phénomenes économiques que des phénomenes sapi@legDans la mesure ou I'objet d’étude
de cette these est le développement économiquk lagalyse sera naturellement centrée sur
I'étude des phénoméenes marchands.

27



tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Partie | - Le cadre méthodologique
2.3 L'importance de se fonder sur des mécanismesodmmiques

L’approche choisie dans cette thése consiste dsartides modeles et raisonnements
economiques, pour examiner ensuite les effetsidedduction de phénomenes sociologiques.
Ce choix est a nouveau justifié en sous-sectionl2Buis, la sous-section 2.3.2 discute une
approche possible, qui est I'économie néo-institutelle. Enfin, le choix final d'utiliser la
notion de capital social est justifié (2.3.3).

2.3.1 Pas d’économie sans mécanisme marchand

En réaction a un certain « impérialisme du marchiamns les sciences économiques, certains
courants hétérodoxes (notamment ceux évoqués dassction précédente) ont voulu faire

abstraction des mécanismes marchands dans leulgses)apour se focaliser sur des

raisonnements basés sur des notions a « colosatsmtiologique. Or, la plupart des résultats

empiriques en économie montrent que ce sont tount&tae les mécanismes marchands qui sont
les forces principales expliquant les phénomeneaariques, ce que confirmeront les résultats
empiriqgues présentés dans la troisieme partie. disom en est simple: la plupart des

producteurs/consommateurs sont des individus passédn sens de lintérét matériel, et

disposant de droits d'utilisation et d’échange @ssources dont ils disposent.

Naturellement, cette observation n’enleve en rianérét d’étudier I'impact de facteurs non
marchands dans un monde ou l'incertitude est iraptetet ou les relations personnelles peuvent
jouer un réle déterminant. Mais I'analyse éconoraigéoclassique a forgé des outils tout a fait
adaptés pour traiter des problémes liés aux simtil'information incompléte ou d’externalités,
qui pourraient justifier un réle aux phénomenes mamchands.

La démarche choisie consiste donc a partir desriegi®ns des marchés pour comprendre le
réle potentiel des relations sociales dans la pmdace économique. Or, cette démarche est
aussi celle qui a été suivie par I'économie nétitirtfonnelle, qu’il convient donc de présenter.

2.3.2 Une voie possible : 'économie néo-institutinelle

L’économie néo-institutionnellese propose d'étudier le rble des institutions ddes
fonctionnement de I'économie. Le concept d'insiitatdésigne toute regle, tacite ou explicite,
formelle ou informelle, qui contraint les comportmts des agents économiques. La fonction des
institutions est de stabiliser I'environnement dagents économiques, en rendant les
comportements des autres agents plus faciles aiprées institutions incluent donc aussi bien
des conventions et normes sociales que des texids|yes.

Deux auteurs principaux dominent ce courant, Oliwéliamson et Douglas North, dont la

consécration académique lui a conféré une auracpig@te. Williamson (1985) s’est spécialisé
dans I'étude de I'organisation industrielle, etgpparticulierement de I'arbitrage entre intégration
verticale et différents niveaux de sous-traitariderth (1990) s’est spécialisé dans I'analyse
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historique du réle des innovations institutionnelldans la réduction des échecs du marché et
I'élaboration d’un systéme économique efficace.

L’économie néo-institutionnelle, bien que généraatnconsidérée comme « hétérodoxe », se
rattache donc facilement a I'’économiainstreandont elle partage en grande partie les concepts
et les méthodes de raisonnement. En effet, legutishs s’analysent naturellement comme des
remedes a des imperfections de marché que sopofamisme (dd a une information imparfaite
sur les caractéristiques présentes et les compentsnfuturs), l'incertitude sur I'évolution de
I'environnement économique, ou I'existence de cdifiss importants (notion de spécificité des
actifs).

Dans la version de Williamson (focalisée sur l'études formes de gouvernance dans les
entreprises), I'analyse mobilise beaucoup la notiercolt de transaction, qui recouvre tous les
colts liés a la compensation des imperfections drciné. Cette notion est tres multiforme, les
colts de transaction incluant, outre des colts moré, des colts (d’opportunité) en temps de
négociation, de contréle etc. Cela implique unelamce au fonctionnalisme, dans la mesure ou
I'impossibilité de quantifier le niveau de colt wlansaction (et d'imperfection du marché) rend
difficile des analyses d’efficacité. La tentatiost @lors grande de décréter que les formes de
gouvernance observées dans la réalité correspoaderibrmes les plus efficaces (on appelle ce
travers la « rationalisatiogX post»).

Une autre difficulté (qui ne concerne pas Nortlguld fait grand cas du role des institutions
informelles et inclutde factodes aspects sociologiques) est celle dénoncédsgmrovetter
(1985) : I'économie néo-institutionnelle reste trogntrée sur les décisions d’agents rationnels
autonomes, tient trop peu compte de I'encastrersecill des agents, et néglige le role de la
sociologie, bien que les tenants de cette thédaiegnt pour 'usage de la notion de rationalité
limitée.

Ces deux critiqgues sont bien sOr a tempérer, dgtix récents ayant fait des progrés dans les
deux directions. De plus, une des grandes forcextie théorie est son succeés empirique. Dans
son bilan de I'état de 'économie néo-institutioltgeWilliamson (2000) présente une synthése
séduisante du programme de recherche, intégraritequaveaux d’analyse : I'encastrement
social (ou l'on retrouve aussi les institutionsomhelles), les institutions formelles (regles
formelles, droits de propriété...), les formes devgonance (organisations et contrats), et enfin
les incitations individuelles (qui correspondemd @artie « néoclassique » de I'analyse et fournit
le résultat économique final).

Tel que défini, ce programme ambitieux reste entane complexe pour I'objet de cette these,
qui est le développement économique local. La miseompte des institutions formelles et des
organisations dans [l'analyse microéconomique dueldgpement n’est encore guere
envisageable, bien qu’il ne soit pas exclu que pesgres dans leur conceptualisation le
permettent prochainement. En revanche, [lincorpamatd’éléments de la catégorie
« encastrement » (embeddedness) de Williamson dansadre microéconomique est plus
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facilement réalisable, et de plus en accord avedntiitions présentées au chapitre 1 sur le
développement des zones périphériques.

Cependant, il est inutile de mobiliser I'économigofinstitutionnelle pour cela, méme si ces
réflexions peuvent utilement étre gardées en mdmons de I'élaboration du cadre théorique.
En outre, les réflexions de cette thése donnerowt place importante aux transmissions
d’information, qui n’est pas un aspect étudié mapmgramme de recherche. A la place, le choix
qui a été fait a été de mobiliser la notioncdeital social.

2.3.3 L'entrée choisie : le capital social

Depuis la fin des années 1980 et les contributiomslatrices de James Coleman (1988) et
Robert Putnam (1993), la notion de capital socimlefe une grande partie de la littérature
théorique et empirique sur la question généralBirteraction entre phénomenes sociologiques
et développement. Ces travaux portent sur des igoesdiverses : résultat économique,
efficacité des institutions, qualité de la vie sibej culturelle et sanitaire... lls sont d’'une grande
hétérogénéité tant dans les méthodes que darésldsats obtenus, mais constituent un ensemble
de réflexions particulierement stimulantes pour pendre le réle des facteurs non marchands
dans le développement.

La notion de capital social a été choisie commdificteur de cette these. En effet, le terme de
capital social rend bien compte de cet objecti€a®prendre en quoi les liens sociaux pourraient
constituer un avantage (en l'occurrence économiqUieltefois, cette notion est également
difficile a manier et parfois trompeuse. Aussi wavail important d’élaboration théorique va
devoir étre fait dans le chapitre suivant pouredvies pieges sémantiques et méthodologiques
gu’elle recele. Nous allons voir dans le chapitrizant qu'il est possible de rendre la notion de
capital social tout a fait compatible avec I'analges phénoméenes de marché.
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Chapitre 3. La notion de capital social comme moyed’introduire des aspects
sociologiques dans les raisonnements économiques

Ce chapitre présente la grille de lecture qui va étilisée tout au long de cette these. Apres
avoir affiné une définition opérationnelle du capisocial (3.1), les mécanismes économiques
sur lesquels le capital social est susceptiblgatfiérer sont passés en revue (3.2). lls sonté&dass
en fonction du sens de leur impact (positif ou tifgaur la performance collective, et en
fonction du type de phénomene auxquels ils renvofariormation incompléte, incitations
individuelles, action collective). Enfin, la derreéésection (3.3) définit la problématique de la
these.

3.1 Le capital social : rigueur difficile mais quesons pertinentes

Les termes «relations sociales » ou « caractuissi sociologiques » sont extrémement
polysémiques. lls englobent une multitude de ragppersonnalisés, incluant par exemple les
relations client-fournisseur, les relations hiénégaes ou d’équipe au sein des organisations, les
relations entre concurrents dans une méme brarebkerelations entre consommateurs qui
s’influencent mutuellement dans leurs choix, ouoeacles relations entre entrepreneurs et
décideurs politiques... Cette section procede ers tpmints. D’abord, elle discute I'intérét
d'utiliser la notion de capital social et ses diffités de définition (3.1.1). Ensuite, elle montre
gue lorsque c’est la question de la performanceiohaelle qui est en jeu, le capital social peut
étre défini et mesuré de maniere rigoureuse (3.L2ntreprise est plus délicate pour les
questions de performance collective, mais il essjide de donner une définition satisfaisante a
condition de garder l'individu comme échelle d’aysa (3.1.3). Quant aux questions de mesure
du capital social, elles ne pourront étre abordgesine fois déterminés les mécanismes
d’interaction entre capital social et performancen®omique, ce qui sera I'objet de la section 3.2.

3.1.1 L’intérét de la notion de capital social

Le terme de « capital social » est d'origine asmezienne (on peut le faire remonter a Lyda
Judson Hanifan, 1920). Il a été popularisé a leestdes travaux de James Coleman (1988) et
Robert Putnam (199%3) Il part de lidée séduisante et intuitive selomguelle certaines
caractéristiques sociologiques constituent un aganpour les individus ou les groupes qui les
posseédent. Essayer de saisir plus précisémenistanrat la nature de cet avantage nécessite de
définir de maniére rigoureuse cette notion par neates englobante. Il n’est pas utile de passer
en revue détaillée les nombreuses définitions citalasocial, qui ne font que montrer son

® Ce chapitre reprend pour I'essentiel des élémeétsloppés dans Callois (2004), en les enrichissanéflexions
ultérieures, notamment sur la distinction entreeatpindividuels et collectifs.
® Les notes de Pierre Bourdieu (1986) sur le capiaial adoptent une perspective trés différenteefle adoptée
ici : il s'agit de I'analyse du rdle des différeatiormes de capitaux (économique, symbolique, rlltet social)
dans les rapports de domination entre groupes wsaci@'est pourquoi les travaux de Bourdieu ne gSosms
considérés comme fondateurs par rapport aux qusggiai nous préoccupent.
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caractére insaisissable. Nous ne referons pas lnen’pistorique détaillé de cette notion. Une
revue récente et tres compléte des différentesiteéfis et des contributions fondatrices (ainsi
gue de nombreux travaux contemporains) se trouns Banthieux (2003).

Si la notion de capital social a autant fait I'dlge critiques (également reprises et commentées
par Ponthieux, 2003), c’est qu'elle se préte rapigle a des raisonnements circulaires et
fonctionnalistes. Une approche fonctionnaliste iemit a postuler que certains traits de
I'organisation sociale remplissent la fonction da®r des avantages économiques a l'individu
ou au groupe. C’est I'approche initialement supae James Coleman (1988), qui définissait tout
simplement le capital social par sa fonction, caiide faciliter certaines actions, avant d'illustre
son effet dans diverses situations. Il faut cependauligner que le travail initial de Coleman
était largement exploratoire et ne visait pas gpo@ser une théorie synthétique du rdle des
caractéristiques sociologiques dans la performance.

Une approche fonctionnaliste a sans doute sonéintdans I'analyse du fonctionnement des
sociétés, surtout de petites communautés, donbh&sion est souvent fragile. Mais elle ne
constitue pas une démarche suffisante tant qugdist pas associée a une analyse précise des
mécanismes en jeu, qui pourrait donner lieu a @s$std’hypothéses. Les raisonnements
deviennent rapidement circulaires, il devient ingilole de déceler des causalités. Or, s'il est tout
a fait admissible de postuler que deux phénoméenesgnt « faire systeme », c’est-a-dire se
renforcer mutuellement, il devrait quand méme pussible d’isoler des relations causales d’'un
phénomeéne sur l'autre. Le caractere circulaire dégmitions du capital social est une critique
importante adressée aux travaux initiaux de RoPetham (1993), qui par la suite affina
davantage ses raisonnements, sans toujours bigfiejusn quoi ses observations empiriques
confortent son hypothése que « le capital soc@dyit du bien-étre ».

Par ailleurs, I'approche fonctionnaliste présente tendance prononcée a ce que I'on appelle le
« sophisme panglossien » en biologie. Transposésoeiologie, cela revient a supposer que
parce gu’'une fonction a été associée a un traiokegique, il s'agit nécessairement d’'une
caractéristique nécessaire et/ou efficace. Un ebkengimple de I'échec de I'approche
fonctionnaliste est I'organisation des souks dass gays du Maghreb ou du Moyen Orient
(North, 1990). Les marchands des souks et leuesitsliconsacrent un temps considérable en
négociation et marchandage. Cette coutume du madelga, tres intégrée socialement, a une
fonction économique évidente, celle d’assurer tag@ du surplus. Mais il s’agit d’'une pratique
inefficace en termes économiques. Naturellementpara objecter qu’'une analyse purement
économique néglige les aspects sociaux et cultdeelsette forme d’organisation. Il n'empéche
que si I'on s’intéresse a la facon d’augmenterileau de vie, on ne peut que constater que
I'organisation de souk est problématique pour esp@ire des gains de productivité. Le fait qu'il
faille prendre en compte la préservation de laessle culturelle est une donnée qui reléeve de la
décision politique et non de I'analyse économique.

Un autre écueil dans la définition du capital sbes son caractére englobant. Etant donné que

tous les échanges économiques peuvent d'un cept@int de vue s’interpréter comme des
relations sociales, il est alors possible d’aboatita proposition que « tout est di au capital
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social ». Il est donc nécessaire d’exclure de faniti®n du capital social les phénoménes qui ne
sont pas dus a des caractéristigues sociologigéaérigues (normes sociales partagées ou
propriétés moyennes des réseaux sociaux commasi@ee liens au sein d’'un groupe social).

Par ailleurs, la frontiére entre phénomenes sagigles et institutions est trés fragile, aussi le
fonctionnement des institutions est inclus paraiest auteurs comme faisant partie du capital
social (Collier, 1998). La notion devient alorsprenglobante, et ne sert plus que comme un
simple stimulant a la recherche. En outre, le daitdevoir ensuite faire des séparations entre
capital social « civil » et capital social « gouvemental » finit par estomper le caractére
« sociologique » du capital social.

Malgré ces difficultés, qui appellent des précagiamportantes, la notion de capital social est
utile dans une entreprise d’incorporation de cara&tiques sociologiques dans les
raisonnements économiques. En effet, le terme gdigataocial fait directement référence a la
notion de ressource, qui est fondamentale en édenom

Pour autant, le capital social ne doit pas étremalgs aux formes classiques de capital en
économie que sont le capital physique ou le capitahain. Un débat important a d’ailleurs
concerné la légitimité de I'emploi du terme « cabit. 1l est intuitif que certaines propriétés des
relations sociales soient assimilables a des resssuqui font I'objet d’'un investissement, se
déprécient avec le temps, et a ce titre mériteagpkllation de capital. La tentation est alors
grande de postuler I'existence d’'une grandeur aibstrésumant I'avantage mobilisable par les
agents ou les groupes du fait de leurs relatiocisles, et assimilable a un facteur de production.

A supposer que cette grandeur, le capital sociagsp effectivement étre définie, elle présente
cependant deux propriétés particulieres. D’abandhe peut lui attribuer un prix de marché (bien

qgue certains chercheurs, comme Ballet et MahieQ3Rproposent de mesurer le capital social
par les transferts monétaires entre individus)teCetopriété explique la difficulté a mesurer le

capital social, tout comme le fait que le capitatial puisse étre utilisé de maniére totalement
opposée a l'intérét commun dans certains cas &mdfia), alors que les autres capitaux sont
utilisés de maniere productive en situation de noenice. Deuxiéme propriété problématique, le
capital social, s'il existe, représente seulemenpotentiel qui peut n’étre mobilisable que dans
des circonstances tres particulieres.

Aussi, I'appellation « capital social » doit étrlisée en gardant a I'esprit certaines spécifiité

En particulier, il ressort de la discussion précéelées préconisations suivantes :

- Le capital social devra étre défini comme un ende de propriétés sociologiques
génériques. Il exclut les phénomenes sociaux <¢atéa» (relations ponctuelles...). Il
exclut également les phénomeénes qui découlentmiéskaen place d'institutions formalisées.

- Le capital social devra étre défini par les sssigu’il rend (a I'image du capital physique ou
humain). La définition retenue devra donner lieurge description et une évaluation des
mécanismes par lesquels ces services apparaissaunc se décliner en diverses formes a
spécifier et a mesurer.
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Nous allons a présent voir comment concréetemertioéa une définition répondant a ces
critéres.

3.1.2 Le capital social individuel : définition rigpureuse, mesure complexe

De maniere simplifiée, il existe trois grandes appes dans la définition du capital social :

- Une définition « naive », par la structure sariahvoir du capital social, c’est connaitre
beaucoup de monde. Cette approche est clairemmirffigante, car « avoir des relations » ne
signifie pas connaitre beaucoup de monde, maiswguronnaitre des gens « utiles ». En fait,
ce type de définition est surtout utilisé dans é&sdes empiriques, faute de meilleurs
indicateurs. Cependant, en épurant ses mesuraadaséristiques des réseaux, Ronald Burt
a donné a ce type de définition purement strudeudds applications tres intéressantes (cf.
infra).

- Une définition par la capacité d’action colleetivle capital social est alors avant tout une
propriété des groupes. Il provient de normes ewventions communes, issues de facteurs
culturels ou d’une habitude d’interaction. Ce tyjgedéfinition est celui de James Coleman
(1990), Robert Putnam (2000), et Francis Fukuyalt88%). Mais il est trop restrictif, car il
exclut les phénomeénes de transmission d’information

- Une définition par l'accés a des ressources epar les liens sociaux : c’est une définition
vaste, mais qui a le mérite de justifier I'emploi @rme de capital, et de faire un lien direct
avec les phénomenes économiques.

A la lumiére de la discussion précédente, c’estectbisieme approche qui parait la plus
opérationnelle et la plus pertinente pour ce ttata définition suivante est due a Nan Lin
(2001) :

« resources embedded in a social structure, whicheaessed/mobilized in purposive actions

Le capital social, c’est donc un ensemblerdssources(au sens large : information, biens,
services, comportements...) pour deslividus, qui sont liées a demapports sociaux et
utilisées de maniersstrumentale. Il ne suffit pas de « connaitre du monde » pougiradu
capital social, ni méme de connaitre du monde ges@de des ressources : il faut connaitre du
monde qui posseéde des ressources et qui estlpepartager. Avoir du capital social, c’est donc
étre en mesure de mobiliser des relations sociades avantage.

Cette définition est rigoureuse, mais ne dit rienla facon de mesurer concretement le capital
social. Les travaux de Ronald Burt (2000) comppamini les plus aboutis dans I'entreprise de la
mesure du capital social individuel. Ills montrent’ume mesure unidimensionnelle est
insuffisante pour évaluer le capital sociaéme si I'objet d’étude est une classe restreinte
d’agents Selon Burt, pour obtenir les meilleurs bénéfidesses relations sociales, un agent doit
faire I'arbitrage entre deux propriétés : la feramet(ou densité) de son réseau d’une part, et les
trous structurels entre ses contacts d’autre @aotr chacune de ces deux propriétés, Burt
propose des indices quantitatifs.
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La notion de densité est simple a comprendre :éseau dense est un réseau ou une grande
proportion des liens possibles sont actifs. Laamtie trou structurel est plus subtile, et mérite
davantage d’explications. Il s’agit d'une reforntida et d’'une généralisation de la notion de
lien faible de Granovetter (1973). Granovettertépairti de I'observation que les liens forts
étaient souvent transitifs : si un individu A astfortement a B, lui-méme lié fortementa C, il y
a de fortes chances que A soit lié a C. Il en ad@ituit que les liens faibles ont davantage de
chances de mettre en relation des « mondes ditéésgrdonc des ressources complémentaires.
La notion de trou structurel est la traduction déecintuition en termes de structure de réseau :
un réseau sera d’autant plus riche en trous stelstgu’il sera peu redondant, c’est-a-dire qu'il
existera peu de chemins reliant deux individus @predues. Il est donc manifeste que densité et
richesse en trous structurels sont deux proprai@ssées. Toutefois, Burt s'intéresse au dosage
optimal entre ces deux propriétés.

Dans la suite, nous allons voir que cette dichotoemtre formes de capital social est essentielle,
et se retrouve directement au niveau des problguoegirégionales. Pour l'instant, il convient de
bien comprendre les avantages respectifs que @mfees deux types de propriétés. Une forte
fermeture/densité implique des liens forts et damcfort contrdle social, ce qui stabilise
I'environnement des agents et garantit la fiabitlegs relations contractuelles. Quant aux trous
structurels, ils conférent deux types d’avanta@eabord, I'individu reliant des agents dans un
réseau riche en trous structurels sera souventesunm de mettre en relation des ressources
différentes, en particulier des informations commé@taires. Le second type d’avantage est de
nature stratégique, et revient au paradigmeediius gaudengtudié par Simmel (Degenne et
Forsé, 1994) : si un agent A est un point de passatjgé entre B et C, il sera en mesure de
« jouer B contre C », et d’extraire une « renteexcds deux agents. Pour mesurer I'avantage di
aux trous structurels, Burt a construit plusieuesunes statistiques, en particulier une mesure de
« contrainte de réseau », qui exprime dans quedisure un individu B est contraint de passer
par un autre individu A pour accéder a un indiviziu

Un résultat important qui ressort des études eques est que pour les classes d’agents étudiées
par Burt (demandeurs d’emploi, cadres de grand&spises, chercheurs), la dimension « trous
structurels » est le facteur limitant : leurs réseaont typiqguement trop denses, et ne peuvent
leur donner acceés a suffisamment d’opportunitéveites.

Un point dérangeant sur le plan logique dans l'apipe de Burt est qu’avoir une structure
« riche en capital social » ne garantit pas mécemmgnt I'acces effectif a des ressources. Ce que
Burt postule, c’est qu’'un réseau avec des troustirels est la « signature » de I'existence de
contacts diversifiés. Il se peut tres bien qu'useedl pauvre en ressources soit riche en trous
structurels, mais la probabilité qu’une telle stiwe émerge sans étre « pilotée » par I'acces a des
ressources nouvelles est écartée comme étantaiitdds. fCependant, le mécanisme précis de
formation des réseaux n’est pas explicité.

Il faut aussi noter que les travaux de Burt s’ies8ent surtout au succes individuel dans des

situations « modernes » : recherche d’emploi, sudans les grandes entreprises etc. lls se
situent dans le contexte d’'un environnement dynagjige qui explique pourquoi les liens de
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type « renouvellement/ouverture » sont essenti@s.l'inverse, dans des sociétés plus
« conservatrices », il est possible que I'enjeti@oicontraire les liens forts : un réseau peualens
serait ici la signature d’'une marginalisation ourd# instabilite.

Pour résumer, déja a I'échelon individuel, I'évaioia concrete du capital social est délicate, et
doit comporter (au moins) deux types de mesure temtproportions optimales dépendent
fortement du contexte. Il est nécessaire de diséindes ressources qui relevent de liens forts
(entraide, coopération), et celles qui corresponder’obtention d’idées et d’informations
nouvelles. Il existe une complémentarité entredsesx formes. Il est certes essentiel d’avoir des
liens forts, a la fois pour des raisons puremegtipslogiques (golt pour la sociabilité) et pour
obtenir de 'aide en cas d’'urgence. Mais I'effesitib des liens forts tend rapidement a saturer :
un individu qui développe des liens extérieursb{s) aura en général davantage de succes
gu’un autre qui accumule des liens forts.

Dans la suite, nous allons nous focaliser sur tgstod’analyse agrégés. Nous verrons que la
pertinence de la dichotomie liens forts/liens fagbVa se confirmer.

3.1.3 Le capital social dans I'étude des entitésl=rtives
Une transposition délicate a un échelon agrégé

Les choses sont bien plus complexes lorsque I'abgude est un systeme agrégé et non un
individu. Transposer la définition de Lin (2001) prenant pour objet d’étude une région (par
exemple) nécessite de définir trois éléments. D'dbla mesure de performance de la région.
Ensuite, le type de ressources qui seraient fosugni@&ce a la structure sociale. Enfin les éléments
pertinents a prendre en compte pour caractérisstrdature sociale dans laquelle ses habitants
sont insérés.

Concernant la mesure de performance, il est tosijpassible de se donner des mesures simples,
par exemple le revenu moyen, le taux de pauvret&ngore une combinaison du revenu moyen
et de la dispersion du revenu... C’est la déternonaties parameétres sociologiques a mesurer
qui est plus délicate. Vouloir attribuer a une oégiles caractéristiques globales est une approche
séduisante pour les tenants de la philosophie daelagpement local. En effet, il est tentant
d’attribuer a une région ou une culture communéitece nombreuses coopérations spontanées
un « capital social élevé ». Mais transposer dament la notion (essentielle) de liens faibles de
Granovetter/Burt a une région est délicat sur & pbgique : les liens faibles ont de la valeur
précisément parce qu’ils sont détenus par ceriatisidus et pas par d’autres. Ce n’est pas le
nombre de liens faibles qui compte pour une régieeis la structure de ces liens dans le réseau
social. De plus, les liens faibles seront souveéés et utilisés de maniere stratégique, ce qui
implique un conflit d’'intérét potentiel entre niveandividuel et collectif. Une vision holiste du
capital social masque totalement de tels phénomé&latens enfin qu’une application rigoureuse
de la définition de Lin a des entités agrégéesiquplait que ces entités soient dotées d’'une
volonté pour utiliser leur capital social. Or, ju&g preuve du contraire, les entités collectives
(groupes sociaux...) ne sont pas douées de volonté.
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Le choix fait dans cette these : une définitiorhamée du capital social pour I'étude de la
performance régionale

En conséquence, le choix été fait de retenir urfiién purement individuelle du capital
social. La définition de Lin (2001) est maintenye,compris pour étudier la performance
régionale. Le capital social sera donc défini commectif possédé par des individus. Parler du
capital social d’'un pays, d’'une région ou d'uniteire n'a pas de sens autre que purement
« allégorique », ou entendu comme valeur moyenneagital social des habitants de ces entités.
Mais la partie théoriqgue (notamment les chapitr2 &t [1.3) montrera que, comme il faut s’y
attendre, il ne suffit pas d’étudier des valeursyemmes pour rendre compte du réle du capital
social sur la performance des régions : la stredles liens entre individus compte également.

En corollaire de cette définition, le capital sbcéest pas nécessairement positif pour la
performance régionale, et nous allons voir pourguodétail dans la section suivante. C’est la
une différence essentielle avec I'approche de nivedividuel ou, par définition, le capital social
était positif (c’est une ressource pour I'individe} ou I'essentiel du travail consistait a mesurer
et a étudier I'arbitrage entre ses différentes dsins.

Il est alors possible de reformuler plus simpleniamuestion générale de cette thesstice que

les régions dans lesquelles beaucoup d’individusdancapital social sont plus performantes
(selon un critere a définirfjue les autres 2e travail va commencer par définir en quoi
consistent les différentes formes de capital speialénumeérant les liens possibles entre capital
social (individuel) et performance globale deswégi: ce sera I'objet de la section suivante.

Et pourtant, le capital social ne peut-il étre uier collectif ?

Il faut insister sur le fait que définir le capisdcial uniquement du point de vue des individus
n'exclut nullement la possibilité que certainesnfes de capital social puissent étre des
propriétés collectives. Par exemple, le fait qu'gnende confiance regne dans un groupe en fait
un bien collectif pour ce groupe : chacun pourrdisat cette confiance pour demander un
service a quelqu’un d’autre. Mais ce sont bieniddwidus qui bénéficient en premier lieu de ce
bien collectif. Que ces bénéfices se traduisertrrad par une augmentation du bien-étre global
du groupe n’est qu'une conséquence indirecte. l&m@mene se comprend beaucoup mieux par
une description centrée sur I'individu, de mémeugumécanisme collectif comme la tragédie
des biens communs est difficilement compréhensikdms analyser les comportements
individuels.

En effet, les normes, en tant que « biens colketifsont maintenues parce qu’elles sont
pratiquées et contrélées par des individus douégtimté et d’'un sens de l'intérét personnel.
Centrer I'analyse sur les ressources pour les ithavest donc crucial. La sous-section 3.2.3
fournit ainsi un exemple simple de raisonnementesumaintien d’'une norme de coopération.
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3.2 Une grille de lecture économique des effets doapital social sur les activités
économiques

Cette section analyse la facon dont les relatiagsakes interagissent avec les phénomeénes de
marché, pour déboucher sur une caractérisationpdgwiétés du capital social utiles pour
I'analyse du développement régional. Cette démapemnmet de mettre en évidence la diversité
des phénomenes a I'ceuvre, dont certains ont dets efbntradictoires sur le développement. On
commence par répertorier les mécanismes par lesgiesl individus, mobilisant des relations
sociales a leur avantage, produisenfine des effets bénéfiqgues pour I'ensemble de la région
(3.2.1). La sous-section suivante montre que cesitages doivent étre comparés aux effets
négatifs que les relations sociales peuvent engen@.2.2). La réflexion se conclut sur
'importance de la distinction entre liens fortdeimes (donding») et liens vers I'extérieur
(«bridging»), et la définition de trois formes principalee dapital social pour les
problématiques régionales (3.2.3).

3.2.1 Le capital social comme facteur de développemt

Prenant le contre-pied de la pensée « asocialeec@momie (cf. 8 2.1.1.), les travaux sur le role
des relations sociales, capitalisées en « captabls», dans le développement, se concentrent
surtout sur les avantages que ces relations confere termes de performance économique.
Trois types de mécanismes économiques sont corgerf@transmission d’informations, les
problemes d’opportunisme, et la coopération.

Transmission d’informations

Aux exceptions notables des modeles évolutionnestete la théorie de I'agence, la plupart des
modeles économiques raisonnent comme si les inf@nsasur les ressources, la technologie et
les préférences étaient connaissance commune. aithgpe résulte avant tout de considérations
techniques, et peut étre justifiée dans un gramsbne de cas, notamment lorsqu’on s’intéresse a
des activités relativement stabilisées au niveala dechnologie, de la demande, etc. Cependant,
lorsqu’on s’intéresse a des problemes de développerane telle hypothése est plus délicate a
retenir. Se développer implique souvent d'innogamrpn au niveau de la technologie, du moins

au niveau des relations entre acteurs économidttegsans ce cas, il existe de nombreuses
informations privées qui peuvent nécessiter desstigations colteuses pour étre obtenues, ou
qui diffusent trés lentement. La prise en comptecdiactére imparfait de I'information et des

modalités de sa transmission est alors essentiella compréhension des phénomeénes de
développement. Ainsi, les offres d’emploi tres sp@sees sont souvent peu diffusées. Les
entreprises doivent faire des études de marché dedancer un nouveau produit, pour connaitre
la demande et la concurrence. Les nouveaux proakdgsoduction font I'objet de stratégies de

" D'autres typologies ont été proposées. Par exenfaichamps et Minten (2002) distinguent la comptos
d’institutions déficientes (assurance, respectadesdrats, crédit), les colts de recherche (offeenahde, services),
et 'asymétrie d'information entre contractants dlig¢ des produits). Narayan et Pritchett (1997amjua eux,
distinguent cing mécanismes : I'amélioration ductmnnement des institutions publiques, la coopgmatla
diffusion d’innovations, la réduction de I'opportame et la mutualisation du risque.
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protection (confidentialité ou brevets) pour béciéfi au maximum de la quasi-rente
d’'innovation. Ainsi, I'existence de « bonnes » tielas peut étre un atout crucial pour un agent
économique.

Comme nous l'avons vu a la sous-section 3.1.2.,tl@gaux empiriques et théoriques de
Granovetter (1973), puis de Burt (2000), ont battiubreche l'intuition simpliste selon laquelle
plus les réseaux sont denses, plus le capital Isestaélevé. En réalité, des réseaux denses
transmettent souvent des informations redondaritgguedt banales. Ce sont au contraire les
liens faibles, non redondants, qui apportent les gllinformations nouvelles. La création et
I'entretien de liens sociaux étant colteux, unaéaggersonnel idéal du point de vue de l'acces a
des informations comprendra donc plutét des lieas tiversifiés, non connectés entre eux,
donnant accés a des sources d’information compliines. Il existe toutefois un arbitrage selon
la qualité de I'information souhaitée (Chollet, 2D0Si les liens sont trop superficiels, la fiatiili

et la précision des informations peut laisser areléd_orsqu’un type d’information tres précise
est souhaité (par exemple dans un projet de R&E5,rdseaux forts et denses seront davantage
recherchés que des liens dispersés. Aussi, ungnirssion efficace d’informations pertinentes
nécessite un dosage subtil de contacts fortsldefiaet de contacts plus faibles mais diversifiés.

Dans le cas du développement régional, les exensplesernent surtout les activités nouvelles,
ou la demande potentielle et la technologie ideimet souvent difficiles d’acces. La difficulté a
obtenir ce type d’'informations est particuliereminportante pour les zones périphériques ou a
activité traditionnelle en déclin. La littératurersles districts insiste particulierement sur la
circulation de I'information dans les réseaux lo¢au

Concernant la littérature microéconomique sur enier mécanisniede nombreux travaux ont
porté sur la recherche d’emploi, notamment poungdiser les intuitions de Granovetter (1973).
Le modele microéconomique les plus ancien est dellBoorman (1975). Il a la particularité de
supposer des liens sociaux endogénes, a l'inversecantributions suivantes, qui raisonnent a
structure de réseau donnée, comme le modele deoDdh(982) déja cité. Montgomery (1991)
marque un renouveau d’intérét pour cette quessioinj par d’autres travaux plus récents comme
McEntarfer et Tideman (2001). Des approches dynaesicgsont utilisées par Krauth (2003) ou
Calvo-Armengol et Zénou (2004). Dans ces travae,réseaux sociaux ne sont pas explicités
mais sont représentés par des caractéristigues nmeye essentiellement le nombre de liens
sociaux par agent. Cependant, Calvo-Armengol eksdec (2003) analysent le processus de
recherche d’emploi dans une structure d’interactjoelconque, ce qui donne une généralité
remarquable a leur modéle.

Outre les travaux sur la recherche d’emploi, de brenses recherches portent sur la diffusion
d’information technologique dans des réseaux sa&ciaa plupart des modéles sont basés sur des
simulations numériques. Par exemple, Dero&nal (2003) modélisent la diffusion de

I'innovation et mettent en évidence des effets ogndes physiciens, comme celui de régime

8 L'avantage informationnel peut aussi concernerdi® d’une région auprés d’investisseurs, de tesristi de
résidents potentiels. Que I'image repose sur destaistiques objectives ou non aura alors peupbrtance.
° La littérature empirique sera entiérement préseaés la troisiéme partie de la thése.
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critiqgue de diffusion (seuil de densité de liensdala duquel il y a diffusion a tous les agents, et
en deca duquel celle-ci est trés limitée). Plusipeades problemes de développement, Robalino
(2000) développe un modele macro-économétriquevithaicentré pour I'étude du réle du
capital social dans la diffusion technologique dassPVD.

Les études sur la communication comme stimulatefiinovation (effet de « brainstorming »)
sont davantage éloignées de notre sujet. Unedlittér importante, rattachée pour partie a la
nouvelle économie géographique, se consacre Pptésentation des « knowledge spillovers ».
Comme l'indiquent Duranton et Puga (2004) dans temue des approches théoriques sur les
economies d’agglomération, un travail important decherche sur les fondements
microéconomiques de ces effets reste a faire. twaulations gardent un certain caractere de
« boite noire ». Beaucoup s’inspirent du modéleRdener (1986). Par exemple, Soubeyran et
Thisse (1999) proposent un modele dans lequel dalystivité présente dans un systeme
productif local croit avec la production passée.

Réduction de I'opportunisme

Les relations sociales interviennent dans un tgpa@dment différent de mécanisme, méme s'il
peut souvent étre ramené a un probleme d’informatics’agit des problémes de risque moral
liés au codt souvent prohibitif de surveillancerdspect des contrats passés entre des parties. La
théorie de I'agence, qui étudie ces problemes d®outils de la théorie des jeux et de la
microéconomie, donne des résultats peu confornfieg@erience. En particulier, les contrats de
travail incitatifs (ou la rémunération dépend d'imlicateur de performance) sont rarement
observés, et plus généralement, les contrats sogEreéral beaucoup moins complets que la
théorie le prédit (Brousseau, 1993). Des programueesecherche alternatifs, comme la théorie
des codts de transaction d’Oliver Williamson (20@pliquent cette situation par un arbitrage
entre différents types de colts de transactiondiéa complexité de rédiger des contrats, les
différentes incertitudes sur I'environnement déxisiel des agents, etc. Cependant, Granovetter
(1985) note que l'approche de Williamson ne tieas gompte de I'encastrement social des
agents impligués dans les transactions.

Le point de vue sociologique ajoute une dimensi@u mxplorée par I'économie néo-
institutionnelle. L’appartenance a une méme commténdournit des incitations souvent
opposées a l'intérét matériel immeédiat, et va feeredre les agents a « internaliser » I'externalité
négative qu’'un comportement opportuniste aurait’'sasemble du groupe social. La proximité
sociale induit donc de la loyauté et de la confarCertains auteurs comme Fukuyama (1995)
font d’ailleurs de la confiance le fondement duitdsocial. Méme indépendamment d’un tel
mécanisme purement psychologique, les relationmlsscpermettent d’assurer un monitoring
efficace du comportement des agents a codt rétluinoment que chaque agent est « surveillé »
par au moins I'un des membres du groupe. Colen288{(icite 'exemple célebre du marché des
diamants de New York, ou les marchands se prétemtamment des diamants entre eux,
confiants dans la cohésion de leur communauté.
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Les préconisations en matiere de structure deaugsmnt ici tres différentes du point précédent.
Plus la cohésion est forte, I'interconnaissanceége plus le contréle de I'opportunisme sera
efficace. L’exemple typique en matiere de dévelopget rural est le paternalisme qui était une
caractéristique forte de l'industrie rurale : las/ers sont typiquement considérés comme une
main-d’ceuvre stable, loyale (et peu payée), tagdes les employeurs assurent la stabilité de
I'emploi (Aubert 1997). Ce type particulier de rappsalarial peut favoriser la pérennité de
l'industrie rurale observée en France. Naturellegné® maintien de ce type d’industrie
traditionnelle peu qualifiée peut étre considéndee un mode de développement peu durable et
peu satisfaisant sur le plan social, puisqu’ellpligue une main-d’ceuvre captive et vulnérable a
I'évolution de I'environnement international.

Les travaux microéconomiqgues sont encore fort rawasle sujet. Il faut néanmoins citer
quelques recherches en théorie néo-institutionnalleommencer par la premiére tentative de
Williamson et Riordan (1985) pour formaliser lesoiehcontractuels en présence de risque
d’opportunisme. D’autre part, Stiglitz (1993) madélle mécanisme deeer monitoringpour
I'octroi du crédit en pays en voie de développemkeatprincipe est d’apparier les emprunteurs,
chacun se voyant infliger une pénalité si le prdgt'autre échoue. Il s’agit cependant davantage
d’'un modéle classique de risque moral que de dthiction de relations sociales, méme si une
interprétation en termes de contréle social essiptes

Dans la littérature sur le capital social deux dbations sont significatives sur la réduction de
I'opportunisme, car elles tentent de relier oppoigme et performance économique régionale.
Le modéle de Zak et Knack (2001) comporte deuxsypagents, des producteurs/investisseurs
et des courtiers. Ces derniers peuvent avoir urpodiement opportuniste et extraire une partie
du rendement des investissements qu’ils gerent lgocompte des producteurs. Le pourcentage
de rendement détourné dépend du contréle formé&Etet (financé par I'impét), du temps de
monitoring choisi par les producteurs et de laadisé sociale entre producteur et courtier. Ce
modele fournit la valeur de la production de I'éoone en fonction de la distance sociale entre
agents et du taux d’'imposition.

D’autre part, Beugelsdijk et Smulders (2003) pr@maun des modeles les plus riches jusqu’a
présent, puisque le capital social et le capitah&in y sont endogénes. Bien qu’ils ne modélisent
pas explicitement les problémes d’agence (on spgos les agents peuvent consacrer du temps
a extraire une part du revenu d’autres agentgpbaunisme est le principal mécanisme faisant
intervenir le capital social. Le principe du modést I'étude de la répartition du temps de l'agent
représentatif entre plusieurs types d’activitésrodpction, socialisation dans des cercles
restreints (dénommeé idboonding, socialisation dans des cercles diversifiés (d@né ici
bridging), extraction d’'une part du revenu d’autres agentrmation de capital humain. Les
préférences de I'agent représentatif sont caraégsipar un plus ou moins grand matérialisme
(ce qui influe sur I'arbitrage entre activité decisdisation et consommation) et un godt plus ou
moins prononcé pour la socialisation dans dese®restreints. L’hypothese cruciale du modéle
est gu’un agent ne cherche jamais a dérober unepaevenu d’'un autre agent avec lequel il a
un lien social de typbridging.
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Coopération

Le dernier grand type de mécanisme est souvenid&@dscomme relevant essentiellement des
problématiques des pays en développement, danseledgs marchés financiers et d’assurance,
ainsi que la législation sur les entreprises, senffde graves déficiences. Il s’agit des relations
d’entraide et de coopération, qui peuvent concetleemombreuses activités. L'action collective
a deux fonctions principales : réduire I'incertiugestion du risque), et produire des biens
publics locaux. Il peut s’agir de mutualiser lesqries dans des opérations d’investissement
('exemple des tontines est bien connu), de seseotou de se partager le travail pour la
réalisation d’un bien public local (puits, tractebangar de stockage...), ou encore de partager le
matériel ou la main-d’ceuvre en cas de difficulténfpe, commande urgente...). Les travaux
d’Elinor Ostrom (1990) ont popularisé 'idée qus mmunautés soudées pouvaient gérer les
problemes de biens collectifs et éviter les sitraide tragédie des biens communs. La littérature
sur les districts industriels fait état de relatiate ce type méme dans les pays industrialisés.
Ainsi, les descriptions par Beccatini (1988) destrdits italiens mettent en évidence des
échanges fréquents de main-d’ceuvre ou de travfat@n de maniere informelle pour atténuer
les fluctuations d’activité entre les entrepriddaisco (1982) signale I'existence d’associations
de négociation de crédits, de coordination des tacltm de mutualisation des codts
administratifs. Il est important de noter que I&gnhce de coopérations, d’économies externes
etc., ne signifie pas nécessairement que le consepgside a la mise en ceuvre de ces
coopérations. Au contraire, des désaccords peusement étre source d’innovation et de
meilleure définition d’un l'intérét commun. Maisest la solidité de la cohésion qui déterminera
si des divergences déboucheront surstatu qug voire un conflit, ou bien sur un compromis
mutuellement bénéfique et de nouvelles perspectiogsnunes.

Une interprétation en termes d’économies de coétsahsaction est possible, comme au point
précédent. Passer par des marchés financiers ggudance formalisés serait beaucoup plus
complexe que de profiter des possibilités d’entémtermelle. L’entraide peut étre vue comme
un mécanisme d’assurance lorsque le rendementimvestissement est incertain. Une question
souvent posée est cependant de savoir pourquoionatidnnement en réseau de petites
entreprises concurrentes serait plus efficace guintégration dans une grande entreprise. La
raison avancée est que la coopération se limitesaddmaines bien précis. Il n’est pas question
de « se faire de cadeau » en matiére de commsatiah, par exemple. De ce fait, les incitations
a lefficacité continuent a jouer a plein, tandisegles formes de coopération entretenues
permettent une réduction substantielle de I'inted8. Pour mettre en place des relations
d’entraide efficace, il faut donc que les réseansalix soient denses, comme dans le cas
précédent, mais également que des opportunitégieaxts existent, afin de fournir les
incitations nécessairekes districts réussis sont donc ceux qui réussisserapter les effets
positifs des relations sociales, tout en excluamgreusement les effets négatifs. La sous-section
suivante rappelle en effet 'ampleur que peuveahgre les effets pervers des relations sociales.

Concernant les travaux formalisés, la théorie deditions, ainsi que la théorie des réseaux sont

largement basées sur I'’hypothese d’économie d’Eghplisque la valeur d’'une composante
croit en général plus vite que sa taille. Mais tc®agtout la littérature sur 'émergence de la
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coopération dans un cadre plus complexe que celdilédmme de prisonnier itéré entre deux
joueurs qui est intéressante pour les problemefdeloppement. Ainsi, Kandori (1992) étudie
le contréle communautaire de la coopération, suaviles contributions d’Ellison (1994), Ghosh
et Ray (1996) et Kranton (1996b). Enfin, parmi tases modéles a traiter explicitement du
capital social, Robison et Hanson (1995) traitentsgnergies entre firmes. Les mécanismes de
maintien de la coopération sont variés, mais dans tes cas cependant, il s’agit toujours
d’interactions bilatérales, bien que le nombrel tdégjoueur soit éleve.

Dans un contexte de développement régional, SoabeatrWeber (2001) analysent la formation
de districts dans laquelle les entreprises voidi@sficient d’économies externes et arbitrent la
diminution de leurs codts avec I'accroissement fismé de la compétitivité de leurs voisins. Yi
et Shin (2000) étudient quant a eux la constitutiercoalitions de R & D.

Enfin, concernant les problémes de réduction dyuds Kranton et Minehart (2001) modélisent
la formation de réseaux acheteur-vendeur, tandis\eisbuchet al (2000) étudient I'avantage
de la fidélité a un vendeur dans un modéle insgegda physique statistique. Borcherding et
Filson (2002) étudient un systéme proche de lartenteprésenté par le paiement de repas a tour
de réle. Les contributions formalisées sur les i@mlatiques de développement régional restent
rares.

Ce passage en revue des principaux avantages €smi@r les relations sociales (cf. tableau 2.1)
fait apparaitre un arbitrage analogue a celui étpdr Ronald Burt a I'échelon individuel. Il peut
se résumer de la maniere suivante : il faut a la tme forte cohésion locale et des liens
diversifiés a I'extérieur, pour bénéficier au miales avantages potentiels de la structure sociale.
Cet arbitrage concerne surtout la transmissionfatination, mais nous allons voir qu’il se
généralise aux autres mécanismes. La distinctili@sion/diversification a été développée par
Putnam (2000) et Woolcock et Narayan (2000), qiisent les termes deonding(ou « capital
social fermé ») ebridging (ou « capital social ouvert’) Nous allons voir que I'étude des effets
négatifs du capital social va confirmer cette cammntarité entrbondingetbridging.

Tableau 2.1. Mécanismes positifs du capital social

Mécanisme Nature des réseaux Propriétés recherchées Exemples
Transmission |Dosage de liens fortg Sources variées et | Nouvelles techniques
d’'informations | et faibles selon le typecomplémentaires, Connaissance des marchés

d’information voulu | mais fiables Image des régions
Réduction de |Fermés et denses | Confiance, loyauté Ardeur au travalil
I'opportunisme | (liens forts) Contrats informels
Coopération Fermés et denses |Réduction du risque, | Tontines
(liens forts) économies d’échelle | Biens publics locaux
externes Partage de ressources

19 prautres auteurs (Woolcock, 1998) divisenbtndingenbondingau sens strict (liens entre agents de méme statut
ou d'une méme communauté) leiking (liens entre agents proches géographiquement, ay@st des statuts
différents ou des spécialisations différentes,qypment des relations hiérarchiques ou de compl@mign; cf.
infra § 3.2.3.). Sirven (2003) présente encoretdmiclassifications possibles.
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3.2.2 Quand le capital social est nuisible colleggment ou a long terme

Si les relations sociales peuvent conférer destagan a ceux qui les possedent, elles sont aussi
sources d'inefficacités au niveau collectif. C'estsentiellement I'absence de référence aux
mécanismes économiques qui explique I'oubli fréquiences inefficacités dans la littérature sur
le capital social. Portes et Landolt (1996) propbsgne classification tripartite de ces effets
pervers : collusion, réduction des incitationsefiement par le bas. Une autre classification est
proposee ici, car elle a 'avantage de pouvoir gtige en parallele de la classification des effets
positifs. Les deux dernieres catégories de Pottésmdolt (1996), qui sont tres proches, sont
agrégées en une seule. En revanche, une autreogatégt ajoutée : la limitation des gains
potentiels des échanges.

Limitation des gains potentiels de I'échange

Un fonctionnement « en réseau dense » peut al#utie trop faible diversité dans les relations
économiques (Bowles et Gintis, 2002). Un groupedéadend a étre trop homogeéne, tandis que
les gains tirés du commerce et de I'esprit d’emisepsont au contraire liés a la valorisation de la
diversité et des complémentarités. Ce probleme& a@gntionné par Alfred Marshall dans les
districts industriels, est l'inverse de la vertu t@nsmission d’information présentée dans la
sous-section précédente. Le confort procuré paistence de partenaires privilégiés amene a
négliger ou ignorer de nouvelles opportunités. @ableme se ramene a limportance, déja
soulignée en sous-section précédente, de I'arkiteadre cohésion locale et liens extérieurs pour
I'acquisition d’informations. Dans le cas du déyglement de régions en déclin, ce type d’effet
pervers concerne typiquement le maintien d’actvit@n compétitives bénéficiant d’une
demande captive, ce qui produit les conséquendstubbles sur le surplus du consommateur. Il
peut aussi concerner une main-d’ceuvre industraligive d’'une entreprise paternaliste.

La plupart des modeles théoriques traitant dealastnission d’information ou I'appariement des
agents économiques n'adoptent pas un point de \aapital social ». Aussi, distinguer le réle
positif ou négatif des réseaux n’a souvent que gesgens. Cependant, certains travaux ont un
accent particulier mis sur les effets négatifs 'dacastrement social. Ainsi, Kranton (1996a)
étudie comment I'échange réciproque produit un appssement de la diversité des biens
consommes, et comment cette forme d’échange peuister avec I'échange marchand.

Les travaux de Bénabou (1996) ou Becker et Murf@®@) sur la segmentation sociale et les
trappes a pauvreté peuvent étre rattachés a cenimbea De méme de Bloch et Ghosal (1997),
qui étudient la formation de groupes d’échangeguels certains sont exclus. Citons enfin
Calvo-Armengolet al (2004), qui présentent une contribution originddens laquelle les liens
sociaux peuvent renforcer le choix d'une activitBmmelle et détourner des activités
productives.
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Incitations insuffisantes

Ce second mécanisme correspond a une grande thvelsi situations. Dans les sociétés
traditionnelles, il peut s’agir tout d’abord d’urapposition a toute innovation qui pourrait
remettre en cause l'ordre social établi. Une acdractéristique peut nuire fortement a l'initiative
individuelle, a savoir la logique d’entraide fogei prévaut souvent dans ces sociétés. Elle est la
source d’'une externalité positive qui découragestdsepreneurs potentiels de se lancer dans un
projet dont ils ne recueilleraient qu'une part failes bénéfices, et favorise les logiques
d’assistanat, menant a une « trappe a pauvreté phénomene de nivellement par le bas évoqué
par Portes et Landolt (1995) est du méme type.

Dans les sociétés modernes, la situation typiqueestrelations sociales fortes sont défavorables
aux incitations est liée a I'existence de relatidespartenariat privilégiées (situation déja citée
dans le point précédent du point de vue des c)ietds prestataire quasiment certain de

conserver son « pool » de clients ne sera pasiacaccroitre son efficacité par rapport a des
concurrents potentiels, et pourra méme se comperiemonopoleur en pratiquant des prix

discriminants. Ce probléeme se rencontre typiquendants les relations commerciales public-

privé (marchés publics, délégations de serviceipuyldu le client (le représentant du secteur
public) a parfois lui-méme des incitations inswfites a choisir un fournisseur optimal. Dans le
cas du développement rural en pays développé |ajique d'assistanat semble peu présente, le
probleme des incitations insuffisantes peut corereles commerces locaux, qui peuvent avoir
tendance a profiter d’'une rente de situation ppptiquer une qualité faible ou des prix élevés. Il

s’agit bien évidemment d’'un comportement peu effica long terme. Une autre source

d'immobilisme est I'existence d’'une culture du cemsus trop développée, qui bien qu’elle

favorise la cohésion, peut aboutir a un manquendiration et de renouvellement.

Les travaux formalisés sont rarissimes sur ce tigpenécanisme. Le c6té négatif de I'action des
caractéristiques sociologiques sur la performareleve davantage du discours que de la
formalisation, qui parait ne pas pouvoir apporteauroup de résultats nouveaux. Citons
seulement I'article de Greif (1994), qui proposemuwdele simple issu de la théorie des jeux pour
illustrer le réle des anticipations culturelles glda sélection d’équilibres différents.

Collusion et discrimination

L’évaluation des avantages et inconvénients écomaesi des relations sociales dépend de
maniere cruciale du systeme de référence : l'idivie groupe social ou la société dans son
ensemble. Le risque de « conspiration contre ldipubdénoncé par Adam Smith demeure
totalement d’actualité, le cas le plus simple éfantollusion. Le mécanisme bien connu de
captation d’'une rente de monopole par un petitggpavec une perte sociale seche, se retrouve
dans de nombreux phénoménes : discrimination aridsiders sur le marché du travall,
technigues de marketing de différenciation d’'un dpib (pouvant méme diffuser des
informations erronées), etc. Des phénomeénes d’sixeiupeuvent également se produire sur la
base de criteres socio-démographiques ou ethnigliegst bien connu que certaines
communautés minoritaires ont davantage de capagitésd’autres a entretenir des réseaux
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d’entraide, notamment pour la recherche d’emplot genre de situation ne généere pas
nécessairement d’effets négatifs significatifs pgesrautres groupes. La situation est en revanche
potentiellement source d’instabilité sociale etitiple lorsque c’est par exemple une minorité
ethnique bien identifiee qui accapare les postgsodgoir dans une société.

Dans le cas du développement rural, ce sont tymqueles signes de qualité qui sont accusés de
correspondre a des stratégies de captage de rexttegllement, le probleme est beaucoup plus
complexe qu’'une simple collusion, et sera discutés gn profondeur au chapitre 11.3). Les
phénomenes d’exclusion concernent également destasgpciaux (problemes d’intégration des
nouveaux arrivants), qui sont en dehors de la proatique de cette these.

L’étude de la collusion est un élément important l@Eonomie industrielle, formalisée
notamment dans la littérature sur les cartels (di@siontet al, 1983, Donsimoniet al,
1986...). Une revue plus générale est fournie pactBI@002). Les effets de la collusion font
partie de la culture commune des économisteq&st donc guére utile de s’y attarder.

Ce passage en revue des mécanismes impliquantplealcaocial confirme lintérét de la
dichotomie bondingbridging introduite dans la sous-section précédente. Ort gailleurs
observer que les aspects négatifs du capital sooraernent surtout I'aspelsbnding a savoir
les liens communautaires forts. La synthése présedains la section suivante détaille la
pertinence de cette distinction.

3.2.3 Synthese : par quelles caractéristigues soltgiques se manifeste le capital
social ?

Une premiere dichotomie : bonding et bridging

Si I'on considere I'ensemble des mécanismes disaliéds les deux sous-sections précédentes,
on remarque qu'’il est possible de mettre en paealiss trois mécanismes négatifs avec les trois
mécanismes positifs (tableau 2.2). De ce tableasor&ent plusieurs éléments concernant les
caractéristiques « optimales » des relations ssxijpbur un développement de long terme. Pour
optimiser les probléemes d’information, il faut uaesociation équilibrée de liens diversifiés et de
liens forts, pour avoir acces a une informatiotroyp banale (liens diversifiés), ni trop peu fiable
(liens forts). Pour avoir des incitations indivitlas les plus efficaces possible, il faut que sbien
maintenues des valeurs « d’internalisation » désrealités de son comportement, mais que la
protection de lindividu face a lincertitude solimitée a des domaines bien précis pour
I'encourager a rechercher des opportunités nowsellgpiquement, I'inertie est combattue par
I'existence d’'une pression extérieure (concurresge les marchés finaux pour les districts
italiens, risque d’abandon de la clientéle pourdesymerces locaux). Enfin, pour que I'esprit
collectif génere des mécanismes d’assurance infteraedes biens publics, sans déboucher sur
des relations d’exclusion, il faut que prévale wlange de valeurs de solidarité et d’ouverture.
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Tableau 2.2. Effets positifs et négatifs du castalial

Fondement du Mécanismes positifs Mécanismes négatifs
mécanisme
Information Transmission Diversité insuffisante
Incitations individuellesAutocontréle deManque d’initiative
I'opportunisme nivellement par le bas
Esprit collectif Gestion informelle  duDiscrimination, collusion,
risque, biens publics locauyxecherche de rente

Ainsi, I'existence d'un arbitrage entre liens logalorts onding et liens plus laches mais
diversifiés a I'extérieurkridging), est corroborée par I'examen des effets négdéfsrelations
sociales. On s’attend a une complémentarité ergge deux types de liens sociaux. C'est
pourguoi il apparait que la notion de « capitali@oe doit au minimum distinguer ces deux
dimensions, irréductibles I'une a l'autre.

Donnons de maniere plus précise la définition redeshans la suite de ces deux notions :

- On entendra pabonding les caractéristiques sociologiques qui concerdest liens entre
habitants d’'une méme région, et qui renforcenblaésion, la capacité d’action collective et
le contréle social.

- On entendra pabridging les liens entre des habitants d’'une région et idds/idus
extérieurs, susceptibles d’apporter des ressomameslisponibles dans la région (information
en particulier).

Cette dichotomie ne prétend pas épuiser toutdeia®gs de capital social. En particulier, elle ne
correspond pas exactement a la distinction ergres lforts et faibles de Granovetter. En outre,
elle néglige de distinguer liens forts et faiblessain de la région, et en cela fait 'impasselsur
réle de la structure sociale interne de la régidet. aspect, assimilable a ce que certains auteurs
dénommentinking (Woolcock, 1998), est difficile a prendre en coengtissi bien théoriquement
gu'empiriquement, du fait de la diversité des gitres possibles. Pour I'étudier, il faudrait
disposer de mesures de type « contrainte struldurel la Burt, qui nécessitent des collectes de
données sociométriques importantes. En outre, pgue nécessairement d’étudier les aspects
institutionnels (voir la discussion a ce sujet dapitre 11l.1.). Dans le cadre de cette these,
I'oppositionbondingbridging a semblé déja suffisamment riche dans ses applisathéoriques

et empiriques. Il est apparu qu’elle concilie biemigence de conformité au réel, et la recherche
de parcimonie. En outre, elle se préte bien afimidén d’indicateurs. Cependant, nous verrons
au chapitre 1.3 que les résultats théoriques swggéque le détail des relations sociales a
I'intérieur d’'une région peut jouer un réle impaortalans le résultat au niveau régional.

Il faut enfin remarquer que la définition des tesmie bonding et bridging fait I'objet d’'un
certain flottement dans la littérature. Par exempBkugelsdijk et Smulders (2003) définissent le
bondingcomme des liens a trés court rayon (famille, gonexches), et ldridging comme des
liens diversifiés, mais néanmoins locaux (idée lpeode celle dénking chez Woolcock...). Tant
au regard de la littérature empirique que théoridueemble que la définition retenue ici soit plus
opérationnelle. L’idéal serait de considérer unticmum au long duquel les liens seraient de plus
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en plus éloignés et de plus en plus faibles. Ceg@nd dichotomidoondingbridging fournit
déja une analyse riche et des tests empiriquesagaants.

Liens sociaux ou regles de comportement ?

De maniere schématique, les phénomenes sociolagigcieient deux types d’éléments :

- Des relations personnalisées entre individusaat@risées par leur intensité et leur nature
(familiale, amicale, professionnelle...).

- Des regles de comportement (normes, conventluaisitudes) et représentations du monde
associées (valeurs, mythes fondateurs...). Elleste@sw’un conditionnement social au sein
d’un groupe d’appartenance, mais aussi par des@lsnextérieurs (image véhiculée par des
groupes sociaux prestigieux, par les médias, etc.).

Ces deux points de vue sont souvent étudiés sépatéapproche sociométrique pour tracer des
réseaux sociaux, analyse de discours pour évatueras et valeurs...), mais sont indissociables.
En effet, les regles de comportement régissentelesions sociales (avec quel type d’'individu
avoir tel type de relation), et inversement deati@hs sociales suffisamment entretenues sont
nécessaires pour stabiliser (et/ou faire évolesryégles de comportement (Bouddml, 2001).

En fait, nous verrons au chapitre Ill.1. que beapode travaux empiriques se focalisent sur I'un
ou l'autre type de phénoméne. La distinction comearssentiellement onding On parlera de
capital social structurepour les ressources obtenues grace a la strutggreeseaux sociaux, et
de capital social cognitif pour les ressources obtenues grace a l'existercaédles de
comportement adaptées. D’apres la grille de legwmoposée plus haut (tableau 2.2), le capital
social structurel devrait étre surtout impliqué slées transferts d’'information, et le capital sbcia
cognitif dans les actions collectives. Quant ardésieme catégorie de mécanisme, qui concerne
les incitations, elle devrait impliquer tant I'aspstructurel (contréle social) que I'aspect cadnit
(intériorisation de regles). Mais en réalité, lesuxl formes sont impliguées dans tous les
phénoménes, puisque le capital social n'a pas de sans interaction sociale, et qu'une
interaction sociale sans regle partagée ne peuittialdoun échange de ressources.

Pour autant, retenir ces deux types de phénomeares léétude du capital social peut paraitre
redondant a premiere vue. Ainsi, il semble raisblemae penser qu’une forte sociabilité va de
pair avec des regles de comportement propicescadpération. Un modele heuristique simple
montre que le capital social cognitif (ici les n@srde coopération) et le capital social structurel
sont difficilement réductibles I'un a l'autre. CaéronsN agents qui interagissent deux a deux
selon un jeu de dilemme du prisonnier :

Coop. | Défection

Coopere ¢,C) (b,t)

Défection {,b) (d,d)

Avec b<d<c<t.
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Le jeu est répété, ce qui permet d’envisager uo@dmation. On suppose que chaque individu
estime qu'il rencontrera l'individy dans le futur avec une fréquerfge (variable de « capital
social structurel »). Supposons pour saisir I'esskeme I'argument qu’il n'y ait que deux
stratégies possibles : faire toujours défectioomer « punition » (i.e coopérer au début et tant
que l'autre ne fait pas défection, faire défectigarnellement dés que l'autre fait défecttdn)
Alors, si@est le facteur d’actualisation, la stratégie «ifpom » est un équilibre de Nash si :
fj.81(1-6) > (t —c)/(c —d).

Il ressort de cette analyse simple que la seukerdntion sociale ne suffit pas a garantir la
coopération, en d'autres termes que le lien erdpatal social cognitif et structurel n’est pas
mécanique, mais est influencé d’une part par léssgdu jeu, d’autre part par plusieurs aspects
de la psychologie des agents (la préférence pgureksent et I'aversion au risque). Par exemple,
si la préférence pour le présent est trop fortee ipeut que méme pour une interaction maximale
(fj =1), la condition de coopération ne soit pas ré&mj@)autre part, si I'aversion pour le risque
est importante (& gains matériels égaux), le ragpan)/(c—d) tendra a se contracter, rendant plus
facile la coopération.

Ainsi, la réduction a un seul type de mesure détadagocial n’est guére raisonnable, du moins
des que I'on compte comparer des environnementsrsifiés. Il est vrai cependant que le
bridging, constitué surtout de liens faibles, devrait pepliquer I'aspect cognitif du capital
social. En effet, son effet principal est une traission assez passive d’informations nouvelles.

En conclusion, on distinguera trois grands typesagstal social : ldbondingcognitif (force des
normes de coopération et de respect des contréts babitants de la région), leonding
structurel (densité de liens au sein de la régiehle bridging. La catégoridridging, tres vaste
en pratique, sera elle-méme subdivisée en sougar&é dans la partie empirique.

3.3 Problématique précise de la thése

Il est a présent possible de définir précisémempri@blématique de cette these. Apres avoir
résumeé la thématique générale abordée (3.3.1),qlestions de recherche précises sont
présentées (3.3.2), avant de décrire I'organisagjénérale du travail théorique et empirique
(3.3.3).

3.3.1 Question générale de la thése

Les sections précédentes mettent en évidence winbiegportant de meilleure compréhension
du réle des phénomeénes sociologiques dans le giparitent économique, ainsi qu’un certain
manque de travaux théoriques avec une démarcheéduamomique sur le sujet, dans le cas du
développement régional.

! Ce jeu simple est présenté dans Varian (1995p. dfa
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L’'objet de cette thése est donc de contribuer auxnieomprendre en quoi les facteurs
sociologiques influent sur les processus de dépelment dans les espaces périphériques. Cet
objet est abordé a la fois de facon théorique @tdds mécanismes liant phénomenes
sociologiques et économiques, et résultats dega@tiomparative) qu’empirique (évaluation de
I'intensité de ces effets au niveau agrégé, danadales zones rurales francaises).

Insistons sur le fait que compte tenu de I'ancrdigeiplinaire en économie, la prise en compte
des phénomenes sociologiques restera assez rudimeminsi, ce travail ne vise nullement a
expliquer la formation des caractéristiques sogiojoes, ni a analyser les liens complexes qui
existent entre relations sociales et régles de ooment. Le réle réciproque des conditions
économiques sur les caractéristiques sociologimeesera pas non plus abordé. En outre, la
représentation théorique des phénomeénes sociokgjigera volontairement simplifiee, réduite
aux aspects qui paraissent les plus pertinentsl@aradyse économique. Ainsi :
- Les relations sociales seront surtout analyséeseanes de densité (nombre moyen de
contacts d’'un individdf. Cependant, dans plusieurs applications, la réipargéographique
de ces contacts sera prise en considération.
- Les regles de comportement seront réduites acd&syories assez grossieres telles que :
propension a coopérer, a respecter les contratduson
- La représentation des individus sera trés « hissecialement. Au plus trois types d’individus
(« groupes sociaux ») seront considérés : entrepgrenconsommateurs et travailleurs.

Le fait de manipuler des caractéristiques sociologs stylisées (densité des liens sociaux,
normes de coopération...), bien que peu satisfagiapint de vue d’'une analyse sociologique,
permettra néanmoins d’aboutir & des résultats itnées facilement interprétables sur le plan de
'analyse économique. Cela ne semble pas préjundician la rigueur de l'analyse des
phénomenes étudiés, méme si des approfondissefugnmtspourront s’avérer pertinents.

3.3.2 Trois questions spécifiques

Le sujet présenté dans la sous-section précédesie encore extrémement vaste. Plus
précisément, cette thése développera trois questioportantes qui ressortent de la discussion
de la section précédente sur les mécanismes inaplide capital social.

Premiérement, on approfondira téle des liens sociaux extérieursddans la performance

économique régionale, c’est-a-dire le réle lhidging. Cet aspect a peu été pris en compte
jusqu’a présent dans la littérature sur le captatial, bien que certains travaux d’économie
internationale apportent des contributions intéaetess (cf. chapitre 1ll.1). Un des points
importants que nous nous proposons d'étudier esistence d’'une complémentarité entre

12 |_es phénomeénes sociologiques considérés danstloese incluent uniquement des caractéristiques nmagede
petites régions. En revanche, les effets « aléatoireomme le charisme d'un leader influent, nerggpas pris en
compte dans I'analyse théorique, bien qu'il y garainévitablement allusion dans la partie empiggEn effet, une
définition aussi vaste de « phénoménes sociologiguaboutirait a inclure la totalité des relatiengre individus, ce
qui rendrait totalement tautologique toute réflexsur le capital social.
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caractéristiques internes aux régions (en paréicldi cohésion obonding et liens extérieurs.
Cet arbitrage, analogue a l'arbitrage entre dersdittous structurel chez Ronald Burt, a des
implications théoriques et pratiques importantes.

Deuxiemement, on étudiera leffets négatifs de la « cohésion » localbonding. Comme
indiqué plus haut, le terme de « capital sociabmwssentend des effets essentiellement positifs.
Or, les effets négatifs peuvent étre importantgagers la fermeture, 'inertie ou la collusion
qu’engendre un trop graribnding L’arbitrage entre effets positifs et négatifsldeohésion a

déja été mis en évidence par quelques travaux mmues. Il reste a approfondir au niveau
théorique.

Enfin, la derniére question a trait Eile de I'hétérogénéité des agentdans lI'impact du capital
social. Les raisonnements sur le capital sociapssgnt souvent une symétrie entre agents (ce
qui a motivé lintroduction de la notion dinking présentée plus haut). Or, I'’échange
économique se base sur des complémentarités, gbserpune notion abstraite de cohésion peut
faire passer a coté de caractéristiques tres patén pour I'étude du développement régional.

Etant donné la difficulté a introduire une hétérugtdé importante dans des modéles
microéconomiques, la partie théorique traitantetéecquestion restera cependant peu formalisée.

3.3.3 Organisation du travail

Pour finir, rappelons quelques éléments de métkbtlerganisation générale de ce travail. Tout

d’'abord, en termes d’outils, le travail théoriquéise les outils microéconomiques, notamment

dans le cadre de la nouvelle économie géographiparticulierement adaptée a I'étude du

développement régional. Il n’a pas semblé nécesshars’écarter de I'hypothése classique de
rationalité. Simplement, dans certaines partiesladehése, les décisions des agents seront
supposées conditionnées a certains parametresusodizla sera fait en incorporant une

« composante sociale » dans la fonction d'utilidé, en supposant un controle efficace de

I'opportunisme. Le concept central reste donc cd@kquilibre de Nash, et le cadre d’analyse est
statique.

Ce choix méthodologique d’'un cadre statique a héage de restreindre le nombre d’outils
utilisés, bien gu’il ferme la porte a I'étude deuretypes de phénomenes. Premiérement, la
question de I'évolution des caractéristiques sogigjues dans le long terme est largement
laissée de coté. Deuxiemement, cette étude exalstles phénomenes dynamiques, et ceux ou
I'incertitude joue un grand réle, comme les phénoesede diffusion de I'innovation.

Outre l'intérét de limiter le nombre d’outils tedhunes a mobiliser, se restreindre a des situations
d’équilibre ou les agents sont rationnels a I'aagetde pouvoir donner facilement lieu a des

propositions testables. En effet, les modeles dymags et/ou avec incertitude doivent souvent

étre analysés a partir de simulations numériqums, ld robustesse est toujours sujette a caution.
Enfin, cette démarche de « microéconomie classiquermet également d’éprouver sa fécondité

dans des domaines inhabituels.
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Les deux parties suivantes sont organisées comimé.awdeuxieme partie sélectionne plusieurs
mécanismes qui paraissent important dans les pnelslede développement en zone
périphérique, et qui peuvent étre traités a I'alaritils microéconomiques. Elle ne prétend donc
pas couvrir l'ensemble des mécanismes intéressantajs permet d’apporter des
approfondissements aux trois questions structucatte thése, qui correspondent a ses trois
chapitres.

La troisiéme partie présente deux applications eques complémentaires. D’abord, des études
de cas, qui visent a évaluer la réalité des mécmsttudiés dans les deux premieres parties.
Ensuite, une étude économétrique qui teste la feigtivité des « effets sociaux » sur la
performance économique. La combinaison de ces dgyproches trés différentes a paru
nécessaire et s’est avérée féconde pour traiter abjet aussi difficile a observer que le capital
social.
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Essais théorigues combinant relations
sociales et interactions economiques dans
I'étude des zones péripheriques

Cette partie approfondit de maniére théorique fesstquestions soulevées dans
la présentation de la problématique de la thesen®Dk premier chapitre, le
réle des liens sociaux vers I'extérielnridging) des régions périphériques dans
leur développement est discuté. Un modele d’écangéngraphique étudie le
cas particulier ou les liens extérieurs facilitdiaicces aux marchés des régions
avancées. Le deuxieme chapitre est consacré aléaties effets négatifs de la
cohésion localebonding. Deux modeles théoriques y sont présentés, lin g
étudie les effets négatifs de la proximité entrads dans un district industriel,
lautre qui décrit la possibilité de captation danrente lorsque des
consommateurs ont une préférence pour linteracteociale. Enfin, le
troisieme chapitre discute de I'importance de tecompte de I'hétérogéneéité
interne a une région pour en comprendre les méoagssde développement.
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Chapitre 1. Le rble des liens extérieurs dans le géloppement régional

Ce chapitre traite de facon théorique de la preemigande question de cette these : I'importance
des liens sociaux vers I'extérieur d’'une région pwnfacteur de son développement. Cette
composante du capital social, dénommdwmigging », a souvent été négligée dans les travaux
tant théorigues qu’'empiriques sur le capital sociah premiere section (1.1) rappelle
'importance de cette composante du capital so@aldiscute sa complémentarité avec la
cohésion interne a la région (dwonding. Dans la seconde section (1.2), le role de la
transmission d’'information sur les produits desarg périphériques est approfondi a travers un
modele d’économie géographique (1.2). En effetxid'ence de spécificités dans la région
périphérique ne se transforme en activités créatie développement que si des débouchés dans
les zones avancées sont possibles. La derniermrsgdt3) conclut sur les perspectives de
recherche et d’applications ultérieures, en inststar le role des aspects dynamiques.

1.1Bonding et bridging : un arbitrage

L’arbitrage entre la cohésion et l'ouverture a cuttété étudié a I'échelon individuel,
essentiellement dans des travaux sociologiquest,(BA000 ; Godechot et Mariot, 2004).
L’élaboration du cadre d’analyse du chapitre 1.8uggéré qu'un phénoméne analogue existe
concernant le développement régional. On discutéabord de facon générale comment cet
arbitrage se transpose au niveau régional (1.Ed3uite, les différentes formes concrétes de
bridging seront présentées (1.1.2). Enfin, le cas paréicutnportant du réle dbridging dans
I'accés aux ressources technologiques sera dgthillés).

1.1.1 Unbridging typiquement insuffisant

Selon Ronald Burt (2000), des deux sources deategutial, fermeture et trous structurels, c’est
en général la deuxieme qui est le facteur limifaotir le succes individuel (cf. chapitre 1.3).
Qu’en est-il & un échelon agrégé, en transposdig opposition emondingbridging ? Notons
tout d’abord que Idridging n'est pas le strict équivalent de la notion deigretructurels. Selon

la définition retenue ici, il n’en capte que la tp@arextérieure a la région, essentiellement
concernée par l'accés a des ressources inexistantasin de la région. Or, une analyse compléte
du capital social des habitants de la région deprandre en compte la structuration interne des
réseaux sociaux, et en particulier les problemeeld¢ions stratégiques internes a la région. La
représentation des réseaux sociaux qui est faits dette thése est donc particulierement
stylisée. Elle se réduit d’'une part a des conneximtensité variable entre agents de la région
(bonding, et d’autre part a des liens extérieurs apportiest ressources nouvelldsifging).
Cette représentation peut paraitre un peu pauvreégliger en particulier les problemes
d’inefficacité internes a la région qui peuventvemir en cas de comportements opportunistes.
Mais une telle situation serait probablement si@agbar des mesures faibles lwnding En
conséquence, on postule que la distinctimmdingbridging donne une représentation déja
suffisamment riche des caractéristiques sociolaggliune région.
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Un raisonnement heuristique simple permet de montre lebridging devrait avoir tendance a
étre insuffisant lorsque les agents sont rationr@&lipposons qu'il y aill agents dans la région,
chacun ayant a allouér liens en choisissant de les répartir en liensgmete (qui formeront le
bonding et externeshfidging). Supposons qu’un agent choisisdiens internes =L liens
externes. Chaque lien externe apporte un niveareskources normalisé a 1. Notoris><e
nombre moyen de liens externes des individus dédamn. Supposons enfin que tout individu
ayant eu acces a une ressource en partage unetgmopoavec tous ses contacts. Cela signifie
gue chaque agent a acces en moyenne a un montassderces égalReE+p.l.<E>.

On peut alors montrer que Isk1/p, on a un équilibre de Nash pdat=1/p. En effet, le choix
individuel est déterminé par la valeur Bequi maximiseE+p.l.<E>= E(1 —p <E>)+p.L.<E>.
Cette valeur ese=0 si <€> > 1, E=L si <B> < 1, et tous les choix sont indifférents si
<E>=1/p. Les deux caskE> > 1lp et <E*> < 1/p sont instables, puisque le comportement des
individus tend a réduire &> dans le premier cas et a l'augmenter dans lenseckn
conséquence, la valeur d&>x<va converger verg*=1/p, et le niveau de ressources individuel
vaudraR*=<E>+p.(L — <B>).<E>=L (cf. figure 1.1, point A). Autrement dit, on olitide méme
niveau de ressources que si tous les agents dgil@nrchoisissaient d’avoir tous leurs liens a
I'extérieur, s’ils n’échangeaient pas du tout eefn& (figure 1.1, point B).

Or, I'optimum collectif est déterminé en maximisautr E la valeur deE+p.(L — E).E, ce qui
donne :E°=(L+1/p)/2>E*. Le niveau de ressource individuel est alors égat=(1+pL)%4p >L

(cf. figure 1.1, point C). Cela veut dire que dgsrgs rationnels tendent a construire trop peu de
liens extérieurs, et comptent davantage sur lasmn&gsion interne de ressources provenant
d’autres agents. En outre, le niveau de ressowptal est croissant avec le paramgirde
transmission de l'information interne a la régiomj représente I'efficacité doonding tandis
que le niveau d’équilibre est invariant. Le rappertre niveau de ressources optimal et a
I'équilibre peut étre considérable. Par exempleyrples parametrep=0.5 etL=10, on a
R°/R*=(1+pL)%/4pL = 1.8, ce qui veut dire que le niveau de ressouspéimal est de 80% plus
élevé que le niveau d’équilibre !

niveau de
ressources

R®

R*=L

liens
extérieurs

0 E* E° L
Figure 1.1. Equilibre et optimum de densité dediertérieurs
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Ce phénomeéne est en réalité une formé&ekriding et le résultat n’est dont pas surprenant. Ce
raisonnement suggére que le résultat de Burt somaleque de diversité des réseaux individuels
devrait se retrouver au niveau collectif. Ce quiie®ressant et paradoxal, c’est quest le fait
que les liens de tygeondingsoient trop nombreux qui fait que les effets |fgsitu bondingne
sont pas valorisés comme ils le pourraiedn autre résultat contre-intuitif est qydus le
bonding est efficace pour transmettre des ressources, pldigudrait encourager les liens
extérieurs des individus rationnels tendant a choisir ureaitydebridging beaucoup trop faible.

Ce modele simple ne prend en compte qu’un aspetanbirage bondingbridging, celui qui
concerne la transmission et le partage de ressoussent de I'extérieur. Il montre cependant a
quel point il peut étre dommageable d’ignorer Imelsionbridging du capital social et son
interaction avec lbonding

1.1.2 Les types de ressources impliquant kidging, et leurs effets régionaux

Pour aller plus loin dans la discussion, il estasgaire de spécifier plus concretement quelles
sont les ressources auxquellesdbtaging peut donner acces. Trois grands types de ressource
peuvent étre distingués selon une grille de lecsumple : offre, demande, échange. Du c6té de
I'offre, le bridging peut apporter des informations sur des techndogieivelles. Du coté de la
demande, il peut permettre une meilleure connaissattes débouchés potentiels. Enfin,
concernant la rencontre entre les deux, il peutfae connaitre des partenaires potentiels et
résoudre des problemes d’appariement. Mais il pessi influencer des choix en faveur de la
région, choix non motivés uniquement par une regtteed’efficacité. Cette derniére possibilité,
un favoritisme pur et simple, analogue a une chysnécessite des liens plus forts que la
simple connaissance, laquelle suffit pour diffudes informations de maniére passive. Elle
implique I'existence de véritables obligations pgogues.

Dans pratiguement tous les cas, on peut supposeteduidging est positif pour I'économie
régionale. En effet, concernant les transfertsfafmation, il semble évident qu’une information
plus grande élargit les possibilités et amélioredécul économique des agents de la région.
Méme si tous les agents ne bénéficient pas égatemhences ressources extérieures, la
productivité régionale et les débouchés des predégionaux augmenteront, et donc également
le revenu global de la région.

Pourtant, des effets négatifs sont possibles aeaniagrégé, méme s'’ils ne sont pas évidents au
premier abord, et nécessitent de dépasser les Hegast classiques en microéconomie
(homogénéité des agents, absence de structurdesai@ence de dynamique). Premiérement,
les relations avec I'extérieur peuvent introduireahoc culturel et déstabiliser la société locale
en perturbant les équilibres économiques et societiau en enclenchant un processus
migratoire. En effet, 'ouverture extérieure peuwddifier I'affectation des ressources au sein de la
région. Cela peut mettre en péril un consensusketiavoir des impacts négatifs sur I'aspect
bondingdu capital social. Il s’agit d’un autre type demémentarité entreondingetbridging:

ici, le bondingviendrait « au secours » twidging, alors qu’en général, leridging est invoqué
comme limitant la fermeture due &onding(information qui « tourne en rond », tendance a la
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collusion et a Iinertie...). Deuxiemement, mémel@speuvent améliorer le calcul économique
des agents en place, les ressources extérieuresrpenodifier les croyances dans un sens moins
efficace collectivement et a long terme. Par exempgs informations en provenance de
I'extérieur peuvent aboutir a une démotivation etrefus de prise de risque, alors que des prises
de décision « myopes » auraient pu produire dagen@innovation. Troisiémement, une
information partielle peut amener a prendre de rameg décisions. Par exemple, avoir des
informations sur I'existence d'une demande doié &ssocié a des informations sur I'état de la
concurrence. En outre, un trop grand afflux d’infations peut aboutir a une certaine confusion.

Concernant la forme particuliére d¢eidging qui permet un « favoritisme » dans le choix de
partenaires de I'échange économique, le mécanistraifiéérent. L'effet pour la région peut étre
positif, mais I'effet global sera en principe néfjaine telle pratique étant assimilable a de la
collusion ou de la discrimination.

Malgré les nuances qui viennent d’étre indiquéaspeut considérer que dans la plupart des cas
qui nous intéressent, brFidging est essentiellement positif : il permet de limltenperfection de
diffusion d’informations et de favoriser la détectid’opportunités pertinentes.

1.1.3 Le cas des informations concernant la techroglie

L’acces a des informations relatives a la techrielagt un aspect souvent considéré comme
essentiel dans le développement des zones pédpksri En effet, développer une nouvelle

activité dans une région nécessite de connaitrentggens de production les plus efficaces. La
solution alternative est de réussir a se diffémmsuffisamment pour échapper a la concurrence
(et éventuellement se dispenser provisoirementrad’étefficace »). Mais cette stratégie est

rapidement limitée lorsqu’elle est suivie dans dmbreuses régions différentes.

L’acces aux technologies les plus efficaces est tbétre évident, a cause de la tres grande
fragmentation et spécialisation du savoir. L'intamtion publique peut en partie remédier a cette
difficulté en financant le recrutement d’animatephgs ou moins spécialisés chargés d’effectuer
ce réle de mise en connexion entre les besoirssatdmpétences. Cependant, toute la difficulté
est non seulement d’accéder a de linformation neissi de seélectionner l'information
pertinente pour les besoins de la région. Il esicdoécessaire de maitriser a la fois les
caractéristiques de la région et les réalités @ogmues. Sans cela, on risque d’aboutir a des
inadéquations entre les potentialités de la régibtes projets de développement qui y sont
implantés. C’est pourguoi un encastrement soctatri@gional peut se révéler un atout, dans la
mesure ou il permet une réelle imprégnation degdspa la fois techniques, historiques et
culturels, ce qu'une approche «technocratique ecrtement ou sous-traitance a des
professionnels spécialisés) ne peut permettre.

Traiter les phénomenes d’innovation et de trandderttechnologie a l'aide des outils de la
microéconomie est particulierement délicat. Comensadulignent Duranton et Puga (2004), pour
tout ce qui concerne la création et la transmisd®rsavoir, les fondements microéconomiques
sont souvent frustes, voire inexistants, et la risaldon essentiellemerdd hoc Nous avons
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déja mentionné parmi les rares tentatives de fasatadn le travail de Robalino (2000), basé sur
des simulations numérigues. La microéconomie astapaptée pour modéliser le comportement
d’agents dans des situations ou existent a laufeesdynamique et de l'incertitude. 1l est toutefois
possible de préciser de maniere qualitative lareattile mécanisme d’action @uidging dans
I'adoption de technologies.

Il est raisonnable de postuler que I'adoption d'unmaivelle technologie dans une région va
dépendre de trois éléments: [larrivée effectiveinfdrmations dans la région, la
compréhensibilité de ces informations par les agéetla région, et leur applicabilité dans la
région.

Le premier élément, I'arrivée d’informations daagégion, dépend de I'existence de liens entre
des habitants de la région et les sources d’infoomaertinentes a I'extérieur de la région. Le
nombre de liens en lui-méme n'a guére d’importaneequi importe c’est que ces liens donnent
acces a des ressources. C'est cet élément quitaentetbridging proprement dit. Cependant,
I'existence de céridging ne suffit pas a son utilisation effective.

Le deuxieme élément, la compréhensibilité des métions extérieures est influencée a la fois
par la difféerence de niveau technologique entnedgon et I'extérieur, et par la différence entre
secteurs du savoir dans lesquels il est néces$aiptenir des connaissances. Si les liens sont
suffisamment diversifiés, le second probleme esnhmbrtance mineure. Cependant, si une
différence trop grande de niveaux technologiquestexla région peut se révéler incapable de
rattraper son retard. C’est ici qu'une complémetitavec lebondingpeut jouer : I'existence de
collaborations efficaces au sein d'une économieiorgge peut permettre de rendre ces
ressources plus facilement appropriables. Celauffé pas cependant encore a une mise en
ceuvre effective dans la création de richesses.

Le troisieme élément, lapplicabilité au sein de tégion, nécessite la possibilité
d’expérimentations locales, qui ne seront pas fom# fructueuses. Il nécessite donc une
certaine masse critique en moyens humains, matégelfinanciers, ainsi qu’'une bonne
circulation de I'information au sein de la régiartre des individus suffisamment diversifiés, afin
de créer une « atmospheére industrielle » a la Mdrsh

Au final, on peut retenir de cette analyse simpie g

- Lefficacité dubridging dépend de la capacité de circulation de l'infoioratwu sein de la
région (assimilable en partie a donding. On retrouve donc ici la complémentarité entre
bridging etbonding

- L’histoire et I'existence d’'une masse critiquengaent dans I'apparition effective des effets
positifs dubridging. Une région trop en retard ou ne disposant pasedtotation suffisante
en facteurs de production ne pourra effectuer wmapmge. De maniere intéressante, on
retrouvera une conclusion similaire dans le mod#dela section suivante, basé sur la
transmission d’information sur les produits d’'uggion périphérique.
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Dans la suite de ce travail théorique, l'innovatidechnologique et la variabilité de
I'environnement extérieur seront largement laisdésc6té, malgré leur importance dans le
monde réel. On supposera notamment que les zomghdrigues des pays développés, sur
lesquelles se focalise une grande partie de lexiéft et 'application empirique, les problemes
de transmission d’information sur la technologieyant étre résolus a I'aide d’une intervention
publigue adaptée. Ces aspects seront cependanemiendu de nouveau pris en compte dans
I'étude empirique de la troisieme patrtie.

1.2 Le cas de I'accés aux marchés a I'exportatioropr les produits manufacturés®

Dans cette section, nous présentons un modeleigpiavexplorer le réle des liens sociaux entre
régions dans le développement des régions pérqpiesi Ce modele se focalise sur un type
particulier de ressource apporté pabiiglging : 'acces aux marchés extérieurs.

Méme lorsque la technologie la plus avancée esesadnle aux régions dominées, les
entrepreneurs de celles-ci doivent étre en mesargeddre leurs produits dans d’autres régions.
Or, cela implique d’avoir acces a des canaux deilision qui peuvent étre difficilement
accessibles pour des firmes de régions périphé&riduaut non seulement connaitre les moyens
de distribution adaptés, mais aussi avoir la cilidimécessaire pour en bénéficier. La situation
inverse — la vente de produits d'une région avardases une région périphérique — pose en
principe moins de difficultés : du fait de son statle région avancée, ses entrepreneurs
disposeront de tout I'arsenal nécessaire pourisedannaitre et vendre leurs produits. Une autre
raison pour laquelle des produits d'une régiongt@rique seraient difficiles a exporter est qu’ils
seraient plus difficiles a adapter aux golts desommateurs des régions avancées, godts qui
seraient trop complexes et changeants. L'imageediégion peut aussi jouer un grand role dans
la vente de ses produits. Cette idée est a ladm$e réglementation des produits sous signe de
qualité. On a aussi mis en avant I'importance dedge dans la performance des produits des
districts italiens comme celui de Prato.

Certaines études empiriques confirment que le compent d’achat difféere selon les zones

d’'origine. Par exemple, Lantz et Loeb (1996) mamtrque les consommateurs américains

achétent davantage (toutes choses égales pargilies produits canadiens que mexicains. Par
ailleurs, l'image de pays en développement subrsepg@ des produits de grandes marques
américaines ou des produits manufacturés occidediabas de gamme est assez répandue.

La composant®ridging du capital social devrait pouvoir jouer un rolensldamélioration des
capacités d’exportation des produits dominés. @esacommunautés (les Chinois notamment,
ou les Aveyronnais a Paris) sont connues pour tenirede puissants liens économiques entre
leurs zones d’origine et leur zone d’émigrationu€taet Trindade (2002) mettent en évidence un
effet significatif de I'’émigration chinoise dansffdrents pays sur les flux commerciaux.

13 Cette section est basée sur un travail réalisdkaboration avec Carl Gaigné (Callois et Gaitt94).
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Concernant I'adaptation a la demande, I'étude dm €hal, 1996 sur les perruquiers coréens
exportant a Los Angeles est un exemple de tranemigénformation efficace entre pays.

Comme expliqué au chapitre 1.1, la nouvelle écomoggographique fournit un cadre adapté
pour étudier le réle du transfert d’informationgrerrégions sur la localisation des firmes. Dans
ce modeéle, on considére deux régions, une régionrde (ou « rurale ») et une région avanceée
(ou « urbaine »). Tandis que les biens manufactleés région avancée sont vendus librement
dans les deux régions (moyennant un codt de transpeux de la région dominée n’ont qu’un
acces partiel au marché de la région dominée. Gmisapartiel traduit a la fois la mauvaise
connaissance de la part des entrepreneurs rurawpgertunités de vente en région urbaine, que
la mauvaise connaissance de la part des consonmpaiehains de l'existence des produits
ruraux (ou leur moindre confiance a leur égard).

Le fait de modéliser explicitement des transfertafakmation entre région permet en outre
d’ouvrir la « boite noire » des colts de transpbdns la plupart des modeles d’économie
géographique, le colt de transport inclut tous tdsstacles a I'échange, y compris
informationnels, institutionnels, culturels etc.i, lan paramétre séparé représente le degré
d’information entre régions.

Ce modéle se focalise sur la transmission de Fmé&dion sur les produits ruraux par le biais des
réseaux sociaux. Aussi, il suppose qu’il n‘exisées ple différence de qualité ou de technologie
entre les produits, et il ne prend pas en condidéréa possibilité d’intervention publique pour
améliorer I'information. Dans une premiere sougisac(1.2.1), le modéle de base est analysé,
en considérant I'imperfection d’'information entégions comme un parametre exogene. Ensuite,
le parametre d’information est rendu endogene éewé des liens sociaux entre entrepreneurs
des deux régions (1.2.2). La sous-section suivartise les résultats des deux sous-sections
précédentes et discute les équilibres spatiauxjuerse parametre d’information est endogéne
(1.2.3). Enfin, les implications de ce modele sdigcutées (1.2.4). Ce modéle montre que
I'amélioration de l'information sur les produits dleégions dominées peut avoir un impact
important sur I'implantation de firmes dans cesig@g. Cependant, I'impact doridging est
d’autant plus faible que les colts de transportt dmas. En outre, nous verrons que les
caractéristiques sociologiques de la réga@ancéesont aussi importantes que les liens sociaux
entre régions, ce qui implique que la naturdddging est plus complexe qu’une simple densité
de liens entre régions.

1.2.1 Le modéle et ses équilibres avec niveau défubion d’information exogéne

Ce modele se situe dans la lignée de la nouvelatnie géographique, et emploie le
formalisme introduit par Ottavianet al (2002) pour modéliser la différenciation des piitslet

la concurrence monopolistigue dans un cadre spaktiprésente en outre la particularité de
modéliser une classe d'entrepreneurs (les profitst slonc positifs). Ce rdle central des
entrepreneurs dans le modeéle se justifie par tegtaé 'acces aux marchés se fait avant tout par
des réseaux efficaces de distribution.
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L’économie est composée de deux régions A (avaretde)(dominée), dans lesquelles résident
respectivementa et Lp travailleurs. Pour éviter de retrouver des efféen connus comme le
home market effecon supposerba=Lp=L. Il existe deux secteurs, un secteur traditioiffipket

un secteur moderne (M), qui utilisent le travaiheoe seul input. Le secteur moderne produit
des biens différenciés horizontalement. Le sedtaditionnel produit un bien homogene qui sert
de numéraire. Il existE entrepreneurs parfaitement mobiles entre les mégigui possedent les
firmes du secteur moderne. Les travailleurs somatviles géographiquement mais parfaitement
mobiles entre secteurs. Ce choix, de méme queelaesde biens intermédiaires, supprime une
force d’agglomération importante, liée a la réttaac positive entre offre et demande. Il permet
de se concentrer sur I'objet principal du modelea, est I'existence d’'une asymétrie dans la
connaissance des produits entre régions.

L’imperfection de I'information est représentée eoensuit : chaque variété produite en région D
(resp. A) est connue avec une probabifli§§resp.6,) par tout consommateur de I'autre région.
Lorsque &=6,, il est possible de montrer que la dispersionldoties activités est le seul
equilibre spatial, quels que soient les colts desfrorts. On supposera donc sans perte de
généralité queébh<6br. De plus, le consommateur représentatif de laorégominée sera supposé
connaitre tous les biens de la région avandgel]. Nous supposons que cela approche
raisonnablement la situation des régions domindass lesquels « affluent » les biens des
régions avancees.

Dans cette sous-section, on suppose donc que chésjuele la région dominée est connu avec
une probabilité exogéené=4&, [0 [0,1]. Dans la sous-section suivante, ce paransdra rendu
endogene par l'introduction de liens sociaux ergrdgrepreneurs. Un traitement rigoureux
impliquerait de calculer des distributions de phulig pour évaluer les fonctions de demande
agrégées, ce qui menerait rapidement a des cadlwsricables. Aussi, nous avons choisi de
travailler avec des valeurs moyennes, au prix d’pege de rigueur des résultats, qui restent
cependant qualitativement valides.

Consommation

A l'image du modéle d'Ottavianet al (2002), les préférences de tous les consommateurs
découlent de la fonction d’utilité quasi-linéaitegeadratique suivante :

U =azq(i)di —ﬂ—;yzq(i)zdi —J—z/@q(i)diJ +7 (1.1)

ou a>0, f>y>0 sont des parametres exogergp, est la quantité de la variété[O,N] et z la
quantité de numéraire. Dans cette expressiomesure l'intensité de préférence pour le bien
différencié par rapport au numéraire. La condiffory implique que les consommateurs ont une
préférence pour la variété. Chaque travailleuraeallouer une quantitZ>0 du numéraire. Cette
dotation initiale est supposée suffisamment grgmme que la consommation de numéraire soit

strictement positive. La contrainte de budget eat:cfo p(i)q(i)di+z=w+ Z, ouw est le salaire

etp(i) le prix de la variété
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Le cas des consommateurs de la région D est lesphyse, puisque l'information y est complete.
La résolution du programme du consommateur foulest fonctions de demande suivantes
(identiques au modéle d’Ottaviarbal, 2002) pour une variétéroduite en régiop=A,D.

dp (i) =a-[b+dn+n)] RK()+ ck (1.2)
L c y b

B-y+yny+ny) T By
P, (i) est le prix en région D de la variétproduite en regiof etPp l'indice des prix en région

asab, b=

D donné parR, =n, pop + N P, Pop (F€SP. P,p) €tant le prix d’'une variété produite en région
A (resp. D) et consommeée en région D.

Concernant la consommation en région A, le nomboyem de produits de la région D que
connait un consommateur de la région A&sj. Etant donnée I'hypothése de symétrie entre les
variétés, et l'utilisation de valeurs moyennes peucalcul des demandes agrégées, la résolution
du programme du consommateur fournit les fonctidesdemande suivantes pour une variété
produite en régiojrA,D (cf. preuve en annexe 1) :

gu()=a-[b+c(n+6n)] p()+ ¢ R (1.3)
avec
a'sab’, b'= 1 , c=—V p
B-y+y(n,+6n,) B-y

P, (i) est le prix en région A de la variét@roduite en région etPa l'indice des prix en region
A donné parP, = n, Pt N, Poar Pas (resp. ppa) étant le prix d'une variété produite en région
A (resp. D) et consommeée en région A.

Production

Comme dans les autres modéles d’économie géogrenhig secteur traditionnel produit en
concurrence parfaite et avec rendements constantsogs unitaires. Le bien produit est
commercialisé sans colt entre les régions, cengpiique que son prix soit uniforme et égal au
salaire. Le secteur moderne produit avec des remalsmcroissants et une concurrence
monopolistique. Chaque firme produit une variétéédente, et la production d’'une variété
nécessite un montant fixgde travail : il y a donc un co(t fixe positif et godt marginal nul, a
I'inverse du secteur traditionnel. Ces hypotheses stylisées permettent de se focaliser sur la
caractéristique essentielle du secteur modernegsjuie nécessiter un détour de production (codt
fixe) pour produire a colt marginal faible (gain pl@ductivité) des biens procurant une utilité
supérieure a ceux du secteur traditionnel. Asspapb hypotheses (par exemple ajouter un co(t
marginal positif) ne modifierait pas qualitativerhéss résultats.
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Enfin, les biens du secteur moderne sont commesésatans codt localement, mais avec un codt
de transport par unité de bien entre les régions. Les marchéssegmentés, si bien que chaque
firme fixe le prix dans chaque région.

L’expression du profit en région A est la suivante

TTh = Ppaalanl t (Pao~ Y Ao L@ (1.4)
et en région D :

Tfy = PopOop L+ (a9 L@ (1.5)

On suppose que les entrepreneurs ne consommenie paien différencié. Aussi, la force
d’agglomération provenant de la mobilité des em&epurs n’'est pas considérée, et on se
focalise sur les effets spatiaux de I'informationamplete. Du fait que le travail est mobile entre
les secteurs, le salaire est uniformément égaldank le secteur moderne, a condition que le
secteur traditionnel soit actif dans les deux néglidCela est vérifié si la totalité de la force de
travail ne peut pas étre employée dans le sectedeme dans une seule région, i.e. Si

Lu=L>¢E
ou ¢E est le nombre de travailleurs employés dans léegeanoderne dans une situation
d’agglomération totale des entrepreneurs. Une agnglition est qu’'une seule région ne peut
pourvoir & elle seule la demande en bien homog2erwl..

Les producteurs ont un pouvoir de marché, bienleureimpact individuel soit négligeable sur la
structure des prix. La solution de marché est d&far I'équilibre de Nash avec un continuum
de joueurs et une détermination indépendante deslar condition du premier ordre donne les
prix d’équilibre suivants (cf. annexe 1) :

_ 2a(B-p+uen ot
= = — 1.6
Paa 2N, + 6 )+ 4(B- ) Poa = Paa > (1.6)
20 (B —-y)+t t
Pop = (B=y)+ym, Pap = Pop t = (1.7)

2y, + 1)+ 4(B-y) 2

Comme les prix nets de colts de transport doiveet @ositifs, la condition suivante doit étre
vérifiée pour qu'un commerce entre régions existe ue les recettes données par (1.4) et (1.5)
soient positives) :

t<t Ew ouA=y(n,+n,)+2(8-y)>0 (1.8)

trade

On peut alors montrer que les profits satisfontédations suivantes (cf. annexe 1) :

]TA:L[(pAA)2+(pAD_t)2]/(ﬁ_y) % (1.9)
7y = LI(Poo)* +8(Pon =0 1(B-1) —¢ (1.10)
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Rappelons que les prix dépendent&let du nombre de firmes dans chaque région. Ledusur
des consommateurs sont, quant a eux, donnés par :

2
=2 M TOh) 4y o, )
2b’ (1.11)

b'+c'(n,+8 c
+ ( 2 rb)(nApiA-l-HnD pzDA)_E( N pAA+9rb pJA)Z
a’E
S=——-anpot K Ro)
20 (1.12)
b+cE 2 Cc 2
+—(nA Pap + 1o F%D)__Z( M BPot N BD)

2
Equilibre spatial

Comme il existe une correspondance entre entreprenet firmes du secteur moderne, on
introduit le parametrel, qui représente a la fois la part d’entreprisefagtart d’entrepreneurs
dans la région A :

n,=4AE n,=(@1-A)E

Le choix de localisation des entrepreneurs se Basde niveau de profit. Ainsi, trois types

d’équilibres stables existent :

- On a un équilibre intérieur (i.e. eti]]0,1]) si Am(A,6)=m,(A,0)-m,(A,8)=0, et si
dAm(A,6)/dA<0.

- On a un équilibre aggloméré en régionlAX) si Arm(A,60)=0.

- On aun équilibre aggloméré en régiontBQ) si A71(A,0) < 0.

A partir de (1.9) et (1.10), on trouve que :

prih, ) = (A O)Pu =0/ 2L =6) Py + 61/ 2]~ (2o = U2)UI2
(B-1)

Les prix dépendant déet deA. On adA7(A,8)/ dA <0 pour A0[0,1], carpaa est une fonction

décroissante del, alors queppp est croissante. En conséquence, il existe un ibguide
localisation unique, et lorsqu’un équilibre inténiexiste, il est nécessairement stable.

(1.13).

Pour déterminer I'équilibre spatial, on analysecegsivement trois cas particulierd =1 (cas 1),
6=0 (cas 2) e0<f<1 (cas 3).
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Cas 1 (information parfaite). Lorsqued=1, I'expression (1.13) devient :

A]T(/‘,l): pAA_pRRtL: y(nD_ nA)lZL
(B-Y) (B-n)2y(n,+ 1)+ 4L -y))

soit Am(A,1)=—t3xELA-1/2)IG-y)\ ou A=yE+2(8-y)>0. En conséquence, sous
information parfaite, la compétition en prix décage I'agglomération des firmes.

Proposition 1.1 L'information parfaite des consommateurs de la o@égavancée sur les produits
de la région dominée favorise la dispersion des/aés.

Ce résultat est trés différent des résultats cjassi en économie géographique, ou la valeur des
co(ts de transport a un rdle crucial dans la réartspatiale des activités. Comme on I'a signalé
en introduction du modéle, I'absence d’effet d’aggération est di a I'absence de migration des
consommateurs (les entrepreneurs sont mobiles maiconsomment pas les biens qu'ils
produisent), et a I'absence de liens input-outptrecfirmes.

Cas 2 (information nulle sur les produits de la régpn dominée) Supposons qué=0. Alors,
une firme localisée en zone rurale ne peut experie€gion urbaine. On en déduit la proposition
suivante (cf. annexe 1) :

Proposition 1.2 Si les firmes rurales n'ont pas acces au march@imhl y a agglomération des
firmes en région urbaine si et seulement si t<t* ou

«_ N—2¥EN _2a(B-y) _
t = =——F et NsyE+2(6-

Si t*<t<tyade il €Xiste un équilibre stable unique avec aggltién partielle en région A.

ttrade < ttrade out <t

Cette proposition indique que méme si les firmeales ne peuvent vendre en région urbaine,
elles peuvent quand méme avoir intérét a resteégion rurale pour limiter la concurrence en
prix. Cependant, si les colts de transport sobtdgj elles ont toujours intérét a migrer en région
urbaine pour pouvoir vendre sur les deux marches.

Cas 3 (niveau intermédiaire d’information). Si 0<€<1, on peut montrer la proposition suivante
(cf. annexe 1) :
Proposition 1.3 Si0< &1 et si t>t* on a agglomération partielle en régién Sinon, il existe un

seuil 80 (01) tel qu’'on ait agglomération partielle ¢l > 8 et agglomération totale ##< 8. Ce
seuil est une fonction décroissante du co(t despart.
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Cette proposition montre que conformément a I'iduoi plus le marché urbain est accessible
depuis la région rurale, plus les firmes ont irté&ée positionner en zone rurale. Cet effet est

cependant d’autant plus faible que les codts ahesp@t sont peu élevés.

Il reste a étudier comment I'équilibre spatial flarametre endogéend évolue en fonction des
parametres exogenes. La proposition suivante esbnatiaire du résultat précédent :

Proposition 1.4. Quand #0(6]) ou quand t*<t<t,ge, Une diminution de l'incomplétude de
I'information réduit les inégalités spatiales.

La figure 1.2 illustre ces propriétés.

T e R Dispersion

agglomération

. partielle
agglomération

totale

colt de
transpot

0 t* ttrade
Figure 1.2 Configuration spatiale en fonction datawe transport et de I'incomplétude
de I'information

On constate que le colt de transport et I'impeidactie I'information agissent dans des sens
différents, alors qu’on les agrége couramment $olabel « obstacles a I'échange ». Cela montre
I'intérét de séparer les effets informationnels aetses barrieres au commerce. Naturellement, cet
effet découle de disymétrieentre les régions dans leur capacité a diffuseslproduits. Dans ce
modéle, une situation symétrique entre régions alntple vue de la diffusion d’informations
reviendrait a annuler I'effet de I'introduction de paramétre. Malgré cela, il est remarquable que
I'introduction d’'une asymétrie dans la diffusionidormation introduit de maniere simple un
nouvel effet d'agglomération

Profits et surplus

Donnons a présent quelques éléments sur I'efficatst I'équilibre spatial, en séparant I'analyse
du surplus des consommateurs/travailleurs et defitpdes entrepreneurs. La situation la plus
intéressante correspond au cas d’agglomérationejparten région A. Une diminution de
'incomplétude d’information tend a diminuer lefits en région A (a cause de la compétition
accrue) et a augmenter les profits en région a(ge de I'acces au marché avanceé), mais comme
il y a migration des entrepreneurs vers la régignl’€fet net est ambigu. Des simulations
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numeérigues sont nécessaires pour déterminer I'égalgualitative des profits (cf. annexe 1).
Elles suggérent qu’'une diminution de I'incomplétudtimformation tend a diminuer les profits
quand le co(t de transport est élevé, mais a lgweanter quand il est faible.

Concernant I'analyse des surplus, en nous posaitntoujours en situation d’agglomération
partielle, I'effet qualitatif est simple concerndes consommateurs de la région dominée. Une
diminution de I'incomplétude d’information tend aganenter leur bien-étre parce que davantage
de produits seront achetés localement (et moing.che

Le cas des consommateurs de la région avancéeusstaplbigu : un effet inverse a celui des
consommateurs de la région dominée tend a fairenden le bien-étre. Cependant, une
augmentation dé peut augmenter le nombre de variétés connuesnet ld bien-étre grace a la
préférence pour la variété. Des simulations numésgsont a nouveau nécessaires pour connaitre
I'effet net. Elles montrent qu’une diminution dentiomplétude d’information tend & diminuer le
surplus des consommateurs de la région avancée.

En conséquencel, y a des intéréts divergents entre les consomunatdes deux régions. Par
contre, lorsque les codts de transport sont faidles entrepreneurs ont intérét a ce qu’existe une
meilleure diffusion de I'information des produits th région dominéeC’est une bonne nouvelle
pour le développement, dans la mesure ou une nn&lidiffusion de I'information est favorable a
I'industrialisation et au bien-étre dans la régiteminée.

1.2.2 La diffusion d’'information comme conséquencde relations sociales

Dans la sous-section précédente, le parametreodimation @ était exogene. Ici, nous le
considérons comme découlant des liens sociaux emtrepreneurs et entre consommateurs.
Nous supposons gu'il exist&, entrepreneurs natifs de la région AEgtentrepreneurs natifs de

la région D. Parmi ces dernierdp =Epa entrepreneurs sont fixés en région A, le restant
((1 —0)Ep =Epp) étant en région D. Le paraméwest considéré comme exogéne pour l'instant,
mais sera par la suite relié au paramédtr&n d’autres termes, alors que dans la sous-section
précédente, on déterminait la répartition spatids entrepreneurs en fonction éeici, on
cherche a dérivef d’'une configuration spatiale (et sociale) pariind des entrepreneurs.

On considere que chaque travailleur/consommateda dégion A connait en moyenties (ou
I0J[0,1]) autres habitants de sa propre région (madsia de I'autre région). D’autre part, chaque
entrepreneur natif de la région D qui s’est inétah région A connait en moyenhEpp (ou
bJ[0,1]) entrepreneurs localisés en région D. Il dsir que les relations entre entrepreneurs
seront cruciales dans les échanges dinformatidre erégions. On peut voir les immigrants
comme « emmenant » avec eux des liens vers leimnré&tjorigine. Ces liens permettent des
opportunités de communication pour les entreprenearrégion D. Il peut paraitre douteux que
des entrepreneurs en région A aient un intéréoenpuvoir les produits d’autres firmes, ce qui
accentuerait la concurrence en prix. Cependamestibien connu que beaucoup d'immigrants de
régions défavorisées deviennent des revendeursadilifs de leur région d’origine, ce qui est
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étayé par les études empiriques citées en intrimaudie cette section. Ils ont donc un intérét a
promouvoir I'image de leur région d’origine, et datte ses produits.

Nous considérerons deux cas extrémes dans le chiqdrametre d’'informatioél D’abord, nous
supposons qu’un consommateur de la région A commajitroduit de la région D si et seulement
s'il travaille pour un entrepreneur originaire derégion D ou s'’il connait un autre consommateur
qui est dans ce cas (cas A). Ensuite, nous pernsettes chaines de transmission d’information
infinies (cas B). Dans l'analyse qui suit, nous sidarons que le parametépeut étre traité
comme une variable continue, bien gu’il prenne emcpe des valeurs discretes. Cette
approximation est valable, s’il existe un nombrisamment important de liens entre régions.

Cas A. Chaines d’'information minimales.

L’information sur les produits ruraux n’est acceksitpu’aux travailleurs des firmes possédées par
des entrepreneurs originaires de la région D, etlgm personnes qu’ils connaissent. Aussi,
l'information se transmet dans des chaines de lemgau plus 2. C’est la longueur minimale si
I'on veut que l'information se répande dans la eégavancée. Autrement dit, un consommateur
de la région A connait un produit de la région Btsseulement si 'une de ces deux conditions est
vérifiée :

(i) il travaille pour un entrepreneur originaire ldeaégion D, ou

(i) il connait quelgu’un qui travaille pour un egpreneur originaire de la région D.

Rappelons queé? est la probabilité qu'un consommateur localisérégion A connaisse une
variétéi produite en région D. DénotoKsl’événement “le consommateur de région A conraait |
variété i”, KD I'évenement “le consommateur connait la varietdirectement(i.e. il a eu
I'information par un entrepreneur et non par unrewonsommateur)” etV I'évenement “le
consommateur travaille pour un entrepreneur natibdégion D”. On a donf = Pr(K), et :

6 =Pr(K|KD)PrD )+ Prk|KD )PrKD k= Pi#D ¥ PK|KD )PKD

soit :
6 = Pr(KD\W) PrW) + Pr(K[KD)(L- Pr(KD\W) Prw)) (1.14)
avecPNV FOoEp /L, = X, (1.15)
) 1 b(1-3)E, )
Pr(kDw)= 1—[1——ED (1_5)j =Y (1.16)
et Pr(K|KD)= 1-(1- XY)"* (1.17)

ol on suppose que, est suffisamment élevé pour gae(l —o0) > 1 (au moins un entrepreneur
natif de région D est localisé dans la région D).iltroduisant les trois dernieres expressions
(1.15) a (1.17) dans (1.14), I'expression&igevient :

B(b,1)= XY+ (1~ XY)[ 1~ (1= XYJ* |= 1= (= Xy (1.18)
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On peut montrer quéX /00 >0, 0X/0dE, >0, dY/00>0 etdY/0E, <O (cf. annexe 1). Aussi,

le nombre d’individus de la région A qui travaifpeur un natif de la région D et qui connait la
variétéi (égal axy) augmente aveé et diminue ave&p. D’autre part, il est clair québ,l) est
une fonction croissante deet del. Notons en outre qué&0,1)=0, ce qui impligue que I'existence
de liens de typéridging est une condition nécessaire pour que les prodaita région D soient
connus dans la région A. Cependant, dans la suites montrons que les liens internes a la région
A ont aussi un role crucial a jouer dans la trassion d’information.

Examinons le comportement qualitatif @@ar rapport a la structure de la population,ladaille

de la région Al(»), celle du réseau des entrepreneurs natifs diglarr dominéeHp) et la part de
ces entrepreneurs qui réside dans la région avddgédotons pour commencer que pour toute
variablex autre qué oulLa, on a :

L. 38(b,0)

06(b,1) _ _
T - (1+IL,)(1-60,0) o

De plus, on peut vérifier a I'aide des propriétaalgatives deX etY que :

dé(b,0) <0, dé(b,0) _ 6(b, 0)(1_5Y ED) ot dé(b,0) _ (b, 0)(1_5\(’5) >0.
dL, dE, = do g
ou
dy E, oY 0
£,. =——-—230 et s =75y <0
Y.Ep dE, Y V.o 00Y

Aussi, les propriétés qualitatives @gar rapport &p ou ad ne dépendent pas tleLe cas dé.a

est un peu plus compliqué, mais on peut montrer@ylgcroit avet.a méme quand>0. Ainsi, la
probabilité de connaitre une variété produite egioré D est basse dans une région a forte
population. La raison principale est que la proligbd’étre embauché par un entrepreneur natif
de la région D est alors faible.

De maniére plus surprenante, la taille du résealede&repreneurs natifs de région D peut affecter
neégativement la diffusion de l'information (quasg,_ >1). Cette configuration apparait quand

et Ep sont suffisamment faibles et quand la part d’eméeeurs de région D en région A est
suffisamment élevée. Deux effets opposés agiskaneffet positif vient du fait que davantage
d’entrepreneurs de la région D implantés en A iqudi davantage d’opportunités de connaitre les
produits de la région dominée. L’effet négatif edtadl fait qu’'une augmentation &g implique
aussi une diminution de la probabilité de connaitreproduit de la région dominée. Le premier
effet domine quand la taille du réseau d’entrepueneatifs de la région D est basse et quand la
population de la région A est élevée. En pratigygendant, la situation ou la taille du réseau
d’entrepreneurs natifs de la région D affecte négatent la diffusion d’information est tres
improbable, parce gu’elle implique une tres faNaéeur deEpp.
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Cas B. Chaines d'information infinies

A présent nous permettons des chaines d’informatifimes : tout produit de la région D peut
étre connu par un consommateur qui connait quabqgiu connait quelqu’un etc. qui travaille
pour une entrepreneur originaire de la région Daguinait le produit. Sojp la probabilité de
transmission le long d’une telle chaine, et suppssmedl <<1 de facon a éviter une diffusion
« explosive ». Pour obtenir des résultats analgggon suppose également dag@<< L, i.e.

que la part de population de région A travaillantipdes entrepreneurs natifs de la région D est
négligeable. Dans ce cas, I'expressiorga@sst particulierement simple :

~ , 1. XY
6=XY[1+plL, +(plL,) +"]_1—,0ILA

(1.19)

ou o 1,p) _B(b,l,p)(l_ 2pIL,), qui est négatif (rappelons gt y<<1).

dL, L,

defjk:’;: p) = G(bél,p ) (1— gY,ED) , qQui est positif sauf pour des valeurs faible€gde
06(b,I) _6(b,l

et 6(5 ) = (5 )(1—£Y’5)>0

Des calculs triviaux montrent qué croit avech, I, et p. En conséquence, les propriétés
qualitatives ded sont similaires au cas précédent. Ainsi, malgeérggothéses trés différentes sur
le processus de transmission de linformation, he@mes résultats qualitatifs émergent. La
proposition suivante résume ces propriétés.

Proposition 1.5.La probabilité gu’'un consommateur localisé en régarancée connaisse une
variété i produite en région dominée est reliéeatiégment a la taille de la population de la
région avanceée et positivement a la taille du résg@ntrepreneurs natifs de la région dominée, a
condition que cette taille soit suffisamment grande

Indépendamment des chaines d’information, cettéysmallustre deux points importants pour
améliorer la transmission d’information depuis kgion dominée. Le nombre de liens a
I'intérieur de la région avancée est aussi impartare le nombre de liens entre entrepreneurs
natifs de la région D. En fait, le paramétrest méme plus crucial que le paramétiguand la
taille de la population est assez grande. Il y &ffet de saturation sur le parameétrebdeging

b : quandb est grand, sa variation n’a pratiguement aucuraghpuré. Par contre, seule une
augmentation dé peut permettre d’obtenir une valeur élevéedd&n conséquencégs seules
caractéristiques sociologiques des entrepreneursladeégion dominée ne déterminent pas
I'efficacité de la transmission de l'information

Cette caractéristique, bien qu’elle puisse par&tidente, montre une fois encore que la notion
debridging ne se réduit pas a des liens sociaux entre régiwais doit incorporer une évaluation
de la ressource et de ses possibilités d’accesotbilaire empirique de cette observation est que
les indicateurs frustes comme les flux de migréumitisés par exemple par Head and Ries, 1998)
sont insuffisants pour mesurerdadging.
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1.2.3 Le rdle de la transmission d’information pourle succeés régional

Etant données les hypotheses précédentes, il esiblgode calcule@ en fonction ded et des
parametres exogenes du modele, et ainsi de créeserrésultats des deux sous-sections
précédentes. Pour simplifier I'analyse, on supppseEy = Er = E/2 et quela est élevé. Des
résultats de la sous-section 1.2.1, nous pouvonslu®@ que tous les entrepreneurs natifs de la
région A s’installent en région A, d’ou :

5=21-1  E, =(-A)E EDA=(/1—%]E et EA=%E

La détermination des équilibres n’est pas trivialargl le parametre d’information est endogene.
Nous supposons que la migration d’entrepreneurgy@svernée par un procédé d’ajustement
myope. Les entrepreneurs basent leurs choix sus [@ofits courants uniquement. Enfin, chaque
entrepreneur a un impact négligeable sur I'évatute 6.

Examinons a présent les propriétés qualitative®deilibre. La facon la plus simple de visualiser
ces propriétés est de dessiner un diagramme dahendf,A). Une premiére relation décroissante
entre @ et A résulte de I'égalisation du profit dans les degégions (voir sous-section 1.2.1). Une
deuxiéme relation, croissante, correspond a larmiétation endogéne dé par les parametres
sociologiques (sous-section 1.2.2). On peut demlustrer qued est une fonction convexe de

La figure 1.3 représente les deux courbes quandde de transport est suffisamment élevé (la
configuration d’agglomération totale ne se progust). Considérons une situation initiale ou la
part d’entrepreneurs en région avanceejeset le parametre d'informatio#, (voir figure 1.3).
Pour voir comment une telle condition initiale p@itr se produire, on peut considérer par
exemple que cette situation est résulte d’un anéarilibre et qu'a cause d’'une diminution des
barriéres au commerce, la courbe d’égalité destpr@ke. la courbe décroissante) s’est déplacée a
droite. Dans cette situation, les entrepreneurs dégion dominée sont incités a se localiser dans
la région avancée. Sans mécanisme de transmissikinfdrmation, I'équilibre spatial est (6,).

Le résultat final dépend des propriétés de transomisge I'information. Deux cas extrémes sont
possibles. D'abord, on peut considérer que le patrarfl ne diminue jamais parce qu'une fois

qu’un consommateur connait une variété, il la ctnjedla consomme) toujours. Cela correspond
a une situation ou les variétés sont stables damsnps, a savoir une situation de court terme.
Dans cette situation, on peut considérer I'infoioracomme « rigide ». A long terme cependant,
il y aura un turnover des variétéségtourra diminuer.

Ainsi, quand les variétés se renouvellent rapideniéquilibre se trouve a l'intersection des deux
courbes (E1). Les inégalités régionales sont rédgiese au caractere endogéne de I'information,
par rapport a une situation avé@xogene. De plus, une augmentatiorbdeou o déplacera la
courbe décroissante vers la droite et augmentasa &en diminuantl. Cependant, une taille de
population urbaine plus élevée augmentera les inégapatiales.
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Quand le renouvellement est lent, I'équilibre psaittrouver n'importe ou entre E1 et E2 sur la
courbe décroissante. Depuis la condition initiadg, @), des entrepreneurs de la région dominée

sont incités a s'installer dans la région avantiepremier équilibre spatial se trouvel(d,).
Puis, le paramétre d’'information augmente jusgaa glus) g,. Finalement, on aboutit a une
configuration située entre E1 et E2. Ainsi,

Proposition 1.6 Quand les colts de transport sont élevés, une dilom de la vitesse de
renouvelleme“*jdes variétés produites diminuenlégalités régionales.

A*( éh) D R — 7 <7,

. 1 ) !

Az < S-S ———— : ———————— | i
| | !
| i | 7, =7,

> | |
Ao [TTA { I i
1/2 \/ \ 4 v | > g
0 & & & ] 1

Figure 1.3. Relation entr@ et quandt > t”

Considérons maintenant le cas ou les colts depwansont assez bas, illustré par la figure 1.4.

Dans cette configuration, I'agglomération totalepseduit quand le paramétéest faible, et la
courbed(A) estidentique au cas précédent. Si les variétésneeivellent rapidement, I'équilibre

est donné pdE; dans la figure 1.4.

/)

E2a |
1 |
E1 i
<7
Ag ________________ ! = i =7
1 | -7
A6 >
A2 L= |
1/ V V | > g
o g 8 6 6 !

Figure 1.4. Relation entr@ et quandt <t”
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Quand les variétés se renouvellent lentement, talition initiale est cruciale. En effet, quand
initialement A < A(6), I'équilibre sera I'agglomération complete dansrémgion avancée (par

exempleE,, dans la figure 1.4 pout = A; etd=6;). QuandA <A(d), on afd <@, de sorte que

toutes les firmes s’agglomérent en région A (vousssection 1.2.1). Dans ce cas, le parameétre
d’'information @ n’a plus de sens et I'agglomération totale esblstaEn d’autres termes, une
rigidité dans I'évolution de l'information (et dasriétés) peut mener a davantage d’'inégalités
spatiales. Cependant, quand la situation initialepdrameétre d’information est plus élevée, on
retrouve une situation similaire au cas a coltsraesport élevés (par exemig, en figure 1.4
pour A=A etd=&). Ainsi, a long terme, le niveau d’inégalités agiles dépend de la vitesse

d’évolution de I'informatioret des conditions initiales. Pour résumer,

Proposition 1.7 Quand les codts de transport sont bas, une dimonutie la vitesse de
renouvellement des variétés diminue l'inégalitétisp@ a condition que la situation initiale ne
soit pas trop défavorable a la région dominée emés de diffusion de I'information.

Il peut paraitre surprenant que c’est lorsquefférdince initiale entre régions en termes de niveau
de production est faible que I'équilibre atteinit $¥agglomération totale en région dominée. Cela

est dU au fait qu’une faible différence de nivedaxproduction implique de faibles réseaux entre
régions (peu d’entrepreneurs émigrés en régioncéegnUne telle situation peut se produire suite
a un choc important sur le coup de transport. Ssmm® que le colt de transport baisse

brutalement a partir d’'une configuration ou la éiénce de production entre régions est faible.
L’avantage de la région avancée est magnifié pae teiisse de colt de transport. Si les variétés
se renouvellent lentement, tous les entreprenairggmt avoir intérét a migrer en région avancée,
ce qui aboutit & un blocage dans la configuratiagglomération totale.

1.2.4 Discussion

Ce modele contient un certain nombre d’hypotheses dtylisées au sujet de la transmission

d’informations. Il donne cependant plusieurs régsaltemarquables :

- Les conditions de transmission de l'informatiofiidtérieur de la région avancée sont au
moins aussi importantes que l'existence d’'une trésson entre régions pour définir le
bridging.

- La baisse des colts de transport a I'effet classae rendre plus difficile un développement
de la région dominée. Elle rend en outre plus fdibféet potentiel dubridging. Cependant,
elle peut inciter les entrepreneurs a favorisatitusion de I'information entre régions, ce
qui peut favoriser lI'industrialisation des régialsminées.

- 1l est possible de se trouver dans une situatienblocage, c’est-a-dire ou I'activité
industrielle est inexistante en région dominée tet’'existence dubridging ne pourra pas
remédier au faible développement de la région déeiette caractéristique serait en outre
aggravée dans un modele plus réaliste, ou des tioiggade travailleurs seraient permises (et
ou le home market effect’ajouterait pour rendre encore plus asymétriqueaépartition
spatiale des activités).
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- Cependant, en dehors de situations de blocapeidging joue effectivement un réle positif,
toutes choses égales par ailleurs, sur le niveaatidité et le bien-étre dans la région
dominée.

Un élément dont I'absence peut choquer est la Ipiigside faire connaitre des produits ruraux
d’'une autre maniere que par le bouche-a-oreille,eqtile mécanisme de base de ce modele.
L’absence de possibilité d’'une campagne publicitaiee masse (par exemple) permet de se
focaliser sur les moyens purement sociologiquespsmotion des produits d’'une région
dominée. Une hypothése peut facilement étre aseoupl lieu de supposer que l'information
passe uniqguement des employeurs ruraux a leurogésplon peut alternativement introduire le
nombre moyen de consommateurs a qui un entreprenglrdiffuse de I'information sur des
produits ruraux. Cela ne modifierait pas qualittnent les résultats.

D’autre part, le fait que ce soient les entrepresiée la région dominée qui s’installent en région
avanceée et non les entrepreneurs de la région éana investissent dans la région dominée
peut surprendre. Ce phénomeéne découle simplemeffaidqgue les régions ont été choisies
comme identiquement dotées en main-d’'ceuvre, poucoseentrer sur les mécanismes de
diffusion de l'acces aux marchés. Il faut cependawter que Lowell et Findlay (2001) ont
constaté I'importance des migrations de personnedifiges des pays pauvres aux pays riches,
phénomene qui rend difficile le développement d'wi@sse d’entrepreneurs dans les pays
pauvres.

Le modele de cette section présente l'intérét detmo quel point I'action et la nature du
bridging peuvent étre moins évidentes qu’une vision nav&ubgérerait. Remarquons enfin que
dans ce modeéle, il n'y a pas de complémentaritée dminding et bridging, sauf a considérer
comme dwbondingla transmission d’information dans la région avence qui ne répond pas a
la définition que nous avons choisie poubtading. En fait, lebondingn’a pas de raison d’étre
étudié ici, puisque I'on n’introduit aucune impetien de marché a laquelle il pourrait remédier.

1.3 Pistes de recherche complémentaires et applicats
1.3.1 Autres mécanismes a étudier impliquant lbridging

Le principal mécanisme a approfondir impliquantblédging est sans doute son réle dans la
diffusion de l'innovation. L’adoption d’'une techngie repose sur un savoir formalisé, mais
aussi beaucoup sur un savoir tacite (tout ce qustitae le « savoir-faire » repose beaucoup sur
la démonstration directe, I'imprégnation...). Audes aspects sociologiques devraient avoir un
réle important, tant au niveau cognitif (partagers culture commune) que structurel (temps
passé a interagir). Mais en l'absence d'une maalédis satisfaisante des fondements
microéconomiques de la création et de la transorisde savoir (Duranton et Puga, 2004), les
pistes de développements microéconomiques resteatelimités.
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Un autre aspect largement passé sous silence dartgpitre est celui du réle dwidging dans
'appariement entre clients et fournisseurs (de méo’entre firmes et salariés), soit pour
améliorer la qualité de I'appariement, soit pougerrune situation de « favoritisme ». Nous
verrons dans la revue de littérature empirique loapitre 111.3 qu’il existe beaucoup d’études
empiriqgues en économie internationale sur ces mumsstll s’agit typiquement de phénoménes
difficiles a mesurer et a modéliser. Toutefois, uadéle comme celui de Rauch et Casella
(2001), qui étudie I'appariement de firmes de deégions différentes, constitue une piste de
recherche intéressante. Un aspect a approfondait sebtamment les réles relatifs de
'augmentation de la qualité d’appariement et @dfdt de « favoritisme » sur I'efficacité locale
(dans la région qui en bénéficie) et globale.

Un autre theme, en lien avec la problématique piefti@, est celui de la concurrence entre
régions. Lorsqu’il existe plusieurs régions péripinées dont on considere souhaitable d’élever
le niveau de vie, une amélioration du statut ded'peut étre pénalisante pour les autres, voire
pérenniser leur blocage dans le sous-développe@etie question n’est pas propre a I'étude du
réle du bridging, mais il peut s’agir d’'une application intéresgante cadre formel de la
nouvelle économie géographique peut a nouveawsteréertinent, a condition de I'élargir a un
nombre plus important de régions que les deux nsgimabituelles.

1.3.2 Le probléme de la dynamique

Le probléme de la prise en compte des phénomenesnilyues meérite une sous-section a part.
Nous avons vu que des phénoménes de transmisdidoraiation étaient impliqués dans la
plupart des mécanismes de la grille de lectureedniidiging jouait un réle. Or, si les problemes
d’incitations peuvent aisément étre traités dansadre statique, il n’en est pas de méme des
probléemes de transmission d’'information sur de etias technologies ou les marchés.

La microéconomie se focalise pour I'essentiel sarsiguations d’équilibre, ou aucun agent n'a
d’incitation a changer son comportement. Dans Hestsituations, les problémes de circularité
dans les choix des agents disparaissent. Pourebesiquestions de dynamique, deux postures
opposées sont possibles, la premiére maintenapriteipe de rationalité substantielle, la
seconde introduisant des hypothéeses alternativass la premiere approche, on trouve tout
d’abord les analyses en statique comparative, dessnodeles sans épargne, ou un changement
exogene cause des modifications dans I'état deori@wmie. Des modéles plus élaborés
introduisent I'épargne, chaque agent faisant ddsngations intertemporelles. Bien que ce
principe soit irréprochable sur le plan logiques teodeles deviennent rapidement inextricables.
L’autre approche de la dynamique abandonne le pende I'agent optimisateur, et adopte
I'hypothése de rationalité limitée. Elle a l'incomiént de formuler des hypotheses plus
arbitraires et souvent tout aussi irréalistes qeleptincipe de rationalité (comportements
adaptatifs avec mimétisme et essais aléatoiresepsos de sélection de regles avec mutations
aléatoires...). Les travaux avec des agents a raitidtiahitée relevent surtout du programme de
recherche en économie évolutionniste. L’analysentledeles nécessite en général le recours aux
simulations numeériques. Au final, avec le caractarbitraire des regles de comportement
choisies, il reste difficile d’aboutir a des projiasns robustes et/ou généralisables.
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Ainsi, malgré l'importance des questions de dynamigour I'étude du réle dbridging, leur
formalisation microéconomique reste une entremdifficile, qui n’a pas été tentée ici. En effet,
I'activation du potentiel dibridging en matiere (par exemple) de nouvelles technolatgpeend

de multiples contingences, et il est difficile dédwer laquelle sera la plus pertinente & prendre en
compte. Malgré tout, il convient de garder a I'é@sfimportance des phénoménes dynamiques,
qui est dailleurs clairement suggérée par le modstatique) de la section précédente : le
bridging perd de son efficacité si I'écart se creuse tripeerégions.

1.3.3 Synthése des résultats et conséquences ssipigdictions a tester

Synthése des principaux résultats du chapitre 1
Il existe un arbitrage (1.1.1) et une complémetédfi.1.1, 1.1.3) entderidging etbonding
Le bridging est en général insuffisant par rapporbanding(1.1.1).

L’activation du bridging pour produire un développement économique dans ztases
périphériques nécessite la présence de caraaasstinternes adaptées pour la région dont les
agents cherchent a l'activer. En outre, une actmagfficace dubridging nécessite que les
différences de ressources disponibles entre réipamnée et régions avancées ne soient pas trop
importantes (1.1.3, 1.2.3)

Le bridging ne se définit pas uniquement par une densitéeds kxtrarégionaux, mais aussi par
les ressources auxquelles ils donnent acces, @quesles caractéristiques sociologiques internes
aux régions ou se trouvent ces ressources (1.2.2)1

Trois points issus de ces résultats sont susceptigldaire I'objet de validations empiriques :

- La complémentarité entteondinget bridging. Le modéle estimé devra donc faire apparaitre
une interaction entre variables lobendinget debridging.

- Le réle des colts de transport, qui lorsqu’ilstdmas tendent & minimiser le réle positif du
bridging. Le modéle estimé devra inclure un indicateur dglement des marchés.

- L'importance de prendre en compte les caractguies de la région ou sont localisées les
ressources pour donner corps a la notiorbigging. Les indicateurs déridging utilisés
devront donc non seulement prendre en compte ées Bociaux entre régions mais aussi
incorporer le niveau de ressources auxquels ilseanacces, et éventuellement la densité de
liens sociaux des régions ou se trouvent ces ressau

Une difficulté importante de la notion deidging sur le plan conceptuel et pratique est que ses
contours sont difficiles a formuler. En effet, lartsmission d’'une information peut prendre des
formes tout a fait fortuites, pour lesquelles I'efpation d’'« effet sociologique » peut étre tres
exagérée. Nous reviendrons sur ce probleme daestia empirique.
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Chapitre 2. L’arbitrage entre effets positifs et n@atifs du bonding

La grille de lecture du chapitre 1.2 suggere queliess forts, ceux qui assurent le respect
d’obligations réciproques et facilitent I'action llective, ont des effets aussi bien positifs que
négatifs au niveau agrégé. Il est intuitivemensoanable de supposer que la relation entre
bondinget performance suit une courbe en U inversé. Eat,efh peut s’attendre a ce que les
effets positifs dubonding (la résolution d'imperfection du marché) saturlemsqu’il est élevé,
laissant jouer essentiellement les effets nég@défsneture, inertie, collusion). Nous verrons dans
la partie empirique que c’est effectivement un ltésuqui ressort des quelques études qui
cherchent a mettre en évidence un effet non lie@her’encastrement social.

Ce chapitre est consacré a I'étude théorique darbirage entre effets positifs et négatifs. I
commence par modéliser l'arbitrage entre effetstifmet négatifs de la proximité entre firmes
d’un district industriel (2.1). Ensuite, il étudiesl effets de captage de rente dans une situation ou
le bien-étre dépend non seulement de la consommatiais aussi d’'une satisfaction liee a
I'interaction sociale (2.2). Il se termine par laalission d’autres possibilités de développements
théoriques et d’applications empiriques (2.3).

Les deux modeles de ce chapitre font écho aux denseptions principales de la formation du
capital social. La premiere, rattachée aux travaiRdbert Putnam, en fait un effet externe de
caractéristiques socioculturelles ancrées dansdeslations. C’est celle qui sera adoptée dans la
deuxieme section, ou on supposera un degré dergmét (exogene) pour l'interaction sociale.
La seconde conception, rattachée aux travaux del@R&uamt ou de Pierre Bourdieu, en fait le
résultat d'une action instrumentale d’'individus ieant a se positionner a leur avantage dans un
espace social. Ce sera I'approche utilisée dapretaiere section.

2.1 Proximité et développement local dans les digtts industriels

L'objet de cette section est d'illustrer I'arbitragetre effets positifs et négatifs du capital socia
dans le cas de deux mécanismes particuliers pegdans les districts industriels : le partage de
codts fixes et la redondance due a la fermetureademux sociaux. Ce modele étudie dans quelle
mesure une forte interaction entre entreprisesrisedeur compétitivité et plus généralement la
performance des régions comportant de nombreuseediayant a la fois des rapports de
concurrence et de complémentarité. Les recherchidesdlistricts industriels ont été stimulées
par les travaux de Piore et Sabel (1984), qui egeaient un retour a des économies plus
intégrées régionalement, basées sur le conceptedéatisation souple. Selon la littérature sur les
districts industriels, la proximité (au sens largecluant aspects géographiques, culturels,
sociaux etc.) des firmes favorise divers types ahémies externes favorables a I'efficacité
globale (Courlet et Pecqueur, 1991). L'efficacité syistéme serait en outre garantie par le fait
que la concurrence reprend ses droits aux portesstiict industriel (Becattini, 1990 ; Brusco,
1982) : il n'y a pas de collusion, ce qui évite wapture de rente qui pourrait s’avérer a long
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terme nuisible a la compétitivité du district. Cegant, d’autres auteurs mettent en cause la
réalité d'effets spécifiques aux districts (GoragamMcCann, 2000).

La grille de lecture du chapitre 1.3 montre que Ikpital social peut avoir des effets

contradictoires. Il est donc important d’étudiaarbitrage entre effets positifs et négatifs de la
proximité entre firmes dans un districk priori, rien n'assure qu’'une plus forte proximité

permette toujours de capter davantage d’effetdifsogue négatifs, ni que le niveau de proximité
entre les firmes soit optimal pour elles et pourdgion ou elles se trouvent. Le fait que la
proximité génere des externalités suggéere queilibopide marché n’est pas optimal, et il est
alors intéressant de savoir si la proximité egi foste ou trop faible par rapport a I'optimum.

Il y a eu jusqu’a aujourd’hui peu de tentativesndedélisation microéconomique des districts
industriels. Bien que la nouvelle économie géogpmhait beaucoup étudié un aspect important
des districts marshalliens, les liens inputs-outentre firmes (Fujita et Thisse, 2002), les
mécanismes plus subtils comme le partage de co@éts fa mutualisation du risque ou les effets
d’entrainement de connaissandedwledge spillovejsont été peu formalisés explicitement
(Duranton et Puga, 2004). Deux exceptions doivéet Eignalées. Soubeyran et Thisse (1999)
modélisent un ensemble de districts dans lesqualsfitmes choisissent de s’implanter en
fonction de la productivité de la main-d’ceuvre,uelle est elle-méme fonction de la quantité de
production passée (« learning by doing »). Le modeleSoubeyran et Weber (2002) est plus
proche de la thématique de cette thése. Il conaamnensemble de firmes qui choisissent de se
localiser en tenant compte a la fois de la compétilocale et des effets positifs de la
concentration. La concentration des firmes a iceffat de réduction des codts. Le modéle de
cette section differe du précédent sur deux portEbord il ne considére qu’un seul district (et
non l'arbitrage de localisation de firmes entre spurs sites). Ensuite il explicite des
mécanismes aussi bien négatifs que positifs. Plésiggment, il étudie I'arbitrage entre deux
mécanismes ayant des effets opposés sur la perfoemal’une part la réalisation d’économies
d’échelle a travers le partage de codts fixes,tdtapart, les effets de redondance induits par la
proximité. Ici, la redondance se traduira par uménaire attractivité pour les consommateurs, les
produits proches étant percus comme trés subdtisiabn effet, des firmes proches socialement
tendront a produire des idées redondantes, eedr&uffisamment ouvertes aux évolutions des
technologies et des marchés.

L’hypothése cruciale qui est faite dans le modelealehapitre est que la proximité implique a la
fois des propriétés diacilité de communicatioet desimilarité entre les firmes. Deux firmes
proches ont plus de facilité a s’entendre sur degefs communs, mais seront aussi plus
similaires par les produits qu’elles peuvent réaliCette notion de similarité n’a pas été
beaucoup étudiée dans la littérature sur les edferyglomération. Cette derniére insiste le plus
souvent sur le role dynamisant de la proximitéravers le renforcement des opportunités
d’apprentissage et la concurrence sur les compedefizuranton et Puga, 2004). Toutefois, le
rle de la diversité est essentiel dans ce prosessmme le montre la littérature empirique sur
le débat entre économies de localisation et d’ugadion (Rosenthal et Strange, 2004). Etant
donné que notre objet d’étude est essentiellenesnzdnes périphériques, qui ne possedent en

général pas de grandes agglomérations sourcesdiaktés de type « Marshall », I'étude du
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réle de la faible originalité due a une trop faibieserture semble effectivement pertinente.

La sous-section 2.1.1 présente les hypotheses ggmétamodéle et la modélisation de l'offre et
de la demande. La sous-section 2.1.2 étudie I'efti€aollective et les propriétés d’équilibre. La
sous-section 2.1.3. discute ces résultats et conclu

2.1.1 Le modeéle

On considére gu'’il existe+1 firmes dans I'’économiert firmes formant le district industriel, et
une « firme zéro » produisant un bien qui serviearéiférence pour étudier l'originalité des
produits des firmes. Ces firmes sont localiséess dam espace abstrait, avec une notion de
distance englobant non seulement la distance géloigee, mais surtout des aspects sociaux et
cognitifs. La représentation spatiale est la susa@n suppose lasfirmes du district localisées
sur un cercle de diamette et une « firme 0 » localisée au centre de celeeeDe la sorte, les
firmes du district sont toutes a la méme distanedad« firme 0 ». Les firmes du district sont
repérées sur le cercle par leur abscisse curvikgmepérée a partir d’'une origine arbitraire. Une
telle représentation de la différenciation des pitsdest analogue au modele de Salop (1979), qui
était utilisée a I'origine pour représenter la éiéinciation des compétences des travailleurs. On
supposera en outre que toutes les firmes sonturan®me demi-cercle (figure 2.5).

Figure 2.1 Le « district » et la « firme 0 » autcen

Comme indiqué en introduction, des firmes prochesra a la fois plus de facilité a s’entendre
sur des intéréts communs (effet positif) et plusddéculté a s’ouvrir a des idées extérieures
(effet négatif). Ce dernier effet se concrétisesdardemande pour les produits du district.

Demande

Les consommateurs sont caractérisés par une prééemgour la diversité : ils cherchent a
consommer des produits les plus différents possilhle diversité se mesure a la distance spatiale
entre les firmes. Par exemple, dans le cas de firaigs équidistantes, la firme centrale sera
moins attractive que les deux extrémes, parce gungmduit sera moins original. Inversement,
plus une firme sera éloignée des autres, pluselk attractive pour le consommateur.

Pour formaliser cette idée, placons-nous d’abomkda cas ou les prix des différentes firmes
sont égaux. Nous supposons qu’'un consommateur meffeotue ses choix de la maniéere
suivante :

- Il achéte un premier produit au hasard.
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- A I'étape suivante, la probabilité d’acheter uoquit est proportionnelle a la distance entre
ce produit et le précédent produit acheté.

Cette procédure ressemble aux « search modelss, ldsquels un agent fait différents essais
aléatoires pour optimiser son choix (Fujita et Té&is002). Ici, cependant, il n’y a pas de choix
optimal absolu, puisque le consommateur rechereHa dariété d’un choix a l'autre. On définit
ainsi un processus markovien qui converge versdisieibution limite. Dans le cas detl
firmes numérotées de Ora on peut montrer qu'a long terme la fréquence ltBa@ la firmei
converge vers :

P@i)=> d(i,j)/ D _d(j.k) oudlafonction de distance.
=0

j.k=0

Un tel résultat peut découler de plusieurs fonstidtutilité. Parmi elles, il est intéressant de
considérer la forme suivante, de type CES :

U(g().d(. 1) =i[q(i)““’/ (id(i, j)] ] 1)

NI

Cette fonction d'utilité donne la fonction de derdan q(i) = Y

n

2. P7d(j.k)

j,k=0
Cette expression montre que des firmes prochesrgedfvantage concurrence. En effet, plus
d’autres firmes sont proches de la firmplus le numérateur est faible.

Rappelons gu'il y a firmes dans le district situées sur un cercleagy®emd, la « firme 0 » étant
située au centre de ce cercle. Le rayon du ced)laeprésente l'originalité globale de la
production du district par rapport aux autres pitsdae I'économie. On choisit comme
numeéraire le prix du bien produit par la « firme.®n a donc :

p;v[d +3 % - \j
a() = —
(nd +d) P+ D, pﬁ‘”‘xj - ka
k=1

j.k=1

Y pouri>0 etq(0) = nd Y

[nd+dz EEDY pﬁ“"xj —ka
k=1

j k=1

Afin de pouvoir obtenir des expressions analytigqoessuppose a partir de maintenant qu’au lieu
d'avoir n firmes, on a un continuum de firmes de massdans le district. La fonction de
demande d’une firme endevient :

, p(x)*(d + [[x- Yio(y)dy) ‘
(nd+d ] p(y)* p(y)dy+ [[ p(y)"°|y - Zp(y) p(2)dydZ

q(x) = (2.2)
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Ou l'intégrale est calculée le long du cercle figure 2.1).
Production

Comme dans l'article de Krugman (1991), on suppgse le travail est le seul facteur de
production et que les rendements sont croissams firme erx encourt un co(t fixé&(x) et un
colt marginak (exogene et identique pour toutes les firmespakdile au salaire). Lorsque les
firmes sont isolées dans I'espace, le colt fixet VauCependant, des firmes proches peuvent
partager une partie des codts fixes en créanthian<public local ». Par exemple, elles peuvent
financer la réalisation d’'une zone d’activité eh donctionnement, ainsi que divers services
communs (gardiennage, traitement des déchets, coroation, etc.). Formellement, deux firmes
proches peuvent décider de mettre en commun urie gade leur codt fixe. Pour cela, elles
encourent un colt de négociation et de contrblied€oend de la distance et du co(t fixe partage.
Plus précisément, on suppose qu'il existe deuxstygigeco(t :

- Des colts d'accés au bien commun. L’investissémsinsupposé étre positionné de maniére
a minimiser la somme des colts d’accés des diffésdirmes. Dans le cas ou le codt d'accés
croit comme le carré de la distance, l'investissgnmest simplement placé au barycentre
X des positions des firmes.

- Des colts de négociation, identiques pour tolgegirmes (temps de réunion par exemple).
On suppose les colts de négociation proportiordets variance des positions des firmes
multipliée par le nombre de firmes. Cela équivadira que ces colts sont proportionnels a
la somme des carrés des distances de toutesnesfprises deux a deux.

Au final, le co(t fixe effectif d’une firme exavec mise en commun des co(ts fixes est :

9= Sroeof o)y P

ou on a supposé les colts d’acceés et de négociataportionnels au codt fixe. Dans cette
expression, on verifie que plus les firmes sonsegees, plus leurs codts fixes sont faibles, les
firmes les plus proches du barycentre ayant lessde8 plus faibles. Ainsi, plus une firme est
éloignée, moins elle a intérét a partager ses ev@s les autres.

Il est possible de montrer que toute fonction desdé correspondant a un équilibre de
localisation est une fonction constante (cf. anri®xd=n conséquence, dans la suite, on n’étudie
que des répartitions uniformes de firmes (i.e.dacfion p(x) est constante sur un segment
[-n/2p,n/20] et nulle en dehors). Dans ce cas :

F(x)=(%+tx2+s n jF (2.3)

122

Examinons maintenant le comportement de fixatioprdedes firmes. Le profit d’'une firme en
est égal ap—).q(x) — F(X). En utilisant (2.2) et en observant que la dereagst isoélastique, le
prix optimal prend la forme habituelle :
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D’ou la demande suivante adressée a une firmei@uséte erx :
d+p(x*+(n/2p)?)

X) = 2.4
e nd(p? + p) + pn’/3p &4
Comme attendu, la quantité vendue croit avec laipopériphérique.

L'utilité indirecte du consommateur est la suivante= [nd(1+ p ) +n®p'e /3,0]1/(0_1)Y

Conformément a l'intuition, cette utilité croit avée nombre de firmes), la distance entre le
district et la firme zérod), et décroit avec la proximité des firmes au seirlistrict ().

Le profit total d’'une firme positionnée arest donc le suivant :

_ d+p(e+(n/2pp) 1 n’
- —Q)Y -| = +tx2+ F 2.5
"= (o + p+ 130 P (n 120 (&9)

Notons que lorsque p(p—0) 3
nd(p? + p)+ pn°/3p

supérieur. Dans le cas contraire, ce sont les firceatrales.

Y >tF, les firmes les plus périphériques font un profit

2.1.2 L’arbitrage entre effets positifs et négatifs
Propriétés générales

On suppose dans un premier temps que le nombrendesfest exogene et que la densité de
firmes p est le résultat d'un processus non économiqueeRanple o traduit la plus ou moins
grande proximité sociale entre les firmes du distrelle-méme conséquence de [l'histoire
sociologique de la région concernée. On considene il et o comme exogenes et on s’intéresse
au role dep sur la production du district et sur le profit dgg par les firmes.

Déterminons d’abord les conditions de viabilité district. Une premiére condition est que les
firmes aient intérét a partager leurs codts c’edir@ queF(n/20)<F, i.e. d’aprés (2.3) :

_ n . _ | 4n-1)
0> P, _\/4(n_1) (t+sn/3) e | <l, = /—n(t Y (2.6)

oul=n/pest la longueur du district.

On note quem est d’ordren si s=0, et d’ordren®? si s>0. Conformément a l'intuition, plus la
densité est élevée, plus le colt est faible. Ds, ptusqu’il y a des colts de négociation, la lamit
spatiale du district tend vers 0 quand le nombrérdes tend vers l'infini. Lorsque les codts de
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négociation sont nuls en revanche, cette taillédirast constante. Dans la suite, on supposera
toujours la condition (2.6) réalisée.

Une autre condition pour que le district soit veabkt que le profit soit non-négatif pour toutes
les firmes. En examinant I'équation (2.5), on peait que si (2.6) est satisfaite, on a le résultat
suivant :

Proposition 2.1. Conditions suffisantes de viabilé du district industriel

- SiY/F >n(p+p°)/ (p-c), alors pour toutp, toutes les firmes font des profits positifs.

- SiIY/F > p+p9/ (p-c),siexiste une valeur de>0 pour laquelle toutes les firmes font
des profits positifs

Ces conditions donnent des seuils sur le rafiB)( lequel représente le potentiel de marchié (
relatif a I'importance des rendements croissaR}sl( est intéressant de noter que ces conditions
ne dépendent pas du parameétre d’originalité duictist Notons aussi que (+ p°) / (p —c) est
une fonction croissante du colt margio&kt (sauf pour de tres faibles valeursciide I'élasticité

de la demande.

Examinons a présent la quantité (physique) totatelypte dans le district, dénotée par
D’apres I'équation (2.13),on a :
3od +n?
Q= Ny @)
3pd(p® + p)+ pn

La quantité maximale produite e¥lp, la quantité minimale est / (p + p). Il est facile de
vérifier queQ est décroissant emet croissant en. En conséquence, la production est d’autant
plus faible que la densité est forte. Si I'on sugpague le colt marginal est un codt salarial
(exogeéne), la production est directement propongédie a I'emploi utilisé par le district. Cela
signifie que I'emploi diminue quand la proximitétenfirmes augmente. Du point de vue des
salariés, il est donc optimal que les firmes saesit a la densité critiqugy qui permet de
partager les co(ts fixes. Comme cette densitéugtévolue est d'ordne si s=0, et d’ordren®?
sis>0, les salariés ont aussi intérét a ce que lewefirsoient les plus nombreuses possible.

Proposition 2.2. Effet de la proximité sur la prodwtion/'emploi
La production ('emploi) totale décroit quand lagximité o augmente.

Examinons enfin le profit totdll dans le district. De I'’équation (2.5), on tire :

2 3
= 3pd +n s(P-C)Y-|1+(t+ng) "_IF (2.8)
3pd(p? + p)+ pn 12p2
2 ~O _ 3
Etudions le role d@ sur le profit global a_l'l ~_ 3dn"p(p-0) =Y + (t+ nss)n F
9 [ad(p® +p)p+ pr] 6o
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Cette expression fait apparaitre l'arbitrage eeffets positifs et négatifs de la proximité. En
effet, la dérivée du profit total est positive pqaifaible, mais négative lorsque tend vers
I'infini. 1l existe donc une valeup*>0 pour laquelle le profit total est maximal. Nog que
quandoarl/op(p,) < Q on ag*=m. Dans le cas contrairg’ est 'unique solution de I'équation
on/op=0. Il nest pas possible de donner une solutiondiogle ao*. Cependant, on peut

montrer que lorsqua tend vers Iinfini, o* croit commen®? si s=0, et comma® si s>0. Par
ailleurs, dans les deux cas, le profit total teetswne limite finie, ce qui implique que le profit
moyen tend vers 0.

L’annexe 2 donne les propriétés de la densité gpdipr. On peut résumer les résultats dans la
proposition suivante :

Proposition 2.3. Densité optimale du point de vuees firmes

L’effet de la proximité sur le profit total desrfies suit une relation en U inversé, avec une
valeur optimaleg*. La valeur optimale augmente avec les colts deaga des codts fixes (s et t)
et décroit avec le potentiel de marché Y/F et djoralité du district d.

Configurations d’équilibre a nombre de firmes fixé

Jusqu’a présent on a considér@t o comme exogenes. Mais ces parametres peuventeétre |
résultat de choix stratégiques de la part des firmre#ant donné que nous travaillons sur une
définition abstraite de la proximité, il semblefidife de supposer des firmes choisissant leur
position dans cet espace abstrait. En effet, ldomade proximité va dépendre de nombreux

facteurs inconnus des entreprises, et qui plusvasables dans le temps en fonction des

évolutions des golts des consommateurs ou de hadlagie. Cependant, dans le cas ou la
notion de proximité est fixe dans le temps, il gsssible de s’interroger sur la stabilité d’'une

configuration donnée, dans le cas ou les firmedeopbssibilité de changer leur localisation dans
I'espace sociologique.

Pour une firme, s’éloigner du district pourra sfgami passer moins de temps avec ses Vvoisines,
afin de s’ouvrir a des idées nouvelles : cela krinpettra un gain d’originalité, mais une moins
grande interaction avec les autres firmes, donplde grands codts pour s’intégrer au district.
Inversement, se rapprocher du SPL veut dire invekns I'établissement de relations de
confiance favorisant le partage des codts fixegjétiment de I'ouverture vers I'extérieur. Pour
gu’une configuration soit stable, deux conditionsvdnt étre remplies : d’'une part, le profit doit
étre le méme pour toutes les firmes, d’'autre pame firme ne doit pas avoir intérét a se
positionner a I'extérieur du district. Nous allom®céder en deux temps. D’abord, examiner la
stabilité des configurations d’équilibre, ensutaminer le cas d’'une libre-entrée des firmes.
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Si le nombre de firmes est exogéne, d’apres (lax)onfiguration dans laquelle le profit est le
méme pour toutes les firmes est la répartitionaini de densitg®™, ol 0° est 'unique solution
de I'équation :

p(p-c)
nd(p? + p)+ pn° /3p

soit :

pea = FINA(P" +p)+ J(Ftnd(p? + p))? + 4Ftpn*Y(p-c) /3 2.9)
2Y(p-c¢)

Cette expression se simplifie quamdst grand :

o~ | PP e (2.10)

3Y(p-c)

La densité d’équilibre est donc d’ordr¥’ lorsque le nombre de firmes est grand.

Injecter I'expression p(P=0) 3 Y =tF dans celle defx) donne :
nd(p® + p)+ pn”/3p

d t? 1 n®
T = + -=-s F
(Ioeq 4IOGQ2 n 12109%]

Il faut & présent vérifier que dans le casaogp’™, aucune firme n’a intérét a se déplacer hors du
segment [A/2p,n/2p0]. Pour cela, supposons qu’une firme (dont I'impest supposé négligeable
sur les autres) s'implante &nr n/2p. On aurait alors :

dt xnt (1 n®
X) = +——| —+tX2+s F
ﬂ( ) (peq p6q (n 12p2]J

Cette fonction (polyndme er) admet son maximum exen/2p, ou de plusm(x) =7 En
conséguence, il n’est jamais avantageux pour umefisolée de « sortir du district ». Notons en
outre qu’il est probable que les autres firmessefont de I'associer aux économies de codt fixe
si elle s’écarte du groupe.

Ces calculs ne sont bien entendu valables quepsofé est positif. Des simulations numériques
montrent que le profit est soit croissant amest toujours négatif, soit croissant paufaible et
décroissant pour n élevé, et positif pour certamagurs den. En utilisant les expressions
asymptotiques, on montre que lorsga8, le basculement entre ces deux types de conmpente
se produit quan@r < g* =3Y /4F (preuve en annexe 2). Dans cette condition, goue¢ I'idée
que la préférence pour la variété doit étre sufiis@nt grande pour que le district soit rentable.
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Résumons ces résultats :

Proposition 2.4. Existence et unicité d’'un “équililbe de proximité”

Quand il n'y a pas de colts de négociation, et gudR > 40/ 3 et YIF>o (p®*+1), il existe un
unique équilibre de proximité avec profits posjtifael que soit le nombre de firmes.

SiY/IF < 40/ 3,il n'existe pas d’équilibre de proximité avec ptsfpositifs quand le nombre de
firmes est trop grand.

SiY/IF<o (p? *+1), il n’existe pas d'équilibre de proximité avec ptsfpositifs quand le nombre
de firmes est trop faible.

S'’il y a des codts de négociation il 'y a pas diéire de proximité avec profits positifs quand
le nombre de firmes est trop grand.

Dans tous les cas la densité d’équilibre est indélpate du niveau des codts de négociation.

Notons que le potentiel de marché rapporté au ddgréendements croissant¢/K) est a
nouveau le parametre crucial. Il doit étre suffis@nt grand par rapport a I'élasticité de la
demande. Notons également que la seconde conifitioro (p” *+1) est la méme que dans la
proposition 2.1 de viabilité du district. L'origilii@ du district ¢)) ne joue a nouveau aucun réle
dans ces expressions.

Il convient a présent de s’intéresser a la relatioines* et 0°°. Il n’est pas possible d’obtenir une
expression analytique g¢# et les expressions sont de toute fagon trop cergd pour permettre
des comparaisons. Cependant, on saitgjtiest d’ordre 3/2 lorsque n tend vers l'infini, tand
que o* est d’ordre 5/3 ou 2 selon qu’'il y a des coltsnégociation ou non. En conséquence,
pour n grand, on go*>>0" Des simulations numériques ont été réaliséesisurombreuses
valeurs des parametres. Il apparait que le paramétolts de négociation) est crucial dans les
résultats qualitatifs. Ceci est d( au fait quipapait dans la définition get mais pas dg™. On

tire des résultats asymptotiques la propositionasue :

Proposition 2.5. Relation entre équilibre de proxinté et optimum collectif

Quand le nombre de firmes est grand, le degré deimité des firmes a I'équilibre est toujours
trop faible par rapport a I'optimum collectif deisrhes (*> 0°9, et ce d’autant plus qu'il y a des
colts de négociation%§).

L’interprétation économique de cette propositionlasuivante. Des économies importantes de
colt fixe sont faites en concentrant les entreprisé ce d’'autant plus queest élevé (car les
colts d'accés et de négociation sont tres grantés dirmes sont dispersées). En revanche, du
point de vue individuel, les firmes tendent a tfayoriser I'originalité de leur produit par rapport
a l'intérét collectif, i.e. a se placer a une gosittrop périphérique.
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Cas avec libre entrée (nombre de firmes endogéne)

Il est possible de s'intéresser a la valeur linditenombre de firmes pour laqueltg® = 0, dans
le cas ou un profit positif peut étre obtenu adiére : il s’agit alors d’un équilibre avec libre
entrée des firmes. Le cas le plus intéressantedsit @l il y a des codts de négociatier(), et
ouY/F > 40/3. Dans ce cas, on a I'approximation suivante :

e 1(3_4ﬂj (2.11)
S Y

En accord avec l'intuition, le nombre de firmes’églilibre de libre entrée croit avedF,
décroit avec I'élasticité de la demandget avec les colts de négociatianLe seul aspect
inattendu est gu’il croit avec les colts d’actésn fait, quand ces colts d’acces sont élevés, le
comportement des formes est plus proche du compenteoptimal, parce gu'il est plus colteux
d’avoir un comportement de passager clandestiRvis du partage du co(t fixe. De ce fait, le
district peut supporter un plus grand nombre deds a I'équilibre.

2.1.3 Discussion

Le modele présenté dans cette section peut pal@iéire abstrait par rapport a la réalité des
systémes productifs localisés. C’est surtout leseéanécanisme utilisé ici (I'effet de banalité
comme mécanisme jouant négativement sur la perfur@aqui peut préter a discussion. Ainsi,
une hypothése opposée pourrait aussi étre formalégvoir que la proximité stimulerait le
« brainstorming », I'échange créatif d’'idées. Deuguments peuvent étre opposés a une telle
hypothése. D’abord, de nombreux travaux empirig(retamment les études réalisées ou
commentées par Burt (2000) sur le role des lieldefm dans la performance) suggerent qu’'une
trop forte proximité (ou de maniere équivalente mbendance de liens forts, ou une fermeture
des réseaux sociaux) est nuisible a la performaeseindividus, dans des domaines divers
(recherche d’emploi, promotion des cadres, effiéaagle la R&D...). Ensuite, il parait
raisonnable de penser que I'échange entre pers@moeles ne peut étre créatif que si chacun
apporte un point de vue et des idées un peu ditfése c'est-a-dire s'il y a suffisamment
d’ouverture hors du groupe de proximité. Une aqgtrestion est de savoir si 'effet de banalité
étudié ici a une importance réelle dans le dévalommt des systemes productifs locaux. Dans la
littérature sur les districts, un accent partiquéist mis sur I'importance de la diversité des bien
produits, soulignant ainsi le réle de la variétaésdke succes du district. Mais d’autres effets iauss
peuvent jouer, comme des problémesfid® riding dans l'accés aux biens publics locaux
(probleme totalement ignoré ici). lfeee riding est cependant largement étudié par ailleurs, et il
semble intéressant de se focaliser sur un mécanisanéionné dans la littérature, mais encore
peu étudié avec des outils microéconomiques.

Ces points étant posés, le modele donne trois ta¢sulntéressants. Premiérement, les
propositions 2.2 et 2.3 suggerent qu'’il y a unriéttéivergent entre salariés et firmes. De facon
générale, la proximité est nuisible a I'emploi s&laalors qu’elle est favorable aux profits des

firmes jusgu’a un certain seuil. Ce résultat, agsattendu, montre que les discours sur les vertus
des districts/clusters/SPL doivent ne pas considénguement le point de vue des firmes.
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Deuxiemement, le degré de proximité atteint pafiteses a I'équilibre est en général trop faible
par rapport au degré optimal (du point de vue dilectif des firmes). Cette différence est
d’autant plus forte que les colts de transaction isoportants. La situation peut en particulier se
produire lorsque le partage de co(t fixe impliquedge d’informations élaborées (par exemple
dans les secteurs de pointe ou la R&D est impa}ariavoriser le resserrement des liens,
surtout si les investissements fixes sont impostaeut alors s’avérer pertinent. Ce résultat peut
paraitre contradictoire avec le résultat du petitléde heuristique du chapitre 1.1, qui prévoit une
trop faible densité de liens extérieurs a I'équdibEn fait, dans cette section, on modélise
seulement un effet de diversité, mais pas de lextérieurs de typdoridging, porteurs de
nouvelles ressources venant de I'extérieur. Sait'éd cas, on retrouverait un effet analogue a
celui du chapitre 1, a savoir une proximité troptdopar rapport aux capacités de collecte de
ressources nouvelles. En outre, rappelons quemtangue de proximité » concerne uniquement
les firmes, et non tous les agents économiques deglon.

Troisiemement, le rapport entre le potentiel deamar{) et le codt fixe ) est crucial pour
déterminer la profitabilité des firmes, sans quadenbre de firmes, ni le degré d’originalité du
systéme dans son ensemble soient des élémentsiedssen

Enfin, ce modéle permet d’obtenir de facon simpleelation en « U inversé » pressentie sur les
effets dubonding en présence d'un mélange d’effets positifs etatifsy et corroborée par les
études empiriques (cf. chapitre Ill.1). Mais cesut@ats ont été obtenus a partir d’hypothéses trés
restrictives. Il faudrait en examiner la robustgsaerapport a d’autres hypothéses et en utilisant
des formulations alternatives. Cependant, ce maueletre qu’a la question « la proximité est-
elle favorable au développement local ? », la répaloit étre prudente. Elle dépend a la fois du
type d’agent concerné et de la magnitude des diftércolts supportés par les firmes.

2.2 Le godt pour I'interaction sociale, condition d maintien de commerces locaux ?

La plupart des modeles économiques ne prennerdrapte que la partie purement matérielle du
bien-étre, associée a la consommation de biens st¢mices. La raison est avant tout pratique. Il
est bien connu que les mesures standard du niveatiedcomme le PIB par habitant sont
critiquables, ne serait-ce que parce qu’il ne dgmaee une idée fiable de la consommation réelle
(économie paralléle, fraudes diverses, caractdigare de certains prix, inclusion des dépenses
de guerre ou de reconstruction aprés des catasgaph Surtout, elles ne tiennent pas compte
des aspects non économiques du bien-étre. Maisneseare systématique de cette composante
non économique, pouvant donner lieu a des testirigomgs, n'est a ce jour pas disponible, bien
gue des sondages a I'échelle de régions ou densat@mmme European Values Studgntent de
mesurer une conception du bonheur plus large gusclgles possibilités de consommation.

Concernant les modeles théoriques, rien ne s'oppose que I'utilité individuelle inclue des

aspects non liés a la consommation de biens eicesrwlais les recherches en psychologie
sociale sur les constituants de la satisfactionviddelle n'ont & ce jour guére fait I'objet de

88



tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Partie Il - Théorie

transferts dans la littérature économique. L’agtide Rabin (1998) fait le point sur les résultats
de psychologie expérimentale qui pourraient amédioles raisonnements économiques.
Cependant, en dehors des modeéles, aujourd’hui déeeloppés, qui incluent les notions de
justice et de réciprocité (cf. § 1.1.3.2), il ne mtienne pas d’approche incluant une véritable
propension a la socialisation. Un des rares exesvgdedld a Beugelsdijk et Smulders (2003), qui
proposent une représentation simple de l'utilit#gsd®e sur un arbitrage entre consommation et
temps passé a socialiser. Ces deux composanteassmtiees en une CES avec pondération : le
coefficient de pondération de la consommation diutdité est un paramétre exogene de
« matérialisme ».

Ce chapitre théorique consacré a la composhoitelingou « cohésive » du capital social, ne

pouvait pas faire I'impasse sur les aspects nomaro@ues de linteraction sociale. Si les

individus forment des liens forts, c’est certespantie de maniéere instrumentale, pour pouvoir
étre aidés en cas de besoin (fonction assimilahla &nvestissement économique), mais aussi
parce qu’ils retirent un certain plaisir de l'irdetion socialger se Sans cela, une grande partie

de la vie associative ne trouverait pas de raisémed Naturellement, des liens forts créés pour
des raisons non instrumentales peuvent avoir gesgéssions économiques non intentionnelles
(c’est 'argument de Robert Putnam).

Dans cette sous-section, un modéle théorique egtopé pour étudier une question souvent
sensible dans les zones périphériques des paysoppes : celle de la disparition des petits
commerces locaux du fait de leur manque de comptit(et de variété), malgré leur réle
important de maintien du tissu social. L'objectd de modele est de déterminer sous quelles
conditions une préférence pour l'interaction saciagkut aider a maintenir des petits commerces,
et quels sont les effets de leur présence surele-&ire. Pour traiter ces questions, on s’inspire
d’'un modéle di a Brock et Durlauf (2001), dont Jaiif était a I'origine de traiter de maniére
générale les effets de voisinage, c’est-a-dirsitesitions dans lesquelles I'utilité des agentg éta
influencée par les choix des autres agents. Damséeent modele, cet effet de voisinage se
traduit par le fait que les consommateurs retiveret utilité « sociologique » du fait de rencontrer
d’autres personnes s'ils fréquentent un petit cormmedandis que cette composante de l'utilité
est supposée absente lorsqu’ils fréequentent umelgrsurface.

Ce modéle montre que si la préférence pour l'intésa sociale peut effectivement maintenir la
rentabilité d’un petit commerce, elle tend a rerglresurvie vulnérable a de petites modifications
des parametres. Ainsi, le rble de la préférence pmteraction sociale (i.e. dbonding est
ambivalent : d’'un co6té, elle peut effectivement mbenir une vie économique et sociale dans les
zones périphériques, mais de l'autre, elle peutpcomettre davantage leur avenir, en favorisant
des situations instables. On présente d’abord léehec(2.2.1), puis ses propriétés en termes de
statique comparative et de bien-étre (2.2.2) aglartiscuter les résultats (2.2.3).
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2.2.1 Le modéle

L’économie se compose de trois éléments : un eriseti@bconsommateurs, un commerce local
(« petit commerce »), et un commerce éloigné (Rdgasurface »). Les consommateurs ont un
revenu fixe et exogéne, et sont caractérisés parpuéférence pour l'interaction sociale. lls
arbitrent entre I'achat dans le commerce localaghht dans le commerce éloigné, en fonction
des prix pratiqués, mais aussi de I'opportunitétdiiaction sociale.

Consommateurs

On considere un ensemble ldeonsommateurs. Chaque consommateur a un choixeotnéaire
entre faire ses courses dans un commerce localerudans un supermarché. On suppose que
« faire ses courses » est assimilable a I'achatedinité d’'un bien composite (dénommeé ci-aprés
« le bien »). On notey le choix du consommateuyravecw=1 s'il va au commerce local e1=0
sinon. L'utilité du consommateiest donnée par :

V(@ =D =y+a-p+IYw +£ 1) (2.12a)

Vi(w, =0)=y+S+¢ (0) (2.12b)

ouy est le revenu (exogéeneg),est I'utilité retirée de I'achat au commerce lofatogene)p le

prix du bien dans le commerce local (endoge8dg surplus d’'un achat au supermarché (que
I'on supposera exogene et net des codts de transpatifs au déplacement des consommateurs).
J est un parameétre de godt pour I'interaction sec@l debonding: plus il est élevé, plus les
consommateurs retirent de I'utilité a fréquentautfes consommateurs. Le « terme social » de
I'utilité n'apparait que dans le cas ag=1 : on suppose que la visite au supermarché magper
pas de contacts sociaux. Enfinest une variable aléatoire caractérisant le g pu moins
important de chaque consommateur pour le commarde supermarché. On suppose quegles
sont i.i.d. et que :

Pr(e () - & (0) > X) (2.13)

-t
1+expt)

Cette fonction, qui constitue une bonne approxiomat’une loi normale, a des propriétés qui la
rendent intéressante dans les modeles de choiretligandersoret al, 1992). Le parametrg
mesure la dispersion des caractéristiques indiltekie plusg est grand, plus les individus sont
semblables et inversement. L'intérét d'introduime terme aléatoire dans [l'utilité est donc de
pouvoir étudier le role de la présence d'une hé&meéité parmi les consommateurs. Les
consommateurs pour lesquels la difféerergd) — &(0) est grande tendront a fréquenter
davantage le commerce local et inversement. Lefsas ou il n'y a pas d’hétérogénéité sera
étudié comme cas limite. Techniqguement, l'introducid’'une hétérogénéité permet d’éviter des
résultats trop tranchés de type « tout ou rieresgui permet des tests économétriques. Notons en
revanche gu'il n'y a pas d’hétérogénéité dans téfpences relatives pour l'interaction sociale :

le termel.Z est le méme pour tous les consommateurs.
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L’analyse du choix du consommateuy)(est analogue a celle de Brock et Durlauf (200&ur
modele concernait un cas ou il y avait un effentéiiaction pour les deux choix possibles (une
application typique de ce cas concerne le résditate salle de classe, ou les éléves font un
choix entre « travailler » et « ne pas travaillerlei par contre, il n'y a pas d’'effet d’interacti
pour ap =0 (achat au supermarché), ce qui modifie quebgueles résultats.

A partir des équations (2.12) et (2.13), on pewtudé les valeurs d’équilibre de la fréquence
moyenne de visite au commerce loaak Za), /1. Considérons le choisy d’'un consommateur

quelconque. On a d’apres (2.12) :
E(w |@)=Pry W)>y (0)w F Pra- pt J(- - St (rg (0y C

De (2.13), on tire :

E(w |@) = L

1+exp(-B @- p- S+ J(I- Yo)

A I'équilibre, les anticipations sont réalisée€éi)=w . En conséquence, la fréquence moyenne
de visite au commerce local est solution de I'équation de point fixe suivante

1
1+exgd- Bla- p-S+3(1 -)a|

w=f(w)= (2.14)

Notons r =(S—a+ p)/J(l -1). Ce ratio peut s’interpréter comme le rapport aepérte de
surplus économique due a un achat au commerce, lagasurplus (maximal) provenant de
I'interaction sociale. Ainsi, plug est grand, moins l'interaction sociale est en medgle
compenser une perte de bien-étre économique. Aqadyhent, r correspond au point
d’inflexion de la fonctiorf, et on &(r) = %2 etf’'(r) = SJ (1 —=1)/4 (cf. annexe 2).

L’analyse de I'équation (2.14) montre qu’'il peutist&r un ou deux équilibres stables selon la
valeur des parametres. Nous avons le résultatrgyitransposition directe des propositions 2 et
4 de Brock et Durlauf (2001) (cf. annexe 3) :

Lemme 2.1.

Il existe un seuil H<%2, qui dépend seulement eitipesnent du produizJ (I-1), tel que :

- SiA) (I-1) > 4 et |[r —=Y4|<H, il existe trois équilibres, les deux extrénetant stables. Ces
équilibres se situent de part et d’autre du paint .

- Sinon, il existe un seul équilibre, qui est stable.

Le paramétrdd, compris entre 0 et %, représente la capacit@ gedférence pour l'interaction
sociale a produire des équilibres multiples. Intaient, plus la préférence pour linteraction
sociale est forteJ(éleve), et plus les caractéristiques des autrestagont prévisibleg3(€élevé),
plus les rétroactions positives sont fortes ent® domportements des agents, et plus des
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équilibres multiples sont probables. Dans le casguilibre multiple, il existe toujours un
équilibre « bas » & < %), ou les agents se coordonnent pour aller andgr surface, et un
equilibre « haut » @ > %) ou les agents se coordonnent pour aller aiti geghmerce, ou ils
savent qu'’ils trouveront de l'interaction sociale.

La préférence pour l'interaction sociale ne prodig$ équilibres multiples qu’a condition que le
rapportr ne soit ni trop faible ni trop élevé. Rappelons gueprésente le rapport entre bien-étre
économique supplémentaire retiré d’'une visite eande surface et bien-étre sociologique
maximal retiré d’'une visite au petit commercer Sist trés éleve, le gain potentiel de bien-étre
procuré par l'interaction sociale sera faible pgyport a I'aspect économique, et le choix de la
grande surface a toutes les chances de I'emp@&ierest trés faible au contraire, le choix du
commerce local est trés probable du fait de laoaétion positive forte entre les choix des
consommateurs sur le gain de bien-étre sociologigua fréequentation du petit commerce.

Il est intéressant de noter que les conditions pawoir des équilibres multiples sur la
consommation sord priori davantage susceptibles d’étre remplies dans lesszpériphériques.
En effet, la forte interaction sociale et la divigr$aible des agents implique un prod@i (I — 1)
élevé. De plus, les prix souvent plus élevés (aseatdiune desserte colteuse et/ou d'une
productivité faible) favorisent un parametrepositif, ce qui est une condition nécessaire a
I'obtention d’équilibres multiples). Cependant,rsést trop grand (notammentrsil, i.e. si la
perte de surplus économique due au choix du conenecal est inférieure au gain maximal en
termes d’interactions sociales), I'équilibre haigparait.

Il peut exister une situation atest proche de 1 (perte de surplus économiquealevais ou la
fréquence de visite du commerce local est élevéaasi@e cas, une petite augmentation (kie
par exemple a une hausse du prix du commerce lpeal) entrainer un effondrement de la
fréquentation. Ceci est une conséquence importinta rétroaction positive entre décisions des
consommateurs due a l'interaction sociale.

La figure 2.2 illustre ce phénoméne. Sur les grigyds, on lit en abscisse comme en ordonnée le
pourcentage de consommateurs qui fréquentent leneoce local : les équilibres sont donnés
par l'intersection de la courbe de la fonctibavec la bissectrice. L'équilibre est stable si la
fonction f a une pente inférieure a 1. Graphiquement, augmdat parametreg revient a
translater la fonctiof vers la droite. Sur le graphique de gauche, osemté une situation limite
d’équilibres multiples, ou il existe un équilibrialsle a forte consommation locale.

Supposons qu’on se situe initialement a I'équilibaait (le point B). Le graphique de droite de la

figure 2.2 présente le résultat d’'une augmentatioparametre : I'équilibre haut a disparu et la
consommation locale s’est effondrée (on se retrodeessairement au point A).
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situation initiale petite augmentation de
Figure 2.2. Disparition de I'équilibre haut suiter@e augmentation du parametre

Ainsi, la consommation locale peut s’effondrer suite a taible modification des parametres,
méme si le golt pour la sociabilité est élelké conséquence, la fréquentation des commerces
ruraux, lorsqu’elle est soutenue par une préférancele forte, peut étre un phénomene fragile.
Nous allons en avoir confirmation dans la suite.dirinution du parametre peut étre due a
plusieurs raisons : augmentation du prix du comeéocal, baisse du prix de la grande surface,
baisse du colt de transport vers la grande sur{pee exemple la construction d'une
autoroute).Un effet analogue peut aussi se progugtg une diminution du produiJ (I — 1),

par exemple du goUt pour I'interaction socialg ¢u de 'hnomogénéité des consommatefs (

Faisons une derniére remarque sur le cas limi{g=ato, c’est-a-dire ou tous les consommateurs
sont identiques. Dans ce cas, le lemme 2.1 esbumljvalable, mais la situation est
particulierement tranchée: sa — p — S > 0, alors @=1 est le seul équilibre, si
a—-p—-S+J( —1) <0, alorgo =0 est le seul équilibre, et dans le cas internggid y a deux
équilibres stablego =0 etw =1, et un équilibre instable = (S—a + p) / J(I — 1) =r. L'intuition

de ce résultat est simpleciest lorsque la différence de surplus économiqo@reeles deux
commerces est du méme ordre de grandeur que leéhiensociologique procuré par la
fréquentation du commerce local qu’il peut y avamordination sur deux équilibres différents
I'un bas (tout le monde va en grande surface pgueepersonne ne fréquente le petit commerce),
l'autre haut (tout le monde va au petit commer@gns le cas ou les ordres de grandeur sont
différents, l'issue est certaine et déterminée lpacommerce procurant le plus grand surplus
(« économique » et « sociologique »).
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Commercant

Examinons a présent la détermination du prix dit pemmerce. Supposons que le commerc¢ant
fixe le prix du bien, et qu’il est caractérisé, aomles consommateurs, par une préférence pour
I'interaction sociale. L’hypothese la plus simpk de considérer que sa fonction d’objectif est
donnée par la somme du profit et d'un terme d’et8on sociale analogue a celui des
consommateurs.

Rappelons qu’a un prig donné peuvent correspondre plusieurs valeurs derlaommation a
I'équilibre (cf. figure 2.2). Le commercant peutpeadant toujours atteindre un niveau
quelconque de consommation en faisant varier cablement le prix (& condition de permettre
des prix négatifs !). Par exemple, dans le cas on prix donné correspondent deux équilibres,
I'équilibre de consommation élevée peut étre attem baissant fortement le prix (ce qui fait
disparaitre I'équilibre bas), pour ensuite remoméeprix au niveau désiré. Inversement, a un
niveau de consommation donné correspond un seulppssible (cf. équation 2.14). Aussi, on
fera les calculs comme si le commercant maniputaitu lieu dep, et donc on considérera le
profit comme une fonction d@ . On suppose que la fonction d’objecifdu commercgant est la
suivante :

G(m):rl(m)+K|w:w(p_C)| +K|w:{w

+J(I -Dw+a-S-c+ K}wl (2.15)

ou IN représente le profit le colt unitaire, eK>0 la préférence pour l'interaction sociale du

commercant. Pour écrire cette équation, on a téécr{2.14) en:
p=1/pB).Inl/lw-1)+a- S+ J(I- [o, afin de pouvoir manipuler des expressions artplgs.

Calculons la dérivée premiere de la fonction olfject commercant :

G'(@) = N'(@) +KI ={i{ln(i—1j— 1 }+2J(I —1)w+a—S—c+K}l (2.16)
B w w

La dérivée premiéere tend versco en 0 et—coen 1, et elle est définie partout ailleurs, ce qui

implique que le profit possede au moins un maxinaum ]0,1[. Ce maximum est positif car
G(0) =0. Calculons la dérivée seconde de la fonction de:ga

1 _+2(1 —1)} 12)

G'(@)=N"(w) = {——ﬁw(w_l)

On peut alors montrer le résultat suivant (cf. aer®) :

Lemme 2.2.
Sia—-S—-c+K>0, alors pour toute valeur @g telle queG" (@w,) =0, on aG'(w,) >0.

Or, il est raisonnable de supposer gueS—c > 0 et donc qua —S—c + K > 0. En effet, le
surplusS est composé du bien-étre économique retiré dbdtaen grande surface, diminué des
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codts nets (colt d’achat et colt de déplacemeathién-étre retiré de I'achat devrait étre voisin
de la valeua (bien-étre retiré de I'achat en commerce localauide part, le codt (net) d’achat

en grande surface devrait étre inférieur au cofdrdductionc du petit commerce. En effet, il est

probable que le commercant sera capable de capteninimum d’économie d’échelles en

transport et en achat en gros (a moins qu'il saiimvent trés inefficace !).

En admettant qua —S—c + K > 0, le lemme 2.2 indique que si la couB@dJ a un point
d’inflexion, celui-ci se produit dans une zone dié est croissante. En conséquence, il existe un
seul point singulier &’ sur ]0,1[, et que ce point singulier est le maximdu profit. Notongo *

ce point. D’aprés (2.16), on@'(l/2) >0 des quedl (I-1) > 2, ce qui implique quep %%, On
peut aussi vérifier qu&'(0,8)> 0 des que (I-1) > 4, ce qui implique que g8 (1-1) > 4
(condition pour avoir des équilibres multiplespralw *> 0,8. On a donc le résultat suivant (cf.
détails en annexe 3) :

Proposition 2.6. Niveau de consommation d’équilibre
Supposons que a S — ¢ + K > 0. La fréquence d'achato* qui maximise le profit du
commercant est I'unique solution de I'équation ante :

{m[ ! —1)—1_; }2,& (-1 *+B(@a-S- c+ K)=0 (2.16bis)

w-* *
Si en outreAJ (I-1) > 2, on a 'encadrement suivant poar* :
1- 1 <w*<l- 1
LIl -D+L@-S-c+ K)/2 28J(1-D)+fB (- S & K

(2.18)

Considérons a nouveau la situation limife+owo, ou les consommateurs ont des préférences
identiques. Dans ce cas, le commercant local $® [@gstématiquement dans la situation de prix
limite, d'ou w *=1 etp*= a—S+ J(I — 1). Le prix est alors indépendant du niveau réépence
pour linteraction sociale du commercant, mais emanche capte entierement le surplus du
consommateur lié a sa préférence pour l'interactamriale.

2.2.3 Propriétés des équilibres du modele

Cette sous-section donne les principaux résulastatique comparative, avant d’étudier le bien-
étre des consommateurs.

Statique comparative
Les formules précédentes ne donnent pas de solatialytique pour les variables endogenes
wet p. Toutefois, les équations (2.14), (2.15) et (2idpBkpermettent de connaitre leur

comportement qualitatif en fonction des différeex®genes. On peut établir le résultat suivant
(cf. annexe 3).
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Proposition 2.7. Résultats de statigue comparative

Supposons que-aS—c+K >0,£8J(I-1)> 2et quefJ (I-1) +f(a—S—c + K)/2> 3. Alors :

- Une augmentation des paraméti@ghomogénéité des consommateurs), J (préférence pou
I'interaction sociale des consommateurs), | (homibeeconsommateurs) ou a — S (différence
de surplus entre commerces) entraine une augmentdé la consommation, du profit, et du
prix du commerce local.

- Une augmentation de K (préférence pour l'interagtisociale du commercant) ou une
diminution de c (colt du commercant) entraine wngnaentation de la consommation, et une
diminution du prix. En outre, une augmentation dditdinue le profit.

Le point le plus remarquable de cette propositsin’effet du produit3 (I-1) sur les équilibres.
Considérons d’abord le cas particulier ou le congauetr n’a pas de préférence pour l'interaction
sociale et maximise uniquement son profit (Ke0). Supposons pour simplifier qae-S—c =0
(cela signifie que le colt du commercant et le pixsupermarché sont égaux, nets de colts de
transport). Il est possible d’étudier graphiquenerthoix du commercant. En effet, le profit du
commercant s’interprete comme l'aire du carré dédinpar les axes, l'abscisse du point
d’inflexion (proportionnelle @ — c) et I'ordonnée du point d’équilibre haut (cf. figu2.3).

1 1
03} 8
6 6
o 07}
@ @
/ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ /_'_// ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘
@® ® o B e 1 ® ® M B e 1
Profit faible Profit niimal

Figure 2.3 Maximisation du profit lorsqu8 (I-1) est élevé

Plus A (1-1) est élevé, plus la courb{@) est plate en dehors du voisinage du point dxidle.

La demande est donc peu élastique, et le produesuncité a se situer trés prés du point de
rupture. Ainsi,une forte préférence pour l'interaction socialesdamnsommateurs (ou une forte
homogénéité des consommateurs) favorise une itigkadans la fréquentatianC’est un résultat
contre-intuitif, qui tient a ce qu’'un commercanimatérialiste » exploite rationnellement la
préférence sociale des consommateurs.

En revanche, plus le commercant a une préférenae lfinteraction sociale, plus il tend a
privilégier la fréquentation de son établissemeant @apport a son profit économique. Il tendra
donc a fixer un prix plus bas, ce qui revient dos(fner de la zone d’instabilité. En conséquence,
la préférence pour l'interaction sociale des consateurs favorise I'instabilité de I'équilibre,
tandis quela préférence pour linteraction sociale du comneert; favorise la stabilité Par
stabilité, on entend un équilibre robuste a deggetnodifications des parametres.
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Bien-étre

Le bien-étre du consommateur est décomposable erpat économique et une part sociale.
Concernant la part économique, il est clair queptéférence pour l'interaction sociale des
consommateurs a un impact négatif, puisqu’elle petencapture d’une rente par le commercant.
La situation est moins évidengepriori si 'on considére le bien-étre dans son ensenibels
allons étudier I'impact d’'une variation du parareetfinteraction sociale) sur le bien-étre
moyen des consommateurs. Rappelons uendividus choisissent de fréquenter le commerce
local. Ce sont ceux pour lesquels onaa=p+S+J(I —-Dw+£@0) —£(0) >0.

L'utilité totale moyenne espérée est donc la sugan

E(v)=y+[a—p+I(1 Do+ E(e@Qfa- p+S+I(I -D@+e(l) -£(0) > 0) o+

[S+ E(c@]a-p+S+JI(I -Ya@+e(l)-£(0) < 0)](1_ o) (2.19)

En remaniant I'expression (2.19), on obtient :

E(V) = y+ E(g(O))+w[ a- pt X Flw+ He@)-£(0) & p S L+ Lo+e ()¢ (Op ()]+ Stw

Supposons sans perte de généralité Efaéd)) =0 et notond(w)=a-p+JI(l -Dw-S
(différence totale de surplus hors terme d’hétémégé). On a alors :
E(v)=y+S+ w[A(w) +E(e() - £(0)|A(@) +e(@) — £(0) > 0)]

Il nous faut calculer :

E(e(1)-£(0)|A@)+&(1)-£ (0)> 0))= IA(W)% #ﬁ)«m) Elln(1+ exp @))

Cette situation a été analysée par Andeetaal. (1992, chap. 3). En réutilisant leurs calculs, on
obtient la formule remarquable :

E(V) = y+S+%ln(1+exp@(w»)=%ln(exp68(y+S))+e><p(ﬂ(y+a- p+3(1 -1m)) (2.20)

Pour connaitre I'effet de la préférence pour l'iatgion sociale sur le bien-étre, il suffit donc de
trouver le signe deiA(w)/dJ = —dp/dJ +( -Dw+J(l -1)dw/dJ.Ona:

M (I 1)@ 1 1 _1) 2(1-w) S
,B (1 ) dJ 1 23 (1 —Dw(l-w)?
D’ou le résultat suivant.

Proposition 2.8. Réle de la préférence pour la sahilité sur le bien-étre
Une augmentation de la préférence pour l'interagtsmciale diminue le bien-étre économique
des consommateurs, mais augmente leur bien-éak tot
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Ainsi, la diminution de bien-étre économique, dud’augmentation du prix, est plus que
compenseée par 'augmentation de bien-étre duagedaction sociale, du fait de 'augmentation
de la part de la population qui fréquente le conumdocal. Les parametrgd(homogénéité des
consommateurs) ét(hombre de consommateurs) ont le méme effet qtiékur le bien-étre.

Dans la situation limitg3=+w, ou tous les consommateurs sont identiques, émé que le
commercant capte systématiquement tout le surgssdnsommateurs, ce surplus vaut toujours
V =y + S et il est donc indépendant de la préférence powociabilité.L’'hétérogénéité des
consommateurgar l'incertitude sur le comportement qu’elleuitdest donc utiacteur limitant

la capture du surplus par le commerca@eci sera discuté au chapitre 3.

2.2.3 Discussion

L’étude de ce modele a mis en évidence plusieuestistiques remarquables. Tout d’abord, il
illustre la possibilité d’équilibres multiples, eatéristique de situations ou il y a des rétroastio
positives entre les décisions des agents. Ensuitentre que I'existence d’'une préférence pour
la sociabilité qui, si elle peut aider a mainted@s commerces peu rentables (ou en tout cas plus
chers), donne des eéquilibres tres vulnérables gealdes variations dans le godt pour la
sociabilité ou les prix extérieurs, ce qui peuraimer une disparition brutale du commerce local.
Enfin, ce modéle montre qu’une situation apparemnpu satisfaisante du point de vue
économique (capture du surplus du consommateut)gpepartie étre compenseée par le bien-étre
retiré de l'interaction sociale. Cet effet est démt plus marqué que les agents sont hétérogenes.
Malgré tout, dans ce modéle, notons que le seubi du capital social est le commercant.

Bien que ce modéle soit tres stylisé, une discasplos qualitative peut en étendre la portée.
Dans le cas de plusieurs commerces, des phénomémesatifs supplémentaires sont a prévaoir,
qui peuvent dans une certaine mesure stabiliseiakilité des commerces ruraux, et introduire
en plus de la concurrence, mais aussi amplifiecHate d’activité économique en cas de
disparition d’'un équilibre haut. Notons cependane d'anticipation de la part du (ou des)
commercants d’'une possibilité de variation de lismvnement sociologique ou économique,
peut mener celui-ci a pratiquer des prix plus etii@pour éviter le risque d’effondrement.

Il est raisonnable de penser qu’apres un effondnehe la consommation locale, la préférence
pour la sociabilité (leoonding cognitif) va évoluer a la baisse. Aussi, pour iégions dans
lesquels le tissu commercial est déja passablenhégitadé, méme une action volontaire de
réimplantation de commerces peut ne pas prendre édunbondingsuffisant.

Le modele de cette section peut étre appliqué @tré'a problématiques formellement analogues.
Cela peut correspondre notamment au cas ou le®mongteurs sont remplacés par des firmes
d’'un « district industriel », et le commercant Ibpar des sous-traitants auprés desquels ils se
fournissent par habitude ou pour des raisons d&reraent social. On observera des effets
analogues de capture de surplus et d’instabilitéc &n plus des conséquences plus graves en
termes de retard technologique et de disparitiemglois a long terme.
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2.3 Pistes de recherche complémentaires et appliacats
2.3.1 Autres situations de dilemme entre effets pitiés et négatifs

Comme indiqué au chapitre 1.3, la littérature mémmnomique sur l'arbitrage entre effets de
fermeture et de trous structurels est aujourd’lmangante. Des travaux récents, comme Calvé-
Armengol et Zénou (2004), formalisent cette idéendamiére tres générale.

Listons d’autres phénomenes qui peuvent étre pertsna étudier plus spécifiguement pour les

zones peériphériques :

- Les conséquences a long terme de relations depgfernaliste. Elles ont un effet positif de
stabilisation pour la main-d’ceuvre et le patroeat,n effet négatif de manque d’'innovation
et de mobilité. On retrouve la discussion de latigecl.3 sur la prise en compte de la
dynamique.

- Les contrats entre firmes visant a stabiliser débouchés et les prix. lls permettent de
stabiliser I'environnement lorsque celui-ci fluct(@emande, prix des biens intermédiaires).
Mais ils peuvent également aboutir a négliger devatbes opportunités intéressantes. De
plus, si les fluctuations de I'environnement netspas cycliques, mais présentent une
tendance, vouloir a tout prix stabiliser I'envir@ment peut conduire a reporter au futur un
probléme qui n’en sera que plus grave. Etudier dale#les conditions une telle coordination
est profitable pour les firmes et globalement dtuestun sujet a approfondir.

- Les conséquences en termes d’efficacité globaleedstratégie de différenciation basée sur
des avantages comparatifs spécifiques, par exedgddabels de qualité pour les produits
agricoles. Une stratégie de différenciation comganm aspect de captation de pouvoir de
monopole, qui fournit un avantage au groupe qucgde a la différenciation, et qui peut
avoir des effets positifs locaux en termes d’augaten de la demande locale de biens et
services. Mais dans le cas des produits de labgllides effets négatifs sont également
possibles, qui peuvent contrebalancer 'impacttgasir 'économie régionale. Ce genre de
phénomene sera discuté dans le prochain chapitettiepartie.

2.3.2 Trois thémes a approfondir

Des éléments étudiés dans ce chapitre ressortsttitiemes, difficiles a traiter a I'aide de la
microéconomie, mais qui meéritent un approfondisserparticulier.

Le premier est de justifier davantage la relationleinversé des effets daonding La raison
pour laquelle les effets positifs thoandingcommencent par dominer lorsqu’il est faible njess
totalement claire, méme si le modele de la secRod fait émerger simplement cette
caractéristique. Une explication simple est qu’ahdence de capital social, il suffit d’'un peu de
coopération pour débloquer certaines imperfectidmsmarché (par exemple, un échange de
petits services qui tempére le risque), alors qu'if a pas assez de densité sociale pour
gu’'apparaissent des effets de type inertie, caiysetc. A I'inverse, quand I'encastrement social
est tres fort, le groupe est vulnérable au compuete opportuniste (conscient ou non) de
certains de ses membres, qui peuvent utiliser lgams a leur profit et au détriment des autres.
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Une des raisons des effets négatifs du capitabkest que contrairement a la représentation
styliséebondingbridging, les coopérations concerneront rarement tous &sbres d’'une zone.

Il y aura « rupture de symétrie » et certains peodint plus que d’autres des avantages du capital
social. Alors, comme dans le cas du commerce ldedh section 2.2, I'effet dominant pourra
étre par exemple l'utilisation d’'un pouvoir de meote, d’ou un impact négatif de la
mobilisation du capital social au niveau de la®égi

Le second théme est celui du role stabilisateucahital social. Dans les modeles d’économie
régionale, on regarde surtout le résultat en terdeegevenu global. Mais l'une des vertus
importantes du capital social est sa faculté dedlreermoins incertain I'environnement, en

permettant notamment des mécanismes de gestiasglier L'étude de cette question nécessite
de travailler avec des fonctions-objectif compasitecluant le revenu moyen et sa variabilité.

Le troisieme théme, lié au précédent, est celuieffess a long et court terme du capital social. A
court terme, le capital social peut étre utile facene difficulté inattendue. Mais utiliser le
capital social pour éviter le changement peut reveemendre sa situation pire dans I'avenir. En
cas de changement structurel important venantedéélieur, 'usage du capital social peut donc
étre dangereux pour le futur. Grabher (1993) desairtsi cet effet d’inertie dans le cas du Land
de Bade-Wirttemberg. De méme, Amin (1993) estime lg@s cas de réussite apparente des
modéles de développement régional intégré basid spécialisation souple sont essentiellement
des réussites transitoires On retrouve ici l'idéarbidtrage avec l'ouverture a I'extérieur, et
'importance de la prise en compte de la dynamidaes I'analyse. Mais I'étude de cette
question mériterait des approfondissements théesigD’autres éléments sociologiques que le
seul capital social sont a prendre en compte, notmh 'attitude face au changement, qui
détermine de quelle facon le capital social de tygedingsera mobilisé.

2.3.3 Synthese des résultats et conséquences ssipiedictions a tester

Synthése des principaux résultats du chapitre 2
La relation entréoondinget performance suit en général une forme en Urgdve2.1)
Si I'obtention des effets positifs diondingnécessite un investissement collectif importdrest
probable que le niveau d®ndingsoit insuffisant par rapport au niveau optimalpdint de vue
du groupe concerné (2.1.2)

Le bondingstabilise I'environnement, mais peut rendre plulsérable a long terme (2.2, 2.3.2

Les effets positifs « psychologiques » liés a ldiskction d’interaction sociale peuvent
contrecarrer les effets négatifs en termes masédaehs le bien-étre global (2.2.2)

L’existence d’'unbondingfort peut favoriser une classe d’agent au détrinttine autre (cf
chapitre suivant)
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Une difficulté notable soulevée par les résultatse chapitre est la forte non-linéarité impliquée

par I'existence d’équilibres multiples. Cependatént donné que les seuils impliqués dépendent
étroitement des conditions locales (dans le casnddele de commerce local, les colts de

transport notamment), il est possible que globafgmes effets de seuil soient lissés et qu'une
forme structurelle linéaire ou polynomiale soitisfaisante pour une étude a un niveau agrége.

Outre ces problemes méthodologiques, la principafdication des travaux théoriques de ce
chapitre est la nécessité d’estimer une forme nu#aire (quadratique par exemple), afin de
tester I'existence d’une non-linéarité enr@ndinget performance économique. Ne pas trouver
de non-linéarité ne réfuterait cependant pas lterise d’'un arbitrage entre effets positifs et
négatifs. Cela pourrait aussi indiquer que poumigsaux debondingobservés, un certain type
(positif ou négatif) d’effet domine. Ce serait mataent le cas si I'on se situe en-deca du seulil
optimal, comme prédit par la proposition 2.8 du gledle la section 2.

Les autres implications qu’il conviendrait de testecessiteraient de pouvoir mesurer les
différents canaux par lesquels agit le capital aacitransmission d’information, action

collective, collusion... Elles nécessiteraient égaeimla mesure du degré d’imperfection du
marché. Par exemple, dans le modéle sur la praxides firmes d’'un district, plus les non-
convexités (colts fixes) sont importantes, pludfdiepositif de la proximité domine. Ce

probléme sera discuté dans la partie empirique.
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Chapitre 3. Le rble de I'hétérogénéité des agentsads I'effet du capital social

Ce chapitre plus bref discute plusieurs aspectaedzaractéristique commune a la plupart des
considérations théoriques précédentes, a savoiteqoapital social peut avoir des effets assez
différents entre les différents agents d’'une méggion. Ce fait en tant que tel n'a rien de
surprenant : dans toute évolution sociale ou écanmmil y a des gagnants et des perdants, et
c’est le role du politique que de définir 'équilgbentre les deux (et éventuellement les moyens
de dédommager les perdants). Cependant, il es dél discuter plus en profondeur cette
caractéristique, pour deux raisons. D’abord, il esportant de comprendre les arbitrages
éventuels suscités par la mobilisation du capitadiad. D’autre part, la littérature sur le
développement local (cf. chapitre 1.2) considéngvsot les régions, les « territoires » comme des
entités organiques mues par des problemes et @adifsbcohérents. Pour qu’un tel point de vue
puisse étre recevable, il faut que la mise en plwwe processus de développement local puisse
faire consensus au sein de la région, et en phetiqqu’elle puisse affecter de maniere positive
I'ensemble des agents constituant la région.

Les sections qui suivent approfondissent les stdstique la prise en compte de I'hétérogénéité
des agents peut occasionner. Trois aspects seraitést D’abord, I'existence d'intéréts
divergents entre classes d’agents au sein d’'un ns@&cteur économique (8 3.1). Cette premiere
section synthétisera essentiellement les résytésedents sur le sujet. Ensuite, la question de
I'hétérogénéité spatiale des caractéristiques kmgigues, qui peut rendre difficile la
mobilisation du capital social (8 3.2). Enfin, laesgtion des liens entre secteurs économiques
différents sera abordée (8§ 3.3). Les considérativfsriques de ce chapitre ont ainsi pour but de
préparer la partie empirique, en soulevant destpgins proches des réalités concrétes.

3.1 Les intéréts des différentes classes d’agentsssouvent divergents

L’existence d'intéréts divergents entre individss ene évidence, aussi bien pour I'économiste
gue pour le sociologue. Ainsi, Livet (1997), analysl'action collective, montre que la véritable
action collective, définie comme mise en ceuvre daiare uniforme par un groupe d’individus
d’'un projet correspondant a des intéréts commusisrage. Il s’agit plus fréegquemment d’'une
« action en commun » que d’une action collectivestea-dire d’'une (ou de plusieurs) action(s)
impliqguant un groupe d’individus, mais résultantm’processus complexe de confrontations, de
concessions et de transformations cognitives. Idaan commun aboutit donc nécessairement a
des frustrations et comporte toujours une certaisiabilité.

Dans le cadre des travaux de cette thése, laatalisd’actions en commun a bien entendu été
analysée de maniere tres simplifiée du point desagsologique. Mais méme en supposant une
capacité «idéale » d’action collective, les phéaoes purement économiques étudiés font
apparaitre des intéréts divergents entre typesdtagCette section commence par rappeler les
résultats des chapitres précédents concernanvdageince d’intéréts entre agents économiques
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(3.1.1), avant de discuter I'éventualité d’apprafissement de la notion de capital social pour
aborder ces questions plus en profondeur (3.1.2).

3.1.1 Synthese des résultats précédents concerndet différentes classes d’agents

Dans les modeles des chapitres précédents, oncanted deux types de cas ou des intéréts
divergents existaient entre types d’agents : desodacette divergence découlait directement de
la formulation des hypotheses, et des cas ou té@taeffet moins évident du mode d’action du
capital social sur les mécanismes économiques.

Le premier cas correspond au modéle du commereg diecla section 2.2, ou par définition un
commercant était en mesure de capter une rent@&tamednt des consommateurs, en utilisant
leur préférence pour linteraction sociale. De mérdans le modele de transmission de
linformation entre secteurs de la section 1.2,fé& que les profits augmentent quand
'information diffuse mieux (effet attribué ensuitau bridging) n’est pas surprenant, dans la
mesure ou la meilleure diffusion de linformatiorermet aux firmes d’augmenter leurs
possibilités. La divergence d’intérét entre consateurs des deux régions (avancée et dominée)
résulte également directement de la constructiomddeéle : étant donné que les consommateurs
ont une préférence pour la variété et que le noméneariétés est fixe, une industrialisation de la
région dominée sera défavorable aux consommateuta tégion avancée du fait des codts de
transport.

En revanche, le résultat du modéle de district striel de la section 2.1 sur la divergence
d’intérét entre employés et firmes par rapport agré debondingn’était pas évidena priori.
Dans ce modéle, les firmes ont intérét a étre m®dBocialement) pour diminuer leurs codts
fixes. Mais une trop grande proximité n’est pasrdéte pour les salariés, parce qu’elle diminue
I'attractivité des produits des firmes, donc la darction et I'emploi. Cette diminution de
production est compensée du point de vue des fipaeda diminution de codts fixes, ce qui
n'est pas le cas des salariés.

La raison de ces résultats est simple : ce somita@at ceux qui utilisent le capital social qui en
bénéficient, et ce peut étre au détriment d’autigents économiques. Ce phénoméne peut étre
assez problématique pour mettre en évidence erapirignt des effets du capital social. En effet,
si les effets positifs pour certaines classes ditsgeont contrebalancés par des effets négatifs
pour d’autres, détecter les effets du capital $o@éeessitera des observations assez fines. Or, les
données disponibles agregent souvent plusieurs typgents (revenu moyen, emploi total etc.).

L’hétérogénéité des consommateurs présente dansdele de commerce local de la section 2.1
introduit un mécanisme plus subtil. En effet, I#®hce d’une hétérogénéité dans les préférences
des consommateurs induit un effet surprenant : l@siconsommateurs sont hétérogenes, plus
leur surplus est élevé (cf. proposition 2.2). Ligoa est que I'hétérogénéité dans les préférences
des consommateurs rend moins tranchée la coomiinatir les deux choix opposés (grande
surface ou petit commerce). De la sorte, le petimerce est contraint de rendre ses prix plus
attractifs pour inciter davantage de consommat&wses coordonner pour faire leur achat chez lui.
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Or, cette hétérogénéité dans les choix du consoeunast une caractéristique totalement
individuelle, « asociale », dans la mesure ou ele en mesure de contrebalancer le terme
d’utilité lié a l'interaction sociale. En conséqgueern’hétérogénéité au sein d’'une classe d’agents
est un moyen de contrebalancer I'effet négatifali&a capture de surplydout en maintenant
I'effet positif sur I'utilité de la préférence poliinteraction sociale.

Il est possible de généraliser ce résultat a ddsutnécanismes négatifs du capital social que la
capture d’'un pouvoir de monopole. Ainsi, la divirgies préférences des agents d’'un groupe
peut également limiter I'effet d’inertie, dans lasare ou elle pourra limiter le consensus social
qui peut bloquer les évolutions, ou bien rendrensdorts les filets de sécurité qui diminuent les
incitations. De méme que laidging, I'hétérogénéité au sein d'un groupe social estcdane
caractéristique qui peut atténuer les effets nfgdtibonding Mais a la différence daridging,

ce n'est pas une composante du capital social.

3.1.2 Vers l'idée ddinking ?

Comme on l'a vu dans la sous-section précédentépivodéfinir une notion globalisante de

« cohésion » d’une région peut paraitre a la fai$ et inapproprié. En effet, non seulement les

effets de cette cohésion peuvent étre contrades@ntre types d’agents, mais en outre les effets
négatifs de la cohésion sont limités par I'héténgg interne aux groupes d’agents. Autrement
dit, il pourrait étre plus intéressant de s’intéersa la non-cohésion (les différentes classes
d’agents, I'hétérogénéité des préférences), qu'aokasion entendue comme propriété d'un

groupe dont les membres partagent des objectifgagies et tendent a agir dans leur intérét

commun.

Ces observations font écho a la notion liking, proposée par Woolcock (1998) comme
représentant des relations internes a une régios fartes que les relations formantdiedging,
mais asymetriques, car liées a des relations lkigicares ou de complémentarité. Cette notion
n'avait pas été retenue a l'issue de I'analyseadgrille de lecture du chapitre 1.3, au profit de |
seule dichotomidondingbridging. Cependant, au regard des résultats précédemis,sémble
pas pertinent a ce stade de définir une troisienmad de capital social, en plus bondinget du
bridging. En effet, dans un modeéle théorique, les relatdmsomplémentarité au sein d’'une
région sont typiquement spécifiées par la définitites types d’agents économiques (ce qu’ils
peuvent produire et souhaitent consommer). Quamt ralations hiérarchiques, leur étude
nécessiterait de tenir compte des organisatiorseptés sur la région. Il n'est pas évident dans le
cas présent que cela apporterait quelque chosaayse.

La distinction fondamentale ento®ndingetbridging garde sa pertinence, car elle repose sur les
mécanismes tranchés, reconnus comme les plus guesdirfstabilisation de I'environnement
contre diversité). Mais cette section montre gest nécessaire de spécifier quels types d’agents
sont en mesure de les mobiliser. C’est ce qui dadttélans le modeéle de commerce local de la
section 2.1, ou deux parametres de préférenceljpaeraction sociale étaient introduits : celui
des consommateurgd)(et celui du commercanK]. Le parametreK pourrait étre considéré
comme un paramétre diaking, mais en fait, le mécanisme est identique a apluimplique le
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parametre) (debonding. L’introduction d’'un nouveau concept semble dsoperflue, d’autant
plus que les groupes sociaux n'ont jamais desdsnités tranchées. Pour autant, ce modéle
montre qu’il serait utile de pouvoir mesurer la ésion de différents groupes sociaux, ainsi que
les liens entre groupes sociaux. Ainsi, dans le éleodle commerce locaKk mesure une
préférence du commercant pour linteraction avex densommateurs. L'augmentation de ce
parametre limite les inégalités de partage du sarpl

Plutdt que la nécessité d’introduire un conceptimdng, cette discussion suggere donc plutét
I'intérét de s’intéresser a la portée lsonding Cette idée a été développée par Fukuyama (1995)
sous lintitulé de «rayon de confianceradius of trusf. La section suivante en propose une
discussion adaptée aux problématiques de dévelapgeggional.

3.2 La répartition des agents dans I'espace

La question de I'échelle spatiale pertinente paumise en place des politiques régionales est
cruciale dans les réflexions sur I'action publignetamment en raison des multiples échelles
d’action politique en France. D’un point de vuecsément économique, qui fait fi des questions
d’équilibre des pouvoirs et d’efficacité adminisiva, la question des échelles spatiales se pose
avant tout en termes d'échelle pertinente d’obgemwaDans cette sous-section, on présente
brievement d’abord les mécanismes a prendre enteo(B2.1), avant de discuter le role des
relations sociales sur I'échelle pertinente d’étu@e2.2), puis de conclure par quelques
considérations pratiques dans la mise en ceuvmradeux empiriques (3.2.3).

3.2.1 Les mécanismes en présence

Deux types de phénoménes influent sur le niveauudée pertinent d’'un phénoméne

economique :

- Les économies d’échelle, qui comme leur nom litone élevent I'échelle pertinente de
production (et d’étude).

- Les externalités (qui peuvent notamment constifies économies d’échelle externes).

Le terme « niveau d’étude » doit surtout étre casnpon pas en termes géographiques, mais
surtout en termes de masse de population. L'exaepbrincipale concerne les externalités

négatives, dont la localisation géographique eswesast un élément important. Par exemple,

traiter les problemes de pollution nécessite denldfétendue géographique de ces pollutions,

ce qui en retour déterminera I'échelle spatiald¢ipente d’action (et les types de mécanismes a
privilégier). D’autre part, les effets de congestaont un élément d’explication de la dispersion

des populations, au sein d’'une méme entité urkminentre régions.

Naturellement, les échelles définies par ces difftsy phénoménes peuvent étre contradictoires,

d’autant plus qu’il peut exister de nombreux tymksxternalités. Par exemple, une activité
industrielle a fortes économies d’échelle peutcstner toute une région sur le plan de 'emploi,
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mais occasionner des dommages environnementauxddanggions voisines, et avoir un impact
sur des firmes du méme secteur d’activité dansétgens éloignées.

Tout dépend donc de la nature du probleme étudiés@ette section, on se focalise sur I'étude

du role des économies d'échelle potentielles, Ioedgs ne sont pas réalisées spontanément au
sein de firmes privées. Selon une approche éconmmgjandard, lorsque des économies

d’échelle existent potentiellement dans un sectls,firmes de ce secteur ont tendance a
coalescer, jusqu'a ce que le niveau efficace stitirh Les firmes les plus efficaces

« phagocytent » les autres, engendrant ainsi giaEt une économie de facteurs de production
et des gains de productivité.

Il 'y a plusieurs raisons pour lesquelles un tetpssus pourrait ne pas se produire. Le premier
cas est celui des économies d’échelle externes,esl plus efficace que coexistent des firmes

séparées, produisant des biens partiellement tudigts. C'est le cas des districts italiens

(cf. chapitre 1.2), ou une coopération entre firrpesmet de gérer I'incertitude et le risque et de

produire des biens publics, mais ou I'atomisatiea groducteurs permet une grande flexibilité et
la concurrence tire l'efficacité vers le haut (Bros 1982). Un second cas est celui ou les
producteurs et la propriété des facteurs de pramuctont tres dispersés, et ou le schéma
classique de la formation d’'une firme intégrée paaccrétion » est illusoire, méme si des

économies d’échelle sont techniquement possiblexas est typiquement celui de I'agriculture

et du tourisme rural, ou la propriété des factelergproduction (terre, éléments patrimoniaux a
valoriser...) est trés dispersée.

C’est dans ce dernier cas que le capital sociat peair un réle significatif dans des gains
d’efficacité. Les économies d’échelle peuvent ayduisieurs sources, mais elles découlent
surtout de la mutualisation de dépenses de commutimiicet de commercialisation. Dans la sous-
section suivante, on étudie ce probléme a I'aide daisonnement abstrait, facilement applicable
au tourisme ou aux actions collectives en agricaltu

3.2.2 Un modele heuristique

Dans ce modéle simple, on considére qu’il n'exigtin seul bien, produit avec des rendements
croissants, avec une échelle efficac®ar exemple, on peut supposer que le revenu nigken
agents qui travaillent ensemble v&i(t)=I(2a —1). Afin de simplifier 'analyse, on suppose donc
que I'élément essentiel du capital social est iftage a la coopération, soit pour capter des
rendements croissants externes, soit pour acquégouvoir de marché, soit pour résoudre des
problemes déree-riding

Les agents sont répartis uniformément sur uneadatibn suppose qu’ils forment un continuum
de densité unitaire. Une telle représentation egirgnte pour les productions dont les acteurs
sont atomistiques et dispersés dans I'espace, cquamexemple des prestataires touristiques ou
des producteurs de biens agricoles de qualité.
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On suppose que chaque agent est caractérisé pa¢ regon de confiance ». Ainsi, un agent
positionné enx, au rayon de confiancgx) fera confiance a tous les agents du segment
[x=r(X), x + r(X)], mais a aucun agent extérieur a ce segmentréleinent, cette représentation
implique que la relation de confiance n’est pagaios réciproque. Par exemple, un habitant de
Clermont-Ferrand pourra faire confiance a un Saaifloen vertu de sa perception de « l'identité
auvergnate », mais un Sanflorain pourra se mééex de citadin de clermontois ». Notons que
I'idée de confiance est ici surtout liée aux repréations des agents. Deux agents peuvent se
faire confiancea priori sans se connaitre. La notion de rayon de confikadeit donc surtout la
prédisposition a travailler ensemble. Aussi, plugdie de rayon de confiance, on pourrait
également parler d’ouverture d’esprit, ce qui eqyel mieux pourquoi la confiance peut ne pas
étre réciproque. Dans la suite on supposergagsi bien que tous les gains liés aux économies
d’échelle ne peuvent pas étre captés du fait donrdg confiance limité.

La question est alors de déterminer une segmentdéd’espace en groupes de travail stables,
c’est-a-dire dans lesquels tous les individus s# fmnfiance mutuellement, et aucun sous-
groupe d’individus n’a intérét a se lier a un agreupe. Pour cela, il faut d’abord déterminer les
groupes de travail maximaux, c’est-a-dire des gesupu tous les individus se font confiance, et
auxquels aucun individu extérieur ne peut s’agré@arpeut montrer que si les variations de la
fonction de confiance ne sont pas trop abruptasngbement sir[(x)|<1), alors les groupes de
travail maximaux sont forcément d’un seul tenaetgont des segments). Dans le cas contraire, il
est possible d’observer des groupes « en plusiBorseaux ».

Dans le cas ou les groupes de confiance maximawbdam seul tenant, ce sont les valeurs de la
fonction de rayon de confiance sur les bords dmsed qui déterminent la taille du groupe. Les
schémas suivants illustrent quelques configuratmossibles. Sur la figure 3.1, I'axe horizontal
représente I'espace, et I'axe vertical le rayora®iance. La partie en gras indique le groupe de
confiance. Les lignes en pointillés sont des dscétel5° indiquant la limite de confiance pour un
individu. Dans le schéma de gauche, la fonctionral@n de confiance est monotone. Les
groupes maximaux sont définis par la valeur min@n@n l'occurrence la valeur de gauche).
Dans le schéma du milieu, on a un groupe maximatréesur un minimum de la fonction de
confiance. On voit que c’est a nouveau la valeubarel la plus petite qui détermine la taille du
groupe (et non la valeur minimale de la fonctidifin, le schéma de droite présente le cas ou
on est a un maximum de la fonction de confiance.

Figure 3.1. Quelques groupes de travail maximaums tkacas
d’'une fonction a « pente douce »
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La situation est plus compliqguée si la fonction anfiance peut connaitre des variations
abruptes. Dans ce cas, les valeurs intérieuregrdepes de confiance peuvent contraindre leur
taille (fig. 3.2, a gauche). En outre, les grougedravail peuvent désormais étre segmentés dans
I'espace (fig. 3.1, a droite).

Figure 3.2. Quelques groupes de travail maximaums da
le cas d’'une fonction « abrupte »

Deux enseignements ressortent de cette discusaalitagive. Premierement, la moyenne seule
du rayon de confiance sur une région ne suffit paketerminer 'ampleur de la captation des
économies d’échelle. Si les variations sont impues dans I'espace, il peut y avoir de tres petits
groupes qui se constituent (donc une faible effi€amoyenne), malgré une moyenne de
confiance (sur I'ensemble de la région) qui perg étevée. Dans un cas extréme de fonction de
confiance connaissant des variations de type <«aidal » trés rapide, on aboutira a un
« saupoudrage » assez inefficace des groupes fiaremn Deuxiemement, I'échelle pertinente
d’observation de l'effet du capital social ne seisipas forcément aux niveaux de rayon de
confiance minimaux (par exemple, le schéma du mitle la figure 3.1 montre un cas ou le
minimum du rayon de confiance n’influence pas ietau groupe de confiance.

Il faut aussi noter que, comme dans le cas du readieldistrict industriel de la section 2.2, ce
raisonnement peut alternativement s’appliquer asppace géographique ou social.

3.2.3 Synthese : quelle échelle d’observation chini8

En conclusion, il est délicat de choisir une éehplrtinente d’observation lorsque les gains liés
aux économies d’échelle dépendent de la facultéodeération entre des agents dispersés dans
'espace. Tout ce que I'on peut dire est qu’il féaite des observations a des échelles situées
entre I'échelle optimale (le paramétaedans notre modeéle) et le minimum de la fonction de
rayon de confiance. L’échelle optimale dépend detivité étudiée. Dans le cas du tourisme
rural, elle peut étre assez élevée, aller jusqu’egégyion administrative. Concernant le rayon de
confiance, les études empiriques du chapitre sli@gerent qu’il peut étre trés faible (de I'ordre
de la commune, voire en-deca).
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Sur le plan pratique des tests empiriques, il camiiiait d’abord de déterminer les activités
sensibles a des effets de coopération sur uneireerédendue spatiale, et ensuite de fixer le
niveau d'étude a des niveaux intermédiaires de rrage confiance. Ceci permettrait de
maximiser les chances d’observer un lien entrecatdurs de confiance et de performance. En
effet, les indicateurs de confiance que I'on pounbiliser ne pourront guére mesurer I'étendue
spatiale de la confiance, mais seulement une vateyenne. Se situer a une échelle élevée
risque de gommer les variations locales de confiaBe situer a une échelle faible risque de ne
pas permettre de détecter les variations d’effiéasiies au capital social, dont les effets ne sont
pas nécessairement localisés exactement la ounfiacoe est la plus élevée. Il sera donc
nécessaire de choisir des échelles d'observatidativement intégrées socialement et
économiquement, mais de taille malgré tout peuédleCes éléments seront détaillés dans le
chapitre 111.3.

Outre les activités touristiques et agricoles, despérations étendues dans l'espace incluent
divers services publics, et donc concernent pligtat rayon de confiance des élus ». De telles
activités (transports, portage de repas, crectmde €9 ont avant tout un impact sur la qualité de

vie, et pas directement sur I'activité économidqbependant, il n’est pas exclu qu’elles jouent sur
la capacité de certaines activités économiques daantenir, voire de se renforcer. Aussi, des

indicateurs de « capital social politique » serecherchés dans la partie empirique.

3.3 Les secteurs économiques

Dans cette section, on s’interroge sur le roleadprésence de divers secteurs dans lI'analyse des
effets des relations sociales sur le développemegibnal. Aprés avoir discuté de maniere
générale I'importance de distinguer plusieurs sgstelans un travail théorique et empirique
(3.2.1), on discute deux mécanismes importantsamtetn relation les secteurs économiques :
les effets d’entrainement technologiques (3.2.Bseffets d’entrainement pécuniaires (3.2.3).

3.3.1 Le capital social affecte les secteurs diffmment

Méme si la portée dhondingest relativement uniforme, il peut étre nécessderelistinguer les
secteurs d’activité pour comprendre son effet ®mohomie, dans le cas ou différents secteurs
auraient des « échelles efficaces » d’action ditalagocial tres difféerentes. Il est alors possible
que le capital socidbonding méme bien réparti dans la population, ne soitilisébque dans
certains secteurs particuliers. Ainsi, en pays lb@pe, les projets classiques (du point de vue
des organismes d’assurance et de credit) n'onegiedifficulté a trouver un financement (s'ils
sont rentables) ni a étre assurés contre le risgneoutre, si des actions collectives sont
efficaces, elles seront organisées dans un cashitutronnel bien établi. Ce n’est pas le cas pour
des projets plus innovants ou ambitieux, ou la ts@tion du capital social (sous forme d’action
collective, de gestion du risque etc.) peut étéeipuse.

Concernant la forméridging du capital social, il est encore plus probable soie action sera
limitée a certains agents particuliers. En effes, lessources auxquellesblidging donne acces
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sont par nature assez imprevisibles. Mais paradmet, sur le plan de I'analyse théorique, ce
caractere imprévisible tend a rendre la situatilus gymétrique entre secteurs, au contraire du
bonding dont I'activation concernera prioritairement desteurs bien particuliers, ou pour une

raison ou une autre, les institutions (formellesynpettant I'action collective quand elle est

efficace sont manquantes. Pour autant, sur le ghapirique, on retrouvera probablement une
asymétrie au niveau des effets drdging, dont I'action devrait privilégier les secteurs au

contenu technologique le plus avancé et ayantrizadde la plus impreévisible.

Au niveau régional, le capital social peut doncvoia d’effets que dans un secteur particulier,
dans la mesure ou il ne constitue qu'un potentetabs a des ressources, et que son activation
dépend de facteurs contingents comme I'existenitepérfections de marché non résolues par
les institutions formelles, mais aussi I'opporténd’utiliser ces ressources (par exemple le fait
d’étre commercant et intégré socialement) et legenariat nécessaire pour les utiliser de facon
efficace.

L’effet global du capital social sur une région @shc ambigu, méme lorsqu’il est effectivement

mobilisé par certains agents de la région. La disiom de la section 1 montre qu'’il y a une

ambiguité entre types d’agents (entrepreneursitiewes, commercants/consommateurs).

Lorsqu’on distingue différents secteurs, il pewwir un effet positif que dans un secteur et pas
dans les autres. Si la performance régionale esumde a l'aide de moyennes (de revenu,
d’emploi), 'augmentation de revenu pour les atéisiconcernées par l'utilisation du capital

social devrait augmenter mécaniquement. Mais rsdliiateur de performance inclut une mesure
d’inégalité, il peut en étre autrement.

Cette discussion ne tient pas compte des interacpossibles entre secteurs. C’est I'objet des
deux sections suivantes, qui étudient deux mécasistiun non pécuniaire, l'autre pécuniaire.
Ces deux mécanismes tendent a suggérer que l'atagnende performance dans un secteur
devrait bénéficier a d’autres secteurs. Cependangsultat n’est pas systématiquement garanti.

3.3.2 Externalités technologiques

Le premier mécanisme est un effet d’entrainememempent « technologique >sgillover) :
I'existence d’une activité dynamique est suppos@ercun climat propice a l'innovation et a
I'entreprenariat dans d’autres secteurs. Bien @gieridue et le fonctionnement de cet effet soit
encore largement I'objet de débats (Rosenthal en§e, 2004), des effets d’entrainement
positifs de I'activation du capital social sont da attendre, surtout s’il s’agit de capital social
de typebridging, qui est celui qui apporte diversité et renouvedat.

Cependant, certains effets négatifs non pécunigims/ent aussi étre envisagés. Dans un
contexte de régions périphériques, il est possgjbkel’émergence d’une activité dynamique soit
créatrice de tensions, soit qu’elle détruise unilige social, soit qu'elle soit la source de
modifications importantes dans l'allocation dessoesces (pouvant modifier I'acces a ces
ressources pour d’autres activités), soit qu’eflevpque un afflux d’individus vers la nouvelle
activité, ce qui peut ruiner I'avantage initial.rRxemple, si le tourisme se développe dans une
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région, il est possible que trop d’individus chengha profiter de I'image touristique, au lieu de
développer d’autres activités. A terme, on abautin effet de congestion qui peut étre nuisible a
I'activité touristique elle-méme. L'exemple de ldlevde Marrakech est bien connu a cet égard,
le gouvernement marocain ayant dd mettre en plaeepolice touristique pour veiller a ce que
les visiteurs ne soient pas importunés. Un tel miéoze peut aussi se rencontrer dans la
production industrielle, a travers un effet du typmitation des gains potentiels de I'échange ».
En effet, le transfert de technologies qui sonpégkss pour un secteur vers un autre secteur peut
provoquer mener ce dernier a négliger d’autres appibés plus pertinentes.

La stabilité sociale consécutive a une innovatiépeshdra du dosage entrendinget bridging
dans la région. En revanche, savoir si le dévelmgoe¢ d'une activité dynamisera
I'entreprenariat ou au contraire provoquera unuafinopportun d’individus a la recherche de
rente dépend de facteurs sociologiques et psycigpieg autres que ceux constituant le capital
social.

Malgré ces réserves, on peut considérer que, deemy@m lebridging est essentiellement positif
au niveau régional, les effets d’entrainement nécupiaires entre secteurs sont essentiellement
positifs.

3.3.3 Les effets d’entrainement pécuniaires

Le second mécanisme est mieux connu et moins t'obige débats. Il s’agit des effets
multiplicateurs dus a I'accroissement du revenwndacteur. Lorsqu’un secteur progresse, cela
provogue deux types d’effets d’entrainement purémpéauniaires : 'un en amont (la commande
de davantage d’inputs), l'autre en aval (I'accremsnt de la demande finale). Ces effets
d’entrainement provoquent des vagues successivdémnses qui peuvent en théorie accroitre
considérablement le revenu régional par rappoteféet initial, pourvu que suffisamment de
dépenses de biens intermédiaires et finaux scadesfen interne a la région. Les littératures sur
la théorie de la base et les matrices input-ougutconsacrent a I'estimation de ces effets
d’entrainement, et fournissent des effets multgéars en général de l'ordre de 1,5, tres
rarement supérieurs a 2 (Vollet et Bousset, 2008¢ hypothése a la base de ces raisonnements
est qu'il y a conservation de la structure éconamidactivités basiques et non basique,
proportions d’inputs dans la production). Mais telée hypothese n’est valable qu’a court terme.
A I'équilibre, il n'est pas évident que ces effptsitifs continueront a exister.

Dans Callois (2005), j'ai développé un modéle ditmraie géographique a deux régions, qui vise
a modéliser la différenciation agricole et sesteffair d’autres sectetifsLe principe du modéle
est le suivant. L’économie comprend un secteur stratl et un secteur agricole. Un groupe
d’agriculteurs décide de produire un bien difféeiénaont la production utilise des inputs
industriels. Les agriculteurs différenciés coopemattre eux, ce qui se traduit d’'une part par la
fixation d’'un prix de collusion, et d’autre partrdaxistence de barriéres a I'entrée vis-a-vis des
autres agriculteurs, visant a maximiser le prafigdoupe d’agriculteurs différenciés.

14 Ce modele est une valorisation de mon DEA souten2002.
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Ce modele entend représenter non seulement lagiodule biens agricoles différenciés (AOC
et autres signes de qualités liés au terroir coneBeAOP et IGP), mais aussi toutes les
production différenciées liees a la région, enipalier le secteur touristique. L'existence de
mark-upsimportants pour les produits sous signes de guatit bien documentée, de méme que
la présence de barrieres a I'entrée pour des peotils que le Comté ou le Parmigiano Reggiano
(cf. Perrier-Cornet et Sylvander, 2000 ; ChappuiSans, 2000 ; Steiner, 2001 ; ou Wilsaral
2000).

Le principal résultat du modele est que si les tapndustriels du bien différencié (« AOC »)
proviennent indifferemment de la région centrale deula région périphérique, alors I'effet
d’entrainement de la différenciation agricole susécteur industriel peut étre nul, et ce d’autant
plus que le bien différencié a un codt de transfadiole. L’explication est que deux mécanismes
antagonistes agissent. D’'une part, il existe unamiéme positif bien connu de la théorie de la
base, qui est que la production de bien différertciét comme I'augmentation du revenu des
agriculteurs différenciés augmente la demande dmnsbiindustriels. Mais d’autre part,
'augmentation de la demande de biens industriglgqmue une augmentation de I'attractivité de
la région centrale du fait des effets d’agglomérati

Les résultats de ce modéle jettent un certain dewtd’affirmation selon laquelle des stratégies
fondées sur la production organisée d'un bien dalitguserait une panacée en matiéere de
développement rural. En effet, les effets induils ks autres activités ne doivent pas étre
surestimés. En outre, le modele montre que cettéégte de production de bien spécifique
nécessite un niveau suffisamment élevé de difféméon, niveau qui n’est pas nécessairement
accessible (mais peut étre rendu effectif par uamapagne de communication appropriée). Il
suggere enfin qu’en présence d’'une stratégie dfogdition collective avec barriéres a I'entrée,
peu d’agriculteurs peuvent effectivement faire ipate la démarche de qualité.

Cependant, ces résultats un peu brutaux doiveet tétnpérés par une remarque générale.
L’hypothése cruciale de ce modéle est qu'il n'yas ple coordination entre producteurs de bien
de qualité et industrie (potentielle) rurale. Celécoule de la parfaite symétrie des biens
industriels, typique des modeéles de la nouvellenéove géographique. Or, s'il existe des
industries qui sont associées spécifiquement au deequalité (soit comme inputs, soit comme
transformation du bien), le résultat du modéle iaattplus. Cette situation serait renforcée si
plusieurs produits de qualité spécifiques et complétaires pouvaient étre développés (cf. par
exemple Gattet al, 2002 ou Lacrobet al, 2000). De méme, s'il existait un effort de ciéatde
compétences en zone rurale qui pourrait aboutiargsstormer des agriculteurs en d’autres types
d’agents (ouvriers spécialisés, commercants, gyides les touristes...), une création endogene
de nouvelles activités serait possible.

Ces remarquent amenent donc a penser que pouesjdérharches de signe de qualité aient des
effets positifs a I'échelle de 'ensemble d’'uneiogég et qu’ils ne soient pas qu’une occasion de

créer une rente pour un petit groupe, il faut gee coordinations existent entre des acteurs de
différents secteurs. La filiere de qualité doiteéarticulée avec son environnement local, et les
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barrieres a I'entrée doivent étre modérées pounriser I'implication du plus grand nombre
d’agents possible.

En termes de capital social, cela veut dire quboleding doit s’étendre sur I'ensemble de la
région (aussi bien géographiquement que sectarield), et non étre fort en moyenne mais
source de cloisonnement. On retrouve sous une fdiffi€rente (sectorielle) le résultat du
modele de rayon de confiance esquissé en secttnUB. rayon de confiance élevé évite les
effets négatifs dbondingque sont la fermeture et I'exclusion.

Synthése des principaux résultats du chapitre 3

La mobilisation du capital social par certains dged'une région n'‘a pas nécessairement
d’'impact positif global sur la région (3.1.1)

L’hétérogénéité interne aux groupes d’agents limeiseeffets négatifs doonding(3.1.1)

Si la portée dubonding connait des variations importantes dans I'espamgmphique et/o
social, la mobilisation du capital social peut étess inefficace (3.2)

—

Méme un niveau de capital social fort n’impliques pue sa mobilisation sera effective. Aussi, le
capital social aura des impacts différents selerséeteurs d’'activité (3.3.1).

La diffusion a d’autres secteurs des effets pasitifbondingcaptés par un secteur économique
dépend des complémentarités entre ces secteurd)(3.3

Le bridging a avant tout des effets positifs pour ceux quntebilisent, mais ses effets peuvent
diffuser au sein de la région, avec essentiellemesteffets positifs (3.1.1, 3.3.2 et 3.3.1)

Dans I'ensemble, les résultats de ce chapitre réndleis difficile l'identification d’effets du
capital social au niveau agrégé. Aussi, si un effatistique positif est détecté, I'hypothese d’'un
réle du capital social sur la performance seraaregke. Cependant, ces constats militent
€galement pour un couplage entre économétrie degtde cas, ce qui sera I'approche choisie
dans la partie empirique.

L’'implication principale de ces résultats en mati@mpirique est I'importance de tenter de
distinguer les effets du capital social entre lesteurs, et si possible de mener 'étude a un
niveau geéographique fin. Pour analyser finemenffefedu capital social sur les différents
secteurs, il faudrait mesurer le degré lending de chacun d’eux (agriculture, industrie,
résidentiel au moins), mais aussi distinguer revdungapital et du travail. En effet, I'activation
du capital social dépend des opportunités et dadatalité des agents, et en outre l'usage du
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capital social peut avoir des impacts sur la répartdu revenu (cf. modele de la section 2.1).
Mais la raison principale pour laquelle il est reszgre de tenter de distinguer les différents
secteurs reste que le niveau de codt de transatdirmperfection du marché dépend du secteur
concerné. L'impact du capital social en dépendnacdégalement, et agréger les secteurs peut
conduire a des inférences erronées. Nous verrarsldahapitre 111.3 qu’il est possible dans une
certaine mesure de définir des indicateurs plusifigges a certains groupes d’'agents. Une
mesure précise de la répartition du revenu panaieeanche quasiment impossible, d’autant plus
gu’il existe de nombreux transferts de revenu emégéons.
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Cette troisieme partie présente la démarche dedstibn empirique des
réflexions théoriques précédentes. Le premier ¢hajustifie la démarche de
choix d’une combinaison de monographies et d'unmaiéhe statistique, au
regard des résultats de la littérature empiriquer da capital social. Le
deuxieme chapitre présente les monographies, quésea la fois a étudier in
situ les mécanismes d’action du capital social etééerminer des indicateurs
statistiques pertinents de capital social. Le tieise chapitre présente une
application économeétrique, qui corrobore I'hypoteed’un impact positif du
capital social sur la dynamique économique, dansds des espaces ruraux
francais.
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Chapitre 1. Vers une stratégie de test du rble duapital social dans la
performance économique

Ce premier chapitre présente la démarche génémlecdfication empirique choisie afin de
tester I'hnypothese d’'un impact positif des carastiéjues sociologiques sur la performance
économique. Il commence par présenter la démaréhérgle choisie, en discutant les difficultés
liées aux deux approches utilisées : monographiésanométrie (1.1). Ensuite, les principaux
résultats de la littérature empirique sur la quessiont passés en revue, en distinguant études de
cas (1.2) et études économétriques (1.3). Cetteerele littérature est restreinte aux travaux
empiriques mettant en relation des facteurs sogiglees (que le terme « capital social » soit
utilisé ou non) et des résultats économiques. fidkenet notamment de corroborer la pertinence
de la grille de lecture du chapitre 1.3, et d’ot@rla sélection d’indicateurs de capital social.

1.1 Objectifs et démarche générale

Cette premiere section commence par définir prémed les questions auxquelles devra
répondre la partie empirique de cette thése, etpartrer la pertinence d’associer monographies
et économétrie (1.1.1). Ensuite, elle prépare lthatblogie de la partie monographique de la
these, en discutant les intéréts et pieges de wgitkode (1.1.2). Elle fait enfin de méme avec
I'approche économétrique (1.1.3).

1.1.1 Questions de recherche et stratégie générale

L'objet de cette partie empirique est essentiellente tester I'existence d’un lien de causalité
entre capital social et performance économiquerdgons. Comme le montrera la revue de
littérature ci-dessous, cette question a été akodéémaniere inductive (sans modele théorique
sous-jacent) par de nombreux travaux, mais une fmainductive se révéle rapidement

critiqguable, d’autant plus si les objets d’étudestscomplexes (en I'occurrence des régions). Il
est donc nécessaire de poser des hypothésesradssées de la réflexion théorique.

Aucun modéle de la partie théorique ne sera testétdment. En revanche, plusieurs de leurs
implications seront testées. En rassemblant lexipaux résultats des chapitres précédents, les
prédictions suivantes pourraient étre testees :

1. La complémentarité et/ou I'arbitrage erimndingetbridging.

2. Le rble des codts de transport, qui lorsqu'datsbas tendent a minimiser le role positif du
bridging.

3. L’existence d’une non-linéarité entvendinget performance, plus précisément d’une relation
en « U inversé »

4. L’existence possible d’effets différents du talpsocial selon les types d’agents économiques
(salariés, firmes) et selon les secteurs.

5. Une propriété diponding de stabilisation de I'environnement a court termmais de trop
grande inertie a long terme
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6. Le fait que le capital social a un impact d'atifalus grand sur la performance que le secteur
est soumis a des imperfections importantes du réarch

7. L'importance de prendre en compte les caratiguiss de la région ou sont localisées les
ressources pour donner corps a la notiohratiging

8. L'importance de la portée dwwndingdans I'espace géographique et dans I'espace social

Les points 1 a 3 peuvent facilement étre intégréa aodele économétrique, a condition qu'il
existe des mesures pertinentes du capital so@alpbints 4 a 6 sont en revanche beaucoup plus
délicats a tester, et nécessiteraient des donnélesdiuelles détaillées sur les différents types
d’agents, et les différents secteurs, en l'occueetreur capacité d’innovation et le degré
d’'imperfection de marché auxquels ils sont soutiidin, les points 7 et 8 sont avant tout des
indications sur la facon dont il faut construires dedicateurs de capital social. Tester ces deux

points revient a tester l'apport, en termes d'egilon de la performance, du passage
d’indicateurs « frustes » a des indicateurs plaba@iés.

Ces éléments plaident pour un couplage entre usenadtion directe de terrain (approche
monographique) et I'inférence statistique (économgetEn effet, seul le test des implications 1 a
3 pourrait se préter directement a un test écormignét Mais cela nécessiterait de disposer
d’indicateurs fiables de capital social, ce quish’pas évident au regard des implications 7 et 8.
En particulier, le chapitre 1.1 suggére que lamesdu bridging est particulierement complexe,
du fait de la nécessité de tenir compte a la fes @hractéristiques internes des régions d’étude,
et de celles ou se situent les ressources app@aéds capital social. Quant aux propositions 4 a

6, il s'avere que les données nécessaires a unétestométrique ne sont pas disponibles
(notamment des mesures de capital social spéciigntee secteurs et types d’agents).

L’association entre observation de terrain et grfiée statistique vise a concilier les avantages
des deux approches, tout en évitant de cumules éfauts. Une fagcon de cumuler leurs défauts
serait par exemple d'étre trop superficiel danbd&rvation des phénomenes sur le terrain, tout
en utilisant dans le travail statistique des ingiaes dont le lien n'aurait pas été fait avec le
terrain. Les deux sections suivantes discutent deacintéréts et difficultés de l'approche
monographique (1.1.2) et de I'approche statistiqLie.3).

1.1.2 L’approche monographique : intéréts et écuesl

L’approche monographique se situe aux antipodda démarche statistique, tant par le nombre
d’'unités d’étude couvertes par les recherches audeptype d’'information traitée. Le premier
type de différence est le plus évident. En démastatstique, on a besoin d’'un grand nombre
d’'unités statistiques (au moins quelques dizaingg)l s’agisse d’individus, ménages, régions
etc. En approche monographique, on se limiteraedqges « unités », voire méme souvent a une
seule). Ainsi, on étudiera la trajectoire de viegdelques personnes, la vie des travailleurs d’'une
seule firme, I'évolution socio-économique d’uneioég etc.

Une autre différence fondamentale est le type ofimation utilisé. L'approche monographique
privilégie deux grands types de matériau empirigiés entretiens et I'observation en situation
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du comportement des acteurs sociaux. La frontiene €es deux catégories est elle-méme floue
dans les travaux, typiques de I'ethnologie, quiosgmt sur I'immersion du chercheur dans
l'univers qu’il étudie. Les collectes de données type sociométriqgue (questionnaires
administrés selon un échantillonnage et un protopatcis) peuvent également étre utilisés dans
une approche monographique, méme si ce type deéderse préta priori davantage a une
approche statistique.

L’approche monographique a deux intéréts essenBetsmierement, elle présente l'inestimable
possibilité de permettre la découverte de I'existen’un phénomeéne grace a l'observation
patiente de la richesse des relations socialeg®bryanisations humaines. Deuxiemement (ce
qui peut étre vu comme un cas particulier du ppnécédent), elle permet de confronter a la
réalité concrete les résultats de I'analyse siqtist

C’est cette deuxieme caractéristique qui nous ess® surtout ici. Pour définir comment utiliser
au mieux la méthode monographique, il convient dppeler les principaux problémes

méthodologiques qu’elle souleve. Trois points sertordés : le biais dans le choix des cas
étudiés, le choix des informations collectées tlifficultés de généralisation.

La premiere difficulté de la méthode monographigeesitue dans I'arbitraire qui préside au
choix du ou des cas a étudielll est compréhensible qu’'un chercheur sélectice® cas dans
lesquels il pense que « des choses se passentle,peéférence se passent selon sa vision des
phénomenes qu’il étudie. L'intérét bien compréhiglesilu chercheur sera avant tout « d’apporter
de I'eau a son moulin ». Pour autant, la démarcheographique n’est pas incompatible avec
I'adoption d’'une démarche hypothético-déductive, iqwlique de prendre des risques, donc de
se pencher sur des cas qui semblent infirmer lkesethque I'on soutient. Une facon de faire
consiste a comparer des « individus » (au senistgjae) contrastés sur un phénoméne donné,
mais assez ressemblants sur d’'autres aspects, Aiest possible de faire des inférences sur
'importance de tel ou tel facteur dans une sitrationnée (cf. par ex. Terluin et Post (2000),
qui compilent neuf « doubles monographies » sufdet®urs du développement rural).

Le choix des informations collectéesgpeut également étre source de biais. Affirmer que
I'approche monographique permet d’observer direetgntes mécanismes a I'ceuvre dans les
zones étudiées ne suffit pas a garantir une cellggfective d’'informations. Il existe toujours un
cadre d’analyse sous-jacent, un filtre dans I'oleston, et il est essentiel de I'expliciter et dé&t
conscient du caractére partiel et partial de I'okeson. Cette remarque vaut dailleurs que
I'observation soit basée sur une approche partiggasur des entretiens qualitatifs ou sur des
questionnaires fermés.

L’approche monographique possede la difficulté isgea 'approche statistique sur ce point. En
général, les variables statistiques disponibles sanquantité limitée et ne mesurent que trés
grossierement le phénomene étudié. Dans I'approtiomographique, au contraire, les
informations potentiellement accessibles sont ex¢ér@ent nombreuses et diverses, mais la facon
dont elles sont produites dépend du mode de cellseins possibilité de retour en arriere. Par
exemple, la conduite des entretiens aura un impagbrtant sur les informations qui seront
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révélées, et aussi sur leur fiabilité. En outreydacontre avec le chercheur peut amener la
personne interrogée a formuler en elle-méme deeimsvinterprétations de son environnement,
ce qui pourra méme I'amener a modifier sa facogid’a

En travaillant sur des données qualitatives, Iimtétation du matériau empirique collecté est en
outre toujours une entreprise délicate. Si fruste guissent étre des indicateurs statistiques, le
fait de se fixer une définition précise une foisuptoutes limite les probléemes de subjectivité.
Quand la collecte repose sur des discours, la égathle ces discours interfére toujours avec le
cadre de pensée du chercheur. La capacité deit’ésipnain a formuler des interprétations tres
différentes des mémes faits selon ses propresga®jast en effet assez impressionnante (cf.
Rabin (1998) pour des exemples).

Enfin, I'approche monographique produit des réssiltdont lagénéralisation est difficile.
Certes, I'étude approfondie d’'un cas empirique antérét en soi. Mais I'observation d’'un seul
ou de quelques cas a peu de chances de fourngoaraboration suffisante d’'une théorie, méme
si en principe un seul cas peut réfuter toute Umgmrie. Une facon séduisante de tester la
généralité de phénoménes observés (ou presseutis¢ $errain serait de collecter un grand
nombre de cas et de s’inspirer de la méta-analyseéta-analyse est une méthode qui consiste
a compiler de nombreuses études similaires pouengbtiavantage de généralité dans les
résultats. Beaucoup utilisée dans les sciencescalédj elle consiste a collecter un nombre
suffisamment important d’études, et a faire degetr@ents statistiques sur I'ensemble de ces
études. Cependant, la méta-analyse est normalemksge pour des études quantitatives. Pour
des études qualitatives sur le développement raljide petites modifications de méthodologie
ou d’hypothéses de recherche rendent souvent tom@araison impossible. Ainsi, méme si une
monographie s’intéresse au développement d'unemétpns son ensemble, elle se concentre en
général sur un secteur d’activité particulier, oqu& disposera jamais des mémes atouts et
contraintes selon les cas. En I'absence d’indicatquantitatifs systématiques pour évaluer cette
hétérogénéité de méthode et de situations étudiéese inférence sera hasardeuse, sauf
exception. C’est pourquoi cette méthode n’a pasiitéée dans ce travail.

En conclusion, l'approche monographique peut fourdes indications importantes sur

I'existence des phénoménes supposés dans la dgillecture théorique de cette thése. Elle peut

également apporter un regard critique constructif $€s mesures statistiques possibles des

phénomenes sociologiques pertinents. Pour tirandalleur profit de cette approche, les choix

suivants ont éte faits :

- Traiter des cas contrastés, y compris des casambgent contredire les hypothéses

- Définir une grille et une méthode d’entretien comma toutes les personnes rencontrées,
basée sur la grille de lecture des mécanismes ataction entre capital social et
performance.

- Croiser des regards d’individus de statuts et @néts différents.

- Rechercher des exemples concrets pour évaluerettigjité des impressions recueillies
auprés des personnes interrogées.
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1.1.3 L’approche statistique : intéréts et écueils

L’intérét principal de I'approche statistique eatcapacité a produire des inférences, a tester des
hypothéses, donc des théories. Bien que les mé&hditgérence statistique soient toujours
fondées sur certaines hypothéses nécessaires agd’'udu formalisme mathématique, elles
présentent I'immense avantage de la rigueur etadgénéralité. En démarche statistique,
'information utilisée est parfois tres styliséepine réduite a des catégories grossieres. Mais
I'essentiel est que cette réduction laisse la pd&éi de différencier les grandes tendances des
phénomenes étudiés. L'opération de réduction elspensable au travail sur les données : si
I'on considére chaque unité statistique dans teateliversité et complexité, aucune inférence
n'est possible. Ainsi, on définira arbitrairemenésd catégories sociales, on réduira les
caractéristiques sociologiques a des indicatewstds, etc. La condition de validité de la
démarche est que la méthode utilisée pour constles variables soit uniforme pour toutes les
unités statistiques.

Approches statistique et monographique sont doas @lconsidérer en complémentarité qu’en
opposition. L'observation de terrain reste ess#atigour évaluer la pertinence des variables
utilisées et de leur mode de construction. Lesssiies sont quant a elles en mesure d’évaluer
la généralité des observations de terrain, sidesiées sont convenablement construites.

Dans cette sous-section, trois difficultés impaeande I'approche statistique seront discutées.
D’abord, les problemes d’endogénéité, qui rendeifficites l'inférence sur des relations
causales. Ensuite, le probleme du choix des ustdstiques, a la fois leur définition (échelle
d’analyse) et leur sélection (ensemble utilisé p@stimation). Enfin, la question de la sélection
des indicateurs. Ces deux derniers problemes saitiedrs eux-mémes des causes importantes
d’endogénéité. Un développement a part est fait lesir problemes posés par le rble des
institutions, qui posent a la fois des problememsndbgénéité, de choix des unités statistiques et
de mesure. Tous ces problemes étant trés classidmediscussion sera centrée sur la
problématique des liens entre phénoménes socialegigt développement régional.

Endogénéité

La difficulté principale de validation empiriqgue asgiences sociales est la quasi-impossibilité
d’effectuer des expérimentations contrblée€eteris paribus> est la formule magique qui
permet d’analyser des questions théoriques, n&isrest jamaiseteris paribusdans le monde
réel. Lorsque I'on a acces a I'expérimentationpent tester des hypothéses sur l'influence d’un
phénomene sur un autre, en fixant arbitrairemeatawnplusieurs variables (celle(s) dont on veut
étudier le rdle causal i.e. les variables exphezs), et en mesurant une autre variable a l'issue d
I'expérience (la variable expliquée). Il faut égatnt s’assurer que tous les autres facteurs
potentiels agissant sur la variable expliquée sotd¢pendants des phénomenes dont on veut
étudier le réle causal. Cela signifie que les \deia explicatives ne doivent pas étre corrélées a
un phénoméne non mesuré. Sinon, une corrélatiore gatiable(s) explicative(s) et expliquée
pourrait étre due a ce phénomene non mesuré. Parpéx, dans le cas des expérimentations en
agronomie, on évite ce biais en répartissant Etements dans I'espace de maniere aléatoire,
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afin gu'un facteur caché (par exemple une propme@ mesurée du sous-sol) ait tres peu de
chances d’étre corrélé au traitement effectué.

Une telle démarche est en général illusoire emseie sociales, et encore plus dans le cas de
'objet d’étude de cette thése, qui est le dévetopgnt régional. L'étude des relations entre
phénomenes sociologiques et économiques s’exposeadorisque d’endogénéité.

On classe généralement les problémes d’endogénéttéis catégories :

- L’existence de relations simultanées. Dans no&® il s’agit du fait que la performance
économique peut influencer le niveau de capitalsoc

- L’existence d’'une hétérogénéité inobservée,leefait qu'un phénoméne non mesuré soit
corrélé a l'une des variables explicatives, causenbiais dans l'interprétation de l'effet
causal de cette variable. Dans notre cas, le prablerincipal concernera l'effet (non
mesuré) des caractéristiques institutionnelles.

- L’existence d’erreurs de mesure, qui biaise ldaliase I'estimation des coefficients.

D’autres sources d’endogénéité sont possibles, dsnmodéles plus élaborés, notamment les
modeles temporels ou spatiaux, ou il peut y aved problémes d’autocorrélation des résidus.

Naturellement, dans une étude basée sur des donngesxpérimentales, quasiment toutes les
variables auront un caractere endogene. Les seekeeptions seraient des variables
géographiques ou climatiques... Ce qui compte, dedtaiter les cas d’endogénéité qui mettent
en péril la validité des inférences causales. Alilssst important d’avoir une « théorie », méme
purement descriptive, des causalités entre vagabiplicatives et phénomenes non mesurés.

L’endogénéité peut étre traitée de maniére sadisfd® lorsque I'on dispose de données
temporelles. Ainsi, les problemes de relations #amées peuvent étre traités par des tests de
causalité (par exemple causalité au sens de Glahgasterogéneéité inobservée peut étre traitée
par I'usage de données de panel (& condition duééfogénéité des individus soit constante
dans le temps, ce qui n'est pas nécessairemerdsle Notons également que si la variable
expliquée est une variable de flux (ou un taux d@ssance par exemple) et si la variable
explicative évolue de maniere relativement lergeridque de causalité inverse est assez faible.
Dans les autres cas, il est nécessaire de tratetdgénéité a 'aide de la méthode des variables
instrumentales. Pour cela, il faudra déterminer dmsables qui sont (fortement si possible)
corrélées avec les variables explicatives, maig@xes (non corrélées au résidu). Souvent, il est
possible d’utiliser des variables antérieures gélaode d’étude (cela équivaut en quelque sorte a
tester une causalité en I'absence de véritablésss@&mporelles).

En résumé, plusieurs points seront a considérersdiévaluation des problémes potentiels

d’endogénéité :

- Examiner la dynamique temporelle des indicateursaggtal social.

- Préférer des variables expliquées de type « flux ».

- Examiner, avec l'appui d’études de terrain, lestéacs pouvant influer a la fois sur le
capital social et sur la performance.
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Choix des unités statistiques

Le choix des unités statistiques pose deux typgsa@emes. D’une part le domaine couvert par
I'étude, d’autre part le découpage utilisé. Dansds des zones rurales qui sera celui de I'étude
économétrique, la question de la restriction a ype tparticulier d’espace (périurbain, rural
isolé...) peut étre posée, dans la mesure ou lesmséoas en action peuvent étre tres différents,
et le simple ajout de variables de controles peatidsuffisant.

Concernant le découpage des unités statistiquapjdation se pose autant pour le découpage
spatial que sur I'éventualité de distinguer plussesecteurs économiques (ou types d’agents
économiques) dans les estimations, ainsi que lgésagt les résultats du chapitre 11.3. Les zones
rurales sont tres hétérogénes sur le plan destéasti@conomiques, et présentent en particulier
des « avantages comparatifs » variés. La proxirditth pble urbain, les facteurs pédo-
climatiques, la qualité de I'environnement, I'acibdgité, sont autant d’éléments qui ont de toute
évidence un réle important dans le niveau de d@pelment. Par ailleurs, si le capital social a un
réle dans la résolution d’échecs du marché, sandahs la performance économique dépendra
de I'importance des imperfections du marché, geisn’pas la méme selon les secteurs. Par
exemple, Rauch (1999) trouve que I'impact des ®ssar le commerce est supérieur pour les
produits différenciés par rapport aux produits ggues (cf. infra 8 1.3.2.).

La question du découpage spatial a déja été abatdétacon théorique au chapitre 11.3.
Rappelons les principales conclusions. Ce probléstedélicat car les échelles pertinentes
dépendent manifestement de I'activité concernés.réflexions théoriques incitent a choisir une
échelle assez petite (une échelle spatiale traggagrrisque de gommer une part de la variabilité
des indicateurs, rendant les relations plus difficia identifier). Cependant, il est également
souhaitable de travailler sur des unités suffisamnmtégrées socialement et économiquement.

En résumé, la démarche économétrique devra inddgraspects suivants :

- Choisir des unités spatiales de petite taille naisc un minimum d’intégration économique.
- Prendre en compte les différents secteurs écon@wmiqu

- Etles différents types de zones rurales.

Choix des indicateurs

Toute mesure d’'un phénomene suppose un choixstilngpossible de prendre en compte la
totalité des caractéristiques des objets étudigsnd] bien méme une partie des caractéristiques
non prises en compte serait pertinente pour cordpedle phénomene d’intérét. Les tenants des
approches qualitatives reprochent précisément t@tisteciens cette « mise dans des boites » des
phénomenes, qui fait fi de toute leur richessdfate une part de leur « signification profonde ».
Cette opération est pourtant |égitime et nécessaimndition de ne pas vouloir faire dire a la
statistigue plus qu’elle ne peut, a savoir dégatdgs grandes tendances, sans préjuger du
caractére unique de chaque situation ou individu.
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En principe, il suffit qu'une mesure soit suffisaemh corrélée a un phénomeéne (et qu’une
explication théorique satisfaisante de ce lientexigour que les méthodes statistiques permettent
de tirer des conclusions sur les relations de ém@mene avec d’autres. La qualité des données
employées est cependant un élément essentiel, digpegnd la possibilité de vérification
empirique. En sciences sociales, ou les posswmilitéxpérimentation sont tres limitées, les
chercheurs doivent souvent utiliser des mesurssritbrectes et/ou approximatives pour fournir
des indicateurs de grandeurs parfois particulienémlestraites. Par exemple :

Le niveau de capital humain, estimé par le niveale nombre d’années d’études, ou par un

indice associant niveau d’études et expérience.

- Le niveau d’économies d’échelle d’'une industpar la part de I'emploi des plus grosses
firmes sur I'emploi total, un indice de concentatide type Herfindhal, ou bien par la taille
moyenne des établissements d’'une industrie. Ce dgpmesure est également utilisé pour
indiquer l'intensité de la concurrence.

- L’élasticité de substitution de la demande aipae la mesure de l'indice de Lerner (taux
d’écart du prix au colt marginal), supposé égd(h-10).

- Le degré d’asymétrie d’information par le rythdechangement de I'environnement.

- Le pouvoir de négociation par la durée avanthi@&mce d’'un contrat de long terme.

- Le PIB local par la base brute de la taxe pradesslle, etc.

On peut donc distinguer trois types d’indicatewasec un risque croissant de s'écarter du

phénomene initial :

- La réduction a une partie des constituants dun@méne : c’est I'exemple du nombre
d’années d’études comme indicateur de compétenmes @ cas des indicateurs de capital
social, il s’agit par exemple du nombre d’associ&i qui ne rend compte que d’une faible
partie de I'interaction sociale.

- Laproxyou indicateur « sous-produit du phénoméne » t &esas du nombre de cafés ou la
part de ménages sur liste verte (cf. chapitre Bjsdge est plus délicat, car d’autres relations
causales importantes peuvent l'influencer.

- L'indicateur résultant d’'une estimation, interigr&elon un modeéle théorique. Par exemple on
peut estimer une élasticité de substitution a pdes coefficients d’'un modéle appliqué a
chaque industrie, pour ensuite utiliser ces quastédstimées comme indicateurs dans une
seconde estimation ou les unités statistiques esdrdies industries. Cela nécessite
naturellement que la premiére série d’estimatiom sasée sur un modeéle théorique qui
donne une interprétation correcte des coefficieggimes et que les résidus soient non
corrélés entre eux.

Plus une mesure est indirecte, c’est-a-dire ploditateur choisi est éloigné du phénomene qu'il
est censé mesurer, plus elle a de chances d'émé&lém a d’autres phénomenes. Il s'agit d’'une
source importante d’endogénéité. Ce probleme se gesnaniere particuliérement aigué dans
I'entreprise de mesure du capital social. L’ideaéifion des caractéristiques sociologiques, liens
sociaux, valeurs, normes, conventions, se heurebsence de mesures simples qui pourraient
étre collectées de maniére systématique dansdsstigjues. De plus, il n’existe pas de modele
permettant de déduire des parametres sociologiquagens a partir d’éventuelles micro-
données. Les indicateurs utilisés ne pourront @érecde typgroxy.
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Venons-en a présent aux différents types d'indigategu’il conviendra de rechercher pour
mesurer le capital social. Comme nous I'avons wusda chapitre 1.2., il convient au minimum
de distinguer deux formes de capital social : ldésion locale Honding, qui permet la
coopération (action collective, transfert d’infoitioas, respect des contrats sans procédure
formelle lourde), et les opportunités extérieutaslging).

Le bondingcorrespond a la cohésion et a l'intensité degiogis sociales locales : sa principale
vertu est de faciliter la coopération, en stahiliseenvironnement des agents. Comme nous
I'avons vu au chapitre 1.2., ses effets peuverd &sus des deux grands types de phénomenes
sociologiques. D’abord, des prédispositions culkese peuvent faciliter la coopération en
promouvant la confiance, la réciprocité, I'envie thavailler ensemble. D’autre part, la
coopération peut étre rendue possible par le dentscial, qui rend I'opportunisme
individuellement non optimal. Ces deux formesbdading cognitif et structurel, se renforcent
certainement I'une I'autre, mais I'une peut étrégente sans I'aufre De plus, elles n’évoluent
pas dans les mémes échelles de temps. Les aspegeisifs ont une grande inertie : ils sont
construits lentement et dégénérent en principeteent. Le contrdle social peut en revanche étre
construit tres rapidement, méme si son efficadgetid aussi d’aspects cognitifs. Airnsnding
cognitif et culturel sont a distinguer dans lesdégiempiriques, et ne posent pas les mémes
probléemes économétriques.

Concernant la mesure dwnding un aspect important mais particulierement délicatesurer

est I'étendue de cette tendance coopérative. Leemnde rayon de confiance, introduit par
Francis Fukuyama (1995) et utilisé au chapitre, it@respond a la taille des groupes au sein
desquels une coopération est possible. Si la codi@st forte, mais trés limitée dans I'espace,
I'élaboration d’'une politique de tourisme ou devemgs (par exemple) a un échelon efficace, sera
difficile, malgré un capital social en apparenavél Nous discuterons ce point en détail dans le
chapitre 2. La revue de littérature qui suit (8) Irbntre que cet aspect a a ce jour été largement
éludé dans les travaux empiriques, faute d'indicasgstématique adéquat.

Concernant lebridging, il est nécessaire de considérer les difféerentsawa possibles. Le
premier, le plus évident, est fourni par les migrag, qui mettent en contact des individus
d'origines différentes. Les émigrants restent emtact avec des « compatriotes », tandis qu’ils
accumulent des expériences, des connaissances t rddesse dans leur nouveau lieu de
résidence. Inversement, les immigrants apportemic aaux des liens vers des ressources
potentielles de leur lieu d’origine. Rappelons fieeistence debridging requiert en plus de liens
entre régions l'existence de ressources dans tessaggions, et la possibilité d’y accéder par le
biais de ces liens. Nous y reviendrons au chapittens la construction des indicateurs.

Une seconde forme d&idging concerne les réseaux spécifiguement économiquette ©rme
doit étre distinguée de la précédente car ce typdieth n'a guére besoin de migration pour

15 e fait qu'il puisse y avoir contréle social samsmes sociales fortes est assez facile & accéfitererse est plus
surprenant. Cependant, I'étude de Hofferth andalakl(1998) suggere que les normes d'entraide péwsen
maintenir longtemps aprés un changement radicavd@nement social.
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exister. Ce type de liens, supposé jouer un ropomant dans le commerce international (Rauch,
2001) pourrait étre également important a I'écheégional.

Nous considérerons une troisieme formebdeging, les « relations politiques ». Cette forme
inclut les relations sociales que les leaders wagas seulement les politiciens dailleurs)
peuvent avoir en dehors de leur région, et qui eugvoir un impact sur I'’économie locale. Un
exemple typique est celui de I'élu local tres peaiun membre du gouvernement, qui peut
influencer les décisions d’investissement publiousl dépassons la les limites de la définition
gue nous nous é€tions fixée pour le capital so@aisque nous considérons des relations
contingentes, et non des caractéristiques socomlegi moyennes sur la population ou les
groupes sociaux. Cette exception est cependanfigasipar la possibilité d’introduire des
indicateurs de ce phénoméne. En outre, selon Kaigp@01), I'influence politique extérieure est
un élément déclencheur essentiel des effetsodding

De facon générale, des indicateurs satisfaisantbridging sont délicats a définir, et seront
encore plus indirects que les indicateursdeding étant donnés la grande diversité des formes
possibles déridging, et surtout le caractere fortuit, contingent da aotivation. Un exemple
assez parlant illustre ce caractére insaisissablebritiging. Le développement important
d’entreprises d’informatique en Irlande a partis danées 1980 (IBM en 1983, Microsoft en
1985, Intel en 1991...), puis de clusters autourMiEKC dans les années 1990 (Gorg et Ruane,
2001) a été permis par la présence d'une main-deequalifiée, suite a une politique de
formation volontariste. Mais il a aussi grandemetét facilité par des prises de contact avec des
cadres américains d’ascendance irlandaise. La ifbetdité qui s’est maintenue notamment dans
les communautés d’origine irlandaise de la cotedEstEtats-Unis (issues de la grande famine de
1847) a donc joué un rdle dans les décisions dstissement en Irlande. 1l s’agit 1a
incontestablement d'un effet de capital social ygetoridging, mais comment pourrait-on le
capter a l'aide d’'indicateurs ? Il est possible rdpérer de par le monde des communautés
émigrées ayant une certaine identité, mais riepemmet de savoir si un potentiel existe, et dans
quelles conditions il pourrait étre activé. Dansds des Irlandais du secteur NTIC, il s’agit d’'un

« lien faible » remontant a un siécle et demi.

En résumeé :

- Il est important que les indicateurs pressentisesbiconfrontés a ce qu’ils mesurent
réellement

- La stabilité géographique des mesures des indicateoit étre évaluée, aussi bien afin
d’examiner si ces indicateurs ne présentent paswvéemtions « anarchiques », que pour
essayer d’approcher la notion de « rayon de cortas.

- L’étude de la tendance a la coopération (bondingjit dcomprendre aussi bien des
indicateurs de normes sociales (bonding cognitiie gqle structure des réseaux sociaux
(bonding structurel).

- Différents modes de bridging doivent étre distirgguéinterpersonnel en général,
économique, politique.
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Sociologie ou institutions formelles ?

Cette sous-section approfondit les problemes peftéddans un domaine particulierement
épineux de la littérature sur le capital socia distinction entre effets purement sociologiques e
effets dus aux institutions. Pour Durlauf et Fafopa (2004), un des problémes essentiels des
tests économétriques sur le capital social estiigénéité due au fait que les variables utilisées
peuvent étre en realité dpeoxiesde facteurs institutionnels ou d’externalités irmation (ils
n'incluent pas cet effet dans leur définition dwita social). D’ailleurs, ils constatent que
plusieurs auteurs insistent sur le réle crucialidestutions en plus des seuls liens sociaux. Par
exemple, Varughese et Ostrom (2001) montrent qbam fonctionnement institutionnel peut
compenser une faible cohésion sociale.

L’approche de la coordination par les institutiggmésente la difficulté de chevaucher celle du
capital social. En effet, dans sa définition usdl capital social inclut réseaux (qui permettent
le contrdle social et I'échange d’idées), normesatventions. Les institutions (au sens de
Douglas North) incluent également normes et conergaten plus des institutions formelles. Il y
a donc une tentation a englober I'ensemble dans sende grande catégorie, ce que font
d’ailleurs les auteurs qui distinguent un capitadial civil (relations informelles, associations) e
un capital social gouvernemental (force de la twganismes publics). Cette approche a un
inconvénient majeur : elle est tellement englobapfd devient totalement tautologique de dire

gue le capital social a un effet sur la coordimagbla performance.

Le parti pris de ce travail a consisté a établie gsgparation entre les phénomeénes qui relévent
directement de caractéristiques sociologiquesgek qui sont déterminés par la structure des
organisations formelles. Par structure des orgtorsaformelles, on entendra leur taille, leur
domaine de compétence et leur mode de prise dsiaiécll est bien connu qu'il ne suffit pas
d’'importer une structure « qui marche ailleurs »urpgue les résultats suivent. Ainsi, les
tentatives de reproduction des districts italiems@nt montrées peu convaincantes.

A premiére vue, la France, avec sa tradition césataice, est un des pays les plus homogéenes
qui soient sur le plan des institutions formelless variations institutionnelles locales devraient

donc étre faibles au niveau formel, la pratiqudes@ouvant changer selon les régions, mais il

s’agit précisément d’'une caractéristique qui deatae liée a la sociologie locale.

Pourtant, cette idée doit étre tempérée par demmangues. D’abord, représentants de I'Etat et
collectivités ont souvent une certaine latitude rporganiser les relations entre institutions, ne
serait-ce que par le biais des réunions qu’ils misgat. Ensuite, les systemes institutionnels
locaux présentent une forte variabilité dans leaspects « non obligatoires » (associations,
syndicats). De plus, il est possible que la camstih de ces institutions « non obligatoires » soit
la conséquence d’'un trait sociologique local, nelle peut aussi a l'inverse découler de la
présence de personnalités particulieres. D’unaicerfacon, la création d’'une société privée est
déja une affaire de capital social : elle nécesgite des individus mettent en commun des
ressources (ce n'est pas un hasard que ces ress@oient dénommeées « capital social » !).
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La séparation entre effets sociologiques et ingiitnels est donc moins aisée qu’il N’y parait au

premier abord. A chaque fois qu’'un aspect de Eeffité économique transite par une institution

formelle, la question se posera de savoir quel gné&me contribue le plus a I'efficacité de cette

institution :

- La structure formelle de linstitution : organigm interne et articulation avec d’autres
institutions.

- L’influence des caractéristiques sociologiqueslsuwcomportement des individus impliqués
dans l'institution.

- L’influence des personnalités propres des indisithfluents impliqués dans l'institution.

Notre définition du capital social inclut uniqguerhedes caractéristigues sociologiques
« moyennes », et exclut les phénoménes contingeot®me I'existence d'un leader
charismatique, ou d’un conflit entre leaders... Megs trois phénomenes (structure formelle,
comportement moyen, personnes influentes) ont eéxes des relations complexes entre eux.
Un leader charismatique et brillant pourra étrem@gdine d’'une organisation dont la structure est
efficace. L’efficacité découlant de cette organmat doit-elle étre mise au crédit de
I'organisation elle-méme ou de la personne quiifiluencée ? De méme, certains traits
socioculturels peuvent favoriser I'apparition daders dynamiques. Enfin, un fonctionnement
institutionnel efficace peut avoir des répercutipositives sur les caractéristiques sociologiques.
Inversement, les traits sociologiques qui favotid&fficacité de linstitution peuvent ne pas
avoir de relation avec ce qui est entendu par #tatagocial ». Ainsi, la valeur de discipline
pourrait étre parfois beaucoup plus utile que ad#le« propension a la confiance » ! Faut-il donc
inclure la discipline dans le capital social ?

Ces difficultés risquent de se poser tres souventpeatique, car une « prédisposition
sociologique » a la coopération nécessitera souggrassage par une organisation formelle pour
s’exprimer efficacement. Ainsi, l'organisation dwanfiliere de produits de qualité passe
généralement par la création d’'une association’mu syndicat. Les personnes intéressées a la
participation a la filiere de qualité trouveront mieuveaux contacts dans ce syndicat, ce qui sera
générateur de nouveau capital social.

En conclusion, le r6le du seul capital social et difficile a isoler, puisqu’il y a des interamis
complexes entre institutions formelles et capitalial, et a la fois des relations de substituabilit
et de complémentarité possibles selon les situmtiba complexité du probléme conforte le
choix d'une démarche mixte associant études deetaapproche statistique. En effet, les
indicateurs institutionnels étant encore plus @i trouver que les indicateurs sociologiques,
une démarche purement économeétrique ne peut gee iresatisfaisante.

En résumé, le traitement statistique de ces questionsistera surtout a examiner dans quelle
mesure le capital social s’exprime au travers destiiutions. Pour cela, il sera utile de

comparer indicateurs sociologiques « purs » et sspat par les institutions formelles ».

Dans les deux sections suivantes, on présenteitespaux résultats empiriques de la littérature
sur I'impact du capital social sur la performancer®dmique régionale.
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1.2 Un bilan des résultats d’études de cas

La littérature monographique est extrémement abwedat diverse. Nous nous limiterons ici aux
études qui se focalisent sur le role des factewdogiques ou institutionnels sur le
développement économique régional. Les travauxégass revue sont de deux types : des études
sur des petites régions (1.2.1) et des étudestergdies » (1.2.2).

1.2.1 Etudes au niveau régional

Les études présentées dans le tableau 1.1 senlimitdes régions rurales ou peu urbanisées.
Malgré un discours ambiant sur les vertus de la&siom sur le développement local, les études
de terrain s’avérent étre relativement peu nomle®usn outre, les études sur des régions peu
performantes sont rares, alors que comme nousn&vemarqué en au 1.1.2, une démarche
comparative avec des cas contrastés enrichit cénagitbment la portée des résultats, a I'image
des neuf monographies collectées par Terluin €t([®2680), dont certaines sont citées ici.

Les districts italiens constituent 'exemple argipijue des économies externes dues a une
coopération intense au sein d’'un systéme prodficti§ sont & I'origine de I'engouement pour
les systémes productifs locaux, modele qui n'a goue guére fait montre d’'une capacité a se
reproduire ailleurs, de méme que le programme deerehe sur les « milieux innovateurs » se
détache rarement de I'exemple de I'Arc JurassiessBuMaillat et al., 1991). Les typologies
proposées par exemple par Courlet et Pecqueur Y1€9tblent inutilement complexes par
rapport au peu d’exemples concrets. Les « nombsgsteémes productifs localisés » recensés par
exemple par Courlet (2001), n'ont d'ailleurs quapport lointain avec les districts industriels
italiens. Les autres régions plus ou moins embligmes incluent notamment le Land de Baden-
Wirtemberg (machines outils, textile, composants)ale Jutland (textiles, meubles, machines
outils), le Smaland (métallurgie), voire les régiotoulousaine ou grenobloise... Leurs
caractéristiques sont trés éloignées de la deeriges districts industriels par Becattini.

Malgré tout, certaines zones comme les régions @@gx ou de Cholet semblent présenter
certaines caractéristiqgues des districts idéauxrdamiére avec une spécialisation sur un seul
secteur, la plasturgie, la seconde avec des adivies diverses. Le cas d’Oyonnax pointe
d’ailleurs une difficulté supplémentaire dans I'exdion du rbéle du capital social dans la
performance. En effet, la crise qu’a connue cedtgon a partir des années 1980 a largement
remis en cause le fonctionnement du systeme. Djatese historiquement tres ancré (tradition
du travail du bois, valorisée en plasturgie), fosdé une articulation efficace entre concurrence
et coopération, la difficulté a s’adapter a la ooefure internationale, et en paralléle une
diminution des capacités d’action collective (sgsede formation, relations firmes-employés,
relations entre firmes), le systéme a subi unegg@ise dans les années 1980. Des remarques

similaires peuvent étre faites sur I'étude de Idééade I'Eyrieux.

'8 |Is sont en outre caractérisés non seulementqEcaopération en matiére industrielle, mais apsdbis dans le
secteur agricole (par ex. le Parmigiano Reggiddas ce dernier cas cependant, il y a présompgasobiusion, ce
qui est exclu pour le secteur industriel d’aprégtiérature sur les districts.
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Tableau 1.1. Monographies régionales

Principaux mécanismes de Zone d’étude Auteur(s)
performance
Echanges de main-d’ceuvre et @escane, Emilie Romagneé Brusco (1982), Beccati@b(Q],
prestations, circulation Lazerson (1993)

d’'information, atténuation des
fluctuations, biens publics

Echange de main-d’oceuvi®yonnax Raveyre et Saglio (1984), Dupuy
paternalisme et al (2001)

Echange de main-d’ceuvié/allée de I'Eyrieux Guériret al (1998), Guérin et
paternalisme Sencébé (2001)

Image a I'extérieurDiois Guérinet al (1998), Guérin et
(information), services Sencébé (2001)

collectifs, valorisation collective
des aménités rurales

Aucun : totalement exogéne Maurienne Guétial (1998)

Absents : faible ouverture, tro@astillay Leon (Espagne) Juste Carillon (1998)
grande atomisation...

tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Image a [I'extérieur, produit®\ubrac Diryet al (2000), Pecquelat al
combinés (2004)

Absents : manque d’initiative gCézallier Diryet al. (2000)

de coordination

Image a [I'extérieur, produitfRégion de Nyons Lacroiet al (2000)

combinés

Ouverture insuffisante Ruhr Grabher (1993)

Partenariats public-privél.uxembourg belge De Frahan et al. (2000)

coopérations internes et avec |les
régions voisines, lobbying avec
le gouvernement

Réseaux internes et extern@dpes de Haute Provence| Bertrand et Roux (2000
développés

Coopérations public-privé Osttirol (Autriche) We({2000)

Manque de réseaux internes| Mikkeli (Finlande) Kuhmonen et Aulaskari (2000)
externes (faible densité)

Il'y a deux facons d'interpréter la dynamique appanent assez impreévisible des systémes
productifs face aux modifications de I'environnernertérieur. L’une serait de constater que le
capital social n'est qu’'un potentiel, dont l'activen dépend du contexte, est largement
imprévisible, et donc ne peut faire I'objet d’'unénthrche statistique. L'autre est de remarquer
que les difficultés d’Oyonnax ou de la Vallée déyfieux sont imputables a une trop grande
inertie et manque d’ouverture, i.e. a un manquérittging. D’ailleurs, une des plus grandes

forces des districts italiens serait précisémentlgicoopération s’arréte aux portes du distriet, ¢
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qui permet de rester compétitif sur les marchésrers. Ces résultats n’invalident donc pas
I'intérét d’'une démarche de type statistique enmlément d’études de cas.

L’étude de Juste Carillon (1998) se concentre esiindustries de la région Castilla y Leon qui
se présentent sous la forme de « districts » (m@rgedéfinition qu'il utilise est plus large que
celle des districts industriels a l'italienne)nibntre que leur fragilité est liée tant a I'incaipaa
s’insérer sur les marchés extérieurs, qu’au madgumordination entre firmes.

L’étude de Lacroixet al (2000) n’est pas a proprement parler une monbggagur une région.
Son intérét est qu’elle cherche a tester I'existetieffets de synergie entre secteurs, a savoir la
production d’huile d’olive elle-méme, la productionticole, et un ensemble de produits
touristiques liés a ces productions. L’hypothésasgacente est I'existence d’'une «rente de
qualité territoriale » associée au territoire daos ensemble, qui permettrait a 'ensemble des
opérateurs de tarifier a un prix supérieur au pamcurrentiel. Tandis que I'existence d'une telle
propriété du territoire peut paraitre un peu sumadie, une lecture alternative des résultats peut
se faire a l'aide de concepts économiques plussigiass, et faire intervenir directement le
capital social : économies d’échelle en commurocaticoordination dans la production,
collusion. Ce qui est également intéressant daits étude est que c’est une des rares a étudier
explicitement des liens entre secteurs. Un trabadé sur une méthodologie similaire a été
conduit en Aubrac par Pecqueefr al (2004). Ce travail souligne au contraire d’orgation
important au sein de la filiere couteliere, maljréage associée au couteau de Laguiole.

Remarquons que les études de cas issues de TerlBwst (2000), qui sont les quatre dernieres
du tableau 1.1, sont les seules a pointer expiete le role essentiel des relations extérieures
(bridging). Cependant, cet aspect est souvent implicite déngres études, notamment celles
qui insistent sur la fermeture excessive des rdégiofussi, cette revue de littérature
monographique conforte I'idée d’'un arbitrage ertomdinget bridging, et I'existence d’effets
négatifs dubbondingpotentiellement importants au niveau régional.

1.2.2 Etudes sectorielles

Les études sectorielles, beaucoup plus nhombres®esrtent quelque peu de notre propos qui
est le développement régional. Cependant, ellesecbant souvent une activité essentielle de la
région ou elles ont été menées, et a ce titre ts&ch&nt indirectement a la problématique du
développement régional. Le tableau 1.2 donne uorpam des types d’études que I'on trouve
dans la littérature liée au développement rural.

Les cas ou le capital social est franchement pasitit surtout ceux impliqguant la composante
« bridging », en particulier dans les relations internatiesales cas de transfert de technologie
entre PVD et pays avances (Saxenian (1999) parmggsont bien documentés, ainsi que le cas
de transfert d’informations sur la demande ou lpgodtunités de collaboration (par exemple
Chin et al (1996) ou Schmitz et Nadvi (1999)). L'étude dexe&aan (1999), qui compare le

dynamisme de la Silicon Valley a l'inertie relatigla cluster de la Route 128 a Boston (d’autres
cas emblématiques ont suivi, comme Orange Countyidg), ou le « M4 Corridor ») est a la
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limite de la thématique du capital social, dansw&sure ou elle concerne davantage un probléme
d'utilisation de capital humain que des phénoméoelogiques.

Tableau 1.2. Monographies sectorielles

Principaux mécanismes de
performance

Objet d’étude

Auteur(s)

Information sur technologie

Développement d’életinjae en
Inde

Saxenian (1999)

Information sur demande

Perruquiers Coréens

Qhih €1996)

Clusters dans les PVD (Pakistan

(1999)

Information sur matching

Diaspora chinoise

Weidemba ef]
Hughes (1996)

Sous-traitance dans l'indust

mécanique (Lyon)

rieorenz (1998)

Limitation des gains de I'’échang

e Souk du Caire

g&iman (1995)

Souk de Sefrou

Geertz (1979)

Opportunisme

Marchands génois et Maghribi

GreiB@)9

Marchands médiévaux

Milgroet al (1990)

Diamantaires juifs de New York

Coleman (1988)

Marchands de cola Hausa (Niger

a) Cohen (1969)

Industrie de la chaussure (Mexiqt

i@Yoodruff (1998)

Réduction de l'incertitude

Marché au poisson deddile

Weisbuclet al (2000)

Tontines

Beslegt al (1993)

Secteur de la construction

Eccles (1981)

IAA dans la région de Lamballe

Dauceé, Léon (2001

Biens publics et entraide

Restriction d'importations

Groupes d’affairéefeitsy

Lawrence (1993)

Collusion

Groupes d’affaires

Encaoua et Jacqug
(1982)

AOC Comté et AOC du Mass
central

Sylvander 2000

Barrieres a I'entrée, risk pooling

Firmes japongaise

Orruet al (1989)

iPerrier-Cornet &

Schmitz et Nadvi

Coopératives de  péche, |Baeles et Gintis
contreplaqué... (2002)
AOC Beaufort et charcuterie corse Dupuy et Filjppi
(2000)
Coopératives (PVD) Braverman et Guasch
(1993)

Bmin

Certains travaux du tableau 1.2. sont cités parglzsuNorth (1990), comme des exemples
d’institutions informelles « inefficaces », bloqtda progrés économique. Dans d’autres travaux
au contraire, les effets du capital social compensabsence d’institutions efficaces, par
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exemple pour tout ce qui concerne les échangesnatienaux. L’article de Greif (1994),
compare le systéme commercial des Génois et cefuMaghribis au XIfi™ siécle, conclut sur

la supériorité de l'individualisme sur le commuraigme. Singerman (1995), étudiant le souk
du Caire, est plus pondéré et insiste sur le ndleigu du capital social, qui permet de résoudre
des probléemes d’opportunisme, bien qu’il limite téonent I'ouverture a des opportunités
nouvelles et produise une perte de diversité dasshiens consommés (Kranton, 1996). Ces
contributions insistent donc dans I'ensemble surdle « bloquant» du capital social, qui
empéche le décollage économique, méme s'il a l'aggnde stabiliser I'environnement.
Cependant, d’autres études font état d’effets f@siés liens sociaux sur le progres économique,
en particulier dans les cas ou l'incertitude esinge et ou la gestion commune du risque peut
permettre d’entreprendre des investissements daehidement est aléatoire (Besial 1993).
Dans un contexte de pays avancé, I'étude de Wdisbtial (2000) (déja citée dans la revue
bibliographique théorique) montre les avantageteanes de stabilisation de I'environnement et
de surplus total de la fidélisation des clientsleunarché aux poissons de Marseille. En plus de
gérer le risque, I'action collective peut faciliter production de biens publics, comme dans les
exemples cités par Bowles et Gintis (2002), qui tomenent des réussites de petites
communautés, des coopératives de péche au Japelesa de contreplaqué dans I'Oregon...
Dupuy et Filippi (2000) donnent I'exemple de denitiatives locales sur des produits de qualité
pour illustrer les difféerents types de proximitBAOC Beaufort, et la charcuterie corse. Ces
exemples peuvent s’analyser comme montrant le astetrentre capacité interne a produire des
biens publics (charcuterie corse) ou nécessitéedeurir & un systéme institutionnel extérieur
(Beaufort). lls montrent a nouveau la difficult&eélimiter a I'étude du réle de la sociologie, du
fait que les institutions peuvent interagir de rdamisubstituable ou complémentaire avec celle-
Ci.

Un dernier ensemble d’études concerne les aspelitsits du capital social. Ainsi, Lawrence
(1993) montre comment les groupes d’affaires jaosemblent jouer un réle dans la restriction
d’'importations étrangéres. Mais dans un contextalruce sont surtout les stratégies de
développement basées sur les signes de qualitésetigmnent I'attention. Perrier-Cornet et
Sylvander (2000) étudient différentes formes devgouance dans la gestion des AOC. Le
contraste le plus flagrant est celui entre TAOO"@® (ou une rente importante est captée par les
producteurs), et les AOC du Massif central (ourlg gu lait transformé en AOC ne connait pas
de majoration).

En conclusion, les différents phénoménes appardiskas la grille de lecture du capital social
ont bien été identifiés dans les études de ter@ependant, 'hétérogénéité des méthodologies et
questions de recherche rend difficile une véritaptecédure de test d’'un effet au niveau
régional, ou d'une méta-analyse a partir de cesmtra C’est pourquoi la section suivante se
penche sur la littérature économétrique.
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1.3 Un bilan des résultats d’études statistiques

Ce bilan de littérature s’appuie pour beaucoup lsurevue tres compléte de Durlauf et
Fafchamps (2004). S’y ajoutent d’'autres sourcedamment quelques contributions qui
n'utilisent pas la notion de « capital social »,isngui discutent les mémes mécanismes, comme
certains travaux en économie internationale. Nowmssrfocaliserons sur les publications qui
s’intéressent a la performance économique, laigsaunt 'essentiel de coté toute une littérature
sur la santé, la réussite scolaire etc.

Trois points seront abordés ici. Premierement,inelicateurs utilisés dans la littérature pour
estimer le niveau de capital social. Deuxiémemiest résultats obtenus sur I'impact du capital
social sur la performance économique, ainsi que rkeserves éventuelles a y mettre.
Troisiemement, une discussion de ces résultatsrenién de I'échelle d’étude.

1.3.1 Indicateurs utilisés

Le tableau 1.3 liste des publications testant le du capital social sur la performance, en les
classant par type d'indicateurbonding structurel ou cognitif, bridging « population »,

« économie » et « politique ». La colonne « priaa indicateurs » simplifie volontairement la
nature des données utilisées, son principal olsietle comparer les démarches effectuées par
différents auteurs. Pour chaque classe d’indicatesivariables utilisées ont été classées des plus
directes au plus indirectes ou discutables.

On voit que certains indicateurs rattachés a lagmatebondingont un lien assez lache avec la
mesure des réseaux sociaux : homogénéité ethnigeeaiale, nombre de déménagements... En
plus de la qualité de la mesure du phénomeéene sbdiahéme, le probléme de beaucoup
d’indicateurs utilisés dans les publications surchpital social est que le lien avec les
mécanismes économiques est souvent peu expli@&indicateurs les plus populaires s’averent
étre la densité d’'associations, la confiance &tlgmentation sociale.

Certains indicateurs deondingse révelent étre des indicateurs inversebriiging. C'est le
case des études utilisant le nombre de déménagemnime indicateur de cohésion sociale, ou
de celle de Goldin et Katz (1999), qui utilisentdart de natifs (ainsi que d’autres mesures
comme la densité d’organisations religieuses). iQditateur peut aussi étre considéré comme
indicateur inverse de liens a I'extérieur. Cepemndéwbjet de cet article concerne l'assiduité en
classe des adolescents, aus$iridging a-t-il probablement peu de role a jouer. Rappetpriau
niveau agrege, il n'y a pasécessairemenbpposition entrebonding et bridging, du moins
I'arbitrage est-il moins serré qu’au niveau indivédl Il est donc important de pouvoir bien
discerner les deux formes de capital social damtlicateurs.
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Tableau 1.3. Etudes empiriques avec démarche dstagistique

Classe Principaux indicateurs Objet d’étude Niveau d’étude Source de Publication(s)
d’indicateur données
Bonding Mesure de contrainte structurell§ucces individuel Individus Enquétes Burt (2000)
structurel |densité du réseau
Nombre et types de liens Recherche d’emploi  Inldisi Enquétes Lee et Brinton (1996)
Densité du réseau individuétevenu de négociantmdividus Enquétes Fafchamps et Minten (2001)
(négociants et famille) agricoles
(Madagascar)
Fréquence d'interaction Succes des firmes Firmes nquétes Uzzi (1996 ; 1999)
Type et niveau d'implication dapnBépense des ménag®édenages Enquétes Grootaert (2000)
des associations (Indonésie)
Homogénéité sociale et ethnigu&doption d’'un Ménages Enquétes Isham (2002)
croisée avec participation a désrtilisant (Tanzanie)
organisations.
idem Dépense des ménagkkenages Enquétes Maluccio et al (1999)
(Afrigue du sud)
Densité d’associations Croissance (USA) Comtés eBas Rupashingat al (2000)
Usage de relations dans |fucces de centres |Firmes Bases Fernandez et al. (2000)
recrutement d’appel téléphoniques
Part de familles mono-parentalggloyenne et Comtés Bases Robison et Siles (1999)
criminalité... dispersion du reveny
Homogénéité sociale Qualité de gestion| Villages Enquétes Varughese et Ostrom (2001)
forestiere (Népal)
Déménagements, présence |dedussite individuelle| Individus Enquétes Hagaal (1996)
parents a la maison
Diversité ethnolinguistique Croissance Nations Uigs Easterly et Levine (1997)
Bonding Confiance, réciprocité Adoption de Ménages Enquétes Pargdalal (1999)
cognitif programmes (Inde)
Participation électorale, don davestissement des |Ménages Bases Guisbtal (2004b)
sang meénages (ltalie)
Bonding Participation a des organisatigm¥pense des ménagddénages Enquétes Narayan et Pritchett (1997)
cognitif volontaires et leurs caractéristiqugd,anzanie)
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et structurel confiance
Groupes de travail, solidaritéddoption de Villages Enquétes Krishna (2001),
confiance, réciprocité programmes (Inde)
Présence des parentSucces individuel Individus Bases Furstenberg efhds (1995)
démeénagements, participation aux
organisations religieuses
Confiance, matérialismeCroissance (Europe) Régions Bases BeugelsdijkretSehalk (2005
associations Beugelsdijk et Smulders (2003)
Confiance, associations Croissance (OCDE) Nations Bases Helliwell (1996)
Confiance, associations Croissance Nations Bases |Knack et Keefer (1997), Zak et
Knack (2001)
Indicateurs de vie citoyenn€roissance (Italie) Régions Bases Helliwell et Botr{1995)
(associations, civisme, confiance
dans les gouvernements...)
Bridging Taux d’'immigrés Commerce Nations Bases Gould (199%pad et Ries
population (1998)
Frontiere commune, langu€ommerce Nations Bases Rauch (1999)
commune, passé colonial commun
Produit des taux d'immigrés chingiSommerce Nations Bases Rauch et Trindade (2002)
dans les deux pays
Confiance Commerce, Nations Bases Guiset al (2004a)
investissement
étranger
Nombre d’appels téléphoniques Commerce Nations eBas Porteet al (2001)

Bridging Dummy «kereitsu» Commerce Nations Bases Belderbos et Sleuwad@98),
economie Head et Ries (2001), Fung (1991)
Structure des groupes d'affaif€Gommerce Nations Bases Feenstral (1999)

Taiwanais et Coréens
Bridging Charisme des leaders, liens en#doption de Villages Bases Krishna (2001)
politique représentants de castes, implicatiprogrammes (Inde)

des jeunes leaders
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Sur capital sociabridging, Rauch (2001) cite plusieurs études économétrigmess déplore
I'absence de modéle sous-jacent et le caractecetdldle des mesures de réseau utilisées. Cette
littérature ne s’intéresse pas en fait directendeld performance économique, mais au role de
I'immigration dans les échanges internationaux. I&ql994) et Head et Ries (1998) trouvent
des résultats significatifs. L'indicateur de résasilisé est simplement le taux d’immigrés.
Concernant le #®ridging économie », les études citées utilisent une variabuette sur
I'existence de groupes d’affaires (lkereitsujaponais en I'occurrence). Feensgtaal (1999)
utilisent des données sur leur structure (nomiaiéle t intégration verticale). Enfin, comme |l
fallait s’y attendre, tres peu d'études statistgjgent en mesure de proposer des indicateurs de
« bridging politique ». Seule I'étude de Krishna (2001) wraie cet aspect, appréhendé a l'aide
d’enquétes détaillées sur le charisme et I'impicades leaders. Il s'agit d’'ailleurs de la seule
étude recensée qui comporte a la fois des indicatiutypebondinget de typeoridging.

A I'exception des travaux de Ronald Burt (a I'édmeindividuel), aucune étude du tableau 1.3
ne teste explicitement la complémentarité (ou lteage) entre les deux formes principales de
capital social (cohésion et ouverture). Notonsdfmis I'étude de Godechot et Mariot (2004) sur
le lien entre réseaux des directeurs de thésesiemcss politiques et probabilité de recrutement.
Par ailleurs, Gargiulo et Benassi (2000) testemble de la structure des réseaux des managers
sur les ressources auxquelles ils accedent daas lde I'industrie de I'informatique italienne, en
incorporant a leur modéle une mesure de dertzitéding et une mesure de liens faibles.

1.3.2 Résultats et leurs limites
Résultats généraux sur I'effet du bonding

La plupart des études publiées trouvent un impasttip du capital social sur la performance
économique. Cependant, Helliwell (1996) trouve dfetenégatif du capital social dans la
croissance sur 1963-1990 dans 17 pays de I'OCDEplbs, Varughese et Ostrom (2001)
suggerent que c’est surtout I'efficacité des infitihs et des leaders qui joue dans la capacité
d’action collective.

Les études de Uzzi (1994 ; 1999) sont pratiquerenseules a étudier I'effet non linéaire du
bonding et a exhiber un effet de saturation (cf. chapitr2). Elles mettent en évidence de
maniére particulierement frappante I'arbitrage emdffets positifs et négatifs du capital social.
Duyster et Lemmens (2003), dans une étude plustaiiag sur I'industrie microélectronique,
suggerent également que I'encastrement social.figéeéau début, entraine quand il est trop
élevé une diminution des opportunités nouvellesdes innovations. Boschma (2005) cite
d’autres exemples.

L’étude de Narayan et Pritchett (1999) est trevsoucitée dans les travaux sur le capital social,
notamment parce qu’elle corrobore 'idée que leitahgocial serait un bien public. En effet,
I'effet du capital social agrégé au niveau desagils domine I'effet au niveau individuel. Le
principal indicateur de capital social utilisé dst nombre d’associations, pondéré par des
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caractéristiques mesurant leur bon fonctionnenintitilisent la confiance dans les étrangers et
dans le gouvernement pour instrumenter leur indigade capital social.

L’article de Robison et Siles (1999) est I'un dases a considérer aussi bien la moyenne des
indicateurs de capital social que leur dispersilbconclut que tout comme une augmentation de

capital social est associée a une augmentationedenu moyen, une augmentation de la

dispersion du capital social est associée a uneauigition des inégalités économiques.

Les études au niveau des pays sont évidemmenlulesygettes a critique sur la validité de leurs
inférences. On en tire cependant des idées intéress Ainsi, la relation positive entre
croissance et homogénéité sociale trouvée pariBastd_evine se révéle essentiellement due au
groupe de pays de I'Afrique subsaharienne. Isha@®4}p trouve un résultat analogue, a une
échelle beaucoup plus restreinte. D’autre partéteses de Knack et Keefer (1997) et Zak et
Knack (2001) donnent un impact positif des indiaegecognitifs (confiance, civisme) mais pas
d’'impact significatif de I'indicateur structureldsité d’associations), méme en distinguant entre
associations « captatrices de rente » et assa@atialtruistes ».

Dans cette littérature, les relations entre indiced de capital social sont peu explicitées.
Lorsque plusieurs indicateurs sont utilisés, ilstswit entrés séparément dans la régression (par
exemple dans Zak et Knack (2001), qui prennent radgo@ le soin de donner la matrice de
corrélation), soit normalisés (sur une échelle de 10 par exemple) puis sommés (Narayan et
Pritchett (1999) ou Krishna (2001) par exemple).coastruction d’indices de capital social a
trés peu été utilisée jusqu’a présent. Une exce@sd Bjgrnskov (2003), qui réalise une analyse
en composantes principales entre indice de cordigparticipation civique et corruption a partir
des données dworld Values Surveyais ce qui manque beaucoup dans cette littératiest
I'étude des relations entre composants du capiteibk qui aiderait a déterminer par exemple
dans quelle mesure les normes de coopération erggaight une densité sociale plus forte (ou
inversement). Un exemple d’étude de ce genre deh&aps (2003), qui montre que davantage
de liens sociaux produit davantage de confiance.

L'article de Fafchamps et Minten (2001) est l'unsdares a s'intéresser explicitement aux
différents mécanismes économiques possibles. disvént que l'interprétation en termes de

« collusion » n’est pas correcte, et que la trassiomn d’information est un mécanisme essentiel
dans le réle positif du capital social dans la@enfance. Cependant, ils ne sont pas en mesure de
tester la totalité des mécanismes impliquant |léalagocial.

Résultats sur le bridging

Concernant ldridging, Rauch et Trindade (2002) estiment I'impact dditspora chinoise sur
le commerce international, en tentant de différenbeffet lutte contre I'opportunisme et I'effet
transmission d’information. De plus, ils distingtigrois types de biens: ceux ou existe un
marché organisé (essentiellement les matiéres gremi blé, acier etc.) (environ 15% en valeur
du commerce international total en 1990), ceux xigtent des prix de référence sans marché
organisé (produits chimiques par exemple) (enva@) et les autres (qualifiés de différenciés).
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lls trouvent que I'impact des réseaux est plus itgm pour les produits différenciés, ce qui
n'est guére surprenant, en raison de problemesipipsrtants d’asymétrie d’information, donc
de colts de transaction. Ce résultat est cohérmt eelui de Feenstrat al (1999) sur la
comparaison des réseaux d'affaires Taiwanais etebsr.

Krishna (2001) est cité deux fois dans le table&uy dar il montre que la seule cohésion sociale
(bonding) est insuffisante pour expliquer la parfance, et que le role des relations entre leaders
des institutions (assimilable a du capital sobradging) est essentiel.

Problemes d’endogénéité : I'hétérogenéité inobserve

Ces résultats essentiellement positifs ont été nvarég mis en doute par Durlauf (2002),
notamment a cause des probléemes d’endogénéitée ghart on ne sait pas ce qui est vraiment
mesuré, d’autre part, les indicateurs peuventd@reélés avec d’autres phénomeénes, notamment
la qualité des institutions, ce qui peut fournis deterprétations trés différentes. Certaines &ude
prennent, il est vrai, le soin de réaliser desvettibns en doubles moindres carrés pour corriger
une éventuelle endogénéité. Les instruments diksét liés a la disponibilité de données, c’est

pourquoi ils sont sujets a caution, d’autant plu deur justification est souvent floue, en
I'absence d’une théorie précise sur la formatiorcaital social.

Du fait du manque d’indicateurs statistiques paugualité locale des institutions, la possibilité
d’erreurs d’inférence a cause de la non prise empt® de I'efficacité des institutions ne peut a
ce jour guere étre testée. En effet, méme lesuragmpiriques qui se focalisent sur I'efficacité
des institutions (par exemple La Pogtaal (1998)) s’en tiennent a des indicateurs concérean
regles formelles, mais n'ont guére de renseignesnsent les pratiques réelles. Notons que
Alesina et La Ferrara (2002) trouvent que la caordfgaenvers les individus n’est pas reliée a la
confiance envers les institutions, ce qui tendéaisuggérer que ce sont la des dimensions
indépendantes. Mais il s’agit 1a d’un résultat ésdUn second risque d’hétérogénéité inobservée
concerne le capital humain. En effet, selon Glaeseat (2002), le phénomeéne le mieux corrélé
au capital social est le capital humain (au serss abenpétences professionnelles). Selon ces
auteurs, une des fonctions principales des anriéasld est d’acquérir des liens sociaux et des
aptitudes au travail collectif. Le capital humaiitddonc impérativement étre contrdlé dans les
régressions, ce qui n’'est pas systématiquementdedans les études empiriqgues. Un autre
probléme d’endogénéité important est la possibditéne causalité inverse, de la performance
économique vers le « capital social ».

La causalité inverse : les déterminants économigesapital social

Dans la littérature économique, peu d’études aoce $e consacrent aux déterminants du
« capital social » (Durlauf et Fafchamps (2004)recensent moins d’'une dizaine). Cela est
regrettable tant du point de vue scientifique quepadint de vue des applications (s'il est
pertinent d’augmenter le « capital social », encfanat-il savoir comment s’y prendre). Ce
probléme est important pour I'objet de notre étude,si les conditions économiques influencent
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les caractéristiques sociologiques, il y a lieustiieterroger sur la validité des inférences sur le
réle du capital social dans le développement.

Une question importante pour traiter les probledesausalité inverse est de savoir si le capital
social est stable ou non dans le temps. S'il égtivement stable, le probléme d’endogénéité est
limité dans le cas ou la variable endogéne esypke ¢ taux de croissance ». Guial (2004a)
trouvent que la confiance que les habitants d’'uys pg@ortent a ceux d’'un autre pays est trés
stable dans le temps, et s’explique essentielleppantdes éléments culturels assez anciens et
pérennes. Cependant, ce résultat concerne dedesichetez vastes et peut ne pas s’appliquer
pour les variations locales de la confiance. Cétlarest également intéressant parce qu'il
suggere que le capital sociatidging ne se réduit pas a des liens sociaux, mais irdgst
parameétres cognitifs. A I'échelle des comtés araérg; Hoffert et Iceland (1998), qui
définissent le capital social par la pratique dmtraide (échange de services et/ou dons en
argent), trouvent que les normes d’entraide acquisms les premieres années de la vie sont
remarquablement stables : les individus ayant grandzone rurale (ou ces normes sont plus
fortes) et ayant migré en zone urbaine consereemtdenchant a I'entraide.

Alesina et La Ferrara (2002) ont travaillé surdégerminants de la confiance a partir du panel du
General Social Survegméricain. lls trouvent que la confiance est ppalement déterminée par
trois éléments : des caractéristiques individugihications, revenu, existence de traumatisme
personnel), 'appartenance a des groupes min@#aet surtout 'homogénéité sociale. Deux
hypotheses peuvent expliquer que I'hétérogénéitéalsosoit associée a une faible confiance.
D’une part, une « aversion pour I'hétérogénéit@endant du principe d’homophilie. D’autre
part, un mécanisme indirect, par lequel I'hétér@génserait associée a des équilibres de basse
confiance (soit parce que des populations hétéemyde connaissent moins et interagissent
moins, soit parce qu’elles comprennent en gén@slndinorités qui inspirent la méfiance). Les
résultats d’Alesina et La Ferrara (2002) tendeobr@oborer la premiére hypothese, a savoir un
mécanisme direct d’aversion pour I'hétérogénéitélaGendrait a justifier 'usage des mesures
d’hétérogénéité comme desoxiesdu capital social. Dans ces résultats, le role ateslitions
économiques est relativement mineur.

L'étude citée plus haut de Glaeser al (2002) trouve que le niveau de revenu influence
positivement le capital social, ici assimilé a Etjipation a des organisations. Zak and Knack
(2001) trouvent que la confiance est positivemefiuéncée par le revenu et négativement par
les inégalités économiques. Cependant, leurs edésudiont peu robustes a l'introduction de
variables de contrdle. A I'inverse, Oliver (1998)uve que I'implication sociale dans les villes a

revenu moyen est supérieure a celle des villesu revenu. Costa et Kahn (2003) enfin,

trouvent que I'hétérogénéité de revenu est assacige plus faible implication dans les actions
collectives.

Au final, on pourra retenir les résultats suivam&bord, il semble que les aspects cognitifs
(confiance, coopération) soient relativement stlans le temps, tandis que les indicateurs
structurels (implication dans les organisation®essllement) sont davantage influencés par les
conditions économiques. Mais c’est surtout I'inégadle revenu, et non le revenu moyen, qui a
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un effet robuste sur les caractéristiques sociqlegg (Robison et Siles, 1999). L’effet du revenu
moyen est plus ambigu car deux mécanismes oppogéatj: d’'un cété un revenu plus élevé
peut diminuer d’intérét a avoir un capital socivé et renforcer I'individualisme, de l'autre un
niveau de vie supérieur peut diminuer I'importades considérations matérielles immédiates et
rendre plus optimiste, deux facteurs qui favoridansocialisation. Effectivement, des études
comme Olivier (1999) suggerent une relation de tyld inversé », i.e. le capital social
(bonding commencerait par augmenter avec la richesseq#muoitre au-dela d’'un certain seuil.

1.3.3 Questions d’échelle

Terminons cette revue de littérature par quelquessidérations sur I'échelle spatiale utilisée

dans ces travaux. Il parait normal que I'échelletudie joue un réle important dans le lien entre
facteurs sociologiques et développement. Une premigison est purement statistique : a un
échelon trés agrégé, la variabilité du capital alopeut étre trop faible pour procéder a des
inférences. De plus, si le capital social sert mgséement a résoudre des problémes de non-
convexité, les effets du capital social serontaurperceptibles a I'échelon correspondant au
degré d’économies d’échelle (cf. chapitre II.3).fiknles indicateurs pertinents ne sont pas

nécessairement les mémes a tous les niveaux.

Si I'on considere a nouveau le tableau 1.3 sousgl&a de I'échelle d’étude, le principal
enseignement, qui n'est pas une surprise, estagi@tlicateurs sont en général d’autant plus
frustes que le niveau d’étude est élevé. Les imeliza utilisés sont donc avant tout dictés par
leur disponibilité, et non par une théorie sougfde. Notons que les niveaux intermédiaires
(comtés, régions), qui ceux étudiés dans cetteethmmnt particulierement mal lotis pour les
indicateurs cognitifs comme la confiance ou la pémGité. Les études individuelles, qui sont
basées sur des enquétes de terrain, comportentaggmént des questions sur les normes
sociales. Les études au niveau des pays utilissbdses de données comméVierld Values
Survey qui donnent des éléments sur la confiance ouviente (méme si leurs résultats sont
sujets a caution, comme le montrera le chapitré@)niveau des régions, de tels indicateurs ne
sont en général pas disponibles. Les échellesmétinires sont également peu appropriées pour
mesurer des indicateurs institutionnels. Tandis de® études comme celle de La Patal
(1997) utilisent des données au niveau des paytelids mesures ne sont pas disponibles a un
échelon infranational. Les mesures utilisées agauvdes pays (qui concernent des aspects
juridiques de niveau national) ne seraient de téagen guere pertinentes a un échelon inférieur.

Une approche différente des travaux précédentsedist de Topa (2001), qui étudie le réle du
voisinage dans la recherche d’emploi. Au lieu disgr un indicateur de relation sociale, il teste
un modéle dans lequel la probabilité d’obtenir unpki dépend positivement du niveau
d’emploi du voisinage. Pour s’assurer que l'effepté correspond a de linteraction sociale, il
traite differemment les voisinages selon leur cosition ethnique, et I'existence d’une limite de
guartier (on suppose que « l'identité » est supégieau sein d’un méme quartier qu’entre
guartiers). Enfin, il compare les résultats de smuéle a un modéle « témoin » avec une simple
autocorrélation spatiale, et trouve que le modilesirel donne de meilleurs résultats.
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En conclusion, les éléments empiriques sur lamente des échelles d’étude sont encore trés
rudimentaires, malgré I'importance de cette quest®lobalement cependant, I'échelle d’étude
ne semble guere influencer les résultats quaktatif

Au final, cette revue de littérature empiriqgue aotd a nouveau l'intérét de concilier les deux
approches : statistique et monographique. Les uragtatistiques, lorsqu’ils ne sont pas basés
sur des enquétes spécialement congues pour mdsucapital social, utilisent les indicateurs

disponibles dans les bases de données, qui somergofrustes et trés indirects. L'approche

monographique quant a elle ne permet pas de téstdement des hypothéses issues de la
réflexion théorique.

Le chapitre suivant présente la partie monograghitu travail empirique de cette thése, qui a
servi a évaluer la validité des indicateurs displms de capital social et & examiner si les
mécanismes pressentis par la réflexion théorigaeerét observables sur le terrain. Le dernier
chapitre présentera enfin I'étude économétrique.
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Chapitre 2. Analyse comparative de monographies

Ce chapitre correspond a la partie « observaticecti » de cette thése. Il présente les résultats
de six études de cas menées sur de petites ragi@bss francaises, contrastées tant sur le plan
sociologique qu’'économique La premiére section (2.1) définit les objecti®ngraux de la
démarche et précise la méthodologie adoptée. Endad résultats du travail de terrain sur les
caractéristiques sociologiques sont comparés aligateurs de capital social disponibles (2.2).
Enfin, le rble des caractéristiques sociologiques la performance économique des terrains
d’étude est étudié (2.3).

2.1 Choix des terrains d’étude et méthodologie

Cette section précise les questions de recherctgualles doit répondre ce travail de terrain et
les choix méthodologiques adoptés (2.1.1), pues @miésente les modalités de choix des terrains
et les caractéristiques générales des terrainsish(d.1.2), et enfin elle décrit les modalités
précises de collecte des données (2.1.3).

2.1.1 Objectifs et stratégie générale

Les études de terrain ont une double fonction aangravail empirique. Premierement, elles

visent a observer directement les caractéristigaesologiques formant le capital social, afin

d’examiner quels indicateurs statistiques pourtaétre utilisés pour mesurer le capital social.
Deuxiemement, elles visent a étudier I'existencéaghpleur des mécanismes étudiés dans la
partie théorique reliant capital social et dévelppnt régional.

La premiere fonction de ces études de terrain asengiellement de préparer I'étude
économétrigue qui est présentée dans le chapitrarduElle consiste non seulement a tester la
pertinence d’indicateurs statistiques pressentigr puesurer le capital social, mais aussi a
examiner les formes concretes prises par le cagutzibl et leurs relations avec les institutions
formelles (cf. la discussion du chapitre précéd@itl.3) au sujet des institutions formelles).
Pour remplir ces deux obijectifs, il est nécessa@ecombiner collecte de données auprés de la

population et aupres de représentants d’organmsatiopliquées dans le développement local.

La deuxiéme fonction de ces études de terrain déckner selon les trois grandes questions de
la réflexion théorique. D’abord, il s’agira de mmetten évidence l'action dbonding et du
bridging dans les phénoménes économiques (création digstidiemplois, innovations...). En
particulier, les aspects négatifs lblondingferont I'objet d’une attention particuliére. En®jion
s’attachera particulierement a examiner dans cgegieurs d’activités et dans quelles situations

" La collecte de données a été effectuée par trodiagttes accueillies au Cemagref de Clermont-Fdrrdtstelle
Gallot (pays de Saint-Flour et de Dinan), Sylvie igae (pays du Forez et Loire-Beauce), et Marjolditendon
(pays des Combrailles et Sancerre-Sologne). En,@éreavail de terrain a recu le soutien finandieMinistere de
I'Ecologie et du Développement Durable pour les guptemiers terrains, et de 'TUMR CESAER (INRA-ENESAD)
pour les deux derniers.
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particulieres le réle du capital social semble llespmportant. En effet, on s’attend a ce que
I'importance du capital social dépende du degnmpérfection des marchés.

Pour apporter des éléments de réponse a ces agestiest nécessaire de se confronter a des
situations suffisamment diverses, et de choisir wesains d’étude contrastés au regard des
caractéristiqgues économiques, sociologiques atutishnelles. En effet, se focaliser sur un seul
terrain aurait pu permettre d’observer des sitnatimtéressantes et de formuler des intuitions
utiles sur les facteurs du développement local,snmpiere d’en évaluer la généralité. Une
approche comparative s’est donc révélée indispémshiexamen approfondi des phénomenes
de terrain a donc été en partie sacrifié au pdditla possibilité de comparer des situations
tranchées. Toutefois, le croisement d'informatioharigine difféerente a permis de limiter la
subjectivité de I'information collectée.

Le choix qui a été fait a été de retenir comme god@&tude degays au sens de la loi
d’orientation pour 'aménagement durable du teinitdLOADDT) de 199¢. Ce choix peut étre
critiquable sur le plan théorique, étant donné gea n’assure que les pays constituent un
échelon de développement économique pertinent,uai lqur découpage soit guidé par des
considérations objectives de cohérence économigsecele, malgré le souhait des concepteurs
de la loi. Cependant, choisir des pays a un doabbntage pratique. D’abord, cela permet
d’avoir des correspondants locaux relativement hdemtifiés. Ensuite, la taille des pays (de
I'ordre de l'arrondissement) et les régles qui jpl&st a leur constitution sont censées assurer
une certaine intégration économique et socialeteG&tuide permet en outre indirectement de
fournir des éléments d’évaluation de la pertinededa politique des pays. Pour autant, cette
échelle a l'inconvénient d'étre le fruit de négdicas politiques et de considérations parfois
assez peu liées a l'intérét collectif. En outrs, pays ne couvrent pas tout I'espace national, et
peuvent difficilement étre classés selon leur detgé&uralité Aussi, nous verrons au chapitre
suivant que cette échelle ne sera pas retenud'gtuge économétrique.

La démarche qui a été adoptée a consisté en depagaes d’enquéte successives :

- La premiere (printemps-été 2004) a concerné guigmrains tres contrastés quant a leurs
caractéristiques économiques et sociologiquese@athpagne visait surtout a répondre a la
premiere fonction des études de terrain, a sawiester la possibilité de mesure du capital
social par des données issues de bases statistiques

- La seconde (printemps 2005) a concerné deuxrsrdont les différences sont plus subtiles.
Surtout, la différence importante par rapport aptamiére campagne est que ces zones
d’étude n’ont pas été choisies au regard de carstogées sociologiques postuléagpriori.
Cette campagne avait surtout pour objectif de répoa la deuxieme fonction des enquétes
de terrain, I'observatiom situ des phénoménes impliquant le capital social.

18 La loi définit les pays comme des territoires pnémet «une cohésion géographique, culturelle, économique o
sociale» (art. 22). Cette définition renvoie directemar notion déonding Un pays est reconnu, a l'initiative

des communes ou de leurs groupements, et apréscavi®rme de la ou des conférences régionales de
1'aménagement et du développement du territoikr@ssées fart. 22).
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Bien que les deux campagnes d'étude aient des tifbj@eioritaires différents, toutes deux
répondent en partie aux deux fonctions de I'étualéedrain. Aussi, de I'information issue de tous
les terrains a été utilisée chaque fois que passibl

2.1.2 Premiére campagne: vers une mesure des cd@cstiques sociologiques
pertinentes pour définir le capital social

Les terrains d'étude

La premiere campagne a visé prioritairement a eeedmpte de la diversité des configurations
possibles en matiere sociologique et économiqueadiissait de trouver des cas polaires a la fois
en termes de dynamisme économique et de niveauapitalcsocial (en se restreignant au
bonding le bridging ayant été percu comme encore plus difficile a Wraéx anteque le
bonding. La détermination des terrains, a donc aboutes choix quelque peu caricaturaux.
Cependant, le fait d’avoir volontairement forcéttait a permis de mettre en évidence plus
clairement les mécanismes étudiés.

Pour les criteres de performance économique, jifisél les indicateurs simples qu’étaient la
croissance de I'emploi, le revenu par habitanegidtentiel fiscal par habitant (cf. tableau 2.1).
Pour faire une sélection sur le niveau de capitala$ bonding des indicateurs étaient moins
évidents a trouver. Je me suis avant tout baska qerception intuitive du degré de coopération
dans différentes régions francaises. Ainsi, la &yee, réputée pour son mouvement coopératif
puissant, ou le Bassin parisien pour son individua. Dans d’autres cas jai utilisé des
informations issues d'études précédentes sur lacti@pde montage d’actions collectives en
matiére de signes de qualité agricoles ou de toeris

Pour tenter d’objectiviser ces perceptions « a diexpert », j'ai utilisé la surface moyenne des
exploitations agricoles comme indicateur de capadiaction collective. Ce choix, qui peut
paraitre surprenant, part d’'un constat simple : zeses ou l'individualisme prédomine se
caractérisent par une prédation importante suoneiér de la part des exploitants les mieux a
méme de racheter des terres. A linverse, dans régeon connue pour la force de son
mouvement coopératif comme la Bretagne, on a éssistn développement important de
I'élevage hors sol, qui a permis le maintien de fretites exploitations. On s’attend donc a une
relation inverse entre taille moyenne des expioitat et capacité d’action collectiVeOn utilise

les données du recensement agricole de 1970 pdter éas distorsions dues aux reglements
ultérieurs de la PAC. Un autre indicateur utilisst & coefficient d’intégration fiscale, qui
mesure la part moyenne des ressources de la fistadale mise en commun dans des structures
intercommunales. C’est un indicateur de coopéraittne communes.

Enfin, afin de m’assurer que les terrains choisgsentent une diversité sociologique suffisante,
je me suis inspiré de la description de Todd (199®)la répartition des structures familiales
rurales en France. Les terrains choisis représerntsn quatre formes traditionnellement

19 Naturellement, il existe des cas particuliers etiaisonnement n’est pas valide, comme les zotiesles.
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observées en France : famille nucléaire égalitdamille nucléaire absolue, famille souche,
famille communautaif8. Les diverses formes familiales présentent desit trés différentes

avec des valeurs telles que discipline, principigdlité, attachement a la région etc. On peut
donc s’attendre a trouver des comportements tranehénatiere d’action collective.

Voici une description succincte des zones d'étuddes caractéristiques qui ont motivé leur
choix (cf. carte en annexe 4) :
- Pays de Saint-Floufl5) : zone de moyenne montagne en forte démisejalgré des atouts

importants en matiere d’aménités (produits agre@eartisanaux de qualité, paysages), les

démarches collectives sont particulierement peubmeunses. Les indicateurs économiques
font état d'un dynamisme médiocre. La taille moyemies exploitations est grande. Ces
caractéristiques suggerent un faible niveau ddalagmcialbonding

- Pays de Dinan(22) : zone cétiére dont le dynamisme économicgteradativement faible,
comparé aux bassins d’emploi voisins. Les indiaatégonomiques sont meilleurs que sur le
pays de Saint-Flour, mais restent cependant tous & premier quartile par rapport a

I'ensemble des pays. La cohésion et I'identitéurelte y sont réputées fortes, ce que semble

appuyer l'indicateur de taille moyenne des exptimites.

- Pays Loire-Beaucd45) : zone de grandes cultures ou l'agricultust garticulierement
performante, et ou les créations d’emplois (notantnu@ns I'industrie) sont nombreuses.
Cette zone est réputée caractérisée par des valedirdgdualistes. Le type familial
traditionnellement dominant est la famille nucléaé@galitaire, dont les valeurs associées,
libérales (individualisme) et égalitaires (rétivigce a l'autorité) semblent peu compatibles
avec une organisation collective spontanée.

- Pays du ForeZ42) : région située entre moyenne montagne @tglérés dynamique sur le
plan de I'emploi (surtout en comparaison des basBidustriels voisins de St Etienne et
Roanne). Le niveau de capital social semble difia estimera priori, quoique la
mobilisation du monde agricole sur les signes dalitgufromagers suggére une bonne
capacité d’action collective. La faible taille moye des exploitations va dans ce sens,
surtout en comparaison du pays de Saint-Flour, ldsntaractéristiques pédoclimatiques sont
relativement proches

20 Schématiquement, la définition de ces types familiest la suivante. Dans la famille nucléaire hfesdes

relations entre parents et enfants sont trés lachesfois ces derniers mariés. La famille nucléagelitaire se
distingue de la précédente par I'existence d’'unenecfortement égalitaire dans le partage de I'aget Dans la
famille souche (ou autoritaire), le patrimoine eahsmis & un seul héritier, qui demeure touteisawec son pere.
Enfin, dans la famille communautaire, tous les filariés demeurent au domicile du peére, et se patdge
patrimoine de facon égalitaire a sa mort.
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Tableau 2.1. Caractéristiques des quatre zonesd@'éte la premiére campaghe

Loire- Moyenne
Saint-Flour| Dinan Forez | nationale
Beauce
(tous pays)
Taille (km?) 2511 1 393 767 1 959 1258
Nombre de communes 105 79 40 136 81
Population 1999 (milliers) 40.0 100.4 46.4 160/3 575
Emploi 1999 (milliers) 15.3 32.2 14.8 54.7 27.2
Part du primaire 1999 28% 13% 7% 6% 11%
Part du secondaire 1999 9% 16% 30% 31% 22%
Pourcentage de bacheliers 1999 15% 17% 17% 18% 17%
Croissance de I'emploi 1990-99 -7% -1% +10% +9% +2%
Croissance de population 199099 -9% -1% +4% +6% +2%
gggfr('g)moye” desmenagesen .o o4 | 23734 20981 26176 24719
Potentiel fiscal par hab. 2001 (€ 408 409 588 582 492
Taille moyenne des exploitations
1970 (ha) 30 14 34 14 23
ggggﬁment d’intégration fiscale 18% 300 0% 21% 290

Le choix de ces terrains permet donc de croisettdex criteres de départ :

Niveau de développement économique
Bas Elevé
Niveau (supposé) de Bas Pays de Saint-Flour Pays Loire-Beauce
bonding Elevé Pays de Dinan Pays du Forez

Notons que ces quatre pays ont tous en leur se@ropposition assez nette entre une zone plus
favorisée et un arriere-pays en déprise assez tageenSur le pays de Saint-Flour, on a une
opposition entre I'axe central que constitue l'aatwe A75, et qui correspond en outre a une
zone de plaine (la Planéze de Saint-Flour), etdéerdu pays, plus accidenté et trés mal desservi.
Sur le pays de Dinan s’oppose la zone cétierebiers desservie, et un arriere-pays rural assez
enclavé. La ville de Dinan est elle-méme assezamahectée aux réseaux routier et ferroviaire.
Sur le pays Loire-Beauce s’oppose la riche plaieeBdauce a la vallée de la Loire, qui sert
essentiellement de voie de passage. Cependanimf#antations industrielles récentes ont
favorisé la partie Est de cette vallée, a proxinditénceud autoroutier d’Orléans. Enfin, sur le
pays du Forez s’oppose la vallée de la Loire, ridlaetivités agricoles et industrielles, et la
montagne, en déclin marqué malgré la traverséadmioute A72.

L Sources : recensement agricole de 1970, recensefada population 1999, CD Rom « Revenus des ne&nag
2001 » de 'INSEE. La moyenne nationale est calculé¢osis les pays recensés en décembre 2002.
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Ces zones d'étude different de toute évidence sunainbreux points : proximité des marchés
urbains, ressources naturelles... |l sera donc détleatirer des inférences valables quant a
I'influence générale de la sociologie sur I'éconemCependant, leurs caractéristiques trés
tranchées en font des terrains de choix pour valedeindicateurs quantitatifs et obseriresitu

les phénomenes d’action du capital social.

Les sources d’information mobilisées

Afin de limiter les biais de subjectivité inhéremtsx études de cas, trois sources d’information
ont été combinées : des entretiens aupres de &edmEux, des enquétes avec questionnaires
fermés auprés de la population, et des donnééstigjiaes.

Lesentretiens qualitatifs ont concerné d’'une dizaine a une quinzaine deopaes par terrain :

responsables dupays maires, représentants de chambres consulairesassbciations

d’entrepreneurs etc. (cf. liste en annexe 5). liecjpe des entretiens était d’obtenir des avis de

représentants d’institutions trés différentes et huts parfois opposés. Le croisement de ces

informations d’origines diverses, émanant d’indisdcaux intéréts divers, a permis de limiter les

biais dus a la subjectivité de leurs discours. gesstionnaires portaient sur trois thémes

principaux (cf. guide d’entretien en annexe 6) :

- Caractérisation de la sociologie locale : soltdarconfiance, vie associative, relations de
voisinage, relations extérieures au pays...

- Relations entre collectivités, entre entreprisesgre organisations publiques et privées

- Perception des forces et faiblesses du développedu pays, dans le passé et dans lI'avenir

Pour objectiver au maximum l'information contenwmnsl les discours, on a privilégié la citation
d’exemples, partant du principe que des exempletarga en disent plus long que des
affirmations subjectives du genre « oui, la vieoagsgive est riche par ici » ou « les gens sont
assez méfiants ». Ainsi, les enquétés étaientémdit fournir des exemples concrets d’actions
collectives ou de difficultés a travailler en commu

Les enquétes auprés de la populatiomnt consisté en 50 questionnaires par terrainsigain

tirage aléatoire stratifi@x antepar sexe, age et type d’espace (urbain ou ruBan que le

nombre d’enquétes soit faible, nous verrons qua nels permet néanmoins d’effectuer des

comparaisons entre zones d’étude. En effet, unnéiiba aléatoire de 50 enquétes donne un

écart-type d’au plus 7% sur I'estimation d’'une ghté binaire. L’annexe 7 donne le profil de

I'échantillon enquété par rapport au profil de lapplation mére. Les questionnaires

comportaient cing parties (cf. annexe 6) :

- Perception du développement de la région : igis&ait surtout de questions de « mise en
confiance », dont I'exploitation n’a guére fourm censeignements intéressants.

- Densité de liens sociaux locauxiendingstructurel »)

- Normes de confiance et de coopératiobdrdingcognitif »)

- Liens a I'extérieur du pays gridging »)

- Questions socio-démographiques.
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Les questions posées sont pour beaucoup inspivégseastionnaire de la Banque Mondiale pour

I'évaluation du capital social®>. Ce questionnaire étant concu & l'origine pour pegs en

développement, les questions ont été adaptéessiubion de I'espace rural francais et aux

données statistiques disponibles. Enfin, deux auteestions ont été inclues dans le

guestionnaire, afin d’évaluer l'intérét dans le eléppement local :

- Laconnaissance du pays et de ses attributions.

- Le pourcentage d’interviewés qui se disent ir#g#e a participer & des réunions sur la mise
en place du pays.

La derniére source d’information utilisée consistelesdonnées statistiqueslont on souhaitait
tester la pertinence pour mesurer le capital so€lhque fois que c’était possible, les données
recueillies sur le terrain ont été couplées a ddateurs statistiques. Ces indicateurs forment la
base des indicateurs de capital social utilisés tipartie économétrique. Le choix s’inspire de
la revue de littérature du chapitre précédentgloesdes données sont disponibles : indice de
Gini, dons caritatifs (plutét que dons de sangdpemtions, taille des ménages, part de migrants-
alternants ou de migrants récents, taux de paatioip électorale. D’autres variables sont plus
originales comme le taux de ménages sur liste werteme indicateur de confiance ou la densité
de cafés comme indicateur de sociabilité.

On se réferera au chapitre suivant (section 3.2)r pa définition précise des indicateurs,
notamment pour les indicateurs deidging dont la construction est complexe. Du fait de
contraintes de disponibilité des variables, on isétdifférentes années pour les différents
indicateurs, en privilégiant les données disposilds plus récentes. Les indicateurdddging
relatifs aux migrations et aux réseaux économiquesété calculés par moyenne pondérée par
I'emploi, & partir des données calculées sur lesibha de vie (cf. 8 3.1.3 pour le calcul de ces
indicateurs). En effet, les données disponiblessisgaient a I'échelon du bassin de vie.
Concernant les indicateurs d’installations spostige culturelles, ceux-ci consiste en la premiére
composante d’'une analyse en composante principateles taux d’équipement des communes
des pays pour différentes installations (cf. §@ar la liste des variables), a partir des données
de l'inventaire communal de 1998. Cela expligue uemoyenne de ces indicateurs soit nulle

sur tous les pays.

Le tableau 2.2 donne la liste des variables eX#sitau final, en mettant en vis-a-vis données
issues du terrain et indicateurs statistiques.

A partir de ces trois sources d'information, oneaté de discriminer et de classer les quatre
zones d’étude selon diverses dimensions possiblespital social a I'aide d’'une analyse probit
ou de régression multiple.

22 hitp://poverty.worldbank.org/files/11998 _IntegrafeebstionnairefortheMeasurementofSC(03-04-2002).doc
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Tableau 2.2. Variables des questionnaires et itelica statistiques

Classe |

Questionnaire

\ Indicateurs

Normes sociales et homog

énéité sociale

Homogénéité

Indice de_Ginipar cantons sur le revenu

sociale des ménages (2001) (moyenne sur pays)
Confiance et |Taux de refus Liste verte: rapport entre nombre
réciprocité « Trust indicatos> : part d'interviewés qui d’abonnés en liste verte (2004) et nombre
considérent que « on peut faire confiangela ménages (1999)
la plupart des gens ». Dons caritatifs méme indicateur que
Dons caritatifs part d’interviewés qui ont dans le questionnaire, a partir des données
effectué un don les 12 derniers mois. |fiscales 2001.
« Lend guestiomdicator »: nombre
moyen de personnes a qui les interviewes
préteraient « une somme d’argent
importante »
Action Taille moyenne des exploitatiod970
collective Coefficient d’intégration fiscal2002
Conservatisme Vote conservateydroite parlementaire)
aux élections présidentielles de 2002
Réseaux sociaux locaux
Sociabilité Nombre moyen d’associationent Nombre d’associationsour 1000 hab.
formelle I'interviewé est membre
Sociabilité Taille du réseau individuelnombre Taille moyenne des ménage399
formelle moyen de personnes avec lesquels les | Cafés: nombre de cafés pour 1000
interviewés ont une conversation habitants (1998)
hebdomadaire Taux d’équipements sportiés culturels
Cafés: part d’'interviewés qui vont au caf@ar commune (1998) (cf. § 3.1.3)
au moins une fois par mois Migrants-alternants part de personnes
Sport et culture part d’'interviewés qui | ayant un emploi, lequel se trouve dans
assistent a des matches de sport ou desune autre commune que celle de
évenements culturels au moins 1 fois/moigsidence (1999)
Distance moyenne au lieu de travail (km)
Liens extérieurs et ouverture
Liens Part d’'interviewés natifs du pays Part de natifs du départemdh©99)
personnels Liens individuels extérieursnombre Part d'immigrants dans le département
moyen de personnes extérieures au paysur 1990-99
avec lesquelles les interviewés ont une | Indicateur de bridging-émigratiat999
conversation hebdomadaire Indicateur de bridging-immigratioh999
Migration saisonniérenombre moyen de| (cf. § 3.1.3)
jours hors du pays au cours des 12 derriers
mois
Déménagementspart d’interviewes ayant
déménagé depuis I'extérieur du pays
durant les 10 derniéres années
Réseaux Head office indicatof999 (cf. § 3.1.3)
économiques Backoffice indicator1999 (cf. § 3.1.3)
Réseaux Participation aux élections localepart | Participation aux électiorde 2002
politiques d’interviewés qui dissent avoir voté Subventions rapport des subventions

recues par les communes a la DGF

(moyenne sur 2001-2002)
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2.1.3 Deuxieme campagne : en quéte du « missingklin

La seconde campagne avait un objectif assez difféde la premiére. Elle procede d’'une

démarche partiellement « en aveugle », davantdgge\sur le plan scientifique du point de vue

de la possibilité dinférences sur laction des acééristiques sociologiques sur le

développement. Le principe de sélection des tegrast entierement différent de la premiere
campagne. Les deux zones ont été choisies de raamigvoir des caractéristiques relativement
semblables en matiere de dotations en facteurscessibilité, trait qui manquait singulierement

au groupe des quatre premiers terrains, lesquéli@ent tres hétérogénes concernant leurs
caractéristiques économiques. En revanche, ilserdift nettement par leur performance

économique. Le «jeu» a alors consisté a déternmshales facteurs non marchands et en
particulier les caractéristiques sociologiques gt expliquer ces différences.

Le tableau 2.2 présente quelques caractéristiogesleux terrains choisis. Il s’agit des pays des
Combrailles (63) et Sancerre-Sologne (18). lls gméant plusieurs points communs en matiéere
de facteurs « classiques » de développement :

- Les deux pays ont une superficie et une populatio méme ordre de grandeur. Ce sont des
pays assez vastes mais peu denses.

- Tous deux sont assez éloignés des voies de coitation importantes (méme si I'autoroute
A89 (Clermont-Bordeaux) viendra dés 2006 irrigueru-drainer — le pays des Combrailles).
Bien gu’étant en quasi-totalité dans I'espace aidante rurale, ils sont assez proches de
grosses aires urbaines (Clermont et Montlugon pesirCombrailles, Bourges et Vierzon
pour Sancerre-Sologne).

- Aucun n’a de ville centre vraiment dominante, sn@us deux ont des podles ruraux plus ou
moins importants. Sur les Combrailles, les poleaux sont assez éparpillés. Saint-Eloy-les-
Mines (4100 hab.), commune la plus importante, méae pas au pays. En Sancerre-Sologne,
la ville d’Aubigny-sur-Nére (6000 hab.) domine layg par sa population, mais est assez
excentrée a I'Ouest. Le pdle rural de Sancerreq1&.) domine la partie Ouest. D'autres
communes de 1000 a 2200 hab. environ « mailleatpays.

- La structure économique présente un secteur pene une industrie toutes deux assez
importantes. Toutefois, I'activité agricole, reletment homogene en Combrailles (élevage
bovin dominant) est plus diversifiée en Sancerr®@® (zones viticole, de grandes cultures,
de polyculture-élevage). Malgré la fermeture desewi I'emploi industriel reste élevé en
Combrailles. Dans les deux pays, I'industrie esti@niément concentrée sur quelques poles.

Malgré ces points communs, la situation économideieces deux pays est remarquablement
contrastée. Sur tous les indicateurs économiquespalys des Combrailles se comporte
notablement moins bien que le pays Sancerre-Soldgraine explication évidente ne s'impose

a l'esprit. Le pays des Combrailles a certes urefrgllus accidenté que celui de Sancerre-
Sologne, ce qui peut le rendre moins attractif gbmplantation de nouvelles activités. Son

climat est plus rude et les bassins industrielsinsi de Clermont-Ferrand et Montlucon ont
connu également un déclin industriel important. Gasteurs ne semblent cependant pas
expliquer a eux seuls une telle différence.
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Il est donc tentant d’invoquer des facteurs noncimamds, et en particulier sociologiques, pour
expliquer une telle différence. Las, les indicasedu tableau 2.3 qui sont censés estimer la
coopération en agriculture (taille moyenne des atqtions agricoles) et entre communes

(coefficient d’intégration fiscale) ne vont guer@nd le sens de I'hypothése : tous deux suggerent

une coopération bien plus grande dans les ConmdsdilCes deux terrains semblent donc bien
adaptés pour tenter une réfutation de I'hypothése ddle positif du capital social sur le
développement, ainsi que pour tester la robustissandicateurs de capital social.

Tableau 2.3. Caractéristiques des deux zones @déeada deuxiéme campaghe

Combrailles Sancerre-SoIogrlcla\/loyt_:‘rlrle nationalg

(tous pays)
Taille (km?) 2 082 2370 1258
Nombre de communes 103 62 81
Population 1999 (milliers) 49,4 58,1 75,5
Emploi 1999 (milliers) 14,4 19,6 27,2
Part du secteur primaire 1999 20% 15% 11%
Part du secteur secondaire 1999 26% 27% 22%
Part de bacheliers 1999 18% 20% 17%
Croissance de I'emploi 1990-99 -6% -1% +2%
Croissance de la population 1990-99 -5% -1% +2%
Revenu moyen des ménages 1999 (€) 21 267 25 078 7124
Potentiel fiscal par hab. 2001 (€) 411 517 492
Taille moyenne des exploitations 1970 (ha) 17 35 23
Coefficient d’intégration fiscale 2002 15% 2% 22%
Distance moyenne a l'autoroute (km) 1998 34 32 24
Aire urbaine la plus proche (minutes) 1908 36’ 27 31

Les sources de données recueillies sont semblabtedies de la premiere campagne pour les
entretiens qualitatifs et les données statistiguidisées. Cependant, les entretiens qualitatits on
été davantage orientés vers les acteurs économigfieannexe 5). Les questionnaires a la

population n'ont pas été exploites.

3 Sources : recensement agricole de 1970, recensetada population 1999, CD Rom « Revenus des ne&nag

2001 » de I'INSEE.
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2.2 Evaluation du capital social sur les zones déde

Cette section présente successivement les résdiatentretiens qualitatifs (2.2.1), puis des
guestionnaires a la population et données statesig2.2.2). Elle met en évidence les différences
les différences de capital social dans ses difféseformes entre les zones d’étude. La derniére
section (2.2.3) synthétise ses résultats en dégades formes concretes que prend le capital
social sur le terrain, ses relations avec lestuigins, et les indicateurs statistiques les plus
pertinents pour le mesurer.

2.2.1 Les entretiens qualitatifs

Grace aux entretiens qualitatifs, on a pu élaboner description assez compléete des principales
caractéristiques sociologiques et institutionnellies chaque zone d’étude. Cette sous-section
présente la synthése issue des discours des nefamdtsedes institutions enquétées (mais aussi
des habitants eux-mémes, a lissue des questi@spailLes discours ont parfois été
contradictoires entre les personnes interrogéess, daas I'ensemble, les visions exposées dans
les différents entretiens ont été davantage conmgiéamires que divergentes. De nombreux biais
sont a attendre du fait de la subjectivité desadis Ainsi, dans une zone a forte coopération,
les personnes interrogées pourront avoir tendarse lamenter sur la diminution tendancielle
des solidarités, tandis que dans une zone indiligleaelles se féliciteront des quelques
coopérations réussies. On peut donc s’attendreghénomeéne de « convergence » des discours
vers une norme moyenne. C’est pourquoi les entietimt été conduits de fagcon a faire ressortir
un maximum d’exemples concrets, qui pourraienefagssortir plus clairement les différences
entre zones d’études.

Dans ce qui suit, on présente une synthése poguehaays, dans le but de les compardine
par leur niveau de capital social.

Pays de Saint-Flour

Aux dires de I'ensemble des personnes interroggesgui caractérise le mieux les habitants du
pays de Saint-Flour, c’est qu'’ils « possedent itestablement une forte identité ». En réalité, si
les habitants ont conscience d’appartenir a I'atissement de Saint-Flour, entité ancienne et
relativement bien définie géographiquement, leuntiseent d’appartenance en termes de
pratiques sociales est particulierement limité daspace, allant rarement au-dela de I'échelon
communal.A contrarig les habitants s’identifient facilement a I'enséenddu pays, voire du
département du Cantal, pour ce qui est de la pgoce@d’un destin commun, souvent présenté
comme sombre. Cette identification n'a donc pasr mmrollaire une volonté d’améliorer la
situation. Au contraire, le constat de perte deupatfon et d’emploi s’accompagne d’une attitude
plutGt fataliste.

L’habitant du pays de Saint-Flour est uniformémadtrit comme fiable, digne de confiance et

avec un comportement civique. Cette combinaisorfiat@lité et de fort sentiment d’identité
semblerait impliquer une forte propension a l'actaollective. Or il n’en est rien. Les projets
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collectifs s’averent extrémement difficiles a mante compris sur des problémes simples tels
gue la mise en place d'une école sur deux commuoisines. Les actions collectives entre
entreprises sont tout aussi absentes gu’entrectivltés. Or, une bonne capacité de coordination
serait nécessaire a la valorisation du potentiairistbque (Puy Mary notamment) et
agroalimentaire (AOC fromageéres, lentille de lan@lze...) qui reste a ce jour largement a faire.

Une interprétation de cette situation, en appargracadoxale, peut étre avancée : il existe une
rupture entre le cercle de connaissance restreimvef(s qui la confiance est forte) et les autres
individus (envers qui elle est quasiment nulle)m@ee le cercle de connaissance restreint est en
outre tres limité dans I'espace, les actions cbiles sont tres rares, en cohérence avec le modeéle
heuristique de la section 3.2.2. Le principal otlsta I'action collective est donc I'existence
d’une faible ouverture aux échelons supérieurscfamune ou a la rigueur au canton. Bien que
I'autoroute ait développé les possibilités de comitation (ce qui a d’ailleurs été assez néfaste
aux commerces locaux), le village reste I'unitétige de référenéd Cette caractéristique
semble profondément ancrée, et difficile a fairelé@sr a court terme.

Le pays de Saint-Flour parait donc avoir a la fmivondinget unbridging faible. La faiblesse
de bondingest un trait paradoxal. En effet, b®nding parait fort a 'examen d’un indicateur
classique tel que la confiance. Mais il se réveiblé dés que I'on s'intéresse aux rayons de
confiance pertinents pour le développement. llis@gnc d’une illustration frappante de l'intérét
de tenir compte du rayon de confiance pour défgnrondingsur une région.

Pays de Dinan

Tout comme le pays de Saint-Flour, celui de Dinsinumanimement taxé d’une forte identité.
Mais mise a part cette caractéristique, il en difféen tous points. Tout d’abord, on ne retrouve
pas de dichotomie tranchée entre une échelle deyeasociale trés restreinte et une échelle
d’identification plus large. Les échelles de praéiceont assez variés selon les interlocuteurs, ce
qui traduit en particulier I'nétérogénéité du paymnt & son degré de ruralité, la proximité de la
mer et de la Rance, ou la proximité des grandess airbaines (Rennes, Saint-Brieuc). La
proximité d’infrastructures et de zones urbaingslta élargir les échelles de pratique sociale
(phénomene qui tranche avec le pays de Saint-Flatéthelle d’identification semble assez
fluctuante. Elle coincide rarement avec le paystérécente et mal comprfSanais plutot avec

le canton, le département ou la région.

Les actions collectives sont nombreuses, et elmscarnent tant les domaines politique
gu’économique ou culturel. Contrairement au paySaieat-Flour, I'identité se traduit ici par une

%4 Le fait que beaucoup d’habitants se déplacent jagglermont-Ferrand pour leurs achats n'impliqueuaement
une ouverture a I'extérieur. Certains enquétéqudéclaré faire leurs courses le week-end suin@let, mais ont
par ailleurs fait état de leur méfiance vis-a-ves chabitants des communes voisines. Détail réuéglateus les
nouveaux venus rencontrés lors des enquétes opafaide grosses difficultés d’intégration, mémmsdu’ils étaient
originaires dupays

%5 Le pays de Dinan ne coincide avec aucune limiterssirative autre que la circonscription parleméetani avec
aucun découpage ancien. Par exemple, il est che¢aqar trois anciens évéchés, ceux de Dol, de-Shift et de
Saint-Brieuc.
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facilité a s’approprier les intéréts collectifsui@e échelle allant de la communauté de communes
au pays voire au-dela (exemple des coopératiomsiade la vallée de la Rance, qui impliquent
plusieurs pays situés sur deux départements). ilRaurg, le pays est ouvert. Ses responsables,
ainsi que ceux des EPCI affichent une volonté diagcaffirmée, autre caractere qui tranche
avec le pays de Saint-Flour. Le pays de Dinan a&pdonc bien doté ehonding Il semble
également avoir urbridging élevé, aux dires des personnes interrogés, massagit de
déclarations difficilement vérifiables sans élémsdangibles.

Pays Loire-Beauce

C’est dans ce pays que les perceptions exprimées lda discours présentent le plus grand
nombre de contradictions. Ce pays est tantdt citénoe ayant un niveau plutdt élevé d’actions
collectives, tantét comme le parangon de lindidlisme absolu. Pays de type «résiduel »
(partie du département du Loiret qui n’était pasoe@ couverte par un projet de territoire), de
tres petite taille, créé selon plusieurs persorinessrogées dans le seul but de collecte de
subventions (le conseil régional du Centre a urnéique fortement incitative aux projets de
territoire), il ne présente aucune solidarité retaren son sein. En effet, s’y opposent une zone
de grandes cultures a exploitations trés vastasllée de la Loire a 'économie plus diversifiée,
et la zone périurbaine d'Orléans dominée par desemtises attirées par les nceuds
d’infrastructures.

A I'examen des actions collectives concrétes, salleapparaissent comme tres rares, et toujours
motivées par un intérét immédiat et par I'absenegiise de risque. Par exemple, alors que la
coopération intercommunale a fiscalité propre bseate, de nombreux syndicats de communes
sur des themes ciblés existent. L'unique grouperdinmtreprises ne concerne que 5% d’entre
elles. La vie associative est parfois citée comms@ynifiante, parfois comme forte, mais dans ce
dernier cas cela concerne uniquement les assowmatie type « consumériste » (sport). Des
associations environnementales existent (ce qst pas étonnant étant donnée I'importance des
pollutions d’origine agricole), mais semblent pembatives et peu structurées. Sbéndingest
faible, les liens extérieurs sont en revanche fettée pays est trés ouvert depuis longtemps, ne
serait-ce que du fait du commerce sur la Loire. ibggdantations d’entreprises sont nombreuses
et les flux migratoires importants.

Pays du Forez

Les personnes interrogées dans le pays du Forenaaprésenter ce pays comme étant en train
de construire sa propre identité et ses habitudesodpération grace aux actions collectives
récemment impulsées, notamment par le conseil dela@ement. La population est décrite
comme dynamique, et prompte a s’engager dans diggéscassociatives, notamment sportives
ou culturelles. Ce serait I'attachement a la qéali vie, tranchant avec 'ambiance déprimée des
bassins industriels voisins de Roanne et surtousalet-Etienne, qui permettrait a bonding
élevé de se développer.
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De fait, on note plusieurs exemples remarquablemide en place de manifestations par des
nouveaux venus. La mise en place du pays tendaisav les coopérations entre communes,
méme si les hésitations sont encore nombreusesituation semble cependant s'étre améliorée
de maniere importante. Les coopérations sont égaileimportantes dans le monde économique,
et y compris entre établissements de grandes fifoegui contraste avec le casmhysLoire-
Beauce). Lébondingparait donc d’'un niveau intermédiaire par rappar extrémes que sont les
pays de Dinan et Loire-Beauce. Décrit comme « emsttoction », il est difficile a évaluer
concretement sur la base des discours, méme siaotgiorité existe en matiére d’action
collective dans le domaine agricole (par exemplemige en place de 'AOC Fourme de
Montbrison). Lieu d’émigration récente (notammeps cadres en provenance de St Etienne),
traversé par des routes importantes depuis uneuépog@s ancienne, il s'agit en outxeoriori
d’un pays a forbridging.

Pays des Combrailles

Globalement, les entretiens dans le pays des Cdiabraboutissent a des conclusions assez
similaires au pays de Saint-Flour, quoique a unré@egoindre. L'identité est décrite comme
forte, ainsi que la confiance, mais comme a Sdwmu-les échelles de pratiques sociales sont
restreintes, bien qu'elles dépassent tout de mémegénéral la commune. L'échelle
d’identification coincide bien avec le terme « Caailtes », qui correspond a une dénomination
ancienne, mais dont les contours ne sont pas déflairement dans I'esprit des personnes
interrogées.

Il apparait une différence notable entre Haute Qaitid (Qrosso modau Sud du Sioulet, soit
les cantons de Bourg-Lastic, Herment, Pontgibaudasse Combraille (au Nord). La zone de
Haute Combraille apparait plus propice a lactioollective. Ainsi, il existe un groupe
d’entrepreneurs « Sud Combrailles », alors qu’wjeprsimilaire a échoué au nord. La capacité
de mobilisation collective s’est aussi manifestéga&ers I'opposition a un projet de centre
d’enfouissement de déchets nucléaires pres del@aontraste entre un Sud plus solidaire et un
Nord plus individualiste est souvent cité, et ce g¢@s habitants des deux c6tés du Sioulet. Le
pays posséde de nombreux liens vers I'extérieurfaituque beaucoup d'établissements de
grandes entreprises (Diétal, Aubert et Duval, Ramiyvy sont implantés, et que beaucoup
d’entrepreneurs ne sont pas originaires du payfgml&out, les entretiens font état de difficultés
dans les relations avec I'extérieur. Par exemmeats débouchés en viande bovine semblent
menacés par de mauvaises relations avec des dfiratggers. C'est sur sa frange périurbaine
(canton de Combronde) que le pays est le plus buges I'extérieur.

Conformément a la méthode utilisée pour choisirpegs, le niveau de capital social des

Combrailles, tant ebondingqu’enbridging, est difficile a caractériser de maniere tranchée.
pays est hétérogene tant dans sa capacité d’'adil@ctive que dans son ouverture a I'extérieur.
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Pays Sancerre-Sologne

Le principal point remarquable qui ressort de llgea des entretiens en pays de Sancerre-
Sologne est que le degré de capital social cord@ifortes variations dans I'espace et entre
secteurs économiques. Les contours du pays sontnum@ent (a part par les responsables du
syndicat de pays) décrits comme non pertinents.fdde la géographie du pays est tres

hétérogeéne, et il est soumis a l'attraction deiplus agglomérations (Bourges, Vierzon, Cosne
sur Loire). Les réseaux de transports internes ays,pessentiellement dirigés vers les

agglomérations extérieures, sont tres peu propidagoriser sa cohésion.

Ce pays comprend trois sous-régions aux caradtgrest tranchées. Le Sancerrois a I'Est, est la
seule partie ou l'identité est décrite comme fof@&est aussi la partie la plus citée pour ses
capacités d’action collective, essentiellementaders I'exemple de la viticulture (entraide et
coordination a I'export), ’AOC Sancerre possédartains traits similaires au modeéle du district
italien (mélange de concurrence et coopératiowatraur I'image du produit, performance a
I'exportation). En outre, la principale initiativeollective en matiére de développement
touristique, I'association « Un sourire pour vouseillir », a émané du Sancerrois avant de
diffuser dans le reste du pays. Le Pays Fort, aureadu pays, contraste fortement avec le
Sancerrois. Ses caractéristiques économiques ielagiques sont proches de la partie Beauce
du pays Loire-Beauce: c'est une zone de grandedoitations caractérisée par un fort
individualisme. Enfin, la Sologne berrichonne au#&3t, est une région dominée par de grandes
propriétés ou la forét occupe une place importahteroissante. C’est une zone trés fermée, ou
les activités économiques sont peu présentes.

Ainsi, on observe sur les trois petites régiongdys deux types tranchés de situations a faible
bonding (le pays Fort de type individualiste, la Sologre tgpe fermé a faible rayon de
confiance), et un typelondingplus élevée, mais essentiellement apparent daviidalture. Le
niveau debridging, difficile a évaluer a partir des entretiens, skngdobalement élevé, pour les
mémes raisons qu’en Combrailles, a part sur laghelo

Comme pour le pays des Combrailles, le fait deasegvoir choisi un terrain d’étude sur la base
de caractéristiques sociologiques contrastées iatbogiguement a une difficulté a révéler une
« personnalité » claire en termes de capital soCiette propriété est en revanche précieuse pour
étudier l'action du capital social sur la perforrm@néconomique, ce qui sera l'objet de la
troisieme section. Dans la sous-section suivatdaalyse se focalise sur les quatre premieres
zones d’études, qui possédent une situation plasogéne sur le plan du capital social, afin
d’étudier la possibilité de sa mesure quantitative.
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2.2.2 Les enquétes auprés des individus et les dées statistiques

Dans cette sous-section, on procede au croisemeEntrdis sources d’'information utilisées :
entretiens qualitatifs, questionnaires et indicetestatistiques. On procéde selon les grandes
classes d’'indicateurs de capital social (définiassde tableau 2.2)aondingcognitif/structurel,
bridging migration/économie/politique. L'analyse est icicélisée sur les quatre pays de la
premiére campagne, pour lesquels les questionnBére®s auprés de la population ont été
réalisés et exploités. Le tableau 2.4 donne lesuvalmoyennes (stratifiéx postpar catégorie
sociale) des réponses aux questions, et les congparendicateurs statistiques disponibles.
L’'analyse comporte trois étapes : déterminer I'exise d’'une différence entre pays a l'aide
d’'une analyse probit ou de régression multiple (éfultats en annexe 8) sur les résultats des
guestionnaires, comparer ces résultats aux indicatatistiques, examiner la cohérence avec
les entretiens auprés des institutions (synthétiaés la sous-section précédente).

Bonding cognitif

Le premier indicateur de la liste, I'indice de Gauir le revenu des ménages, est supposé refléter
I’'homogénéité et donc la cohésion sociale. Au reghas données qualitatives recueillies, il est
manifestement a rejeter. En effet, il prend sawala plus élevée dans le pays de Saint-Flour,
sans doute le plus stable de tous. Il prend sauvddeplus faible dans le pays Loire-Beauce,
caractérisé par un tres faible capital social. &nep sa variabilité est faible sur I'espace rural.

Les indicateurs de confiance (taux de refus etist indicator ») sont cohérents entre eux et avec
I'indicateur « liste verte », a I'exception notalole pays de Dinan. L’analyse probit fait ressortir
deux groupes, Saint-Flour et Forez a confianceéélehoire-Beauce et Dinan a confiance basse.
Or, les entretiens qualitatifs dans le pays de Duh@nnent une confiance élevée, ce que suggere
egalement le taux d’abonnés sur liste verte (95%U6)e interprétation possible est que la
confiance n’est faible qu'a I'égard des personndéreures, mais qu’elle est forte au sein des
réseaux déja constitués. Si cette interprétatiorc@secte, alors I'indicateur de liste verte se
révelerait pertinent pour évaluer la confiance aGelpliquerait aussi que la « trust question » est
comprise differemment dans les différent pays.

Les résultats du « lend question indicator », censesurer la réciprocité ne différencient pas les
pays de maniere significative, bien qu’ils soiessez bas a Dinan, en cohérence avec le « trust
indicator ». Ainsi, les deux questions classiques duestionnaires sur le capital social, « trust
indicator » et « lend question » donnent ici dsslitts assez peu convaincants.

Les résultats des indicateurs sur les dons cdsitsdint cohérents entre questionnaire et données

statistiques : ils font ressortir le fort individisane qui caractérise le pays Loire-Beauce, les tro
autres pays n’étant pas différenciés sur cet ibelica
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Tableau 2.4. Résultats des questionnaires et irdicastatistiques

tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Saint-Floury  Dinan Loire- Forez Moyenne
Beauce tous pays
Normes sociales et homogénéité sociale

Indice de Gini 0.40 0.37 0.33 0.36 0.36 (0.02)
Taux de refus 31% 46% 43% 39%
« Trust indicator » 60% 38% 42% 50%
Liste verte 81% 79% 68% 78% 72% (9%)
Lend question indicator 5.05 3.93 5.4 5.8%
Dons caritatifs déclarés 40% 45% 20% 36%
Dons caritatifs 2001 24% 23% 19% 24% 21% (3%)
Taille des exploitations 1970 (hq) 30 14 34 14 B (
Coefficient d’intégration fiscale 18% 32% 0% 21% 39%2(13%)
Vote conservateur 2002 77% 38% 45% 47% 45% (1R%)

Réseaux sociaux locaux
Associations 0.86 0.83 0.32 0.88
Associations pour 1000 hab. 10.7 5.7 5.6 5.4 6.8) (1
Taille du réseau individuel 8.98 8.09 7.31 7.75
Taille moyenne des ménages 2.4 2.4 2.1 216 2.p (0.1
Fréguentation de cafés 46% 49% 36% 48%
Densité de cafés 1.23 1.31 0.92 0.92 0.99 (0}45)
Sport et culture 76% 85% 54% 90%
Taux d’équipements sportifs -1.43 1.93 1.18 0.74 00 (R.19)
Taux d’équipements culturels -1.15 0.27 0.28 0.72 .00 (1.44)
Distance au lieu de travail 10.6 12.9 10.9 10.8
Part de migrants-alternants 16% 46% 59% 51% 4190411

Liens extérieurs et ouverture

Part de natifs 66% 68% 78% 90%
Liens extérieurs 5.85 4.3 3.8 3.85
Migration saisonniére 17.3 18.5 16.1 12.9
Déménagements 28% 19% 329 22%
Part de natifs (1999) 74% 67% 51% 79% 62% (11%)
Part de migrants 1990-99 11% 17% 17% 15% 15% (4%)
Emigration bridging (1999) 0.704 1.272 1.589 1.149 1.1 (0.2)
Immigration bridging (1999) 0.652 1.440 2.006 1.671 1.4 (0.4)
Head office indicator (1999)/1000 0.401 3.612 1.800 2.192 1.6 (3.8
Backoffice indicator (1999)/1000Q 3.347 19.560 16.28 10.766 | 7.4 (12.5)
Participation aux élections 86% 77% 86% 84%
Connaissance du pays 7% 11% 22% 26%
Intérét dans le développement 38% 17% 12% 12%
Participation aux €lections (2002) 72% 66% 61% 61% 65% (5%
Subventions (2001-2002) 0.39 0.26 0.34 0.46 0.43]C

Les indicateurs sectoriels d’action collectivell@gamoyenne des exploitations pour I'agriculture,
coefficient d’'intégration fiscale pour la politigugont cohérents avec les enquétes qualitatives, et
font ressortir Dinan et Forez comme pays a fortoaaollective, Saint-Flour et Forez a basse
action collective. Notons le cas particulier du éxr ou les démarches de coopération
intercommunale sont en cours d’appropriation.
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Enfin, I'indicateur de vote conservateur, censié&r&l'immobilisme, est cohérent pour le pays de
Saint-Flour. Cependant, le vote a droite agregevaé=urs de conservatisme et de libéralisme
économique. Aussi, il est a manier avec prudence stra pas utilisé dans la suite.

Bonding structurel

Les quatre premiers indicateurs structurels issas duestionnaires (associations, réseau
individuel, fréquentation des cafés et des marafesis sportives ou culturelles) classent tous le
pays Loire-Beauce comme a faible sociabilité, tagdi'ils ne différencient pas significativement
les trois autres pays. Ceci est cohérent avecnstabde fort individualisme qui distingue ce
pays. Les indicateurs statistiques correspondadso iations, cafés, équipements sportifs et
culturels) ne présentent pas cependant ce trdincti§ sauf pour les cafés. lls signalent avant
tout une forte présence associative, mais de faiétpiipements sportifs et culturels a Saint-
Flour. Il ne s’agit pas réellement d’'une divergeatec les résultats des enquétes, cependant cela
montre I'existence de différentes formes de solitalpar nécessairement associées. La taille des
ménages (qui a par ailleurs une trés faible vdii@pi apparait sans lien avec la sociabilité ni
avec le niveau dbondinget sera un indicateur exclu de la suite de I'as®ly.a densité de cafés
apparait étre unproxy raisonnable de la sociabilité, a I'exception dyspdu Forez (mais ce
résultat faible peut s’expliquer par des migratiobsentes, qui ne se sont peut-étre pas encore
traduites dans les statistiques).

Les résultats concernant le pays de Saint-Floute(fprésence associative, réseau individuel
dense) confirment une observation issue des emeefjualitatifs, a savoir que la sociabilité
(comme dailleurs la confiance), nimpligue pas amatiquement la présence d’'actions
collectives (en cohérence avec le modeéle heuristagila sous-section 1.3.2.3). En revanche, il
est vrai qu’elle peut avoir d’autres effets posittbmme un faible opportunisme.

La part de migrants-alternants semble enfin dagentaliée a I'ouverture a I'extérieur qu’a la
sociabilité : excessivement faible a Saint-Flolle est autour de 50% pour les autres pays. Cet
indicateur classe malgré tout les pays par ordreadéabilité décroissante, si I'on se référe a
I'indicateur de taille du réseau individuel, isssdjuestionnaires.

Bridging

Pour les indicateurs dbridging, on a une inconsistance frappante entre les adsuttes
questionnaires et les autres sources d'informatibimsi, les résultats des questionnaires
suggeéerent que les habitants du pays de Saint-Blituseaucoup de liens extérieurs, alors que les
données qualitatives et statistigues montrent éieg. Selon les entretiens, Loire-Beauce est le
pays le plus ouvert, tandis que Dinan et Forez pecu des positions intermédiaires. Les
résultats des indicateurs compositesdddging sont cohérents avec ces observations. Aussi, les
guestionnaires apparaissent étre un outil peudfiggdur mesurer ldridging. C’est que le
bridging consiste non seulement en des liens sociaux, raag an des ressources que ces liens
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peuvent activer. Seule une enquéte approfondiecauges entreprises permettrait de quantifier
précisément le niveau teidging d’'une région.

Remarquons enfin que l'indicateur de part de natdsere n’avoir guére d'utilité pour estimer
I'ouverture a I'extérieur. Ce sont les migratiodsentes qui importent le plus pour définir le
bridging.

Concernant lebridging « économie », les résultats qualitatifs converggobalement avec les
indicateurs. C’est encore le pays de Saint-Flour spi démarque par la faiblesse de son
ouverture. Notons que pour le pays Loire-Beaudaditateur « head office » (qui représente les
ressources accédées par le biais des sieges saExédrkeurs) n'est que moyen, alors que
I'emploi du pays dépend d’'un grand nombre d’établisents de grandes entreprises dont le
siege est a I'extérieur. Par contre, les pays a@eubéet du Forez ont un indicateur « head office »
remarquablement élevé.

Enfin, les mesures déridging « politique » donnent quelques résultats intéragssaTout
d’abord, il n'y a pratiguement aucun lien entre ldéations et réalité sur la participation aux
élections. Le pays de Saint-Flour se distingueum&r participation plus forte que dans les trois
autres pays, ce qui confirme son caractére cortsenvaCet indicateur ne semble par ailleurs
avoir aucun rapport avec la performance des pe@it&c a décrocher des subventions. En
revanche, il est vrai que des hommes politiqudsents (respectivement sénateur et député) sont
impliqués dans les deux pays dont la participatiectorale est la plus forte.

Ainsi, le capital socialbridging confirme sont caractere délicat a mesurer. Lescambeurs
statistiques donnent néanmoins des résultats aukésgec les déclarations recueillies lors des
entretiens qualitatifs.

2.2.3 Synthese : formes du capital social sur chaguone d’étude

Les observations de terrain ont permis de mettrévatence les différentes formes que prenait le
capital social sur le terrain, et leur lien aves ladicateurs statistiques. Cette sous-section
synthétise les résultats sur trois points : la reattoncréte du capital social, son lien avec les
institutions formelles, et enfin les indicateurdisables pour le mesurer.

De quoi est constitué le capital social ?

La forme de capital social la plus évidente comsish desliens sociaux qui permettent
notamment la transmission d’information. Ces mé&raes de transmission d’information sont
difficiles a identifier dans de telles études dedi@, car ils consistent par nature en des éclsange
trés ponctuels. En revanche, les liens sociauxastfaciles a identifier lorsque dsuctures
formalisées (organisations ou organes de rencontre tels qeeamités de réflexion) existent,
dans lesquelles ils peuvent se manifester, ce gquifréquemment le cas. Naturellement,
I'existence de telles structures ne dit rien sanportance de I'interaction sociale effective.
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Néanmoins, la littérature sur le réle du capitaialosur le développement se focalise surtout (et
peut-étre trop) sur les mécanismes impliquantegations individuelles (ou la loyauté est la
ressource principale), et les actions collectilEmns ce cas, ce sont surtout des aspects cognitifs,
liés aux normes sociales, qui sont invoqués, méreecontrdle social (notion structurelle) peut
avoir un réle. Il convient donc de mettre un peardre dans les aspects cognitifs a prendre en
compte pour définir le contenu du capital sociatoenmencer par la notion d’'identité, souvent
mobilisée dans les discours sur le développemeat de bas ».

Le concept ddentité s’est avéré non opérationnel pour caractériseapatal social des terrains
d’étude. De prime abord, les pays de Saint-FlouDiean ont une forte identité, les autres non.
Mais d’une part, cette identité supposée n’a rigniaavec la capacité d’action collective (faible

a Saint-Flour, forte a Dinan), d’autre part, elleaorrespond a rien de précis car elle agrége des
€léments trop disparates (sentiment d’appartenadestification au destin d’une zone, échelle
de pratique sociale, internalisation des intéréliectifs d'une zone dans son propre bien-étre...).
Aussi, la question « l'identité est-elle favoralda développement ? », qui est au coeur des
réflexions sur la philosophie du développementlloest mal posée. C'est seulement par une
description précise des mécanismes économiqueboqupeut appréhender le rdle des facteurs
socioculturels sur le développement économique.

La valeur sociale « fétiche » dans les travauxesaapital social est leonfiance Nous avons vu
gue la confiance n’'impliquait pas I'action colleej mais que la réciproque semblait vérifiée : il
faut de la confiance pour avoir de I'action colieetspontanée. En outre, la confiance est un
élément déterminant de contrble de I'opportunisihaeconfiance est donc constitutive du capital
social : c’est une ressource qui peut étre actenréecas de besoin. Mais elle a de la valeur
seulement si son rayon est suffisant pour capterédenomies d’échelle. En outre, elle agit en
complémentarité avec d’autres valeurs que sonepample I'attitude face au changement, ou
I esprit d’entreprise. Ces derniéres sont surtout des caractéristigsigshplogiques propres a
chaque individu. Pourtant, elles dépendent engdsdil'imprégnation sociale : elles peuvent étre
favorisées par I'éducation, et dépendent aussiahiegte social ou est plongé lindividu. I
semble donc qu’elles constituent bien des resssgaeiales, et devraient a ce titre figurer parmi
les composants constitutifs du capital social. Lewesure est cependant particulierement
délicate : les indicateurs les plus simples (parlexaux de création d’entreprises) rendraient
tautologique la question du lien entre capital &loei dynamisme économique.

D’autres caractéristiques, telles quentipathie, |'ouverture aux autres (dons caritatifs), la
loyauté ou laréciprocité paraissent également constitutives du capitalakogi I'image de la
confiance, il s’agit de caractéristiques qui caodibent I'accés a des ressources mais qui ne
constituent pas des conditions suffisantes. Coniesprit d’entreprise, ce sont avant tout des
caractéristiques propres a chaque individu, mai®guune composante sociale et méritent a ce
titre de figurer dans la définition du capital sdci

Ces remarques expliquent I'existence de deux fgytmes différentes de régions a bas capital

socialbonding Le premier cas, évident, est celui du pays LBeauce ou I'encastrement social
est faible. Le second cas résulte de I'absenceldéans de complémentarité entre composants
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du capital social. C’est celui du pays de SainuFlmu I'encastrement est fort, mais ou les
réseaux sociaux n'ont pas un rayon suffisant, deswaleurs d’ouverture aux autres (et d’esprit
d’entreprise) sont insuffisantes pour activer leeptiel de la confiance.

Enfin, I'évaluation du capital social sur les palgs Combrailles et Sancerre-Sologne montre que
les groupes sociaux qui partagent des normes deecaton peuvent étre de taille tres diverses
en nombre, répartition géographique et sectori€lkci aboutit & fortement relativiser I'intérét
d’utiliser la notion deterritoire comme une entité organique bien délimitée. Aucas pays
étudiés ne peut étre considéré comme un systenéeartild’'acteurs. Le seul terrain d’étude pour
lequel une telle vision serait possible est le mhySaint-Flour, qui n’est performant ni au niveau
économique ni au niveau social. Ces constats c¢oefit la pertinence d'une approche
individualiste pour comprendre les fondements délssite en matiére de développement.

En conclusion, le capital social se définit par :

- Des liens sociaux, difficiles a appréhender samguétes tres détaillées, autrement que par
des mesures frustes de densité.

- Des structures formalisées : organisations, @satc.

- Des normes de coopération, qui sont conditionp@ed’existence de valeurs telles que la
confiance, la réciprocité, I'ouverture aux autres.

- De valeurs issues de I'imprégnation sociale @t¢dninent I'attitude face au développement.

- L'étendue (dans I'espace social) des groupessraoncernés par ces normes.

En outre, pour évaluer son impact sur le dynamigiuenomique, sa mesure doit étre

accompagnée de I'étude des « déclencheurs » deosentiel : opportunités existantes, présence

d’entrepreneurs, etc.

La place des institutions formelles

Sur les terrains étudiés, l'action du capital doga manifeste frequemment par le biais
d’institutions formelles, que ce soit a travers lagercommunalités a fiscalité propre, les
groupements d’entreprises ou les associations amémentales. La création d’'une structure
formelle posséde plusieurs avantages, tant en sejunigligues que psychologiques. La forme
associative par exemple, est Iégere sur le plannésinatif, et comporte en principe peu de codts
de transaction.

Pour autant, dans les terrains étudiés, I'effiéadiés organisations est avant tout conditionnée
par le terrain sociologique sous-jacent et nonvémse. L'exemple des associations
environnementales en Loire-Beauce, existantes pmisactives, est assez éloquent a cet égard.
Dans les quatre pays contrastés de la premiére agamap d’enquétes, aucun exemple
d’organisation remédiant a une faible propensioifaation collective n'a été relevé. En
particulier, la mise en place du pays n'a pas aétié d’actions collectives nouvelles sur les
deux terrains a faible capital social. Méme darsdeez, ou la mobilisation collective initiée par
le conseil de développement a favorisé de nombsausavelles initiatives, un potentiel semblait
déja présent auparavant (démarche AOC par exenkpigevanche, un contre-exemple peut étre
cité en Sancerre-Sologne, pays dont le niveau pi¢ataocial est trés variable dans I'espace. |l
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s’agit de la mise en place de I'ORAC sur le pays, @t unanimement citée comme action
collective exemplaire (mais c’est pratiguementdals) qui contribue a I'identification de I'entité
« payS ».

En conclusion, les institutions formelles et la lgéade leur fonctionnement refletent souvent
avant tout les caractéristiques moyennes de lalatgu lorsque celles-ci sont suffisamment
tranchées. En revanche, il n’est pas exclu quéedong terme une action bien pensée menée par
une organisation puisse faire évoluer le niveaoagdtal sociabonding

Pertinence des indicateurs statistiques

Les indicateurs qui apparaissent les plus prommsttpour mesurer les différents aspects du

capital social sont les suivants :

- Le taux de liste verte apparait comme pnexy prometteuse pour la confiance, bien gu'il
mesure de toute évidence d’autres aspects que riaicce. Rappelons cependant que
confiance n'implique pas action collective.

- Les dons caritatifs ont I'inconvénient de présenine faible variabilité, mais semblent utiles
comme « condition nécessaire » d’ouverture aweautre. les valeurs basses impliquent une
faible ouverture, mais la réciproque n’est pasdorent vraie).

- La taille moyenne des exploitations agricolesraonles résultats satisfaisants, malgré son
caractere sectoriel.

- Le coefficient d’intégration fiscale traduit bides coopérations entre élus, mais n’est pas
nécessairement lié aux coopérations dans les aldmaagines.

- La densité de cafés donne des résultats intérsssaalgré quelques distorsions en zones tres
peu denses et des inconsistances temporellesutilgiee préférable d'utiliser des données
postérieures a I'étude).

- Les indicateurs dbridging « migration » et « économie » donnent des résufiatisfaisants
en matiere d’ouverture et d’'acces a des opporsieitérieures.

Un probleme important des indicateurs statistiqnes, résoluble avec les données disponibles
actuellement, est la difficulté a capter la notia rayon de confiance, pourtant essentielle,
comme le montre le cas du pays de Saint-Flour. fiat, &ine confiance forte n'implique un
capital social élevé que si son rayon est suffisantrélevé.

Passons a présent a I'examen des mécanismes d'atti@apital social sur les phénoménes
économiques.
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2.3 Les mécanismes a I'ceuvre : un capital socialwhntage stabilisant que dynamisant

Cette section est consacrée a linfluence obsedwéecapital social sur le développement

régional. Elle utilise les informations collectédans les six zones d’étude. Elle commence par
passer en revue les mécanismes d’action du capité#l observés sur 'économie (2.3.1), avant
de discuter plus en profondeur le réle relatif @esdciologie et des institutions (2.3.2). Elle se

conclut par une mise en perspective par rapport faateurs de développement classiques
(2.3.3).

2.3.1 Le capital social en action sur le terrain @nomique

Nous avons déja vu dans la synthese de chaque déhede quelques éléments sur les
coopérations économiques. Reprenons donc la gelllecture du chapitre 1.2 pour préciser dans
guelle mesure les mécanismes postulés sont présearitsterrain.

Transmission d’'information et rbéle des liens extérs

Comme nous I'avons souligné plus haut, I'évaluatbjective des transmissions par le biais de
relations personnelles d’informations sur les tedbgies, la demande ou les partenaires
potentiels irait au-dela des capacités de tellegu@&es de terrain. Les entretiens donnent
cependant des éléments, bien qu’ils restent deendéclarative et non démonstrative.

Dans I'ensemble, les études de terrain corrobdtiengortance des liens extérieurs, liens faibles
(au sens sociologique), dans la transmission ddppieés nouvelles. Ainsi, en Sancerre-
Sologne, la performance sur le long terme de irélviticole repose sur une forte maitrise des
marchés d’exportation, ce qui tranche avec d’'awpgellations du val de Loire.

Dans le pays du Forez, le club dentreprises ACST|Bue occasionnellement un réle de
« matching » vis-a-vis d’entreprises extérieureaidMl s'agit d’'une action assez ponctuelle, qui
n'implique généralement pas des liens sociaux |stEns. Un effet de réputation semble
cependant jouer pour le pays du Forez vis-a-viscdelses (notamment issus d’autres bassins
industriels comme celui de Saint-Etienne).

Dans le pays de Dinan, des voyages d’études samesborganisés par les agriculteurs, et plus
récemment entre PME-PMI. Les communes jumeléesrsmmbreuses. Il est cependant difficile
d’évaluer l'intérét économique de ces échangeke rile de relations sociologiques préétablies.
Les nouveaux arrivants sont nombreux et bien alisuginénages originaires de/travaillant a
Rennes, retraités, Anglais...). Leur apport économjigan dehors d'une stimulation de
I’économie résidentielle, semble mince. Enfin, malfexistence d’associations communes aux
deux bords de la Rance et avec Saint-Malo, la ifontCotes d’Armor/llle et Vilaine semble
parfois assez difficile a franchir, ce que déplo@artains interviewés.

Sur les deux pays a « bas capital social » SamirFet Loire-Beauce, aucun phénomeéne
d’échange d’information n’est mentionné. Le dévelment du pays Loire-Beauce est surtout
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piloté de I'extérieur pour I'industrie, mais il r#agit pas de valorisation de ressources sociales
(cf. sous-section 2.3.3). Quant au pays de SaourFll'information nouvelle a valeur
économique semble limitée, et ne semble pas ppasées réseaux sociaux.

A l'échelle de régions, I'effet du capital social eermes de transmission d’informations reste
donc globalement difficile a déceler, ce qui costigaavec I'échelle individuelle. Ainsi, la
difficulté d’observer convenablement I'aspdmidging du capital social reste une faiblesse
importante des études de cas. Des enquétes beauicsuétaillées auraient été nécessaires pour
appréhender le contenu et la valeur économiqueindesmnations transmises par les relations
sociales.

Incitations individuelles

Les enquétes de terrain apportent peu d’informatisar les problémes d’opportunisme
contractuel entre entreprises. En effet, aucunteigains choisis ne fonctionne sur le mode du
district marshallien avec ses relations intensesodes-traitance. Les deux pays pour lesquels une
analyse en termes d’opportunisme s’est révélé@mpate sont ceux des Combrailles, et dans une
moindre mesure de Saint-Flour. Cela est d0 au nivdavé de confiance qui caractérise les
relations sociales dans ces deux pays. Des redatlentype paternaliste peuvent étre décelées
chez les grandes entreprises des Combraillesygigginéralement la main-d’ceuvre est appréciée
pour ses qualités de loyauté et de fiabilité. @d,tsouvent attribué a la main-d’ceuvre rurale
(Aubert, 1997) apparait peu dans les discoursatéiedans les autres pays (il semble notamment
absent dans les zones industrielles de Sancerogy8)l Dans le pays du Forez, la bonne
relation patronat-salariés dans le tissu de PME-&&a zone de Montbrison a plusieurs fois été
mentionnée. Sans pouvoir aller jusqu’a parler detions de type paternaliste, un échange tacite
de bons procédés permet d’allier stabilité de I'emppménagements d’emploi du temps, et
participation des entreprises a quelques servioesmins.

Le pendant de forte loyauté décelée en Combrali€s Saint-Flour est une faible innovation et
ouverture a l'extérieur. On retrouve ici la contcidn potentielle entre les différents
mécanismes du capital social. Le pays de SaintrFtdassé comme a « bas capital social », est
un pays ou le capital social se manifeste surtantses effets négatifs, du fait du trop faible
rayon dubondinget du manque de valeurs propices a l'initiativenémique.

L'observation plus fine de phénoménes de réduatier’opportuniste nécessite probablement
une échelle intermédiaire entre I'échelon individ{peertinent pour I'étude de I'information) et
I’échelon régional : celui de I'entreprise et ded&ation entre entreprises. Pourtant, les éléments
collectés dans les zones d'étude corroborent bieypdthése d'un réle significatif des
caractéristiques sociologiques.
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Action collective et effets négatifs du bonding

La capacité a stimuler I'action collective est kxrtu principale attribuée au capital social. C'est
aussi la plus facile a observer aux échelles é&sdians un pays ou les droits de propriété et les
contrats sont bien protégés par la loi, la recasamice d'un intérét commun, assortie d’'un
minimum de pragmatisme, devrait suffire a permdtaretion collective 1a ou elle est efficace.
Pourtant, les observations de terrain suggéremraledes différences dans la capacité d’action
collective.

Dans les deux terrains supposés « a forte identiige sont les pays de Saint-Flour et de Dinan,
de nombreux interviewés font état d'une baissearaiglle de la solidarité et de I'entraide. Mais
au-dela de ces lieux communs, le niveau d’actidlective, évalué sur des actions concrétes, est
radicalement différent. Sur le pays de Saint-Fldes actions collectives sont quasiment
absentes, méme lorsque des complémentarités siolenés, comme dans le cas du tourisme.
Seules deux exceptions ont été recensées. D’alegrdctions collectives de type « opposition »
(ex. pétition contre l'autoroute), qui révelent datage une résistance au changement qu’une
capacité d'action collective. Ensuite, I'agro-alimesre, ou plusieurs AOC, dont 'AOC Cantal,
font par définition I'objet d’'une démarche colleti Cependant, méme dans le cas des AOC, le
degré d'implication collective est minimal. Le cahides charges de I'AOC Cantal est
notoirement peu exigeant, et la valeur ajoutée pPagriculteur est quasiment indécelable. Une
exception notable est la coopérative de Valuéisa lancé une démarche de qualité supérieure
(« Cantal grand herbage »), mais qui concerne seueune poignée d’exploitations.

Le pays de Dinan présente, en forcant quelgue @énait, une situation quasiment inverse. Les
actions collectives les plus remarquables concérlesndomaines culturel et environnemental
(ex. nettoyage des bords de la Rance). Dans leideréaonomique, les discours sont cependant
moins unanimes. La coopération est le mieux visddas I'agriculture (par exemple par le
nombre de CUMA). Elle est signalée comme forte,smd¢ maniere informelle donc peu
palpable, dans le domaine du commerce et de Badis Concernant les PME-PMI, deux
structures formelles existent, qui débordent duspdsy Dinan : un groupement d’employeurs et
un club d’entreprises (CEPR : club d’entreprisespdys de Rance). Il existe également des
structures de niveau départemental, appuyées @aClaTout cela contraste effectivement avec
le pays de Saint-Flour, ou aucun de ces typesdetste n'a été reporté.

Concernant les deux pays supposés « a faible iélenta savoir les pays de Loire-Beauce et
Forez, on trouve un contraste du méme type. Comudigué plus haut, le pays Loire-Beauce se
présente comme le parangon de l'individualismec@estat doit cependant étre tempéré dans le
cas de I'agriculture, trés organisée au niveauadiliére (notamment a des fins de lobbying).
Mais cette organisation, poussée par des objectfennels cités plus haut (pragmatisme et
intérét commun) a pour pendant une quasi-absentewd®ux en commun au niveau local (peu
de CUMA par exemple).

Le cas du pays du Forez est assez similaire aaelDinan, sous une forme atténuée. Ici encore,
c’est dans le domaine culturel que le dynamismeciatsf est le plus notable. La coopération
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parait moins marquée en agriculture, commercetisaaat, bien que la mise en place de I'AOC
Fourme de Montbrison ait réussi a mobiliser comsibi@ment le monde agricole. L’entité
formelle la plus remarquable est le club d’entregsiACCTIFS (déja cité plus haut), qui met en
place un espace de réflexion pour ses membrespgeaies services communs (gardiennage), et
assure également de maniére ponctuelle des comtattes entreprises. Notons qu’elle concerne
surtout les grandes entreprises, localisées sustoue site d’Andrézieux et non les PME-PMI,
plus nombreuses sur Montbrison. Comme indiqué setdion précédente, cela contraste d’'une
part avec I'absence de relations sur le pays LB&atice, mais aussi avec les coopérations entre
PME-PMI sur le pays de Dinan.

Sur les pays « intermédiaires » en termes de ¢tawtaal que sont Combrailles et Sancerre-
Sologne, les actions collectives spontanées sarst @bnfidentielles. En Combrailles, on note
I'existence de plusieurs démarches collectives grcature (charolaise des Combrailles, pain
des Combrailles), mais qui concernent peu d’agecus et sont trés localisées dans I'espace.
L'autre structure collective d’'importance est laittl« Combrailles Sud », dont la fonction
principale était a I'origine de faire du lobbyingyy la localisation de la future autoroute A89
(Clermont-Bordeaux). En Sancerre-Sologne, en delimsI'ORAC qui est impulsée de
I'extérieur, la seule action collective notable &association de promotion touristique « Un
sourire pour vous accueillir ». Tous ces exemptesportent la dimension négative banding:
fondées sur la cooptation, elles sont tres ferradextérieur.

Au final, on observe effectivement des différentcaportantes de capacité d’action collective,
qui sont liées avec les caractéristigues sociolagiglocales, puisqu’il y a convergence entre
différents types d’action collective (économique$ m®on €économiques), et avec les

caractéristiques sociologiques observées. Cepenalamst loin de I'image des districts italiens
pratiquant des échanges de main-d’ceuvre et deiltrasMfacon. Les opérations collectives

recensées sont interprétables comme la réalisdti@ronomies d’échelle externes (échanges
d’expériences, actions de formation, services congnplus rarement ratching» et promotion

de la région). Le rble des actions collectives datnuation des fluctuations (mutualisation du
risque) semble nul : les marchés paraissent donplireleur role dans ce domaine.

Enfin, concernant les éventuels effets de fermegtide collusion, ils n'apparaissent pas dans les
pays a fort capital social que sont Dinan et Fofemis deux sont unanimement décrits comme
ouverts. Il n'existe pas de marque collective aguklle un éventuel pouvoir de marché pourrait
étre conquis (a I'exception de ’'AOC Fourme de Muigon et du vignoble du Forez, qui ne sont
pas des produits a fort pouvoir de création deejerDans le pays Loire-Beauce, I'effet
socialement négatif de I'action collective se mestié surtout a travers I'activité de lobbying des
céréaliers, qui s’exerce de maniere remarquablebientorganisée, de Paris a Bruxelles. Enfin,
dans le pays de Saint-Flour, la rente qui pougaéntuellement étre captée a travers 'AOC
Cantal ne l'est guéere en réalité, du fait du mandeeganisation des exploitants. Par contre,
dans les pays des Combrailles et Sancerre-Soltegmdémarches collectives sont marquées par
une faible ouverture, a I'image du faible rayonkdundingobservé dans ces zones, ce qui laisse
supposer la présence d’effets négatifs du capitahk
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2.3.2 Institutions versus sociologie dans la promioin du développement

La sous-section 1.1.3 expose la complexité destiopta entre facteurs sociologiques et
institutions (formelles) : ces deux aspects s’iaficent mutuellement, et peuvent avoir selon les
cas des relations de complémentarité ou de sudisifité. Les cas de substituabilité sont surtout
mentionnés dans les pays en voie de développemeryg faiblesse du cadre formel appelle
souvent des solutions informelles, dont I'émergeast conditionnée par les caractéristiqgues
sociologiques locales. En pays industrialisé, cattshdraita priori plutdt a des effets de
complémentarité. Les études de terrain éclairetébat sur trois points remarquables.

Premierement, comme la sous-section 2.2.3 le swmildgja, le réle des institutions semble
important dans I'activation du potentiel que reprée le capital social. Les actions collectives
ou la mobilisation de réseaux émergent souvent $oupulsion d’institutions chargées de
dynamiser le développement, en particulier les diramconsulaires ou les structures de pays.
Ainsi, dans le cas du pays de Dinan, c’est avemike en place du pays que des actions
d’ouverture vers I'extérieur se sont concrétiséesnatiere économique. Dans le cas du pays du
Forez, le rble du pays dans la stimulation de nibes@ctions collectives est également clair. De
facon générale, I'idée d'une action collective égeant spontanément suite a un besoin ne
correspond guere a la réalité, parce que les dintged’entreprises ont rarement le temps de
mener a bien seuls la démarche de prospectionngiative nécessaire (exception : Combrailles
Sud). Un autre facteur institutionnel a prendreceempte est politique, et peut étre partiellement
confondu avec le kridging politique ». Trois des six pays étudiés (SaintdFloDinan et
Sancerre-Sologne) sont présidés ou ont été poatedgs parlementaires. En revanche, dans le
cas des Combrailles, il semble que I'oppositiontjople avec la majorité en place au conseil
régional d’Auvergne ait longtemps entraveé le souéiax projets de développement.

Deuxiemement eta contrariq le succés des actions collectives, méme issuiegtiatives
institutionnelles, dépend de leur appropriationlparindividus concernés. Le cas le plus flagrant
est celui du pays Loire-Beauce, ou existe une &dsmt d’entrepreneurs (départementale) dont
les rares membres brillent par leur absentéismeraison est que lorsqu’une proposition de
démarche collective est lancée, la réaction dewvithes dépendra de leur anticipation du
comportement des autres. Aussi, le capital so@alyge cognitif (confiance a rayon suffisant
notamment) permet bien de surmonter ces situatiertgpe « dilemme du prisonnier ».

Troisiemement, le blocage potentiel des initiativesllectivement profitables par des
caractéristiqgues sociologiques défavorables s'gppliaussi au kridging politique ». Ainsi,
dans le cas du pays de Saint-Flour, la présencediuinfluent, sénateur et représentant des élus
de la montagne, pourrait faire penser a une fatieation d’'un «bridging politique ». En fait,

en dehors de réalisations récentes dans des daa@ssiques (réalisation de zones d’activités a
Saint-Flour), les projets ont du mal a recueillir consensus, et se voient rapidement entravés.
Bien que selon certains interviewés, cette sitnat&sulte avant tout de conflits de personnes,
elle s’'interpréte également comme résultat d'ureeride d’emblches posées a la réalisation du
projet, dues a la faiblesse du capital social @ddstéints de ce pays.
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En conclusion, les études de terrain confirment @practéristiques sociologiques et institutions
sont intimement liées. Cependant, 'influence laspbrofonde semble venir de la sociologie, qui
détermine pour une grande part la réussite d’actotlectives ou de mobilisation de réseaux. En
effet, le contexte institutionnel est relativemstable en France, concernant les aspects qui nous
intéressent (compétences des chambres consulaimes® en ceuvre des politiques de
développement rural ou territorial). La seule exioepconcerne les politiques territoriales prises
a l'initiative de conseils régionaux. Cela pouriatiter a ajouter une variable muette « région »
dans une étude économétrique, quoiqu’'une telleablari serait elle-méme probablement
endogeéne, liée au niveau moyen de capital sodidhgeégion.

2.3.3 Synthese : capital social versus facteurs développement classiques
Les facteurs classiques sont prépondérants

Bien que les résultats sur les terrains a « camtalial élevé » suggerent effectivement

I'existence d’'un role positif du capital social samperformance économique, notamment dans le
domaine des actions collectives, les observationdes six terrains montrent que les facteurs
économiques classiques restent les déterminargsteds. De maniere schématique, trois types
d’éléments expliquent la croissance des régioasdotation en facteurs, le potentiel de marché
(ou I'accessibilité) et les économies d’agglomératiCes trois éléments rendent bien compte de
I’évolution économique des quatre cas « polairesi\éme si dans le cas des pays a « faible
dynamisme », I'analyse en terme de capital sogmita des éléments significatifs pour parfaire

la compréhension de cette dynamique.

Concernant les deux pays a forte croissance (IR#aice et Forez), la dotation en facteurs
(caractéristiques pédoclimatiques, capital humagh)l'accessibilité jouent clairement un réle
prédominant. Le pays Loire-Beauce se situe a umefoar de voies de communication
importantes, propice a l'implantation d’activité® dogistique. L’élément sociologique est
cependant loin d’étre absent dans le cas du pa¥®diz, puisque ce pays bénéficie d’une image
positive contrastant avec les bassins déprimésod@rie et de Saint-Etienne. Le déclin du pays
de Saint-Flour s’explique quant a lui par son caracpériphérique et par I'effet de drainage
facilité par I'autoroute A75, couplés a I'absencactlvités motrices historiquement implantées
sur place. Ce pays est pénalisé a la fois par gneutture dans I'ensemble peu productive
(climat rigoureux, une partie du pays a un relEidenté), la faiblesse de I'armature urbaine, et
un faible niveau de capital humain. Enfin, le padgsDinan souffre probablement de l'effet de
polarisation des villes de Rennes, St Brieuc eM8lo, qui sont tres dynamiques. Une autre
difficulté de ce pays est I'enclavement du pdle.vilee de Dinan est en effet mal desservie par
route et rail, bien que le pays soit traversé garakes routiers importants.

Les déterminants d’évolution des deux terrainsudiétde la deuxiéme campagne sont (par
construction du choix de ces pays) moins évideb&pendant, la forte baisse de I'emploi en
Combrailles s’explique avant tout par la poursdigda reconversion industrielle, ainsi que par la
diminution de la population agricole, le tout catgd a une forte émigration des jeunes.
Cependant, cette diminution d’emploi semble avaoirtement été amortie par les relations
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existantes entre les firmes et leurs employés. thgnation globale du niveau d’emploi en
Sancerre-Sologne masque quant a elle de forteardégpspatiales. Ainsi, la zone du Sancerrois
est tres dynamique sur le plan agricole et relaterat stable dans les autres secteurs, tandis que
les autres zones enregistrent des pertes d’emggezamportantes dans I'industrie.

Ces observations laissent pourtant une place ngligeable pour un réle du capital social. Cela
est particulierement clair pour le pays de SaiouFl ou les avantages comparatifs naturels
restent trés peu mis en valeur, malgré un poteoéigbin, de méme que les produits agricoles
spécifiques, malgré quelques actions collectivefaiide ampleur (Cantal grand herbage, lentille
rose de la Planéze). L'effet (par défaut) du camtacial est donc décelable, surtout si on
compare ce pays a I'Aubrac Aveyronnais voisin, awéalorisation des ressources locales est
beaucoup plus perceptible (Pecquetal, 2004).

Concernant le pays de Dinan, il est probable gupestbrmance économiqgue aurait été moins
bonne sans ses capacités de mobilisation colledie&a est suggéré par la comparaison avec
d’autres pays situés dans l'arriere-pays d’agglamdms dynamique. Par exemple, I'emploi
baisse de 11% sur 1990-1999 dans le pays de Dp@pipliérie d’Agen, proche des aires
urbaines de Bergerac, Marmande et Bordeaux), ded&6 celui de Vierzon (périphérie de
Bourges, Issoudun, Chateauroux, et Romorantin-lesay). Par ailleurs, une reprise de
I'activité est perceptible depuis la mise en pldcepays, notamment avec un développement
important de zones d’activités autour de Dinan.

Dans le pays Sancerre-Sologne, il est remarquaine lg dynamique spatiale de I'emploi
coincide bien avec I'estimation du niveau de chgiteial : elle est d’autant plus forte qu’'on se
rapproche du Sancerrois, pays ou les valeurs tiolscsont les plus affirmées. Concernant enfin
le pays des Combrailles, il est probable que lelpaes facteurs structurels sur les secteurs
économiques dominants empéchent de détecter um @ffecapital social au niveau du
développement régional. Ces résultats sur les zdétsde de la deuxiéme campagne peuvent
paraitre assez décevants. lls paraissent réfimgndthése d'un réle important du capital social
sur le développememégional En revanche, ils montrent que le capital sotiaf variable dans
I'espace et entre secteurs, a une action sur leanigimes économiquéxcalisés

Il convient d’insister sur un dernier point : ceest pas parce que le rble du capital social n’est
pas prédominant sur les zones étudiées que celfatest pas important en général. La France,
pays centralisé, avec de forts mécanismes de ribdisbn, n’est probablement pas le pays idéal
pour mettre en évidence un effet élevé du capdealat A contrarig le fait qu'un effet peut
néanmoins étre mis en évidence lorsque le niveacagdital social a des valeurs tranchées (les
guatre pays de la premiére campagne) constituegument important sur I'intérét d’intégrer les
facteurs sociologiques dans l'analyse du dévelogméndconomique. En outre, si le capital
social n’a pas forcément un réle important dardek@rmination du dynamisme économique, il a
une vertu souvent peu prise en compte, celle déelima violence des fluctuations de
I'environnement économique.
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Le capital social stabilise I'environnement des @tge2conomiques

Le role stabilisateur du capital social a déjaréentionné dans la partie empirique (8 11.2.3.2).
Les études de terrain confirment cette propriétsran la précisant : ce n’est pas tant le capital
social qui est stabilisant que I'encastrement $ogigtrement dit, la présence de ressources utiles
pour les individus n’a pas un rapport direct aveteffet stabilisateur. Le cas du pays de Saint-
Flour est explicite a cet égard, qui est une zocapétal social faible mais a encastrement fort.

Deux cas sont significatifs, ceux des pays de Datades Combrailles. Dans le pays de Dinan, la
baisse de I'emploi y est davantage due a un madgmeplois nouveaux qu’a des suppressions
importantes : I'emploi a dans I'ensemble bien étéservé. Ce constat a été fait par les
responsables dpays et les groupements d’entreprises, qui ont récerhnmatieé des actions
d’échanges d’expérience et d’animation plus impaes. Dans le pays des Combrailles, malgré
un niveau assez modéré de capital social (en pheticsous sa forme de normes d’action
collectives), I'arrét de I'activité industrielleatditionnelle a eu des effets moins délétéres qus da
d’autres zones (telles que les Ardennes par exgrgpdee a des grandes entreprises valorisant
les qualités particulieres de la main-d’ceuvre, sealement en termes de capital humain, mais
aussi de valeurs sociales.

A contrarig la performance économique apparemment forte ga phaire-Beauce ne doit pas
faire oublier une certaine fragilité, due au careetopportuniste des implantations industrielles,
et aux incertitudes pesant sur I'avenir de la PA@cernant les grandes cultures.

Comme indiqué au chapitre 2, cette caractéristagpienéanmoins a double tranchant : elle peut
aussi mener a une logique d’enfermement qui pénkdis2gion a long terme (cf. § 11.2.3.2).

L'importance du capital social dépend des caradtigues de chaque secteur

Dans la partie théorique, nous avons déja insistdesfait que le réle des aspects sociologiques
dépendait du degré d’imperfection des marchés.iAmsodle du capital social est manifeste dans
le tourisme et l'agriculture. Tous deux sont cagdsés par une forte dispersion spatiale et un
réle important des perceptions des consommateunsple€ a des asymétries d’information
également importantes. Dans l'efficacité a mettrevaleur le potentiel touristique, la capacité
d’organisation collective joue un rble essentighsly le classement par ordre croissant des pays
en matiere d’'efficacité dans le secteur touristi¢gie excluant Loire-Beauce, assez démuni en
intéréts touristiques) correspond assez étroite@axtcapacités d’action collective : Saint-Flour
puis les Combrailles, Sancerre-Sologne, le Foren#n Dinan.

En revanche, le secteur résidentiel (commercemegé), et I'artisanat ne semblent guere étre
concernés par des effets importants du capitahbdgertes, a un échelon individuel, les relations
personnalisées peuvent jouer sur l'allocation dessources. Mais du fait du faible degré
d’économies d’échelle et de I'absence d’enjeux netdgiques, des effets au niveau de la
production globale sont peu probables.
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Dans le secteur forestier, le constat classiqu&rance est celui d’'une forte dispersion de la
propriété, d'une faible motivation économique desoppétaires, et d'une insuffisante
concentration des outils de transformation (Pré¥683). C’est également un constat entendu
lors des études de cas dans les zones a fortenpeéserestiere : pays du Forez, Sancerre-
Sologne, et surtout Saint-Flour et Combraillesdlfficulté a étudier ce secteur rend délicate une
interprétation en termes de capital social. Cependane situation analogue a celle de
I'agriculture est probable, a savoir un role patdlgment important du capital social, d’autant
plus gu’au contraire de cette derniére les coiiesfsont importants.

Dans l'industrie, le role du capital social semagsez différent selon les zones. Le prototype du
district italien n’a jamais été rencontré, mémelaie, dans les études de cas. En revanche, des
situations diverses sont possibles : relationsyge paternaliste menacées a long terme par la
concurrence extérieure (Combrailles) ou juxtapositd’entreprises de tailles diverses et de
secteurs variés, pouvant partager quelques sergmasuns (Dinan, Forez). Dans ce dernier
cas, la condition pour que le capital social jonerdle semble étre la proximité géographique,
encore qu’'un éloignement géographique puisse @&repensé par une forte aptitude a la
coopération (Dinan). L’effet sur la performance tpalors étre non négligeable. Le probleme est
gue du fait du faible contenu technologique dedlistrie en zone rurale, une part importante des
effets potentiels du capital social ne peut guéneedbservée. En effet, les activités a fort comten
technologique sont typiqguement tres sensibles aoramies d’agglomération, et donc situées en
zone urbaine.

Ces différences selon les secteurs vont permetfiéngr I'interprétation des résultats de I'étude
économétrique du chapitre suivant.

Synthese des principaux résultats du chapitre 2

La capacité a I'action collective pour des projdés développement est conditionnée par |des
facteurs sociologigues, méme avec la médiatiorstititions formelles

Une faible capacité d’action collective peut s’égpér soit par un trop grand individualisme,
soit par une trop faible échelle de pratiques $esia

Les facteurs économiques classiques sont les détta prépondérants de la dynamique
économique d'une région, sauf dans des situatiatrérees en matiére de niveau de capital
social

Un capital social bonding permet d'adoucir les fluctuations liées a la Matig de
I'environnement économique extérieur

Ce sont souvent des conditions d’accessibilitérgsifuctures) et de liens (sociaux ou nor
I'extérieur qui sont les éléments les plus déteamisa du dynamisme économique

~—
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L'efficacité des institutions en lien avec le d@mdement est en grande partie conditionnée
les caractéristiques sociologiques sous-jacentes

Le niveau moyen de capital social peut présentgradedes variations dans I'espace et entre
secteurs économiques. Sauf dans des cas extrémésstipas pertinent de définir un « cap
social d’un territoire »

Une lacune importante de ces études de cas a wawiglevé est la difficulté a étudier
bridging a l'aide de cette méthode basée sur des entretjeaktatifs, alors méme que
bridging semble étre un élément essentiel du capital social
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Chapitre 3. Etude économétrique

Le but de cette étude économétrique est d’estinas djuelle mesure les caractéristiques
sociologiques influent sur la performance économigu niveau infra-régional, dans le cas des
espaces ruraux francais. La revue de littératurpirgque du chapitre 1 a mis en évidence
plusieurs insuffisances, que ce chapitre tenteagribuer a traiter. Premiérement, le manque
d’'indicateurs statistiques pour mesurer le caps@atial & un niveau tres désagrégé. Cette
difficulté sera traitée par 'usage combiné de jgluss indicateurs parfois tres indirects, mais
dont les biais ne sont pas corrélés entre eux. iPewement, I'absence de prise en compte
simultanée des formedsonding et bridging du capital social, ainsi que I'absence de teshd'u

eventuel effet non linéaire. En outre, elle entexstier les causalités en jeu en traitant I'évelguel

endogénéité du capital social.

Cette étude économeétrique ne teste directemenheydatite partie des implications des modeles
de la partie Il. En particulier, I'étude se situantin niveau agrége, il sera quasiment impossible
de mettre en évidence les mécanismes économigéeis pifaction du capital social. Elle aborde
cependant les points essentiels que sont le roléridiging et sa complémentarité avec le
bonding ainsi que I'éventualité d’effets négatifs donding La notion de performance sera
définie ici de maniere simple, a savoir par la ssance de I'emploi local sur 1990-1999
(impact du capital social sur d’autres aspectsn@miques comme la répartition des richesses

ou la stabilisation de I'environnement, bien queeptiellement important, ne sera pas étudié ici).

Le jeu de données disponibles, en particulier coraoe les indicateurs de capital social et les
variables instrumentales, s’'est avéré de qualiguffisante pour pouvoir mener a bien
I'estimation d’'un véritable modele structurel. Ald®ssentiel de ce chapitre est centré sur des
tests de nature inductive sur l'effet du capitatiab dans la performance économique. La
premiere section (3.1) présente les variablessagh, et détaille la stratégie de choix et de
construction des indicateurs de capital socialséetion suivante (3.2) commente les principaux
résultats. Ces résultats font apparaitre I'exisation effet positif du capital social sous cesxdeu
formes, bien que la détermination précise des titgésan jeu restent encore a approfondir. Dans
ce but, la derniére section (3.3) propose desstar le développement d’'un modéle structurel.

3.1 Seélection des variables et construction des idteurs utilisés
Cette section commence par présenter et justiGeh¢lle d’étude utilisée (3.1.1). Elle présente
ensuite les variables de contréle ou « non sodigplEs » (3.1.2), les variables de capital social
(3.1.3) et enfin les variables utilisées pour imstenter le capital social (3.1.4).

3.1.1 Unité spatiale
Cette étude économétrique repose sur un présuppgsétant: que des caractéristiques

sociologiques moyennes sur une zone reflete le¢atagncial de ses habitants. Dans la section
[11.3.1, nous avons discuté les difficultés liéeschoix de I'échelle spatiale. Le capital socidl es
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une propriété des individus. Il peut treés bien giaun capital social moyen sur une zone, mais
seulement quelques individus fortement dotés eitatagcial qui « tirent » la région vers le
haut. Les études de cas incitent cependant a @esidette éventualité comme peu probable (8
2.3.2). Dans l'ensemble, il y a une bonne cohéreactwe caractéristiques sociologiques
moyennes et réle du capital social dans la vie @rdque. Cela suggere qu’un niveau régional
peut étre pertinent pour étudier I'impact du cdpitecial sur le développement.

Les études de cas suggérent par contre que I'échalpays est probablement inadapté. En effet,
a part dans les pays aux caractéristiques tréisésygl tels que ceux étudiés dans la premiere
campagne, les variations des caractéristiqueslegaoes peuvent étre assez importantes a une
échelle fine. Le pays Sancerre-Sologne est exere@acet égard, puisque les caractéristiques du
capital social apparaissent trés différentes dasrérois zones constituant ce pays.

Cela améne a proposer leassins de vieomme unité statistique. Les bassins de vie sest d
unités spatiales qui sont construites de mani@éteeantégrées pour les services et les migrations
pendulaires (INSEE, 2003). Leur définition se &itdeux étapes. D’'abord, elle est basée sur les
bassins de services intermédiaires issus de I'tawencommunal de 1998, qui représentent des
zones a l'intérieur desquelles la plupart des halst se fournissent en biens et services de base.
Ensuite, les bassins de services intermédiaires agrégés si des flux domicile-travalil
importants existent entre eux. L’ensemble des bas vie obtenu est scindé en un référentiel
rural restreint (dont le péle est une commune dtéwrbaine de moins de 30 000 habitants en
1999), et référentiel rural complémentaire (périghéles autres bassins de vie). L’échelle des
bassins de vie est intéressante, car elle est ibometle, constituée d’'unités intégrées
socialement et économiquement, sans rapport asemleges administratifs autre que le niveau
communal. En outre, les bassins de vie sont lagraisde échelle statistique dont les unités sont
classables en fonction de leur degré d’influentaime et d’orientation économique dominante.

Nous travaillerons sur le référentiel rural restreiqui comporte 1745 bassins de vie. Cet
ensemble est trés hétérogene : la population (1669)bassins de vie va de 270 a 60 000
habitants. La population moyenne est d’environ @@ Babitants pour un écart-type de 9 500
habitants. Du fait de 'usage de données non exivaggau quart), I'échantillon a été tronqué en
excluant les bassins de vie de moins de 2000 mabitha Corse a également été exclue, du fait
de données incomplétes. Il reste alors 1704 unités.

3.1.2 Les variables de contrble

Les résultats théoriques du chapitre I1.1 et laieede littérature empirique suggerent d’introduire

en plus des variables de capital social des inglicatde capital humain et d’acces aux marchés.

Comme on s’attend a ce que le capital social ait influence différente selon les secteurs, il

convient également d’introduire une mesure de strac économique. Compte tenu des

disponibilités de données, les variables de cangblvantes ont été introduites.

- Indicateurs de capital humain : part de bacheligart d'ouvriers qualifiés en 1990

- Structure économique : part de I'emploi 1990 dasgrois grands secteurs (agroalimentaire,
industriel, résidentiel), définis par le rapportltlidSEE (2003) sur les bassins de vie.
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- Acces aux marchés ou potentiel de marché : disauta somme de la population 1990 des
bassins de vie, pondérée par une distance-tempsafaion) entre communes centres des
bassins de vie concernés.

Notons que des régressions ont été égalementwefecen utilisant comme variable de controle
la densité initiale d’emplois (comm@roxy de la dotation en facteurs). En cohérence avec le
modele structurel présenté dans la derniére seat@ite variable n’est jamais significative. Par
ailleurs, I'introduction du degré de ruralité (leassins de vie sont classés en : péle urbain, zone
périurbaine monopolarisée, zone périurbaine mulnmee, pble rural, espace rural isolé)
n'apporte pas non plus d’éléments sur le modeéla. iégressions présentées dans la section
suivante ne comportent donc pas ces types de legiab

3.1.3 Les variables de capital social envisageables

Cette sous-section passe en revue les indicateatentiellement liés au capital social et
disponibles sur la France métropolitaine & un nivida A la lumiére des résultats des études de
cas du chapitre 2, certaines de ces variables momtspas utilisées dans les estimations. On
s’efforcera de préciser a chaque fois le lien sappavec des caractéristiques sociologiques des
agents économiques. Les variables présentéesicdes mesures trés indirectes de phénoménes
sociologiques. De plus, la plupart sont « lissesad®ment », non liés a une catégorie précise
d’individus : ce sont essentiellement des moyerswastoute la population. En particulier, a
I'exception des variables agricoles, aucune ne meelai capital social des responsables des
firmes. L'interprétation des résultats devra dotre érudente, car les modéles du chapitre 2
montrent qu’il peut étre important de distinguemigeau de capital social de différents types
d’agents économiques.

La présentation suit I'ordre suivant. Elle débute |@s indicateurs de type cognitif, scindés en
confiance, tendance a I'action collective et cobvsiociale. Ensuite, elle présente les indicateurs
de type bonding structurel, par type de lieu de socialisatfan famille, lieux de

« consommation » et associations. Enfin, elle ptéskes indicateurs deridging, en utilisant
une classification ehbridging migratoire, économique et politique.

Chaque fois que possible, on effectuera une congmarales indicateurs disponibles avec les
résultats de I'enquéte « contacts entre les peesommenée par 'INSEE en 1982-1983. Cette
enquéte comprend 5882 questionnaires, et permefaldeler des indicateurs au niveau des
régions administratives (Corse exclue). On effeetuégalement des comparaisons avec les
résultats de I'enquéte sur la vie associative m@aéd’ INSEE en 2002 sur 5799 ménages, qui
permettent également de calculer un indicateur alticppation associative par région. Les
résultats détaillés sont donnés en annexe 9.

% A I'inverse de certaines études conduites aux ffats, on ne retient pas ici la pratique religiedses les types
de socialisation, malgré I'image d’Epinal de la seede village comme lieu structurant la socialisatiC'est que la
pratique religieuse connait des variations tréesomamtes en France, sans étre liées a des diffssale sociabilité
ou de cohésion (comparer la « diagonale rouge Bretagne et le Finistere Nord ultracatholique). drtre,
I'existence de régions protestantes, souvent diadl a fort sentiment d’appartenance (donc probadie a fort
bonding, rend quasiment impossible des comparaisonsaguatique religieuse.
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La confiance

L’indicateur de confiance le plus utilisé dans ikétature est celui qui a été testé dans les
guestionnaires lors des études de cas (« trugatuti»). Nous avons vu qu'il donne des résultats
peu satisfaisants, et il n’est de toute facon psgodible a un niveau fin. Le pourcentage de
ménages ayant leur nom sur I'annuai@uX de liste vertg a été utilisé commeroxy de la
confiance dans les études de cas, avec des réseitedurageants. L'idée est que le fait d’étre
inscrit sur liste rouge traduit une certaine mé&f@an peur d’étre importuné par des individus
connus ou inconnus (démarcheurs). Une limite ingobet de cet indicateur est I'impossibilité
d’obtenir des données historiques : seules les@nde 2004 ont pu étre obtenues. Le taux de
criminalité pourrait étre envisagé comme un autdicateur de confiance : non seulement une
forte criminalité entraine logiguement de la méf@nmais en outre, la nature déclarative de cet
indicateur (nombre de plaintes) le relie directengedes perceptions subjectives. Cependant, cet
indicateur est lié a bien d’autres phénomeénesest iindisponible & un niveau fin.

Aucun indicateur que I'on peut tirer de I'enquéteontacts entre les personnes » de I'INSEE ne
se rapproche de la notion de confiance. Cependamijcateur « liste verte » est corrélé
positivement mais de maniére non significativeirdice de relations avec les voisins (r=0,14),
le nombre d’associations (r=0,12) et la particpata des évenements culturels (r=0,25). La
corrélation devient significative (r=0,50) avec tésultats de I'enquéte « associations » de 2002.

La réciprocité et propension a I'action collective

La notion de réciprocité est capturée dans lardittée empirique par la «lend question »,
également indisponible a un niveau fin. ldmns caritatifs peuvent étre utilisées comrpeoxy

de cet aspect du capital social, un don pouvastigterprété comme découlant d'un sentiment
de solidarité avec les autres membres de la sbCiétd nombre important de donateurs peut
aussi traduire une certaine empathie, laquellditir@it la coopération (bien que les motivations
puissent étre plus complexes que la simple tendar@zhanger avec les autres — estime de soi
par exemple). Ici, on a utilisé les données syad de foyers fiscaux ayant eu une déduction
d’'impbts pour don a un organisme d'aides aux pemssren difficulté. Ces données ne sont
disponibles qu’au niveau départemental et a pdeti001. Les études sociologiques faites par
I'observatoire du don et de la générosité suggarepéndant une grande stabilité dans le temps

du comportement de don, aussi ces données seil@#ag malgré leur date tardive.

Nous avons vu au chapitre précédent les deux nestilesées pour approcher la tendance a
I'action collective : il s’agit de laaille moyenne des exploitations agricole$1970) et du
coefficient d’intégration fiscale (2001). Contrairement aux autres variables, cdisateurs sont
rattachés a des classes particuliéres d’individuggiculteurs et élus locaux respectivement. Si le
second indicateur parait étre une mesure relatinentieecte de la capacité de coopération des

" D'autres indicateurs utilisés notamment dans tiedes sur I'ltalie de Helliwell et Putnam (1995) Guisoet al
(2004), comme les dons de sang ou la lecture desgax n’'ont pas pu étre utilisées faute de dondisg®nibles.
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élus, il n’en est pas de méme du premier. La tailbyenne des exploitations peut étre influencée
en grande partie par le type de production, gquinpéplus ou moins d’économies d’échelle. Le
cas des exploitations viticoles est particulierenparlant. Mais le lien entre taille moyenne des
exploitations et coopération peut aller dans lasxdgens. D’une part, une taille moyenne faible
peut étre le résultat d’actions collectives ayastnps le maintien de nombreuses petites
exploitations (cas de la Bretagne). D’autre patfdit qu’'une production soit associée a de
petites exploitations peut rendre nécessaires db#iudes de coopération qui seraient alors
progressivement intériorisées dans les valeura gepulation locale.

Si 'on prend comme indicateur (tres fruste) dedtarce a I'action collective I'indice de relation
avec les voisins issu de I'enquéte « contact deseoersonnes », on trouve un coefficient de
corrélation de 0,32 avec la variable exploitati&Ag) (significatif au seuil de 15%). Toutefois,
en raison de son caractére trés indirect, cetanelic sera utilisé comme variable instrumentale
et non comme variable explicative. Pour les domsatds, le coefficient de corrélation n’est que
de 0,17, positif mais trés faible. Il est plus élevec I'activité associative (r = 0,37 pour 1982,
r = 0,51 pour 2002). Le coefficient d’intégratidedale s’avere lié négativement a la sociabilité
entre voisins (r = —0,20). Cela suggere qu’il mesume forme d’action collective trés différente
de celle entre les habitants, en cohérence avetrdeaux empiriques qui différencient bien
confiance entre individus et envers les institigiphlesina et La Ferrara, 2002).

La cohésion de la société locale

Ce n’est pas 'objet de discuter ici la pertinededa notion de cohésion sociale. De maniére tres
pragmatique, la cohésion locale peut étre simpléméfinie par la perception par les habitants
d’intéréts communs qui pourraient les inciter & algins l'intérét collectif. Dans les études en
PVD, un indicateur couramment utilisé est la fragtagon ethnolinguistique. Pour les pays
développés, des indicateurs sociologiques plugneats pourraient étre liés aux conflits sociaux
(manifestations, gréves, pétitions...). Mais, ilstgoeu adaptés a une étude en milieu rural. Les
indicateurs les plus faciles a obtenir concerngfalité économique et sociale. L'idée est que
lorsqu’il y a de grandes disparités dans les stasaiciaux/les revenus, des sentiments de
frustration (pour les statuts faibles) et de méf@afpour les statuts élevés) sont probables, qui
nuisent a la capacité d’action collective. Mais ésdes de terrain ont réfuténtlice de Gini
comme mesure de cohésion sociale. Un indideordogénéité par catégories socialea
également été testé, mais s’est lui aussi avérdadment. Le probléme de ce type d’'indicateur
est que l'inégalité est impliquée dans de nombiautxes phénomeénes et qu’elle peut avoir des
effets variés. D’ailleurs, certains auteurs propos@e relation « en U inversé » entre inégalité et
cohésion, plut6t qu’'une relation négative. Cesdattiurs, non concluants dans les études de cas,
n’'ont pas été intégrés a I'étude économétrique.

La socialisation dans la famille
Dans son article fondateur, Coleman (1988) affimpe la « fermeture intergénérationnelle »

plus forte dans les écoles catholiques que dareuliess écoles était un facteur d’explication de
leurs meilleurs résultats scolaires. Cependant,giforet Sgrensen (1999) trouvent un résultat
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exactement inverse entre réussite et fermetur@nSelix, I'apprentissage serait favorisé par
I'ouverture vers I'extérieur plutbt que par 'entrasnent intergénérationnel.

Selon Fukuyama (1995), des relations familialep tesserrées constitueraient une limitation a
I'efficacité. Dans leur étude sur le rdle des iel& sociales dans le commerce de biens agricoles
a Madagascar, Fafchamps et Minten (2002) trouveet lgs liens familiaux jouent un réle
négatif. Beugelsdijk et Smulders (2003) trouvers désultats similaires, en se basant sur des
indicateurs de type cognitif (importance accordda amille dans la vie). En fait, le réle des
liens familiaux dans la vie économique dépend prtdmaent du niveau de division du travail,
ainsi que de I'amplitude des liens familiaux. Démsnonde occidental, la famille correspond a
des liens de faible rayon, allant rarement au-dek cousins germains. Des résultats différents
pourraient étre trouvés par exemple dans le mondaiiman, ou la famille élargie reste un cadre
de référence important. Mais dans le cadre d’'urmn@uoie développée, avec une division du
travail forte et des mécanismes efficaces de piotesociale et de garantie des contrats, la
famille devrait jouer un réle mineur. Un impact aéfjest méme a attendre, dans la mesure ou
un investissement fort dans les liens familiauXesait au détriment d’un investissement dans
des liens plus utiles du point de vue économique. fait que Robison et Siles (1999)
mentionnent qu’environ les trois-quarts des firrapgricaines sont familiales n’implique pas un
impact positif des liens familiaux en général sar gerformance économique. Certes, la
transmission familiale peut résoudre des probléem@sformation (recherche d'un gérant
compétent) et d’opportunisme. Mais comme on mederepropriétés sociologiques moyennes
sur 'ensemble d’une population, il n'y a guérepdédiction a tirer de cette observafion

En cohérence avec cette discussion, le seul imdicagxploitable, lataille moyenne des
ménagess’est avéré non pertinent dans les études de cas.

La socialisation dans des « lieux de consommation »

Par lieux de consommation, on entend des lieuxaosotialisation serait a la fois recherchée
pour elle-méme et sous-produit de I'activité pradig. Deux types d’information sont aisément
disponibles : sur lesaféset lesinstallations sportives et culturelles Des données sur les cafés
sont présentes dans l'inventaire communal, mais |pmiter les biais dus a I'existence en zone
rurale de nombreux établissements peu fréquentés &tnus par des retraités, on a préféré
utiliser des données de 'UNEDIC (nombre de safri€ela assure que les établissements
comptabilisés aient une certaine viabilité éconamiqOn pondére alors le nombre de salariés
1992 par la population. Concernant les installatigportives, les seules données systématiques a
un échelon fin sont issues de I'inventaire commuRBal effet, le ministére de la jeunesse et des
sports tient une comptabilité des licenciés de beap de sport, mais les sports les plus pratiqués
varient selon les régions (ex. football versus y)gbausant un biais potentiel important. Des
remarques similaires sont de rigueur pour les @m@nts culturels. L'usage de ces indicateurs
suppose que cafés et installations sportives s¥guiin partie d’'une demande de sociabilité, et

%8 Cela étant, des questions de recherche intéressamtirraient étre étudiées, par exemple obsearles firmes
dont les dirigeants ont peu de descendants auraienpérennité moindre.
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contribuent en outre a entretenir cette sociabil@és lieux seraient notamment propices a
I'exercice d’'un contrdle social (résolution de pgeobhes d’opportunisme), et a I'action collective.

Deux indicateurs ont été calculés en utilisant ama&lyse en composantes principales a partir des

variables de I'inventaire communal de 1988 :

- Pour le sport, on utilise la premiére composalitme analyse en composantes principales
(ACP) sur les variables suivantes issues de litaiem communal de 1988 : part de
communes sur le bassin de vie ayant un court desteouverts, part de (...) courts de tennis
plein air, part de terrains de grands jeux, par(.d¢ terrains de petits jeux, part de (...)
installations sportives couvertes, part de (...) e@ssions sportives. Cette premiére
composante expliqgue 66% de la variance (contre 866 la deuxieme composante). Il est
nécessaire de normaliser cet indicateur. Pour oslaytilise comme indicateur définitif le
résidu de cette variable régressée sur la derssip@plulation 1990 du bassin de vie.

- Pour la culture : on utilise la premiere compdsadiune ACP sur les variables suivantes
issues de l'inventaire communal de 1988 : part @®munes sur le bassin de vie ayant un
centre culturel, part de (...) centres sociaux, mEt(...) MJC, part de (...) groupes
instrumentaux, part de (...) groupes vocaux, groupe@kloriques. Cette premiere
composante explique 45% de la variance (contre pd¥s la deuxieme composante). De
méme, on utilise comme indicateur le résidu deece#triable régressée sur la densité de
population 1990 du bassin de vie.

L’examen des données de l'enquéte « contact eerepérsonnes » corrobore la pertinence
d’utiliser des données de I'UNEDIC par rapport dlesede linventaire communal. En effet,
I'indicateur issu des données UNEDIC est corréléitpement (r = 0,17) avec l'intensité de
fréquentation des cafés, tandis que celui isstimeshtaire communal lui est relié négativement
(r = =0,12). Ces coefficients de corrélation sompendant tres faibles. Pour les installations
sportives et culturelles, les résultats sont plcedants. La corrélation entre indice
d’installations sportives et pratique de sportsqdipe est non significative (r = —0,06), celle
entre indice d’installations culturelles et pragqeulturelle trés faible (r = 0,13). En revanclae, |
corrélation de ces indices avec l'implication asside est plus élevée (r = 0,30 et 0,43
respectivement) et ce surtout si on considere lesnées de I'enquéte de 2002 sur les
associations (r = 0,48 et 0,54 respectivement).

Le cas des associations

La vie associative constitue un terrain détude awix pour observer les évolutions
sociologiques. La facilité de création des assiriatpermet leur émergence dés qu’un petit
groupe d’individus estime nécessaire de défendeeaause ou simplement de pérenniser une
action commune. Une bonne connaissance de la seeiative donne donc des clés tres utiles a
la compréhension de la sociologie locale.

L'usage de données sur la vie associative soulépendant deux réserves importantes. La

premiére, d’ordre technique, est la trées mauvaisalit§ des données. Les données des
préfectures sont suivies au niveau départemengatépertoire SIRENE, qui sera utilisé ici, ne
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comporte de maniere obligatoire que les assocetayant au moins un salarié. La seconde
réserve est qu’'une forte densité d’'association$ petant étre le signe d’'une forte cohésion que
de conflits importants (méme si des conflits petiypamfois avoirn fine des effets positifs).

Idéalement, I'étude des associations devrait ieclies thématiques couvertes et également
I'étendue spatiale, qui seule serait en mesureodeat corps a la notion de rayon de confiance.
Une telle démarche exige malheureusement une entpriggue et minutieuse (cf. par exemple
Regourd, 2004). Ici, on se contentera donc d’étudirombre total d’associationsrépertoriées,
pondéré par la population. On suppose, comme lpapide la littérature sur le capital social,
gue l'existence d’associations traduit et favol@ecapacité d’action collective. Afin de tenir
compte de la taille des associations, on prendmane indicateur le nombre d’associations
ajouté au nombre de salariés (données SIRENE 1@9@)t divisé par le nombre d’habitants.

La distinction entre capital social créé de maniastrumentale (volonté de forger des contacts
individuellement profitables) et non instrumentédeus-produit d’une volonté de socialisation)
pourrait étre utile, en vue de détecter d'éventudfets pervers du capital social au niveau
agrégé. Les données disponibles ne nous permatiemiveau pas de faire une telle distinction.
Il faut toutefois noter que le capital social dpaynstrumental se manifestera probablement dans
un nombre assez restreint d’organisations (assma$ati’anciens éléves, partis politiques...), ce
qui rend discutable une approche guantitative. IDs, il est probablement pour une grande part
de nature informelle (ex. rallye mondain), doneasasaisissable par les statistiques...

Malgré les biais important inhérents a I'indicateasu de la base SIRENE, cet indicateur semble
néanmoins lié de maniere satisfaisante a I'actagt®ociative réelle. Il est bien corrélé au nombre
d’associations moyen dans I'enquéte « contact éesr@ersonnes » (r=0,42), ainsi qu’au méme
indicateur issu de I'enquéte « associations » @2 26-0,55).

Le bridging « migratoire »

Emigration et immigration peuvent toutes deux doreeres a des ressources extérieures a la
région. C’est un effet purement sociologique, em@d ne passe pas par des institutions. Pour
construire un véritable indicateur dapital socialet non pas uniquement de liens sociaux, il faut
combiner trois éléments : la densité de liens diedérieur, I'importance des ressources a
I'extérieur, et la possibilité d’accéder a ces oesses par le biais de ces liens.

Un indicateur idéal de la densité de liens sema@é mesure des communications entre régions
(téléphoniques ou postales). Un tel indicateurtétaiheureusement non disponible, on se rabat
sur un indicateur plus fruste, qui est la densitémigrants sur une période récente. Les données
du recensement de la population permettent d’obtere matrice des migrations entre régions
d’'un recensement a l'autre.

La mesure du niveau de ressources qui sont didesnians la région extérieure se fera

simplement par le logarithme de I'emploi du poléain. Le logarithme permet d'avoir une
relation convexe. Le choix de I'emploi des polebaims découle du fait que les ressources
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apportées par ce type bedging consisteront essentiellement en de I'informatechhologique
et de la connaissance des marchés, qui toutesstatsupposées étre essentiellement localisées
en zone urbaine.

Enfin, comme mesure de la possibilité d’accédeesaressources par le biais des relations entre
migrants et autochtones, un indicateur de difféeaderépartition en classes sociales sera utilisé.

On construira deux indicateurs. L'un concernera ressources apportées par les émigrés.
L’indicateur d’acces aux ressources sera calculgnemparant distribution en classes sociales des
émigrés dans un podle urbain et distribution moyedaas ce pble. L'autre concernera les

ressources apportées par les immigrés. L'indicatBaccés aux ressources sera calculé en
comparant distribution en classes sociales desgnéwiet distribution moyenne du bassin de vie
dont on calcule Idridging. L'indicateur final debridging sera calculé par sommation sur tous

les pbles urbains. Formellement, le calcul estiieast :

L S - 1& M N
bridging emigration= In # 1-=) = -5 3.1
ging_ emigratior ,Z MM 22 M N (3.1)
et
L L - 1& (M N
bridging immigration= In S Ee S | PSS N 1 e B 513 3.2
Jing_ mmIgratior Z T NM, +|v| . 2;‘ M, N G2

ou l'indice ] parcourt tous les péles urbairisdésigne I'emploi en période M le nombre de
migrants du bassin de viewu péle urbaif pendant la périoddé{1t], etNM les non-migrants du
bassin de vié pendant la méme période. L'indikesépare la population de migranks)(et des

pbles urbainsN) de la périoda en les 6 catégories sociales de base : exploitgrisoles,

indépendants, cadres, professions intermédiaingslog€s et ouvriers.

Notons qu'on aurait également pu calculer un inéiza plus ciblé sur les professions
d’encadrement pour mesurer lI'acces aux ressoupee®k. la part de cadres parmi les migrants).

Le bridging « économique »

Les migrations récentes ne donnent qu’une idéezdssste des liens existants entre régions,
méme s'il est raisonnable de penser que les migrécents ont des liens plus forts avec la zone
gu’ils viennent de quitter. Mais il existe des dées sur un autre type de relations entre régions :
il s’agit des données du répertoire SIRENE surfileses multi-établissements. Par définition,
des ressources sont échangées entre les sites fifomee ayant plusieurs établissements. La
guestion est alors de savoir si ces relations lpgiées produisent des effets extérieurs aux
firmes concernées sur la performance économique.

On construit donc deux indicateurs teidging « économique » en procédant de maniere
équivalente abridging « migratoire », a ceci prés qu’on ne consideredgasmesure d’'acces aux
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ressources. La distinction émigration/immigraticet eemplacée par la distinction entre sieges
sociaux et établissements dépendants. On condtwnie part un indicateur « headoffice », qui
représente Ibridging émanant des siéges sociaux vers les autres éwhbsits, et d’autre part
un indicateur « backoffice », qui représentéiiglging des établissements dépendants vers les
siéges sociaux.

Formellement, on noté/; le nombre de salariés d’une zgnqui travaillent pour une firme dont
le siege social est dans la zanE; désigne I'emploi de la zonelLes deux indicateurs sont alors
calculés comme suit :
. 1 . 13
headofflce:EZWij InE, (3.3) et  backoffice=—=> "W, InE, (3.4)
i j=l i j=1

ou l'indicej parcourt tous les poles urbains.

Une autre possibilité aurait été d’utiliser desmees de prises de capital entre entreprises, ce qui
aurait fourni des données sur des liens sans gtugdaches et moins « sociologiques ».

Le bridging politique

Comme on I'a mentionné au chapitre 1, les relatiopslitiques » sont a la limite de la définition
gue nous nous sommes fixée pour le capital soEialeffet, ce sont souvent des relations
contingentes, dépendant d’éléments qui n’ont gaéreir avec les caractéristiques sociologiques
moyennes de la population. Leur réle potentiellemeportant dans 'activation de ressources
extérieures incite cependant a les prendre en edauts I'étude empirique.

Le taux de participation aux élections locales é dtlisé dans des études antérieures comme
mesure de civisme. Il pourrait également étre c@mséi comme une mesure de performance des
élus. Cependant, les études de cas ont montréeqiredicateur n’était pas relié a I'efficacité des
élus ni dans la recherche de subventions, ni dansélissite des projets communs de
développement. L’indicateur daubventions/DGF, utilisé dans les études de cas, s’est avérée
assez décevant pour mesurebiiielging politique.

Aussi, un autre type d’indicateur a été constitygagir de données sur les différents types de
mandats des élus locaux. Il est clair qu'un maijrana un mandat de parlementaire ou ayant
exercé des fonctions ministérielles dispose ddioels influentes. Pour cela on a construit des
variables muettes mesurangtistence d'un élu ayant un mandat influentsoit régional, soit
national ou européen (parlementaire ou parlemen&iropéen). Les données disponibles datent
de 2001.

Un grand absent dans ces indicateurbritiging est I'ensemble des liens contingents, découlant
d’'une recherche active (instrumentale) d’opporémijtar certains individus. Cette caractéristique
peut en outre étre liée a certaines valeurs sagiatais naturellement extrémement difficiles a
mesurer.
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3.1.4 Les variables instrumentales

Comme la revue de littérature du chapitre 1 le suggil semble nécessaire d'instrumenter les
variables de capital social. Idéalement, il convgmtrouver des variables anciennes, non reliées
au dynamisme entrepreunarial, ni la qualité desititions. Comme le rappellent Durlauf et
Fafchamps (2004), il est tres difficile d’'instrunbende maniere satisfaisante le capital social.
Cette sous-section examine les instruments quétenatilisés dans les résultats de ce chapitre.

Le bonding

Dans l'article de Beugelsdijk et Smulders (2008ndogénéité de type « causalité inverse » est
traitée en supposant que le capital social estrdété par des valeurs telles que le matérialisme,
qui seraient, elles, des parametres exogenes.|lBe teesures sont inexistantes au niveau des
bassins de vie. Knack et Keefer (1997) et Zak eadkn(2001) instrumentent leur indicateur de
bondingavec des variables de diversité ethnolinguistiejuge pratique religieuse. Nous I'avons
vu, ces indicateurs ne sont pas pertinents dacesleles espaces ruraux francais. De plus, peu de
variables de capital social sont disponibles avecrecul temporel important, ce qui exclut
d’utiliser comme instruments des variables décattass le temps. Les variables suivantes, qui
sont bien corrélées avec les indicateurbaleding ont été utilisées (cf. matrice de corrélation en
annexe 9). Elles n'ord priori aucun lien causal avec le dynamisme des entrepuesinou la
gualité de fonctionnement des institutions.

- Inverse de la taille moyenne des exploitationscates (recensement de l'agriculture de
1970).

- Le taux de SAU en faire valoir direct(recensendmt’agriculture de 1979). Les agriculteurs
qui sont propriétaires devraient avoir un plus dgrattachement a leur patrimoine et a leur
région, ce qui facilite également les préoccupatida long terme.

- L'importance des formes de coopération entrecagjgurs : CUMA et ETA® (mesuré en
nombre d’adhérents ou en personnel embauché), tépoonombre d’exploitations.

- La part d’exploitations agricoles sous forme étaire

Le bridging

Pour lebridging migratoire, la possibilité de mobiliser des dorméde recensements anciens n'a
pas été explorée en raison de la difficulté d’acaes fichiers détaillés correspondants. Les
variables instrumentales possibles sont plus iagtse On a utilisé les variables suivantes :

- Pour lebridging migratoire, la distance a une sortie d’autoroirregntaire communal 1988).
Pour lebridging économique, la part d’habitants de plus de 55 ans.

Pour ces deux formes dedging, le nombre de lits d’hétel par habitant (donnégs3)

Pour lebridging politique, la densité de population (1982).

Ces variables ont également été croisées entredzllts les estimations.

29 CUMA : coopérative d'utilisation de matériel agrie en commun. ETA : entreprise de travaux agricoles
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3.2 Résultats des estimations
3.2.1 Jeu de variables utilisé dans les estimations
Récapitulons les variables définitives utilisédsgtatistiques descriptives en annexe 9) :

* Variable expliquée : croissance de I'emploi 199889 (emploi total ou emploi dans les trois
secteurs définis dans INSEE (2003) : agroalimestaindustriel, résidentiel) (données des
recensements de population 1990 et 1999).

* Variables de controle :

- Structure économiqueparts d’emploirésidentieletindustriel (1990, données au quart).

- Potentiel de marché on utilise la somme de la population (1990) tessins de vie,
pondérée par une distance-temps (en camion) eatrenanes centres des bassins de vie
concernés (sommation restreinte aux bassins demieins de 120 minutes (en camion)).

- Indicateurs de capital humain : part de bactelac), part dOuvriers qualifieg1990).

* Bonding: six indicateurs de base. Les deux premiers sogiitifs, les autres structurels. On
utilise les variables disponibles les plus proghessible du début de période (1990).

- Liste verte Nombre d’abonnés a France Télécom en 2004 / rmddménages 1999.

- Caritatif : Part de ménages ayant effectué un don caat#fO01 (ministére des finances).

- Associations Nombre d’associations ajouté au nombre de galddonnées SIRENE 1990),
le tout divisé par le nombre d’habitants.

- Cafés: Nombre de salariés de bars-cafés par habitann@ks UNEDIC 1992).

- Sport: données inventaire communal de 1988 (cf. 8 &8 sa construction).

- Culture: données inventaire communal de 1988 (cf. § $&B sa construction).

L’indicateur de coopération entre élus locaux (fioeht d'intégration fiscale) n’est pas intégré a
cette liste, car on a vu gu'’il représentait desnph@énes trés différents de la cohésion entre
habitants. La corrélation entre les différents ¢atiturs déondinget le coefficient d’intégration
fiscale est toujours trés faible (comprise entre040et 0,06). Ce résultat est encourageant

I STy a

L’hypothése qui est faite est que ces indicatelanss trés indirects, sont corrélés laanding
moyen, et que les biais sont faiblement corréléseeaux. En conséquence, lI'analyse en
composantes principales (ACP) est un outil adapté ponstruire des indices @ending Les
résultats détaillés de 'ACP sur les variablebdedingsont donnés en annexe 10.

De facon satisfaisante, toutes les variables dardgrit positivement a la premiere composante,
qui représente plus du tiers de la variance. Orrebsaussi que les indicateurs structurels et
cognitifs sont fortement corrélés entre eux. Il apjit une distinction entre un groupe de
variables que I'on peut qualifier de consumériggo(t et culture) et un autre qui serait plus
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« bénévole », bien qu'il inclue la densité de cHfésa carte de la premiére composante de
I’ACP (annexe 10) est également instructive. Oetyauve a grands traits la distinction entre les
zones ou la famille rurale était nucléaire (gramddin parisien, Provence) oubending est
faible, et celle ou elle était intégrée, oublending est élevé. Cette zone inclut également les
zones a revendication régionaliste forte (Alsacest&®ne, Catalogne, Occitanie, Savoie). On
utilisera comme indicateurs les deux premieres csaptes de I’ACPBondindl etBonding.

* Bridging : six indicateurs (cf. 8 3.1.3 pour leur constroji

- Emigrationcalculé sur les données du recensement de 1986ded 982-1990).

- Immigrationcalculé sur les données du recensement de 19680ded982-1990).

- Headofficecalculé sur les données SIRENE 1990.

- Backofficecalculé sur les données SIRENE 1990.

- Nombre d’élus conseillers régionaux sur le bagsirvie, rapporté au nombre de communes
du bassin de vieHus régionaux

- Nombre de parlementaires nationaux ou européank assin de vie, rapporté au nombre
de communes du bassin de iRaflementaireks

Etant donné que les différents indicateurs lmlédging concernent trois mécanismes de
transmission trés différents (migrations, relati@aenomiques, politique), il ne sera pas procédé
a la construction d’indices comme poublending

Comme attendu, il y a une trés faible corrélatiotres indices debonding et indicateurs de
bridging, et la corrélation est négative pour les deux pFeEs formes debridging, qui
représentent les réseaux issus des migrationsogioéiques (annexe 10). Ce fait corrobore
I'idée d’'un arbitrage (faible) entre les deux foenm@incipales de capital social. On remarque en
outre qu’'il y a une forte corrélation entre les tg@andices déridging « non politique », tandis
que lebridging politique est assez isolé des autres variables.

3.2.2 Résultats des estimations

Les résultats sont présentés de la maniére suiv2ates un premier temps, on teste la pertinence
de l'usage des premieres composantes de 'ACP mésseci-dessus comme indicateurs de
bonding en régressant les variables lending 'une apres l'autre et en comparant avec des
régression avec les indicondindl et Bondin@. Puis, on teste en moindres carrés ordinaires
plusieurs combinaisons de variables de capitalako€@n compare ensuite les résultats en
moindres carrés ordinaires avec les estimationsl@rbles moindres carrés pour un jeu de
variables restreint, mais en ajoutant des termesé&s et quadratiques. Enfin, on réalise des
estimations secteur par secteur, avec les troisdgraecteurs identifiés dans le rapport de
I'INSEE sur les bassins de vie (agroalimentairdustriel, résidentiel).

30 Cette distinction n’est pas uniquement due auxcesude variables utilisées. En effet, une ACResuvariables
issues de I'enquéte « contact entre les persondesne également ces deux composantes, « constané(sport,
concerts, café), et « bénévole » (associatioretioak avec les voisins).
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Test des variables deondingprises isolément

Le tableau 3.1 compare I'impact des six variablebahdingprises isolément avec les résultats
en utilisant les deux premieres composantes isdee$ACP sur ces mémes variables de
bonding L’impact de chacune des variables de capitalas@gparait positif, bien que certaines
ne soient pas significatives. Les coefficients desres variables sont stables. Ces résultats

confortent 'usage des composantes de '’ACP pgoreésenter la notion deonding ce qui sera

fait dans la suite.

Tableau 3.1. Test des variablesbdading

tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Liste verte| Caritatif | Association Cafés Sport Culture Bonding
Constante -0,346 |-0,378" | -0,318" |-0,311" |-0,304" |-0,283" |-0,279"
Part industriel 0,001 | 0,000 0,000 0,000/ 0,000 0,000 0,00
Part résidentiel 0,001 | 0,001" | 0,001 | 0,001 | 0,001" | 0,001" | 0,001
Potentiel de marché 0,011 | 0,010 | 0,010° | 0,010° | 0,010 | 0,010 | 0,010"
Bac 0,483" | 0,386 | 0,480 | 0,477 | 0,480 | 0,469 | 0,467
Ouvriers qualifiés | 0,120 | 0,113 | 0,128" | 0,125 | 0,108 | 0,111 | 0,098
Liste verte 0,032
Caritatif 0,401"
Associations 0,0002
Cafés 0,0003
Sport 0,010
Culture 0,014
Bonding 1 0,017
Bonding 2 0,014
Immigration 0,049" | 0,056 | 0,049 | 0,050 | 0,047 | 0,049 | 0,048
Emigration -0,047" |-0,054" | -0,048" |-0,048" |-0,044" |-0,047" |-0,045"
Headoffice -0,002| -0,002 -0,003 -0,003 -0,002 -@,00 -0,002
Backoffice 0,001 0,001 0,001 0,002 0,000 0,001 ®,0
Elus régionaux 0,078 | 0,085 | 0,078 | 0,078 | 0,045 | 0,036 | 0,031
Parlementaires 0,160 | 0,170 | 0,169 | 0,168" | 0,142" | 0,158 | 0,141
R2 0,21 0,21 0,21 0,21 0,23 0,23 0,2

*** significatif au seuil de 1%, ** au seuil de 5% ,au seuil de 10%

Tests de différentes combinaisons de variablesagieat social

Dans le tableau 3.2, on présente successivemergdeitats des estimations avec les variables de
contrdle seules (1) et avec toutes les variablesapstal social (2). La régression (3) est
semblable a la régression (2) sans la variableridiging immigration, tandis que la régression

(4) exclut la variable dbridging émigration. Dans la régression (5), on excluidesx variables
debridging migratoire.
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Tableau 3.2. Tests des variables de capital segidCO
€Y 2 3) (4) (5)

Constante -0,412 | -0,279" | -0,346" | -0,358" | -0,359"
Part industriel 0,001 | 0,000 0,001 | 0,000 0,000
Part résidentiel 0,001 | 0,001" | 0,001 | 0,001" | 0,001"
Potentiel de marché 0,02 | 0,010" | 0,010 | 0,010° | 0,010~
Bac 0,779° | 0,467 | 0,708" | 0,768 | 0,770
Ouvriers qualifiés 0,191 | 0,098 | 0,148 | 0,153 | 0,154~
Bonding1 0,011 | 0,009” | 0,007 | 0,007
Bonding?2 0,014 | 0,018” | 0,019 | 0,019"
Immigration 0,048 | 0,011
Emigration -0,045 -0,002
Migration
Headoffice -0,002| -0,006| -0,001 | -0,002
Backoffice 0,000 | -0,008 | 0,002 0,000
Elus régionaux 0,031 0,023 0,024 0,024
Parlementaires 0,141 | 0,130 | 0,130 | 0,129
R2 0,17 0,21 0,21 0,20 0,20

*** significatif au seuil de 1%, ** au seuil de 5% ,au seuil de 10%

Les résultats en MCO sont dans I'ensemble confordnes qui était attendu. Les variables de
capital humain et le potentiel de marché ressor@et un signe positif. Les deux indices de
bondingsont positifs. Les parlementaires ont un effetitgpsnais les élus régionaux sont non
significatifs, ce qui est également conforme augrdés : on s’attend a ce que les parlementaires
aient plus d'influence que des élus régionaux. lgmes négatif de la variable deridging

« eémigration » s’explique de toute évidence par caractere endogene et sa forte corrélation
avec la variable « immigration » (r=0,98). En eftetigrationressort non significatif si elle est
entrée sans la variablenmigration (régression (4)). Des remarques similaires vapenir les
indicateurs debridging économique, également trés corrélés avec la Variabmmigration »
(r=0,80 et 0,88). Si I'on enléve les indicateurs lm@ging migratoire (régression (5)), les
indicateurs déridging restent non significatifs.

Ces résultats montrent la difficulté de mesuremamiere satisfaisante beidging, en dehors du
bridging politique. Ces résultats suggérent que les indicatele migrations et de réseaux
economique, bien que corrélés, mesurent des phémsnuifférents. Aussi, dans les estimations
qui suivent, on se limite aux indicateurs suivatgscapital social :

- BondindL, car cet indice est le seul ou tous les indigatdabondingjouent positivement

(Bondin@ capte avant tout I'effet positif des indicateSportet Culture)

- Un nouvel indicateuMigration, somme des indicateuramigrationetémigration

- Un nouvel indicateuEconomiquesomme des indicateungadofficeet backoffice

- Parlementairesseul indicateur dberidging politique qui parait lié a la performance.

188



tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Partie Ill - Etude empirique

Tests avec termes quadratiques et croisés, et @nlekbmoindres carrés

Le tableau 3.3 donne les résultats d’estimatiospeetivement en moindres carrés ordinaires et
doubles moindres carrés (on instrumente les vasalle capital social a I'aide des variables

présentées au § 3.1.4), pour trois combinaisonadables :
- Avec seulement les variables de capital soctehtees précédemment.
- Avec le carré de la variable dendinget I'interaction entréondinget variables déridging.
- Avec l'interaction entre variables tieidging et potentiel de marché (PM).

Tableau 3.3. Estimations en MCO et DMC

MCO DMC MCO DMC MCO DMC
Constante -0,416 | -0,355 | -0,427" | -0,382" | -0,443" | -1,261"
% emploi industriel 0,001 | 0,012 | 0,001" | 0,007 | 0,000 | 0,003
% emploi résidentiel 0,001 | -0,002 | 0,001 | 0,000 | 0,001 | -0,001
Potentiel de marché 0,03 | 0,001 | 0,014 | 0,003 | 0,015 | 0,088
Bac 0,717 | -0576 | 0,699 | 0,035 | 0,716 | 0,153
Ouvriers qualifiés 0,197 | 0,279 | 0,289 | 0,181 | 0,204 | 0,265
Bonding 0,010 | 0,091" | 0,019" | -0,023 | 0,010° | 0,033"
Migration 0,004 | 0,229° | 0,002 | 0,125" | 0,027 0,149
Economique -0,005 | -0,282" | -0,004 | -0,161" | -0,027 0,128
Parlementaires 0,450 | -2,821 | 0,172° | 0,285 0,586 | 4,611
Bonding carré -0,002 | 0,007
Bonding * migration -0,002 0,028
Bonding * économique 0,002 -0,014
Bonding * parlementaires -0,021 -0,67p
PM * migration -0,002 | -0,006
PM * économique 0,002 -0,018
PM * parlementaires -0,035 -0,313
R2 0,18 0,02 0,19 0,05 0,19 0,07
Test de Sargan 0,98 0,52 0,1(

L'effet apparent (en MCO) des variables de capstadial apparait satisfaisant au regard de la
théorie, malgré I'effet négatif deconomiquedifficile a interpréter du fait de sa forte cdatéon
avec Migration. La variable debonding au carré a l'effet négatif attendu, suggérant une
saturation des effets positifs daonding En revanche les termes croisés ertomding et
bridging ne sont pas significatifs, ce qui suggere I'absethe complémentarité entre ces deux
formes de capital social. Enfin, les termes croag@sebridging et potentiel de marché donnent
le signe négatif attendu au regard du chapitregar Migration : une diminution du codt de
transport (traduite en augmentation du potentiehdeché) limite les effets positifs duidging.

Dans l'estimation en doubles moindres carrégoledingreste positif, de méme quebedging

« migration ». L’indicateurParlementairesdevient non significatif. En revanche, dans la
spécification avec coefficients quadratiques etsé® seuleMigration et Economiquerestent
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significatives. Cela jette un doute sur I'existenlben effet de saturation pour Eonding ainsi
gue de la présence de complémentarités dmneling et bridging. En revanche, cela conforte
I'importance dubridging dans la performance économique. Il faut noter matgré les valeurs
satisfaisantes du test de Sargan, lI'estimation ®&CCfait s’effondrer les coefficients des
variables de contrdle, d’ou des R2 tres faiblesré&3ealtat confirme la difficulté, mentionnée dans
la littérature, de trouver des bons instruments pouaapital social.

Effet du capital social selon les secteurs éconassq

On procede enfin a I'estimation de la croissancd’ataploi dans les trois grands secteurs. |l
convient de noter que les données d’emploi setteoi® de qualité médiocre (données au quart
issues des recensements de population de 199098). 1Gomme variable de contréle de
structure économique, on mettra uniqguement laganhploi initial du secteur dont on estime la
croissance (la part des autres secteurs a toujoueffet non significatif).

Tableau 3.4. Estimations sectorielles

agroalimentaire industriel résidentiel

MCO DMC MCO DMC MCO DMC
Constante -0,357 | -0,120 | -0,258" | -0,095 | -0,117 | -0,108
% emploi agroalifi | -0,003” | -0,006
% emploi industriel -0,007 | 0,000
% emploi résidentiel -0,003 | -0,002
Potentiel de marché] 0,019| 0,014 | 0,026 | 0,009 | 0,011 | 0,007
Bac 0,586 | -0,043 | 0414 | -2,229" | 0,737 | 0,325
Ouvriers qualifiés -0,135| -0,162 | 0,376 | 0,199 | 0,342 | 0,148
Bonding 0,023" | -0,247 | 0,027 | -0,060 | 0,017 | 0,016
Migration 0,001 0,026| -0,009| 0,230 | 0,006 | -0,009
Economique -0,001| -0,032 0,009 -0,218 | -0,011" | 0,019
Parlementaires -0,073  -0,068 0,500 -0,318 0,106 1,413
Bonding carré 0,000/ -0,001 -0,005 0,007 | -0,002" | 0,002
Bonding * migration| 0,001 0,022 -0,001 0,048 -0,002 0,033
Bonding * écofi*® 0,001 0,063 0,001| -0,011 0,001  -0,037
Bonding * parlenf | -0,027 | 0,567 | -0,159| -0,096 | -0,007 | -1,449
R2 0,11 0,03 0,13 0,05 0,14 0,06
Test de Sargan 0,40 0,13 0,41

Les résultats en MCO donnent des indications ingamgtes sur les relations entre capital social et
développement, méme s’il n'est guére possible idmaér un effet causal clair du fait de la quasi-
absence de résultats significatifs dans les esommen DMC. Tout d’abord, lbonding parait
important dans tous les secteurs, alors qu’on taptas’attendre a un effet plus faible dans le
secteur résidentiel, du fait que les projets dansdcteur résidentiel y seraient relativement
standards, donc faciles a financer et a assurg@er@ant, le secteur résidentiel inclut une bonne
partie de I'économie touristique, qui est sensilx problemes de coordination. Ensuite, le
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bridging migratoire a une grande importance dans le sect=sidentiel, tandis que c’est le
bridging « réseaux économiques » qui joue positivement asescteur industriel. Il n'y a pas de
relation entrebridging et performance dans le secteur agroalimentairguceuggere que ce sont
les capacités d’organisation locale qui sont l¢eiacessentiel. De plus, I'effet de saturation du
bondingn’apparait pas dans ce secteur. Enfin, on congtagde role des élus n’est significatif
gue pour le secteur industriel. C'est égalementnabr les élus influents agissent surtout en
faveur de gros investissements, qui sont typiquéteeit de I'industrie.

3.2.3 Discussion et synthese

Les estimations présentées ici donnent quelquedtats encourageants. lls confirment la
relation statistique positive trouvée dans les emutétudes entrdonding et performance
économique, mettent en évidence I'existence deffatur lebridging, ainsi que I'existence
d’'une non-linéarité dans l'effet doonding Par contre, la complémentarité Handing et du
bridging n'apparait pas dans ces résultats : ces deux sodmeapital social semblent davantage
substituables que complémentaires.

Les estimations en doubles moindres carrés affaiit considérablement ces relations
statistiques, ce qui peut s’expliquer par la maseajualité des instruments disponibles. En
conséquence, il parait difficile de trancher s liens de causalité a I'ceuvre. Toutefois, le
bondinggarde dans I'ensemble un effet positif robusteng@onant lebridging, c’est lebridging

« migratoire » qui semble I'élément le plus impottaviais cela ne veut pas dire quebtélging
économique n'a pas d'effet : rappelons que I'intioa utilisé ne mesure qu’une faible partie des
réseaux entre agents économiques (les réseauxdat@ux entreprises).Le rdle des acteurs
politiques, positif en moindres carrés ordinaigmnble plus difficile a affirmer au regard des
résultats en doubles moindres carrés, mais le téaeatardif des données (2001) ne permet pas
de tirer une conclusion claire a cet égard.

En cohérence avec les résultats des études dié @aste des différences dans le réle du capital
social selon les secteurs. Si bonding parait opérer dans tous ces secteurs, le secteur
agroalimentaire serait assez insensible a [I'effet bdidging. Bridging « économique » et

« politique » sont les plus actifs dans le sectedustriel, contre Idridging « migratoire » dans

le secteur résidentiel. Une lacune importante dasisétude a été I'impossibilité d’isoler des
données d’emploi sectoriel sur le secteur forestiesur le secteur tourisme, deux secteurs ou les

problémes de coordination seraient particulierermapbrtants.

Le bilan de ces résultats apparait donc mitigé.nB’'part, il est satisfaisant de trouver des
impacts positifs, robustes a diverses spécificatiau capital social sous ses deux formes,
bonding et bridging, sur la croissance de I'emploi. Mais d’autre pdd, traitement de
I'endogénéité donne des résultats décevants. Riercgs résultats passent avec succes le test de
Sargan, la validité des instruments reste discatdblautre part, comme les études de cas le
laissaient penser, le niveau d’étude adopté rasieaplement encore trop agrégé et l'usage de
données individuelles serait a rechercher. Enfirserait souhaitable d’adopter une approche
structurelle pour les estimations. La section sutiwa’attache a proposer des pistes en ce sens.
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3.3 Vers une forme structurelle

Dans cette section, on propose un modele structinable, qui permet de déterminer les
mécanismes en présence sont rappelés et de dikimoblemes d’endogénéité (3.3.1). On en
déduit les modeles a estimer (3.3.2). Enfin, lanigee sous-section conclut (3.3.3).

3.3.1 Un modeéle structurel simple

Peu de travaux empiriques sur le capital sociaptaht une démarche de construction d'un
modele structurel. Paldam et Svendsen (2000), sgi#a (2002) ont discuté de la fagon
d’'incorporer le capital social dans une fonction gi®duction. Leurs propositions restent
cependant trés abstraites et difficilement appleslzak et Knack (2001) étudient le réle positif
du capital social sur la croissance dans un mati&tbéorie de I'agence, puis ils testent plusieurs
propositions qualitatives issues de ce modéle parmodéle linéaire simple. Grace a la
disponibilité de données individuelles sur la prtchn de négociants agricoles a Madagascar,
Fafchamps et Minten (2002), testent directementfanetion de production ou le capital social
est un facteur de production, et ils réussissenaduer les canaux d’action du capital social par
'usage d’indicateurs d’'imperfections du marché.

Dans notre cas, I'absence de données sur le P#Brestreint fortement la possibilité de mesurer
le dynamisme économique. Cependant, le fait denireta croissance de I'emploi comme
variable de performance est préconisé par RoseatHairange (2004) (leur article concerne la
mesure des effets d’agglomération). Le modele srmpivant permet de justifier le réle des deux
formes de capital sociahonding et bridging, sur I'évolution de I'emploi, a la lumiere des
réflexions théoriques précédentes.

On considere deux périodes de tergpett;, et une région dont le niveau d’emploi a la péeiod

estE;. On caractérisera cette région par les six élérgrivants :

- Son potentiel de marchM.

- L’effectif moyen de ses entreprisds, qui reflete le degré des économies d’échellea a |
période considérée.

- Son niveau de capital huma(@H.

- Un niveau ddondinglocal,Bo, qui agit sur I'efficacité de la production.

- Un niveau débridging moyen des entrepreneui;, qui détermine le potentiel de marché
effectif et sur I'acceés aux technologies.

- Son « dynamisme entrepreneuriaDyn. On a en effet noté précédemment que cet élément
était important dans la valorisation du capitali@oc

Entre les datesy et t;, des emplois sont créés, d'autres détruits. Orradt. le nombre
d’entreprises créées f le nombre d’entreprises détruites.

Une firme se crée en fonction trois éléments : i$®nce d’entrepreneurs compétents, la
technologie accessible, le marché potentiel. Opasg qu’on est en situation de sous-emploi, Si
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bien qu'il existe un réservoir d’emplois qui n’gss contraignant pour les entrepreneurs qui

souhaitent créer une activité. Les trois élémentdésomposent alors comme suit :

- Le nombre d’entrepreneurs potentiellement comygtpour créer une activité est supposé
proportionnel & la taille économique (niveau d’eonfitial) et relié positivement au capital
humain a travers la fonction croissahtd_e parametrdyn ne sera pas mesuré, aussi il est
inutile d’introduire une fonction pour ce parameétre

- La probabilité qu’un entrepreneur puisse créer emreprise viable sur le plan technique sera
supposée dépendre a la fois du niveaubdading de la région et dubridging de
I'entrepreneur. On supposera qu’elle est le prodeitdeux fonctions. Une fonctioh,,
fonction croissante du parametre lolédging, qui rend compte de l'accés a la technologie
(supposée produite a I'extérieur). Une fonctiprest une fonction du paramétre lending
qui incorpore des éléments comme la facilité d’'ac&assurance et au crédit, la qualité de
I'insertion dans le tissu économique local, et ticipation de I'entrepreneur sur I'efficacité
de son équipe de production. D’aprés la théoritte denction peut étre croissante ou en « U
inversé ».

- La probabilité gu’'un entrepreneur ait accés amarché disponible suffisant est supposée
proportionnelle au potentiel de marché, pondéréupar fonctionf,,, fonction croissante du
paramétre déridging, qui rend compte de I'acces effectif au poterdeimarché PM.

Le nombre d’entreprises créées pendant la périededonc proportionnel a :

N, =[E,.Dynh(CH)]*[f,,(Br).g.(Bo)|* [PM. ,,(Br)] (3.5)

En réarrangeant I'expression (3.5) on trouve quwhabre d’emplois créés est le suivant :

N..L = Dyn.E,.PM.L.f, (Br).g,(Bo)h(CH) (3.6)

Ouf, =f.4fip eth sont des fonctions croissanteggst croissante ou en « U inverseé ».

Examinons a présent la disparition d’emplois. Onsadere que des emplois sont supprimés
lorsqu’une entreprise ne peut s’adapter aux ldsntdogies les plus efficaces de production. Le
marché total étant en général en expansion, lepetele marché ne devrait pas jouer dans ce
processus de destruction. La capacité entreprématide capital humain présent localement ne
jouent pas non plus sur ce processus (si I'ensepgkiste, c’est qu’elle a le niveau de capital
humain nécessaire). En revanche, l'acces aux témyipe extérieures peut étre un atout

important dans le maintien de I'entreprise. De mélmecohésion locale peut aider a limiter la

destruction d’emplois. Le nombre d’entreprisesultds est alors de la forme suivante :

N, =b.f_(Br).g_(Bo)E,/L (3.7)

ou b est un paramétre qui caractérise la variationtelgdmologies, des godlts des consommateurs
et d’'autres facteurs aléatoires qui peuvent détemia disparition d’'une entreprise. La fonction
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f est décroissante avechedging, tandis que la fonctiog est décroissante ou « en UBy/L
est le nombre initial d’entreprises.

Il est naturellement possible qu’en réaction aux@ions techniques ou du marché, une firme se
réorganise en interne en mobilisant de nouvellespébences et informations. Dans ce modéle,
cela équivaut a une destruction (équation 3.7) kémée a une création (équation 3.5).

Le nombre d’emplois détruits sera finalement égal a
b.f(Br).g.(Bo* *( E/ L =bE f( By. g( Bp (3.8)

Au final, le taux de variation de I'emploi entresldeux périodes est le suivant :

—E1|; B _ DynPM.L.f, (Br).g, (Bo)h(CH) —bf_(Br).g_(Bo) (3.9)

0

Remarquons que I'emploi initidy n'apparait pas dans le membre de droite de cqttatién.
C’est cohérent avec le fait que cette variabletnpes significative dans les régressions. Cette
équation permet également de faire apparaitre elioment une complémentarité enrending
etbridging, dans la partie ou la foncti@n est croissante et décroissante.

Ce modele permet de bien voir les sources posgitdesiogénéité :

- Si la qualité de l'esprit d’entreprisddyn) est reliée de maniere causale aux variables
explicatives, alors des inférences erronées duee &étérogénéité inobservée sont possibles.

- Il en est de méme si la taille moyenrnd (les entreprises est le résultat d'un processus
impliquant le capital social et pas seulement lgrélgourement « technique » d’économies
d’échelles. Par exemple, un fort degrékaading peut faciliter la présence de plus petites
entreprises avec des relations intenses de sataite, a I'image des districts italiens. La
distribution des entreprises et les liens entesgthue aussi un role (a travers les externalités
d’agglomération), or il n'en a été tenu aucun camgans ce modele. Ces aspects peuvent
influencer a la fois le niveau de capital socidkeatisque de mortalité des entreprises. Ignorer
ce phénomeéne aboutit a négliger des relations &megs.

- Un autre élément passé sous silence est la §ui@ institutions locales, autre cause possible
d’hétérogénéité inobservée. Dans ce modeéle, lemgdra debonding(et dans une moindre
mesure ddridging) pourrait étre couplé a un parametre d’efficairigditutionnelle.

3.3.2 Vers des estimations structurelles
L'équation (3.5) correspond a une représentatiomrémement simplifiee de ['activité
économique. Une des simplifications les plus d&dgalans le cadre d’'un test empirique est
I'absence de prise en compte de différents sect&mrsffet, la taille moyenne des firmes, les
progres techniques, les évolutions de la demardalépendent du secteur d’activité. En outre,
le niveau d'imperfection du marché dépend ausseselktteur d’activité, ce qui permettrait de
tester I'importance du capital social selon le tygele degré d'imperfection du marché.
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Idéalement, il faudrait donc effectuer une estioratifférente pour chaque secteur. La mauvaise
gualité des données d’emploi par secteur limitgptessibilités en ce domaine.

L’estimation de I'effet qualitatif des différentemriables dans I'équation (3.9) correspond au
travail qui a été mené dans la section 3.2, entajbles variables de structure économique pour
tenir compte des différences entre secteurs. sdtags (en MCO) de la section 3.2 tendent donc
a corroborer le modéle. Cependant, une estimafi@ctd de I'équation (3.9) s’avére nécessaire
pour identifier précisément les mécanismes qui Enplus importants dans l'action du capital
social sur le dynamisme économique.

En utilisant des fonctions affines pour les fonesiompliquant lebridging, le bondingla forme
structurelle a estimer serait de la forme :

LEOE" =a,PM(@a, +2,B1)(@, +2,B0(s +a,CH -, +a,B)@, +a,B9+s  (3.10)

En développant cette expression et en renommanbédficients, on obtient la forme :

E-E, _
. b, +QBr+b,Bo+ h BoBr h PM- p PM Bf b PM Be b PM CH (3.11)

b,PM.BaBr+  PM BtCH+ i PM BoCH pH PM Br BoCHe

Notons que les coefficients de la partie « créatie@mploi » (partie gauche de I'équation (3.10))
sont sur-identifiés (7 coefficients dans le modatecturel (3.10), contre 8 estimés dans (3.11)),
tandis que les coefficients de la partie « desonal’emploi » (partie droite de I'équation (3.10))
sont sous-identifiés (5 coefficients dans le modelgre 4 estimes).

L'estimation de (3.11) avec le jeu de donnéessétitians la section 3.2 a été tentée. Elle donne a
ce stade peu de résultats significatifs, d’ou unterprétation difficile des coefficients
significatifs qui incluent des variables de cap#akial. Aussi, pour parvenir a une véritable
estimation structurelle, il parait souhaitable rd@ailler sur données individuelles.
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3.3.3 Bilan synthétique du travail économétrique

Malgré ses limites évidentes, ce travail économétricomporte plusieurs apports au regard de la
littérature sur le capital social. Tout d’abord,cbmporte un effort important de production
d’indicateurs pour les différents aspects du chpitaial, alors que beaucoup d’études utilisent
des indicateurs classiques tels que la densitésatégions. En particulier, il utilise I'analyse
multivariée pour limiter les biais, et associe dwdicateurs des deux grands types de capital
social,bondinget bridging. Les résultats économétriques suggérent un inpgaesitif robuste du
bonding ainsi que de certaines formestdalging. Dans le cas dbridging, il reste difficile de
conclure, du fait des limites visibles des indigasedisponibles. Des approfondissements sont de
toute évidence nécessaires, pour traiter les namhpmblémes de qualité des données (données
d’années différentes et ne coincidant pas aveéleitdde période, usage de données au quart,
absence de recul temporel qui aurait permis degspde meilleurs instruments), et pour définir
de meilleurs indicateurs deidging.

Pour autant, ces résultats sont encourageantsistérdt de la méthode adoptée, méme s'l
semble souhaitable de se tourner a I'avenir surdbemeées individuelles plutét que sur des
données agrégées.

Synthese des principaux résultats du chapitre 3

Le capital social a un effet positif et signifiéagur le dynamisme économique, et ce sous ses
deux formesbondingetbridging

Il n"apparait pas de complémentarité emoadingetbridging

L'effet du capital sociabridging est surtout sensible dans les secteurs industrigdsidentiel
tandis que ldondinginflue dans chacun des trois grands secteurs
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Bilan des acquis de cette thése

A travers un ensemble de travaux théoriques etrégqups variés, cette thése donne plusieurs
résultats encourageants sur I'importance de lae s compte des phénomeénes sociologiques
pour comprendre le développement des zones péigpled; notamment dans les secteurs ou
existent des imperfections des marchés importantes. différences de caractéristiques
sociologiques entre régions peuvent influer de #ranisignificative sur l'efficacité des
institutions, la mise en ceuvre de projets collectdt 'accés des informations économiques
importantes.

En outre, les résultats empiriques laissent entrdaopossibilité de faire des mesures, méme
indirectes et imparfaites, des caractéristiquesn@ates a prendre en compte. La combinaison de
plusieurs indicateurs permet de construire descasdqui permettent d’évaluer la tendance a
I'action collective, la densité des réseaux sociait'acces a des ressources extérieures par ces
réseaux sociaux.

Simultanément, les résultats de cette thése jd@addute sur certaines idées recues sur la nature
et le fonctionnement des « territoires ». Les daéri&tiques sociologiques qui constituent le
capital social sont dans la plupart des cas trojabigs entre secteurs et dans I'espace pour qu'il
soit possible, sauf dans des cas extrémes, de parke capital social d’'un territoire ». De méme,
les notions de cohésion et d’identité, bien quen @mploi fort prisé dans les discours politiques,
se révelent d’'une utilité limitée.

Limites

Le travail effectué dans cette these présente limites importantes. D’abord, la formation et
I’évolution du capital social n'ont été abordéeg gie maniere fruste, ce qui a empéché de traiter
de maniere totalement satisfaisante les questiensadsalité dans I'étude empirique. Ensuite,
plusieurs éléments potentiellement importants nfanétre pris en compte : d’autres éléments de
nature sociologique que le capital social pouvand @ssentiels dans son activation (esprit
d’entreprise, discipline), et naturellement lestitnions formelles. Enfin, le fait de conduire
I'étude empirique a un niveau agrégé n'a pas peuns observation suffisamment fine des
phénoménes étudiés, et en particulier une évatudtiodegré d’'imperfection des marchés selon
les secteurs. Surtout, la mesurebdidging reste clairement insatisfaisante.

En outre, certains phénoménes potentiellementneatis, comme le réle du capital social dans le
transfert de technologie, n'ont guere été aboks généralement, les phénomeénes impliquant
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une dynamique, notamment les effets a long termeathital social, ont été insuffisamment
approfondis.

L’étude économétrique utilise une représentati@s simplifiee des mécanismes économiques
classiques influant sur le développement régioridle ignore en outre les problémes
d’autocorrélation spatiale, qui peuvent étre imaatid étant donnée la petite taille des unités
d’étude.

Pour autant, les différentes parties de cette tHiégmissent plusieurs résultats robustes et
convergents. Les résultats théoriques et empiriguggeéerent I'importance de tenir davantage
compte des liens extérieurs aux régions. De plsianontrent qu’il est nécessaire de garder a
I'esprit I'existence d’effets négatifs de la colugslocale.

Prolongements

Les travaux réalisés dans cette thése appellestephs prolongements possibles. Sur le plan
théorique, il faudrait mieux associer les typesngérfections du marché et les phénomenes
sociologiques. La grille de lecture de Williams@®@0), qui distingue quatre niveaux d’analyse
des institutions (institutions informelles et r&seaociaux, organisations formelles, structures de
gouvernance et mécanismes marchands) pourraitvéterdaitile. Mais comme indiqué dans le
chapitre 1.1, I'état d’avancement de I'économie -igiitutionnelle ne permet guere d’aborder
des phénomeénes aussi complexes que le développeéwonal. Aussi, c’est I'entrée par le
capital social qui a été choisie. Mais les deuxgmmmes de recherche, économie néo-
institutionnelle et capital social, doivent étrensmlérés comme complémentaires plutét que
comme concurrents. Une démarche compléte devraipandre les deux aspects : les codts de
transaction (évaluation des imperfections du marat@mme évaluation de l'ampleur des
inefficacités a résoudre, et le capital social c@mmesure du « potentiel sociologique » pour les
résoudre. Idéalement, les deux programmes de ehedevraient donc progressivement
pouvoir se rejoindre.

La formation du capital social, son évolution, et gelations avec les institutions formelles
constitue également un champ de recherche enageniant & explorer, qui permettra de mieux
connaitre les facteurs du développement régiored.résultats empiriques de la thése suggerent
que ces différents aspects entretiennent desamtatiomplexes qu’il conviendrait d’approfondir.

D’autres prolongements possibles incluent des maffients concernant notamment les
éventuelles complémentarités entre secteurs, goi souvent vantées par les tenants du
développement local, ainsi que I'étude de la cameune entre régions, lorsque celles-ci suivent
des stratégies de développement analogues.

Enfin, il serait utile de développer la réflexiam ¢e role des liens extérieurs dans la transmissio
des innovations technologiques. Malgré la diffiéuitaborder ces aspects dans un formalisme
microéconomique, de plus en plus de travaux le, fehtune introduction de problématiques
sociologiques pourrait se révéler intéressante.
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Sur le plan empirique, un travail d’approfondissatrimportant serait a faire a I'aide de données
individuelles. Les résultats de I'étude économégigont a la fois encourageants et décevants.
est manifeste qu’un travail a un échelon plus #nag indispensable pour obtenir des tests
empiriques plus convaincants. Il serait utile depécialiser sur les secteurs ou les imperfections
de marché sont importantes, notamment ceux ouviaterent des problemes d’externalités

environnementales. Par ailleurs, il sera utile dster et mesurer l'existence d’effets de

débordement spatiaux. Enfin, des applications aomeg urbaines seraient certainement a
envisager.

Applications

Malgré ses limites et les importants complémenysagpporter, ce travail de recherche fournit
déja quelques pistes prometteuses en matiere @apphs aux politiques de développement
régional. Les principes des politiques « territesa> que sont les pays et linitiative Leader,
méme si leur formulation differe sensiblement desaux sur le capital social, peuvent étre
directement relus a la lumiére de la grille dedestdu capital social. Ces politiques insistent
cependant surtout, peut-étre de maniére démessué#aspectonding sur la cohésiort. La
grille d’analyse développée dans cette thése, ®trésultats tant théoriques qu’empiriques,
suggere de mettre un accent beaucoup plus impatantouverture, et sur la prévention des
effets négatifs de la cohésion.

Cela étant, il ne suffit pas de dire « si le cdgtial était de tel niveau, nous aurions tel aive
de développement », il convient en outre de savdirest possible de modifier ce niveau de
capital social, et si en outre une telle modifizatin’aurait pas d’autres effets inattendus.
Autrement dit, une application en matiére de ppléis de développement implique la
connaissance de I'ensemble des causalités en jeu.

Dans I'ensemble, les résultats des ces recherardsrtent I'intérét d’adapter les politiques de
développement au plus prés des spécificités localesque certains homment une approche
« territoriale ». Ainsi, dans une zone a bas chpaeial de typédonding la priorité pourrait étre
mise sur la création d’actions collectives dématstes, tandis que dans une zone richement
dotée erbonding il s’agirait plutot de veiller a lutter contresleffets de collusion et a favoriser
I'ouverture. Cependant, les résultats impliquertié@gent que la stratégie de développement doit
se concevoir non seulement en fonction des sp#éffitocales mais aussi de chaque secteur
economique. En d’autres termes, avant de prétdanteedu « développement territorial », il faut
d’abord savoir ce qu’'est le développement éconoeiqu

31 Le programme Leader + met cependant I'accent sehdiége d’expériences, introduisant une composante
« bridging ». Mais il s’agit surtout d’échanges entre régiomsles : les liens avec les centres urbains damis
I'ensemble I'objet de peu d’attention. Quant additigue des pays, il faut noter que la LOADDT de 998siste sur

les solidarités ville-campagne, sans cependantréserécise sur les modalités pratiques.
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Annexes
ANNEXE 1. Calculs du modele du chapitre 11.1

Preuve de I'équation (1.3) (fonction de demande @@gion avancée)
L'utilité du consommateur représentatif de la réglos’écrit :
N ﬁ_yN y N 2
U :ajq(i)di ——jq(i)zdi ——“q(i)di) +7
0 2 O 2 O
avec la contrainte de budgeﬁ:‘ p()q(i)di+z= w+ Z.

La maximisation de l'utilité sous la contrainte Hedget fournit les expressions suivantes, en
notanty le multiplicateur de Lagrange :

ouU . - .
2q() =9~ B ~y[aCidi = pp(i) et

U _

- 1:
0z H

En tenant compte du fait que1, on a donc la fonction de demande indirecteasuer :
p() =a - y([ aCi)di) - (8- y)a(i)

En sommant sur toutes les variétés, on trouve :

s Pun 0 B = (= ([ ¢ D )} (nr @)= (B8-1)(] € ) o)

Notons (1, p,at0n, Pos )E B lindice des prix en région A. En remaniant I'egpsion
précédente, et en tenant compte de la symétrieasigdés dans chaque région, on trouve :

a(nA+6nD)_ RA
ﬂ_y+y(nA+gnD)

[aCidi=

Pour finir, on reporte la valeur de dans I'expressie la demande indirecte :

a- ( cr_(nA++9nD)+—9R }—p(i)
o(i) = B-y+yn,+6n,)

(B-y)
soit : q(i) = a - PO,y ( i j
B=y+yn,+6n,) (B-y) (B-N\B-y+y(n,+6n,)

Cette expression est équivalente a I'expressid@) (1.

CQFD.
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Preuve des équations (1.6) et (1.7) (prix des bieds secteur moderne)

Rappelons que le profit des firmes dans les degiomé s’écrit :
7T, = Paadaal H (Pap= D AupLl=@ Ty = PopCop L+ (A — D0 G L@

Chaque firme fixe un prix par région, en considétas indices des prix comme exogénes, et sa
demande est déterminée par les fonctions de denfargjeet (1.3). Etant donné qu’il n’y a pas
de colt marginal, la maximisation du profit revianmaximiser séparément les recettes dans les

quatre cas PaOaas Papdan: Poatoa € PopOop -

Concernant le premier cas (ventes en région A dfiime de la région A), on obtient la relation
suivante :

s _ o orpy
o+ P = &=20b+ (R +0 1)) Pt ¢ R=0

AA

De méme, le second cas (ventes en région D d'ume file la région A) donne :

o+ (Pro =D 32 = a-[bF €+ W2 o= K+ CB=0

AD

Le troisieme cas (ventes en région A d’'une firméadegion D) donne :

0
qDA+(pDA—t)%:a'—[b+ ¢ n+6R)2 pa- X+ ¢ P=0

DA

Et enfin, le cas des ventes en région D d'une fideda région D :

0
oo *+ o g 2= a=2{b* A0+ )] By + cP=0

DD

Les premiere et troisieme équations ci-dessusiadapendantes, de méme que les deuxieme et
guatrieme. D’autre part, a I'équilibre, les prix nsoconsistants, ce qui permet d’écrire
Pa=(NaPaatOny o) et B =(ny P+ M Rp) - On ne traitera que la détermination mig et

Poa, qui est la plus complexe. Le systeme a résoudcets:

a—2[b+c(n+on)l pa+t AN Rat0 3 BY=0

a-[b+c(n+0n)l(2 ga— )+ A N R.*t6 B BY =0

En soustrayant ces deux equations, on voit imméaient quep,, = pAA+£2. En substituanppa

dans la premiére équation, on trouve :

a+tc'dn,t/2
2b'+c'(n,+6n,)

a'-[2b+c'(n+8n)] p.t €0 R 12=0, soit p,, =

Soit, en substituant les valeursaleb’ etc’ :

_ 20(B-p)+ien,
oM 2y, +Bn0)+ 4(B-y)
CQFD.
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Preuve des équations (1.9) et (1.10) (profit desrfies)

On ne traitera ici que le profit des firmes en oégD, dont les expressions sont plus complexes.
Le cas de la région A s’en déduit aisément par p&tion et suppression du parametle

Rappelons quez, = pypGpp L+ s~ tOha L-@

Or, on a vu dans la démonstration précédente guepleditions du premier ordre de maximisation
du profit impliquaient que

0 0
DA+(pDA—t)aqzi=0etqDD+pDD ag =0
avecanD = 9% _ —-(b'+c'(n,+€n,)=- !
apDD apDA (IB_V)

On en déduit aisément quer;, = L[( Pyp) +0( Pop— 01N B-Y) —@

CQFD.

Preuve de la proposition 1.2 (condition d’agglomér#on quand &=0)

D’aprés (1.13), en utilisant (1.6) et (1.7),on a:

_ pAAz_pDDt+t2/4 _ L _ 2 _ 2,2
ATIA,0)= e L—4(ﬁ_y)/\2((2a(/3’ P - 27 (20 G-y yrtyn, )+ A%2)
aveCAN=yE+2(B-y).

Puisque A7£1,6/dA<0, on a agglomération totale si et seulemettss{1,0) >0, i.e. si :
(2a(B-y)) -2\ (20 (B-y)+tyE)t+ A > O

Soit : (2(B-y)-yE)NE - da (B-y\t+ (2 B-y)) >

Cette condition est vérifiée lorsque le colt degprt est a I'extérieur des racines de ce trindme
ent, i.e. lorsque :

AN-2NVE A= JoN A+ J2\yE

_:2 _ Py, s
=201 e = e Y T

Le second cas n’est pas pertinent, car la racipérmuret” est supérieure @aqge. En revanche, il
est facile de vérifier que 0 € < tyage, sauf dans le cas singulier oUB2( ) = JE, out’ est
indéterminé. On pose dotic= t* et la proposition 1.2 suit.

CQFD.

Notons en outre qu’on peut écrird 7 (10) = O, + pt+ ,oztz)

el
“WB-pR

avec p, =4a*(B-y)*>0 p =-4a(B-YN<0 p,=N-E+2(B-y)]
Ces coefficients sont réutilisés dans la démonstrauivante.
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Preuve de la proposition 1.3 (condition d’agglomér#on quand &>0)

D’aprées (1.13), en utilisant (1.6) et (1.7), leféiéntiel de profit en situation d’agglomération
compléte est donné par :

_ EL 5 N A2 5
A7T(1,6) —m[ (2a(B-y)- N8+ p, + pt+ p,i?]
ol p,=4a*(B-y)°>0 p =-4a(B-YAN<0 p,=N-JE+2(B-y)] sont les coefficients

déterminés dans la démonstration précédente.

Lorsque A7(1,8)>0, I'agglomération totale est le seul équilibrabde, sinon on a un équilibre
avec agglomération partielle.

On note alors :
g=_PotPttpt? _ potpitps
- (2a(B-y)- Nty Pot pt+AA2

Le différentiel de profit est une fonction décraiste ded qui s’annule erd = g lorsque 0 <t*
d’ou découle la proposition 1.3.

CQFD.
Quelques simulations numériques sur les profits

Les valeurs utilisées sontr=4,5=2,y=1ett = 1dou t, . =8/3. On présente les résultats
pour six 6 valeurs de: t=0.5; t=1; t=1.8; t=2; t=2.5; t=8/3. Notons qued >0 pourt={0.5,1}.
Profits pour t=0.5 Profits paai

3156
3,154 284

31524

3,148
282

3146
3144 281
3142

2.8
3144

0.95 0965 0.97 0.975 0.95 0.985 0.59 0845 1 05 082 084 085 0585 09 052 054 05 098 1

theta theta

Profits pour t=1.8

Profits pour t=2
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2.5
25044

2.4+
2.502

2.3+
2.5

2.29
2,488+

0.5 0.6 o7 o8 o9 0.3 0.4 05 06 07 0. 0.s 1

theta theta

Profits pour t=2.5

Profits pour t=8/3

259
248

24854

545 2.484

2,455

2444 2 454

2,475

2.424
2,474

=i
=]
[Xi
a
.
=
m
=]
m
=i

0.2 0.4 0B [ER=} 1

theta theta

Propriétés qualitatives de@en fonction des parametres exogenes

1. Preuve quéY/oA < 0 etoY/IOE > 0.
Soit z= E, (1- J) >1 de sorte qu¥ =1- (1-1/2)™. D’abord, il est facile de vérifier que :
dy

1
=b(l-1.2)y avecy=In| —Z |-——
z ( ) y y (z—lj z-1

Montrons quey < O pour les valeurs admissibles zddeRappelons quélx>-1In(1+x) < x. En
conséquence,
y= |n(]_+i) _i <0
z-1) z-1
Il en ressort quéY/oz < 0. Commeiz/oo < 0 etozIOEr > 0, on a don@Y/oo > 0 etdYIOE < 0.

CQFD.
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2. Preuve qué @/ oLa<0

On aﬂ = —i[(l— XY)'LAHJ avecdUY) XY o conséquence :

oL, oL, o, L,
99 - _(1-xY)"*| ina- xy)+ att XY
oL, L, 1-XY

(1= x| i 14 XY ) Iatd XY

1- XY L, 1- XY
Commeln| 1+ XY < XY , 0N adoncag <0.
1-XY) 1-XY oL,

CQFD.
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ANNEXE 2. Calculs du modele de la section 11.2.1

Propriétés deg* et équivalent a l'infini

La densité collectivement optimat& est donnée par la racine de I'équation :
3dn®*p?(p-c) v ns)n®
[3d(p? + p)o+ pr? 60’
o 18dp? (p-c)Y
(t+ns)nF
Cette densité correspond a la plus grande valeyrdfit total 1. C’est un polynédme de degré

trois enp, et donc toutes ses racines peuvent étre expriparedes puissances et des radicaux.
En consequence, quandend vers l'infini, toutes les racines ont un éailent de la formen’.

F

p°=9d?(p° + p)? p* —6d(p° + p)pn°p - p°n* =0

En substituanjp par Arf dans I'équation ci-dessus et en sélectionnanteleses de plus haut
degré em, on montre que :

P2k
18dp? (p-c)Y
vers p —c¢) Y/ p—F quandn tend vers l'infini.
- Quands>0, on a nécessairemdnt2. La constanté n’a pas d’expression analytique, et le
3Ad+1

) S
rofit tend vers -c)Y—-| 1+
profi v 3Ad(p? + p) + p(p ) ( 12A2

- Quands=0, on a nécessairemess/3, A:i/ , et le profit total maximal tend

jF guandn tend vers linfini.

Preuve que tout équilibre de Nash est une fonctiote densité constante

Rappelons I'expression du profit pour une firmeipmsnée enx pour une fonction de densité
donnéen(y):

d+ [[x=ylo(y)dy 1
) = ‘ p—c)v—(—+tx2+s yZp(y)dij
nd(p” + p)+ p[[ly - Z0(y) 2(2)dyd3 n /
_ (p-o)Y L .
Notons A=+ v pour simplifier les expressions. Cette
nd(p” + p)+ p|[ly - Zo(y) o(2)dyd3

quantité dépend de la fonction de dengitéais pas d&.

On a :Z—Z = A%[ﬂx— y|,0(y)dy]—2tFx: 0 sur le support dp (i.e. le domaine sur lequpeln’est
pas nulle).

Quelques manipulations d’intégrales aboutissent a :
a + _ a X a +oo _ X +00
[ x=vlowidy | == [ (x=ypdy |+ [ (y=20000dy| = [ oy)y=[" ply)ey

, .. on X +0o
Dlow: = = AU py)dy=|[ p(y)dy}-ZtFx
X “ x

En dérivant une deuxiéme fois, on troud&r/ dx? = 2[Ap(x) - Ft]=0, olIA est indépendant de

X. En conséquence, toute fonction de densité telke lg profit est identique pour toutes les
firmes est constante sur son support.

223



tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Annexes

Condition d’existence d’'un équilibre avec profit na-négatif

On étudie les propriétés asymptotiques du profégngn tend vers l'infini, puis quand tend
vers zéro. Rappelons que :

_ Ftnd(p + p) ++/(Ftnd(p® + p))? +4Ftpn*Y(p-c)/3
2Y(p-c)

eq

et

(dt  tnz 1 n®
ITEq _(Ioeq + 4peq2 _H_ SlzpequF

Tout d’abord, quand tend vers l'infini, nous avons vu quep® ~ i.nm.
3Y(p-c)
En conséquence, sk0, on arr® ~ m—l E=(i—1ji. Donc, le profit est positif
4Fp n \4Fo n
siY/F>4g/ 3.
En revanche, 0, alors77* - —S—Y<O
dto
Ensuite, quand tend vers zéro, on ag® ~M.n
Y(p-c)
En conséquencez® ~ M—1 F. %—1 E Donc, le profit est positif si
F(p?+p) )n (Fo@+p”) Jn

YIF>o (p? +1)

Des simulations numériques sont are nécessairegpaier le comportement du profit pour des

valeurs intermédiaires de Cependant, dans le cass, les propriétés asymptotiques suffisent

pour connaitre le signe du profit:

- QuandY/F > 40/ 3 etY/F>o (p? *+1), le profit est toujours positif.

- QuandY/F < 40/ 3 etY/F<o (p? *+1), le profit est toujours negatif.

- QuandY/F < 40/ 3 maisY/F>o (p’ +1), le profit est positif pour des valeurs faibéesn,
puis devient négatif.

- QuandY/F > 40/ 3 maisY/F<o (p° *+1), le profit est négatif pour des valeurs faitdes,
puis devient positif.

Lorsques>0, le profit est toujours negative quandest suffisamment grand. De plus, quand

Y/F>o (p® +1), il est positif pour de faibles valeurs mleQuandY/F>o (p” ~+1), il est négatif
pour les faibles valeurs dg mais en fonction des autres parametres, il peawoyr des valeurs
intermédiaires da pour lesquelles le profit est positif.
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ANNEXE 3. Calculs du modele de la section 11.2.2

Preuve du lemme 2.1
1

1+exg-BI(-Dw-r |

La frequence d’achat d’équilibre est donnée par= f (w) =

g=(S-ap,
J(1-1)
Calculons les dérivées premiére et seconde dentdiém de point fixd :
. exp[-B3 (1 - H@w-r
f'@)=pI(1-1) [ ) 5
[1+exg-BI (- D~ ]
exp[-BI (1 - D@-r [ exd-BI (- D-r )- 1
[exp[-BI (1 - D@~ ]+ 1}3
Ainsi, la fonctionf est croissante, vaut O em-et 1 en o, elle est convexe pour<r et concave
poura>r. On af(r)=1/2, f(r)= A (1-1)/4 et f’ (r)=0.

(ou on a pos

et f'(@)=(B83(1-1)°

Un équilibre est une valeur de(1[0,1] telle quef(«)=w. Cet équilibre est stable si et seulement
si f' (w)<1. Il existe toujours au moins un équilibre stalguisque la fonctiohtraverse au moins
une fois la premiéere bissectrice avec une peng&iefre a 1. D’autre part, il ne peut pas exister
plus de trois équilibres, puisqu’il existe au plusintervalle (fini) dans lequel la fonctioha une
pente supérieure a 1. Dans le cas ou il existe &guilibres, on a d’abord un équilibre stalfle (
rencontre la premiére bissectrice avec une peféeenre a 1), puis un équilibre instable, puis
un autre équilibre stable (cf. schéma ci-dessous).

1
ES

/—v—/// L L L L L L
02 02 o4 06 08 1 12

Si A (I-1x4, alors la dérivée den’excéde jamais 1, et donc il existe un uniquédlina stable.
Si A3 (I-1)4, la dérivée dé excede 1 sur un intervalle fini, mais la solutidépend de la
position du point d’'inflexionr. Sir<0 our>1, il y a forcément un seul équilibre (stable)ailtre
part, sir=%, il existe trois équilibres, puisque le pouat= r est un équilibre (instable). En
conséquence, en raison de la symétrie de la foniciiatour du pointr(%2), il existe un intervalle
centré sur %2, soit I=[“H; Y2+H], H< % tel que sr LIl son a trois équilibres, et siCIl on n’en a
gu’un. Puisque la fonctiohne dépend (a une translation pres) que du prgduii-1), il en est
de méme du paraméti¢. Par ailleurs, ce parameétre est croissant #e@-1): il vaut O si
I (I-1) = Oet tend vers Y2 quail (I-1) tend vers l'infini.

CQFD.
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Preuve du lemme 2.2
1

T 423 —1)}
Po(w -1)?

Remarquons que la fonctian(cw —1)2 admet un maximum en 1/3 sur [0,1]. En conséquesice,
G"(@/3) <0 (i.e. sifI(I-1)< 27/8), alors la dérivée seconde reste strictemégative sur ]0,1],

et la condition du deuxieme ordre est toujours eesge. Sinon, la dérivée premiere est
décroissante, puis croissante, puis a nouveau idéarmte. Dans ce cas, la dérivée seconde
s’annule deux fois sur ]0,1[. Soit doow, tel queG''(w,) = QOn a:

G'(w,) = {%{In(i—lj —1_le + (1_(130)2} +a-S-c+ K}I (car2) (I - =1/8 @ - 1)).

0

OnaG"(w)=N"(w) = {—

1
- +
1-w (@(-w)?
iln(i—j—1+ 1 ). -1 1 2 _ &-1
do\ \w 1-o (I-w)?) w(l-w) oy Ctof oCtod
Cette fonction admet donc son minimumeenl/3, ou elle vaut : In(2) — 3/2 + 9/4 ~1,44 > 0.
Si de plus on a-S-c+K >0, on aura donc toujoufs'(ew,) > .0

>0 pour toute valeur dev. On a:

Vérifions queln(i —1}
)

CQFD.

Preuve de la proposition 2.1
L’équation (2.5bis) est un simple remaniement dB)(2t le lemme 2.2 implique qu’elle admet
une unique racine, qui correspond au maximum diitpHoreste a déterminer un encadrement

pour ¥, a partir de I'équation (2.5bis).

Pour déterminer un minoranta, il suffit de trouver une valeum, telle que :

[m(i—lj— ; }+2,[>’J(I—1)wmm+,8(a—8—o+ K)> 0

wmin ~ Whin
Notons pour alléger les expression8 = S(a- S- c+ K et B= £J(l1-1). Remarquons aussi
gue pour toux, on a In (-1) = —In &/(1x)) = —In (1+(2-1)/(1x)) > —(2=1)/(1x)

En conséquence, il nous suffit de trouver une vaigy, telle que :

S i +2Bw, +A=0, ie.
1_wmin 1_wmin
“rin 4 2B+ A 0.
1-w

min

On peut alors facilement vérifier qae,, =1-1/(B+ A/ 2) satisfait cette inégalité.

Pour le majorant, on remarque qu’on se situe daassifuation oy3J (I-1) > 2, et doncw* >4,
soit In(Lko*— 1)<0. Aussi, il suffit de trouveddnax tel que :

1, 2Bw__ + A<0
1_wmax

On veérifie alors quew, , =1-1/(2B+ A) convient.
CQFD.
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Preuve de la proposition 2.2

Rappelons que le niveau de consommation d’équiébtelonné par la racine ende I'équation

{In(i—lJ— 1 }+2,8J(I—1)w*+(a—s—c+ KB =0
1-w

w* *

Pour connaitre le réle de chaque parameéetre exagéne, il suffit de différencier cette équation
symboliguement en considérant comme variab¥egt ce paramétre. Notons au préalable que :

dln(i—lj— I PR
o )l | @(-o)

Réle de 'homogénéité des consommatef®s (

LAApit o _ 1 _ * — * - S- =
On ecrlt.( —m*(l_wk)2+2,8\](l 1)de +(23(1-Lpw*+a-S-c+ K §3=0
Soit - ddwﬁ* :2J(I—11)w*+a— S-cot K

D’apres I'équation (2.6), le dénominateur de cefttpression est de signe opposé a la dérivée
seconde de la fonction de gain, et il est donctipdsar la condition du deuxieme ordre implique
gue la dérivée seconde soit négative). En conségquen adw*/dS >0.

Examinons les conséquences sur le prix d’équililoreommerce local. On a d’apres (2.3) :
p* =1/ pB).Inl/w*-1)+a- S+ J I-))w*

co e dpr 1 . -1 .y | da*
Ce qui mphquew— ﬁz.ln(llw 1)+(—,8w*(1—w*) +J(I 1)} a7

Rappelons qu’on suppogs (1-1) > 2, et doncw* > (proposition 2.1), d'ou In(i@*— 1)<0.
Réintroduisons les notationsA= f(a-S-c+ K et B=£J(1-1). Aprés substitution et
réarrangement, on trouve :

dp* 1 @* 1 2Bw* +A
——2. |n + B_
dg B 1-w* o* (1 -a) 1 _oB

w*(l-a*)?
On utilise maintenant 'encadrement de la proposi.1 :1- ! <w*<l- 1 , d’'ou
B+ A/2 2B+ A

on tire :
dp* 1 |n(B+A+1]+ B(B+ A2)°- B(Br A2-1) (2B K-2B(B A2
dg — B* 2 (B+ AI2)(2(B+ AI2f- B(B+ A2-1) 2(B A/2J- 2B(2B A 1
D'ou : dp* _i. |n(B+£+1j+ 2( B+ A(Z—l) _ 2B+ A -

dg ~ p? 2 2(B+ A/2f - 2(B+ A/2-1) B+ Al2- 2

D’ou on tire que le prix croit ave8des queB+A/2>11. Cette approximation est assez meédiocre.
Des simulations numériques montrent que le prix ciés quéB+A/2>3.
Enfin, comme le prix et la consommation augmenteums deux, il en est de méme du profit.
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Réle de I'intensité de la préférence pour l'int¢i@t sociale des consommateud} (

Ici, plutdt que de dériver par rappord,zon dérive par rapportHl — 1), étant donné que les
parametres etJ sont toujours associés dans ce produit.

Ona maintenantE— +26J3(1 —1)J dwo*+2Lw*d(J(1-1)) =0

w*(1-w)?
* *
soit: — 97" _ . 2w >0
G U B — YA

a*(1-a)
Concernant I'effet sur le prix :
sz* _—1+J(|_1) do =|1+| B- 1 2 w*
d(J(1-2)) Poo*(1-w*) dJ a* (1 -a) 1

— - -2B
a*(l-w)
. . , L 1 . dp* 2
En utilisant simplement 'approximatidr — <w*<1l,ona . ———>2w*|1-——|.
B d(J(1-2)) B-2
On voit donc que le prix est croissant a condijoeB>4. Des simulations numériques montrent
a nouveau quB+A/2>3 suffit.

Réle de la différence de surplus<£9) :

: dw* £
Onal__ 1 2 - Jd *+Bd(a- 9 =0, I.€. = >0
[ or-a? 2P~ Djdmrpd(an 3 da-9 1 _o550-1)
w*(1-ar)?
Ensuite : dp* =1+ = +J(1-1) OILU*:1+ B- 1 1
d(a-9 Lo* (1 -aw) dJ (1 - 1 _oB
w* (- ?

L’'analyse est alors identique au cas précédents mabn voit facilement qu>3 suffit pour
avoir un signe positif.

Roéle de la préférence pour l'interaction socialedmmercantK) :

* *
Ona:dm = 1 F >0 etCIIO :(B— " 1 j 11

w*(1-a) 2 T 1-ar)’

*
Sachant qu&—% <w*<1,o0n a(B— j<0 et donc(li <0.

w* (1 - )
Il est possible de montrer sans calcul que I'effahe augmentation de sur le profit est négatif.
En effet, soitk;<K, et et les profits associés. Supposons quélie< M,. Mais dans la
situation ouK=Kj;, le commercant aurait pu avoir le proffit, (en fixant le méme prix que
lorsque K=Ky) alors qu’il valorise moins l'interaction sociatlkans sa fonction objectif. C'est
contradictoire.

Concernant enfin I'impact du paramétre de cajt i{ est exactement inverse de celui ide
concernant le niveau de consommation et le prix.
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ANNEXE 4. Les zones d’étude

Dinan

f Loire-Beauce

Sancerre-Sologne

]

Combrailles
’ ‘Forez
l Saint-Flour Haute Auvergne
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ANNEXE 5. Liste des institutions enquétées lors dexudes de

terrain
Saint-Flour | Dinan Loire- Forez Combrailles | Sancerre
Beauce Sologne
Collectivités | 4 mairies |6 CC 4 mairies 2 mairieg mairies 6 mairies
1CC CA Loire-|2 CC 1CC
Forez,
2CC
Autres Pays Pays Pays Pays Pays Pays
établissement<C Agri C Agri C Agri CCl C Agri C Agri
publics CCl OTSI CM OTSI CM CM
OTSI CClI CClI CClI
ADT Agence de
déwvt.
Associations | club Asso d’élus,| club maison des3 clubs Union
d’entreprisesclub d’entreprisesgservices, d’entreprises |viticole,
d’entreprises club interprofessioncomité
d’entreprisesbois agricole
Firmes 1 0 0 0 3 agriculteursb
2 industriels | agriculteurs
2
prestataires
touristiques
Habitants 1 0 0 1 8 9
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ANNEXE 6. Questionnaires et guides d’entretien

Questionnaire auprés des habitants

1. Confiance envers les institutions

Connaissez-vous I'existence du Pays X?
oui non

Si oui, pouvez-vous me citer une action du pays ?
Si oui, comment en avez-vous eu connaissance ?

famille/amis radio locale autre :
presse écrite locale télévision locale

Avez-vous participé ou seriez-vous intéresse dgiaet a une réunion de concertation sur la
mise en place du projet de territoire ?
participé voudrait pas intéresse

2. Perception du développement local durable de watrégion

Quel est, a votre avis, le plus gros atout éconoendg votre territoire ?
Agriculture Industrie Tourisme Ne sais pas

Quel est, a votre avis, son plus gros handicapduimue ?

Secteur industriel en déclin Difficulté du secteur agricole
Probleme de logement Pression fonciére

Manque de structure de formation Ne sais pas

Pas assez de tourisme Autre :

Quels sont les services a améliorer (plusieursnegmpossibles) ?

santé sécurité aucun
transports services publics autre :
commerces de proximité éducation

Qu’est-ce qui vous donne envie de rester la ou tiabgez (plusieurs réponses possibles) ?
emploi qualité de I'environnement sentiment de sécurité
services locaux relations de voisinage autre :

Qu’est-ce qui pourrait vous en faire partir (plusgeréponses possibles) ?
emploi relations de voisinage rien
services locaux sentiment d’insécurité autre :
qualité de I'environnement

Que manque-t-il a votre territoire pour qu’il spitis agréable d’y vivre ?
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3. Structure des réseaux sociaux locaux

Adhérez-vous a des associations formelles ou irdbes?

aucune environnement autres sociales ou économiques
culturelle religieuse (insertion, logement,
sportive troisieme age formation)

politique parents d'éleves autres informelles :

humanitaire

En tout, & combien d’associations adhérez-vous ?
0 2 4 plus de 5
1 3 5

Quel est votre niveau d'implication?
Faible Moyen Elevé

Combien de personnes de votre famille (hors fogemrontrez-vous en moyenne en face-a-
face dans la semaine ?

personne lou?2 3,4,5 plus de 5

Avec combien de collégues de travail avez-vougelesions extra-professionnelles ?

personne 3,4,5 non concerné (retraité, sans
lou?2 plus de 5 emploi)

A quelle distance de votre lieu de résidence saveovotre lieu de travail ou d’activité

principale ?
Moins de 2 kilometres entre 10 et 50 km non concerné (retraité, sans
entre 2 et 10 km plus de 50 km emploi)

Allez-vous au bars/cafés ?

Jamais ou rarement toutes les semaines

tous les mois plus d’une fois par semaine
Assistez-vous a des évenements festifs (spordifssf..) en dehors de la TV ?

Jamais ou rarement tous les mois
moins d’une fois par mois plus d’'une fois par mois

4. Liens extérieurs au territoire

A quelle distance de votre lieu de résidence aeuwet-vous passé votre enfance ?
moins de 50km 50 a 100km 100 a 500 km plus de 500 km

Gardez-vous des liens forts (contacts) avec vaine d’origine ?

oui non
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Avec combien de personnes extérieures a un ray&@dkim échangez-vous en moyenne par
semaine (par visite, téléphone, courrier, mail...) ?

personne de5a10 plus de 30

moins de 5 de 10 4 30

Ces fréguentations extérieures sont surtout :
famille amis relations Autres :
professionnelles

Combien de jours par an passez-vous hors d’'un rdgdOkm ou vous habitez ?
moins de 10 jours 10 & 30 jours plus de 30 jours

Combien de fois avez-vous déménagé hors d’'un ragobOkm ces 10 derniéres années ?
0 1 2 ou plus

Que pensez-vous de l'arrivée de nouveaux habifants

5. Confiance envers les individus :

Quelle affirmation vous semble la plus juste (ueele réponse) :
« On peut faire confiance a la plupart des gerBayis des Combrailles »
« On n’est jamais trop prudent dans ses relatioes ks autres »

Quel genre de relations entretenez vous avec voisgage ?
Familiale Simple connaissance ne le connait pas
Amicale mauvaise

A combien de personnes de votre famille ou apnéteriez-vousune somme d’argent qui
vous semble importante?
Personne Moins de 5 De5a10 Plus de 10

Combien de personnes de votre famiibeis préteraienine telle somme ?
Personne Moins de 5 De5a10 Plus de 10

Avez- vous I'occasion de pratiquer des actes dééadis (covoiturage, prét de matériel, garde
gratuite d’enfants, aides aux personnes ageées...) ?
Oui, souvent De temps en temps Rarement

Avez-vous effectué des dons a des organisatioitatbaes I'an dernier ?
non 1 fois 2 fois 3 fois ou plus
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6. Questions socio-démographiques
Dans quelle commune habitez-vous ?
Pouvez-vous me donner votre année de naissance ?
Quelle est votre situation professionnelle actuglle
Salarié au chébmage étudiant

indépendant retraité

Quelle est votre profession (a coder par I'enquéteu

agriculteur profession intermédiaire
artisan, commercant ou chef d'entreprise ouvriers
employé retraités

cadres ou profession intellectuelle supérieure autre sans activité professionnelle
Souhaitez-vous recevoir une synthese des résdidisnquéte ?
oui non

Si oui E-mail ou adresse postale :

Avez vous d’autres remarques ou commentaires :

Etes-vous ?
un homme une femme
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Guide d’entretien aupres des représentants d’instiitions

1. Historique

Existe t il une tradition d’entraide, de coopératai/ou de confiance entre les habitants du pays ?
Y a t il des coopérations public/privé ? Qu’en iesictuellement ? (Perpétuation de la tradition
ou changement ?)

Entre les entreprises du secteur industriel locales

Existe t'il des liens spécifiques ou des contratsesces entreprises?

Les entreprises sont-elles bien ancrées dans lacate ?

La main d’ceuvre est-elle attachée a son entrepuges particuliérement ?

Les chefs d’entreprise sont-ils originaires du pays

Y at il une dépendance vis a vis de I'extérielixtstence de spécificités locales (compétences
particulieres, spécialisation main d’ceuvre)

Existe-il un passé syndicaliste fort, qu’en esttjourd’hui ?

2. Vie associative et communautaire
Actions collectives/ Groupes et réseaux

Quelle perception avez-vous de la vie associatb@lé ? Comment la qualifieriez-vous ?
(active, dynamique ...)

Pouvez vous me citer des exemples de manifestata@ssciations actives, ou les habitants se
sentent impliqués et ou des individus extérieurteaitoire sont attirés?

Comment est ressentie I'arrivée de nouveaux vamusveaux habitants, entreprises...) ?

Y atil beaucoup de conflits sur le territoire plays ? Quel genre ? Permettent-ils d’aboutir & des
solutions ?

Relations avec I'extérieur

Quels genres de relations avez-vous avec les agresiunes / communautés de communes, les
autres Pays (projets en communs, manifestatioress#s...) ?

Quels types de partenariats existent entre établissts consulaires, organismes professionnels,
collectivités locales (notamment pour la gestiol'e@ploi) ?

Quelles sont les relations, partenariats et aceoigagées avec le programme Leader+ ?

(Existe t il beaucoup de jumelages entre les Villdages du pays et des villes dans d’autres
régions ou a I'étranger ?)

Y a til beaucoup d’habitants qui travaillent atérieur de la ville/ canton/ pays/ région ?

Y atil beaucoup d’entreprises du pays XXX quigamtent des usines a I'extérieur ?

3. Vie politique et engagement civique (repéremigeau de confiance des habitants envers les
institutions)

Quelle connaissance les habitants ont-ils du Rayterritoire, du syndicat de pays ?

Viennent-ils aux cellules de concertation animéade pays ?

Comment le pays est-il percu par les habitantsubo@a

D'aprés vous, jugent-ils légitime ou crédible catt#ance locale pour représenter leurs intéréts
et mener des actions de développement ?
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4. Perspectives en terme de développement local

Quels sont legrincipaux atouts du territoire ? A quelles difficultésajeuresfait face le
territoire ?

En quoi I'image du Pays peut-elle jouer en la favdw développement, de la création de liens
socio-économiques ? Permet-elle de coordonner dimtives individuelles (agriculteurs,
tourisme...) ?

- Environnement
Pensez-vous que le pays posseédeatimsts en matiére d’environnement ?
Quels sontes plus gros problémesl’environnement du pays ?
Quelles actions sont entreprises a I'échelle dg payr améliorer la qualité environnementale ?
Comment ces actions sont-elles-elles menéesogmertation avec les habitants locaux ?
(actions entre acteurs économigues et non écones)iqu

- Economie
Quelles actions sont entreprises a I'échelle dus pagur améliorerla qualité du tissu
economique local? (ex : diminuer les inégalités économiques, aungenelattractivité du
territoire, création de ZA ou ZI communes)
Comment ces actions sont-elles percues par lestsagagconomiques locaux (habitants,
entreprises) ? Ces actions sont-elles menées errtation avec les habitants locaux ?

- Social
Quelles actions sont entreprises a I'échelle ds payir améliorer le développement social du
territoire ? (diminuer I'exclusion, diminuer leségalités sociales, services ?) Quels sont les
services a améeliorer ?
Ces actions sont—elles menées en concertationes/@abitants locaux ?
Quels types d’organisations et de moyens concogtisssmettre en ceuvre pour éviter d’arriver a
un pays a 2 vitesses ?
Que manque-t-il au pays pour qu’il soit plus agkéaly vivre ?
Quelles autres actions seraient a réaliser ?

5. Avenir

Comment voyez-vous l'avenir du pays ? (Notammepétannité des entreprises)
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ANNEXE 7. Profil des échantillons enquétés

Zone rurale/urbaine

Saint-Flour Dinan Loire-Beauce Forez
Objectif | réalisé | objectifi réalis§ objectif réaligéobjectif | réalisé
Rural 39 36 33 30 28 37 16 15
Urbain 11 15 17 17 22 13 34 35
Total 50 51 50 47 50 50 50 50
Age
Saint-Flour Dinan Loire-Beauce Forez
objectif | réalisé | objectifi réalis¢ objectif réaligéobjectif | réalisé
15-29 ans| 9 I 9 10 11 14 11 10
30-49 ans| 16 17 17 13 19 19 18 21
>50 ans 25 27 24 24 20 17 21 19
Total 50 51 50 47 50 50 50 50
CSP
Saint-Flour Dinan Loire-Beauce Forez
objectif | réalisé | objectifi réalis¢ objectif réaligéobjectif | réalisé

Agriculteur| 5 2 2 0 1 2 1 1
Artisan etc| 2 4 2 1 1 2 3 5
Employé | 8 18 7 10 2 2 2 1
Cadre 1 0 1 0 6 3 5 5
Prof. inter.| 2 2 4 1 8 13 8 9
Ouvrier 5 2 6 3 10 5 9 7
Retraité 16 15 16 22 12 14 12 13
Autre 11 8 12 10 10 9 10 9
Total 50 51 50 47 50 50 50 50
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ANNEXE 8. Quelques résultats d’analyse probit et deégression
multiple sur les enquétes sociologiques

Nombre d’observations : 198
Seules sont données les variables de controleoqtisgynificatives.

1. La confiance

Variable dépendante : réponse a la question «\et@s-d'accord avec I'affirmation "On peut
faire confiance a la plupart des gens" ? » (vagidiohaire)

Modele estimé de régression (Maximum de vraisemblance)

Erreur
Parametre Estimation type
CONSTANTE 0,0336373 0,196094
sex=Un homme 0,547208 0,185748
pays=Dinan -0,542496 0,262329
pays=Forez -0,295993 0,256653
pays=LB -0,46872 0,257184

2. Nombre d’associations

Variable a expliquer: asso

Parametre Estimation Erreur T Proba.

type
CONSTANTE 0,734694 0,120029 6,12097 0,0000
Dinan -0,0325662 0,171543  -0,189843 0,8496
Forez 0,145306 0,168896 0,86033 0,3907
LB -0,414694 0,168896 -2,45532 0,0150
R2=6%

3. Liens extérieurs

Variable dépendante :

Variable a expliquer: res extérieur

Parametre Estimation Erreur T Proba.

type
CONSTANTE 2,51961 1,24208 2,02855 0,0439
Dinan -1,03685 1,00572 -1,03096 0,3039
Forez -2,03696 0,99301 -2,0513 0,0416
LB -2,17291 0,99561 -2,18249 0,0303
année naiss 0,0580776  0,0190358 3,05097 0,0026
R2=7%
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ANNEXE 9. Indicateurs utilisés et statistiques desiptives

Statistiques descriptives des variables étudiées

Variable Min Max Moyenne Ecart type
croissance de I'emploj -0,3800 1,6531 0,0390 0,1397
% emploi industriel 3,95% 83,49% 30,32% 14,20%
% emploi résidentiel 14,42% 93,29% 47,71% 12,58%
Potentiel de marché 5,37 16,87 12,35 1,63
Bac 7,24% 0,5438% 0,1663% 0,0466%
Ouvriers qualifiés 22,36% 88,89% 51,78% 8,52%
Taux d’encadrement 9,09% 75,30% 25,58% 6,54%
Liste verte 0,19 3,16 0,80 0,19
Dons caritatifs 16,62% 29,20% 21,04% 2,62%
Associations 1,99 202,83 22,36 16,68
Bars/hab 0,00 203,23 4,14 10,43
Sport -12,19 6,16 0,00 1,81
Culture -11,92 12,42 0,00 1,46
Immigration 0,21 9,47 1,69 2,31
Emigration 0,20 9,33 2,04 2,30
Headoffice 0,14 10,73 2,19 2,13
Backoffice 0,00 18,39 0,82 1,73
Elus nationaux 0,00 1,00 0,02 0,06
Elus régionaux 0,00 1,00 0,02 0,06

Corrélations entre indicateurs de capital social etésultats des enquétes

« contacts entre les personnes » (1982-83) et «og$ations » (2002)

liste | dons asso café] sport cultyreoisins| asso | asso |café 82 sport | concert

verte 82 82 02 82 82
liste verte 0,04| 061 -045% 0,47| 0,17 0,14 0,12 0,50 -0,230,04| 0,25
dons 0,04 0,26/ 0,37 0,20 o,6p 0,37 0,837 051 0,02 0,1302
asso 0,61| 0,26 -0,06 0,29 | 0,05 0551 042 055 007 0,29 040
café -0,45| 0,37 | -0,06 0,26 | 0,37] 0,38 0,34 0,22 0,17 0,28 -0/06
sport 0,47 | 0,10] 0,29 0,26 056 0,235 0,80 0,48 -0,30,06| 0,01
culture 0,17| 0,61| 0,05 0,37 0,56 0,18 0,43 0/54 -0,@h09| 0,13
voisins 82| 0,14 | 0,17/ 0,51 0,38 0,25 0,18 0,61 040 0,32 0,6866
asso 82 0,12| 0,37\ 0,42 0,34 0,30 043 0,61 0,59 -0,17/13| 0,04
asso 02 050| 0,51 055 0,22 048 054 040 0,59 -0,1515 | 0,20
café 82 -0,23| 0,02| 0,07 0,17 -0,1Y-0,05| 0,32 | -0,17| -0,15 0,78 | 0,63
sport82 | -0,04| 0,23 | 0,29| 0,28 -0,060,09| 0,68, 0,13 0,15 0,78 0,90
concert82| 0,25| 0,02 0,40 -0,060,01| 0,13| 0,66 0,04 0,20 0,63 0,90

Définition des variables tirées des enquétes :
- Voisins 82 : indice d'intensité de relation dasiage (de 1 a 6) divisé par le nombre de
personnes des ménages enquéteés.

- Asso 82 et 02 : nombre d’associations déclarées.

- Café : fréquentation de cafés (variable 0/1).

- Sport : pratique de sports d’équipe (variablg 0/1

- Concert : fréequentation de concerts et évenenmmeasscaux (variable 0/1)
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Corrélations entre indicateurs de capital social etariables instrumentales

liste | dons| asso| café sport cultlienmig.|émig. | headoff| backoff.| élu- |élu- |exp/ |FVD |coop | soc. | dist |+55 |hétel | dens

verte rég. |nat. |SAU auto |ans 82
liste vertel 1,00 | 0,22 | 0,19| 0,33] 0,29 0,18 -0,49 -0,18 -0,21 -0,170,01| 0,09 | 0,24| 0,10/ 0,06 -0,02| 0,18 | 0,23| 0,37] -0,11
dons 0,12 1,00]| 0,16 | 0,20| 0,06/ 0,26 0,00 | -0,04] -0,03 0,01 -0,02 0,030,25| 0,32] 0,03 | 0,00/ 0,04 0,03 0,11 ] -0,01
asso 0,19 | 0,16| 1,00| 0,21 | 0,03 | 0,05 | 0,07| 0,05 0,10 0,07, -0,01| -0,01] 0,07 | 0,10| -0,02| -0,02| 0,20 | 0,13| 0,24 -0,14
café 0,33| 0,40 0,21 1,00| 0,46 | 0,12| 0,02 | 0,03] 0,10 0,02 0,01| 0,03 0,23 | -0,05/ -0,06 0,02| 0,05| -0,16] 0,93] -0,01

sport 0,29 | 0,06| 003| 0,16 | 1,00 | 0,55 | -0,04 | 0,00 -0,03 0,00/ 0,14| 0,12] 0,30f 0,19 0,28 0,42 -0,12 -0j14 0j13 Q@,15

culture 0,18 | 0,6| 0,05 0,13 0/5% 100 ] -0,02| 0,000 -0,01 -0,03 0,26 | 005 0,32 | 0,21| 0,22 0,26 -0,10 -0,34 0,12 0,5

immig. -0,19| 0,00 | 0,07 | 0,02 | -0,04] -0,02] 1,00 0,96 0,80 0,88| 0,05| 0,04/ -0,03 -0,06| 0,00 | 0,03]| -0,08| -0,15| -0,01| 0,15

émig. -0,18| -0,04| 0,05| 0,03 | 0,00 0,00/ 0,9 | 1,00 | 0,79 0,85 0,07, 0,05 -0,02| -0,07| 0,00 | 0,04|-0,13| -0,22| -0,01| 0,20

headoff. | -0,21| -0,03| 0,10 | 0,10| -0,03| -0,01| 0,80 | 0,79| 1,00 0,72 | 0,04 | 0,04 -0,04 -0,22| -0,09/ 0,09 -0,10 -0,25 0,06 0,20

backoff. | -0,47| 0,01 | 0,07 | 0,02 | 0,00| -0,01 0,88 | 0,85 0,72 1,00 0,05| 0,04 -0,01-0,05| 0,03| 0,03]| -0,08| -0,14| -0,01| 0,14

élu-rég. -0,01) -002 -00L O0OpLO,24 | 0,16| 0,05 | 0,07 | 0,04 0,05 1,00 0,12 | 0,04 | 0,02| 0,04 0,07 | -0,05| -0,08 -0,01| 0,12

élu-nat. | 0,09 | 0,03 | -0,01] 0,03 0,11 | 0,05 | 0,04| 0,05| 0,04 004 | 0,12 1,00| 0,02 -0,01 0,05]|-0,02| -0,04| -0,06| 0,01 | 0,12

exp/SAU| 0,24 | 0,25| 0,07 0,13 0,30 0,32-0,03| -0,02] -0,04 -0,01f o004 002 100038 0,31] 0,01 -0,04] 0,21 | 0,11]| 0,13

FVD 0,10 | 0,32 0,20f -00% 0,20 0,221 -0,06 -0j07 -0,2 ,050f 0,02 -0,01] 0,38 | 1,00 | 0,15| -0,13, 0,15 0,39 -0,04| -0,18
coop 0,06 | 0,03 | -0,02| -0,06| 0,28 0,11 0,00 | 0,00] -0,09 0,03 0,04 005| 0,31| 0,15 1,00 | -0,21| -0,15| 0,06/ -0,09 0,11
soc -0,02| 0,00, -0,02 0,020,12| 0,6| 0,03 | 0,04 0,09 0,03 | 0,07|-0,02| 0,01|-0,23] -0,21| 1,00 | -0,08| -0,21| 0,03 | 0,09

distauto | 0,18 | 0,04 | 0,20 | 0,05| -0,12 -0,10 -0,08 -0,43 -0,10 -0,08 -0,08,04| -0,04| 0,15 | -0,15] -0,08 1,00 | 0,38 | 0,10| -0,28

+55ans| 0,23 | 003 | 0,23 | -0,16| -0,24 -0,14 -0,15 -0,22 -0,25 -0,14 80,00,06|/ 0,21 039 0,06 -0,21 0,381,00|-0,13| -0,43

hotel 037| 0,11| 0,24 093 013 0,12-0,01| -0,01] 0,06 -0,01 | -0,01] 0,01 0,11 | -0,04| -0,09| 0,03 | 0,10 | -0,23] 1,00 | -0,05

dens82 | -0,11| -0,01| -0,14| -0,01| 0,15| 0,15| 0,15] 0,20 0,20 0,14 0,12 op2 o0{23 -0,1811)| 0,09| -0,28 -0,43-0,05| 1,00

tel-00011296, version 1 - 4 Jan 2006

Définition des variables instrumentales :

- exp/ SAU : nombre d’exploitations agricoles /\SARGA 1970)

-  FVD : part de SAU en faire —valoir direct (RGA7E)

- Coop : part d’exploitations agricoles utilisameuCUMA ou une ETA (RGA 1970)

- Soc : part d’exploitations sous forme societé@R&A 1970)

- Dist auto : distance de la commune centre a arteesl’autoroute (inventaire communal 1988)
-+ 55 ans : part de population de plus de 55 RR*s1(990)

- hétel : nombre d’hétels par habitant ()

- dens 82 : densité de population 1982 (RP 1982)
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ANNEXE 10. Les indices déonding

Matrice de corrélation entre indicateurs utilisés

liste verte dons associations cafés sport culture
liste verte 1,00 0,11 0,33 0,39 0,28 0,17
dons 0,11 1,00 0,16 0,11 0,06 0,15
associations 0,33 0,16 1,00 0,31 0,02 0,00
cafés 0,39 0,11 0,31 1,00 0,17 0,11
sport 0,28 0,06 0,02 0,17 1,00 0,57
culture 0,17 0,15 0,00 0,11 0,57 1,00

Vecteurs propres et diagramme de I'ACP

F1(34%) | F2(23%)| F3(16% F4 (1194) F5(10%)  F®)7
liste verte 0,496 -0,230 -0,247 0,005 0,775 -0,198
dons 0,245 -0,105 0,926 -0,191 0,140 0,121
associations 0,336 -0,528 0,039 0,694 -0,348 0,060
cafés 0,439 -0,327 -0,223 -0,672 -0,446 -0,006
sport 0,460 0,500 -0,136 0,101 -0,007 0,714
culture 0,421 0,548 0,102 0,142 -0,243 -0,658

- axe F2 (22,55 %) -->

Variables (axes F1 et F2 : 56,44 %)

0,5

reSdu cultur
reN|du spor

-0,5

KN

-0,5

0
-- axe F1 (33,89 %) -->

.
dons
liste yerte
cafés

assocjdtion

0,5 1

Matrice de corrélation entre deux indices déondinget indicateurs debridging

bondingl bonding2 immig. | émig. headoff.| backoff| élu-rég, élu-nat.
bondingl 0,00 -0,09 -0,08 -0,09 -0,07 0,07 0,09
bonding2] 0,00 0,02 0,08 0,06 0,05 0,16 0,06
immig. -0,09 0,02 0,96 0,80 0,88 0,05 0,04
émig. -0,08 0,08 0,96 0,78 0,85 0,07 0,056
headoff. -0,09 0,06 0,80 0,78 0,72 0,04 0,04
backoff. -0,07 0,06 0,88 0,85 0,72 0,05 0,04
élu-rég. 0,07 0,16 0,05 0,07 0,04 0,05 0,11
élu-nat. 0,09 0,06 0,04 0,05 0,04 0,04 0,11

241



ion 1 -4 Jan 2006

, Version

tel-00011296

Annexes

Carte de la " composante dibonding

Légende

cartes CS.BONDINT
-5,3356 - -0 B4BT
B 0n4ms-0,23%0
Bl 0236017853
B 1705450651

B Goos52- 117980
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Résumé

Les caractéristiques sociologiques sont susceptillinfluencer de diverses maniéres le
développement économique des régions. Ce trawsl &ifournir un cadre d’analyse des divers
mécanismes impliqués et a mettre en lumiére lepoitance par rapport aux autres phénoménes
expliquant la performance économique, et ce enderant théoriques qu’empiriques. Pour cela,
il mobilise la notion de capital social, défini cora un ensemble de ressources de nature
economique, accessibles par les agents d’'une rélggopremiere partie présente la construction
du cadre d’analyse choisi, qui est basé sur I'amatles imperfections de marché avec lesquelles
le capital social est susceptible d’interagir. @elre d’analyse montre que la notion de capital
social doit se décliner sous au moins deux formeessdifférentes : la cohésion locab®fding,

qui permet de stabiliser I'environnement des agehtde faciliter la coopération, et les liens a
I'extérieur de la régionbfidging), porteurs de ressources nouvelles. La deuxiemie gpaésente
plusieurs développements théoriques, essentiellemkaide de modeles microéconomiques, sur
trois sujets : I'inmportance dhoridging dans le développement, les effets négatifbehudingau
niveau agrége, et 'importance de la prise en cerdptl’hétérogénéité des agents dans I'analyse
de I'impact du capital social sur le développemeattroisiéme partie propose un test empirique
du réle du capital social sur la performance écagoe) dans le cas des espaces ruraux francais.
Du fait de la difficulté a mesurer le capital sdcia démarche procéde en deux temps : d’abord,
six études de cas, puis une analyse économétrilppées Les résultats corroborent le role positif
du capital social, sous ses deux formesdedinget bridging, sur le dynamisme économique,
mais montrent aussi que les phénoméenes marchastdatres déterminants prépondérants.

Mots clés : capital social, développement rurabné@mnie régionale, économie géographique.

Abstract

Sociological features are likely to influence rewb economic development in several ways.
This work aims at building a framework to analyse tvarious mechanisms at play and to
highlight their importance — both theoretically aedpirically — with regard to the other
phenomena influencing economic performance. Todhis it uses the notion of social capital,
defined as a set of economic resources that asssibte by the agents of a region. The first part
builds and presents the analytic framework, whishbased on the analysis of the market
imperfections with which social capital may intdrathis framework shows that two forms of
social capital at least must be distinguished: llamesion (bonding), which stabilises the
agents’ environment and fosters co-operation, awmgrolinks (bridging), which bring new
resources to the region. The second part presentyad theoretical essays, essentially using
microeconomic models, covering three topics: theartance of bridging social capital in
development, the negative effects of bonding sowagital, and the importance of taking into
account the agents’ heterogeneity to analyse tpadmof social capital on development. The
third part presents an empirical test of the rdleazial capital on economic performance, in the
case of French rural areas. As social capital ig ddficult to measure empirically, we proceed
in two steps: six case studies and a simple ecommna@alysis. Results corroborate the positive
role of social capital, of both forms — bonding dnatlging — on economic performance, but they
also show that market mechanisms remain the maamrdmants of economic growth.

Keywords: social capital, rural development, regicgtonomics, economic geography.



